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INTRODUCCION

En Venezuela, el arroz es uno de los productos principales de la canasta
familiar y es un importante generador de empleos. Su produccién se
concentra en los llanos occidentales y centrales, principalmente en los
estados Portuguesa, Cojedes, Barinas y Guérico. Su valor radica en la
importancia que tiene este cereal sobre la dieta de los venezolanos,
componiendo el 20% del total calorias disponibles para el consumo, y esto lo
hace, uno de los bienes mas demandados del mercado alimenticio de

nuestro pais.

El control de precios surge en Venezuela a principios del primer gobierno del
Presidente Carlos Andrés Pérez en el afio 1974, luego de la aprobacion de
la ley de Proteccion al Consumidor y la ley de Creacion de Corpomercadeo.
Dichas leyes tenian como objetivo prevenir el brote inflacionario motivado
por el aumento de los precios del petréleo y el incremento del gasto publico.
Posteriormente en 1976, el Ejecutivo Nacional controlo el precio de varios
productos de la cesta basica de alimentos, entre los cuales se encontraba el

arroz.
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Durante la década de los ochenta, en Venezuela se traté de adoptar una
serie de programas de ajuste con el fin de estabilizar los desequilibrios
existentes en su entorno macroeconémico, que agrupaban una combinacién
de altos niveles inflacionarios, reduccion de los precios del petroleo,
descalces en la balanza de pagos, y una persistente salida de capitales, por
nombrar algunos. Con estos programas, se llevaron a cabo reformas
fiscales, del sistema financiero, de la politica comercial y, reestructuracion y
privatizacion de empresas publicas, mediante la implementacion de un
ajuste “Ortodoxo”, y posteriormente uno “No Ortodoxo’!, haciendo
insostenible la politica de proteccién agricola existente hasta entonces,
como consecuencia de la disminucion de los precios reales recibidos por los
productores, disminucion y/o eliminacion de subsidios a los créditos,
disminucién del gasto publico dirigido al sector primario, y la adopcion de
una Reforma Comercial Agricola, logrando un aumento en la brecha de los
precios nacionales en relacion a los internacionales, provocando asi una
disminucién en la competitividad de los productos nacionales con el resto del

mundo.

En el afio 1996 el Presidente Rafael Caldera decide liberar el precio del

arroz, como consecuencia de los problemas que presentaba el pais en

1 Las politicas de ajuste "no ortodoxas" o heterodoxas son aquellas que combinan instrumentos
propios de la "ortodoxia" con controles de precios, del tipo de cambio y del comercio internacional.
Parten del principio de que la inflacion tiene un componente inercial muy importante, y por lo tanto, las
politicas fiscal y monetaria restrictivas aunque pudieran ser incorporadas al programa de ajustes, son
insuficientes para detener el crecimiento de los precios.
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términos inflacionarios, quedando asi bajo la libre interaccion de la ofertay la
demanda.

Desde febrero de 2003, se decide volver a aplicar la politica de control de
precios al arroz como politica antiinflacionaria de la actual administracion.
Ademas del arroz, se mantienen bajo este mecanismo de regulacion de
precios mas del cincuenta por ciento de los productos que componen la

canasta de bienes y servicios.

Tomando en cuenta lo anterior, la presente investigacion parte de la
explicacion tedrica de la regulacion, mediante un analisis deductivo que le
permita al lector conocer los conceptos basicos de regulacion hasta llegar al

caso particular de los controles de precio en el sector arroz.

A través de la estimacion de una funcion de demanda de la industria del
arroz, la medicion de indices de concentracion de mercado, y mediante la
utilizacién de bases bibliograficas, premisas y calculos propios, se buscara
obtener el margen de ganancias que ha tenido dicha industria ex ante y ex
post a las regulaciones (periodo 1996-2003), con el fin de identificar una
explicacion a la implementacion de los controles de precio por parte del
Ejecutivo Nacional, y si estas medidas han beneficiado o perjudicado a la

industria.
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CAPITULO 1

REGULACION ECONOMICA

1.1 Definiciéon

El principio fundamental del libre comportamiento en una industria consiste
en gque los agentes econdmicos puedan tomar sus propias decisiones. Para
el caso de las empresas, son ellas quienes toman sus decisiones acerca de
gue producir, cuanto producir, que precio cobrar y que insumos comprar. De
igual manera, el Gobierno tomara decisiones para el mejor funcionamiento

de la economia en materia fiscal, social, politica y econémica?.

Sin embargo, cuando el Gobierno asume un papel de regulador, éste
restringe las decisiones de los agentes. La regulacion econdmica se
caracteriza por ser una imposicion del Estado sobre las decisiones que
deben ser ejercidas por individuos u organizaciones, apoyadas bajo la
amenaza creible de sancién o castigo®. Por tanto, las regulaciones
econdmicas se refieren principalmente a las restricciones impuestas por el
Gobierno, a las empresas, en materia de precios, cantidad producida, y

barreras de entrada y salida del mercado.

2 Viscusi, K., Harrington Jr, J. & Vernon, J. M. Economics of Regulation and Antitrust. 4% ed.
Cambridge, Massachusetts: MIT Press Books, 2005.p.357.
3 Ibid.
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Para George Stigler, el término regulacion “se refiere a un amplio abanico
de politicas tales como los subsidios, las cuotas, las importaciones, las
modalidades de empresas publicas o privadas, e incluso, la creacion de
nuevos derechos de propiedad y de mercados especificos para

intercambiarlos™.

La regulacién, segun Roger Noll, “se refiere a una forma de alterar el
comportamiento de un mercado mediante la promulgacién de reglas
coactivas que gobiernan algun aspecto de la produccién, los atributos
cualitativos, la entrada y/o el precio a los que un bien es adquirido y vendido
por otros; todos estos instrumentos pueden usarse para alterar los

resultados en el conjunto de mercados sefialados.”

Por otra parte, en el entorno del debate tedrico de la regulacion econémica
existen distintas corrientes que plantean otros puntos de vista ante el
concepto, por ejemplo autores como Marshall y Samuelson, lo definen a
través de la Teoria Tradicional de la Regulacién Econémica® como el
reemplazo explicito de la competencia por las 6rdenes gubernamentales

como mecanismo principal que asegura un buen desempefio.

4 Gil, Olga. Politicas publicas de regulacién de las telecomunicaciones: las instituciones politicas,
econdmicas y sociales, como condicionantes de la economia. Madrid: Instituto Universitario Ortega y
Gasset, 1997. p. 3.

5 Ibid.

6 La teoria tradicional de la regulacidon fue denominado por Joskow y Noll como el analisis normativo
como teoria positiva Peltzman.
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1.2 Criterios que deben satisfacer las regulaciones

Para poder justificar las acciones del Gobierno en materia regulatoria, se

debe cumplir con las siguientes reglas o condiciones”:

1. Las regulaciones deben ser los mecanismos para el procesamiento
de los servicios de gobierno, problemas econdmicos y sociales concretos
tales como la salud, dafios ambientales o inadecuada informacion al

consumidor.

2. Las regulaciones deben ser emitidas soOlo si sus beneficios

potenciales SON mayores a sus costos.

3. No deben existir regulaciones alternativas que cumplan el mismo

objetivo a un menor costo.

4, Las regulaciones deben minimizar su impacto negativo sobre los

negocios, especialmente las pequefas y medianas empresas.

5. Las regulaciones deben ser respaldadas por suficientes recursos
presupuestarios y administrativos para asegurar su efectiva administracion y

ejecucion.

7 Improving the quality of laws and regulations: economic, legal and managerial techniques
[Documento en linea]. Organisation for economic co-operation and development (OECD): OECD &
SIGMA Programme, [1994]. < http:/iwww.oecd.org/publications/> [Consulta: 2-9-2009].
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6.

La implementacion de una regulacion no debe solucionar un

problema generando otro.

1.3

Teorias de implementacion de una regulacién

Para entender mejor las decisiones en materia de regulacién, existen tres

teorias acerca de la implementacion de regulaciones econémicas en un pais:

La “Teoria del Interés Publico”; definida como la busqueda de
soluciones oOptimas a los problemas de la sociedad por parte de los

representantes gubernamentales®.

La “Teoria de la Captura”, sostiene que la regulacion es establecida
en respuesta a las demandas de grupos de interés que pelean por la
maximizacion de los ingresos de quienes lo conforman. Por otra parte,
dicha teoria sostiene que los reguladores simpatizan con las
empresas reguladas hasta el punto que abogan por los intereses de la
empresas, e incluso obtienen posiciones ejecutivas en dichas firmas
debido a los conocimientos que tienen sobre el resto de la industria,
otorgandoles un valor agregado a las futuras decisiones estratégicas

que pueda tener la empresa®.

8 Sherman, Roger. Market Regulation. 1% ed. Addison Wesley: Pearson, 2007. p 345.
9 Ibid. p.346.
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- La “Teoria Econdémica”, establece que las regulaciones vienen
dadas en respuesta a la demanda de los agentes econdémicos o
consumidores ante practicas ineficientes o inequitativas del mercado.
La teoria econdmica, a diferencia de las anteriores, abarca de manera
mas amplia el problema de los incentivos de las empresas reguladas,
por lo que espera de éstas Ultimas, una exposicion de motivos

correspondiente a los resultados de la regulacion®®.

1.4 Teoria de la Regulacién Econdémica

La teoria de la regulaciéon econémica se fundamenta en el andlisis de fallas
de mercado para aceptar la imposibilidad de lograr soluciones de primer
éptimo a partir de la accién libre de la competencia®. En este contexto, la
intervencién del gobierno como regulador se justifica para reducir las
distorsiones del mercado, que afectan negativamente el bienestar. La
caracteristica fundamental de este enfoque consiste en suponer un
regulador benevolente y omnipotente®?, condiciones necesarias para que su

accion permita alcanzar los equilibrios que maximicen el bienestar social.

10 Ibid. p.347.
11 Lewy, Brian. & Spiller, Pablo. A Framework for Resolving the Regulatory Problem. Regulations,
Institutions and Commitment: Corporative Studies in Regulation, 12 (1996): 1-35 passim.
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Este tipo de marco corresponde a la teoria “clasica’ de la regulacion
econdmica, que se enfoca en el disefio de mecanismos mediante los cuales

el Estado controla la accion de los productores privados ™,

Este enfoque es compatible con la idea de que la regulacién es el conjunto
de acciones mediante las que el gobierno impide que agentes con poder
sobre el mercado afecten el bienestar de la sociedad a través de actividades
encaminadas a lograr un beneficio privado. En este contexto, la regulacién
solo tiene sentido en aquellos sectores donde se presentan fallas de

mercado*.

1.4.1 Teoria Clasica de la Regulacion

La teoria clasica de la regulacién economica se refiere a la necesidad de
regular mercados que se caracterizan por tener existencia de monopolios
naturales en mercados potencialmente competitivos, donde no existen todas
las garantias de que un regulador benevolente y omnipotente replique el
resultado o los niveles de bienestar social que el mercado y la competencia

en el mismo producirian®.

13 Baron, David. The Economics and Politics of Regulation: Perspectives, agenda, and approaches in
Modern Political Economy. Cambridge: Cambridge University Press, 1995. Pp. 10-63 passim.

14 Armstrong, M., Cowan, S. & Vickers, J. Regulatory Reform Economic Analysis and British
Experience. Cambridge, Massachusetts: MIT Press Books, 1994. p. 27.

15 Gonzalez Porras, Enrique. “Regulacion de Competencia: sus origenes e importancia hoy para
Venezuela” en Observatorio de la Economia Latinoamericana. [Documento en linea]. N° 93 (Feb.
2008). <http:/Mww.eumed.net/cursecon/escolat/ve/> [Consulta: 15-1-2009].
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1.4.1.1 Regulacion de un Monopolio Natural

Un monopolio Natural se define como la presencia de una industria donde
una sola empresa puede producir una salida (output), para abastecer todo el
mercado a un menor costo por unidad que para dos 0 mas empresas
(subaditividad de las funciones de costes'®), o en una industria a la que los
participantes no son "naturalmente” atraidas y sean incapaces de sobrevivir,
incluso en ausencia de medidas de depredadores por parte de la empresa

titular del monopolio®’.

Dicho de otra manera, una firma es un monopolio natural cuando los costos
de capital son tan altos que dejan de ser economicamente viables para que

una segunda empresa ingresar al mercado y poder competir.

Aun cuando no nos encontremos en un caso de monopolio natural, la

posicién de dominio puede mantenerse debido a:

¢ Industrias con costos hundidos.
e La existencia de costos de cambio (Switching Costs).

e Externalidades de Redes.

16 La subaditividad de costes es un concepto introducido por Baumol en el afio 1977. Se dice que la
funcién de costes de una empresa es subaditiva cuando es capaz de producir cualquier cantidad y
combinacién de una cesta de servicios (0 vector de output) a un coste inferior al que se obtendria si
estos servicios fueran producidos por distintas empresas. La subaditividad de costes es una condicion
suficiente para la existencia de un monopolio natural.

17 Baumol, William J. Economic theory and operations analysis. 4* ed. Prentice Hall Collage Div:
Prentice-Hall international Series in Management, 1977. p. 81.
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Como con cualquier monopolio, una firma que se ha establecido como un
monopolio natural podria incurrir en comportamientos que abusen de su
posicién de mercado. Esta posibilidad ha determinado la intervencion de los
gobiernos por medio de regulacion. Tal regulacion podria ser solicitada por
una misma firma que intente posicionarse en el mercado en blsqueda de
una concesion. Una vez establecida la regulaciéon estatal, lo mas comun es
gue a la firma privada se le permite obtener determinados retornos basados
en precios estables o0 en tasas de retornos establecidas por el regulador, de

esta manera se le asegura un bajo riesgo debido a la escasa competencia®®.

1.5 Regulacion Basada en Costos

1.5.1 Regulacion de Tasa de Retorno

La regulacién de la tasa de retorno o tasa de rendimiento (RTR), mejor
conocida Rate of return regulation o cost-plus, es un mecanismo de
regulacion de precios mediante una tarifa que garantiza que la empresa,
ademas de recuperar sus costes, obtenga una tasa de retorno pre-

establecida®®. Es decir, el regulador basado en el costo medio de la empresa

18 Depoorter, Bem. Regulation of Natural Monopoly. Belgium: Center of Advanced Studies in Law and
Economics, University of Ghent, 1999. Pp. 498-500.

19 Liston, Catherine. Price-cap versus Rate-of-Return Regulation. Journal of Regulatory Economics, 5
(1993): 25-48 passim.
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regulada establece un precio para la venta del bien y/o servicio garantizando

una tasa de retorno que satisfaga la rentabilidad de la empresa.

La RTR asegura a la empresa una rentabilidad fija sobre el capital invertido.
Por tanto, cuanto mas invierta la empresa, mas rentabilidad ganara
posteriormente. El problema de este mecanismo radica en que la empresa
tiene incentivos a invertir mas de lo necesario para aumenta sus beneficios.

"2 e implica

Este fendbmeno es conocido como el “Efecto Averch-Johnson
gue la RTR conlleva una utilizacion ineficiente de los factores de produccion

capital y trabajo.

A pesar esta critica sobre la RTR, otros autores consideran que en la
practica los reguladores tienen posibilidades de identificar la inversion

innecesaria que requiere la empresa y evitar este tipo de conductas.

1.5.2 Efecto Averch-Johnson

El modelo de regulacion de latasa de retorno fue desarrollado por Harvey
Averch y Leland Johnson, donde se fija un precio tal que este permita
alcanzar a la empresa unatasa de retorno o de rendimiento razonablemente

justa. En el modelo, los reguladores no disponen de toda la informacién

20 Tendencia de los monopolios regulados a acumular mas capital del que necesitan. Suele
producirse cuando una agencia reguladora autoriza tasas de dividendos tomando como base un
porcentaje de las existencias de capital fijo.
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necesaria para alcanzar los objetivos. En este sentido la empresa puede
manipular la informacion sobre la cantidad de capital que utiliza a fin de

obtener un mayor beneficio?.

Una empresa que cumple un nivel de oferta, produccién y proveer una
cantidad de servicios, y que ademas puede actuar a favor de sus objetivos
(maximizar sus ganancias por medio de la reduccion de los costes) posee la

siguiente funcion objetivo:

Max K + wlL Funcion de Costos

Sujetoa: F = (K,L) = q Funcion de Produccion

El lagrangeano es:

t=rK+wL+ A(F(K,L)— q) €Y
ot ., OF _ 0f_ L cpo ,
R R A T ok ®

21 Averch, Harvey & Johnson, Leland. Behavior of the Firm under Regulatory Constraint. American
Economic Review, 52 (1962): 1052-1069 passim.
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Despejando A, se observa:

T . w

ey T ©)
oF) (5z)

OF . . :

K FK Productividad Marginal del Capital

OF . . :

T FL Productividad Marginal del Trabajo

Igualando A, se tiene:

r w r w

S S .4 @
G 6D e R

FK a

LT ©

La ecuacion (5) seria el resultado de equilibrio si a las empresas pudiese
minimizar los costos a la hora de cumplir con una oferta de servicios publicos
determinado. La condicion que minimiza el costo de proveer la cantidad
establecida de estos servicios, es cuando la relacién de las productividades

marginales de los factores se iguale a la relacion de precios de los mismos.

Sin embargo, cuando al proveedor del servicio se le impone una tasa de

rentabilidad, por ejemplo, sobre el capital invertido en la actividad
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econdmica, se envian incentivos que distorsionan las decisiones de las

empresas®.

Asumiendo ahora el caso de un monopolista regulado, al que el regulador

le permite una tasa de rentabilidad especifica sobre el capital, s >r.

Maxm=F (K,L)P[F (K,L) * wL — K] (6)

Sujeto a:

P[F (K,L)F (K,L)— WL]
K

= S Latasa de rentabilidad Maxima Regulada

El lagrangeano queda:

¢=F(K,L)P[F(K,L)]— wL—7K — A[P[F (K,L)F(K,L) —wL —sKI]  (7)

00 0P OF  OF A(@P@FF oF ) . -
ok orok ok " Merakttak %) i
0t _OPOF  OF A((apaFF L ) , -
oL _oroL "tV Merattat v il

22 Ibid.
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Simplificando al sacar factor comun:

oF 10 o p_1%F & AP]— A 8
oK |oF T B (®)
oF [ap rep-2C 5 AP] — w—1 9
oL lgr F X TAGR T T AT E WA ©)

Dividiendo ambas expresiones se obtiene:

(10)

La expresion anterior constituye la condicion de equilibrio del monopolista
regulado por medio de una tasa de rendimiento. Comparando lo anterior
con la condicion de equilibrio que minimiza los costos del monopolista sin
ningun tipo de regulacion de rentabilidad (calculada anteriormente en la

ecuacion 5), se tiene que:

[RA—- )+ Ar—2as] y) S —7

w1 —2)] :E_[(l—z)]*[ W] (11)
FK r A S—1 r
FL w ((1-1))" ( W )<$ (12)

Este tipo de regulacién de rentabilidades distorsiona la escogencia de
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factores, ya que la relacion de precios que minimiza los costes es riw. Se

estaria sobre- capitalizando al sector:

FK r FK FL
—_— < — de lamisma forma — <— (13)
FL w T w

La conclusion fundamental de Averch y Johnson es que efectivamente
las empresas intentan influir sobre el precio que cobran mediante
decisiones que afectan su base de capital. En resultado, es ineficiente
debido al exceso de capital utilizado en la produccion. La empresa obtiene

beneficios gracias a la informacion que posee?.

15.2.1 Problemade laregulacion con informacién asimétrica

Partiendo del hecho, que las empresas tienen informacién real y completa
sobre si mismas en relacién a los organismos reguladores, el problema de
informacion de mayor importancia en la economia moderna de la
regulacion, se refiere a la informacion asimétrica entre el regulador y la
empresa. Una empresa esta generalmente mejor informada que el
regulador sobre las condiciones de costos y demanda de la industria y
sobre sus acciones®, por ejemplo, su nivel de esfuerzo por reducir los

COstos.

23 Ibid.
24 Armstrong, M., Cowan, S. & Vickers, J. op. cit. p. 28.
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El modelo de regulacion desarrollado bajo la tradicion Averch - Johnson, no
consideran de forma abierta la existencia de informacién asimétrica y su
principal proposito es examinar las consecuencias de ciertos esquemas de

regulacion para el comportamiento de la empresa.

El primer problema que enfrenta el agente regulador se conoce como “La
Teoria del Agente Principal”, donde la utilizacion de una relacién de este
tipo en la regulacion tiene como fin elaborar incentivos para la
eficiencia bajo condiciones de informacién asimétrica, es decir, cuando
alguna de las partes involucradas en la regulacion tiene informacion que la
otra no posee, la utilizara en su propio beneficio. La regulacion con
informacion asimétrica vista desde el paradigma de agencia principal
resulta en actos de seleccién adversay dafio moral®.

Otro problema que enfrenta es la regulacién con costos desconocidos. En
este caso, el regulador supone un nivel de los costos dado para la empresa,
pero el regulador no puede observarlos a priori y desconoce el costo
unitario®®. Por tanto, la empresa obtiene el excedente del consumidor
menos una cantidad fija, esto se debe a que cuando el regulador a fija el
precio igualandolo al costo marginal realiza transferencias a Ila

empresa, lo que resulta en beneficios extraordinarios para ésta.

25 Ibid.
26 Ibid. p. 30
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Situacién posible porque la empresa posee informacion verdadera sobre
sus costos, cuestion que el regulador desconoce. Como consecuencia a lo
anterior, se presenta una pérdida parcial de la eficiencia en la asignacion y
una pérdida adicional porque la empresa siempre obtiene una ganancia

extraordinaria gracias a las transferencias.

1.6 Regulacion Por Incentivos

1.6.1 Regulacion mediante Precios Tope

A diferencia de la regulacién por tasa de retorno, la regulacion mediante
precio tope, mejor conocido como Price Cap Regulations, se caracteriza por

ser una regulacién por incentivos?’.

La regulacion de precios tope fue propuesta en los afios 80 por Stephen
Littlechild en conexion con la regulacion de la empresa British Telecom.
Parte del supuesto de la posibilidad que si el precio de una empresa puede
variar serd independiente a cualquier reduccion de costos y una vez que la

empresa conoce esto, cualquier reduccion pasara desapercibida. Esto

27 La regulacion por incentivos busca involucrar la eficiencia en las tarifas principalmente de dos
formas: haciendo limitacion de ingresos o haciendo limitacion de precios.
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provee un poderoso incentivo para actuar eficientemente y le otorga

flexibilidad a posibles ajustes de precios de la empresa®.

La politica del Precio Tope consiste en fijar un limite maximo a la variacion
del precio medio de todos los servicios que ofrece una empresa. La forma
exacta en la que se deben actualizar el precio se anuncia al inicio del
periodo regulatorio, y el mismo permanece inamovible hasta que éste
termina. Al finalizar el periodo regulatorio, el regulador establecera un nuevo

objetivo de precios para el siguiente periodo?.

El tipo de Precio Tope mas utilizado es el IPC-X y esta se basa en actualizar
los precios de acuerdo con el indice general de precios (IPC) y la
productividad esperada de la industria (X). El factor X refleja los ahorros
potenciales de costes potenciales de la empresa derivados del progreso

tecnoldgico®.

Esta metodologia consiste en fijar un precio maximo para los servicios que
brinda la empresa, y asi incentivarla a incrementar su tasa de ganancia
como resultado de reducir los costos por debajo del tope establecido. Con un
precio fijo, la rentabilidad de la empresa esta directamente asociada a su

capacidad para disminuir costos, por lo que se generan fuertes incentivos

28 Viscusi, K., Harrington Jr, J. & Vernon, J. M. op. cit. p. 439.

29 Cowan, Simon. Price-cap regulation. Swedish Review of Economic Policy, 9 (2002): 167-188
passim.

30 Ibid.
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para lograr la eficiencia productiva via minimizacion de costos. Sin embargo,
el principal problema de esta forma de regulacion esta asociado al mayor
riesgo que asume la empresa prestadora del servicio, ya que aumentos
imprevistos en los costos 0 menores niveles de demanda que los esperados

pueden alterar su estructura de costos®.

La diferencia esencial del Precio Tope respecto a otros mecanismos de
regulaciéon de los precios es que no tiene en cuenta, al menos directamente,
los beneficios esperados de la empresa. Esto incentiva a la empresa a ser
mas eficiente, ya que tiene la oportunidad de aumentar sus beneficios si

logra reducir sus costes por debajo de los precios fijados por el regulador.

1.7 Controles de Precio

Los controles de precio especifican el precio que las empresas deben cobrar
por sus productos, o bien, el Gobierno debe restringir a las empresas para
que fijen un precio dentro de un rango establecido®. En otras palabras, el
control de precios se origina a raiz de la participacion del Estado en el
proceso productivo de las empresas, el cual busca fijar los precios de todos

aquellos bienes y servicios que sean sujetos a regulacién, bien sea por sus

31 Ibid.
32 Viscusi, K., Harrington Jr, J. & Vernon, J. M. op. cit. p.358.
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caracteristicas, o propiedades especiales, como por ejemplo los alimentos

de primera necesidad*,

En la practica, el control de precio es el medio por el cual el agente regulador
tiene como objetivo disminuir los margenes de ganancia de las empresas
reguladas mediante un contrato regulatorio®. Dichos entes reguladores
determinan un precio y de esta forma, las empresas reguladas obtengan un
margen de ganancia normal®, que se traduzca en un mayor bienestar
social®.

Es por ello, que las regulaciones pueden parecer positivas pero en muchos
casos se caracteriza por reducir la flexibilidad, provocando una perturbacion

en los incentivos productivos y en la relacién de los precios relativos®’.

Por otra parte, una buena regulacion es aquella que se presenta como
solucién ante la falta de competencia en un mercado, que permita impedir

excesos en el mismo, asi como practicas monopalicas.

33 Agquellos alimentos que son fundamentales para la dieta diaria de las personas. Estos grupos de
alimentos lo conforman: proteinas, lacteos, cereales, leguminosas, azlcar y grasas.

34 Los contratos regulatorios, son aquellos establecidos entre regulador y regulado. Se trata de un
acuerdo que controla la competencia mediante el establecimiento de clausulas explicitas, como por
ejemplo, la no superacion de precios tope, la no reduccion de la calidad de los productos,
cumplimiento de metas de inversidn, e incluso el cumplimiento de actividades destinadas a beneficiar
los sectores mas necesitados a pesar de que no resulten rentables.

35 Viscusi, K., Harrington Jr, J. & Vernon, J. M. op. cit. p.359.

36 Sistema politico bajo el supuesto en donde el gobierno tiene la responsabilidad de mantener el
bienestar de sus ciudadanos asegurando un estandar de vida minimo al alcance de todos.

37 Gonzalez Porras, Enrique. “Control de Precios, desabastecimiento y pluralismo” [Documento en
linea]. (Ene. 2008). < http://www.analitica.com/va/economia/opinion/5251205.asp> [Consulta: 15-7-
2009].
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Las medidas que se adoptan inicialmente pueden ser de fijacion del precio
por parte del Gobierno o la limitacién voluntaria del precio minimo de las
exportaciones, que permite derivar posteriormente en la aplicacion de alguno
de los siguientes mecanismos de ajuste: suspension de las licencias de
importacién, aplicacién de derechos variables, derechos anti dumping® o
derechos compensatorios. Por tanto, el Gobierno debe proponer la
construccion de una politica de control de precios (cuando sea necesaria)
gue permita generar condiciones de mercado y contribuya a la formacién de

un esquema competitivo.

Sin embargo, el riesgo del establecimiento de una regulacion, en busca de
objetivos méas alld de los economicos, podria tener efectos negativos

mayores que aquellos antes de su aplicacion.

1.7.1 Ventajas y Desventajas de los controles de precios

La intervencion del Estado en la economia es un tema polémico. Hay

quienes la consideran beneficiosa y quienes la consideran desfavorable,

los argumentos de ambos grupos son los siguientes*®:

38 Préactica de comercio en la cual una empresa vende un producto en el mercado internacional a un
precio inferior al que se vende en el mercado nacional.

39 Ayala, José. Mercado, eleccion publica e instituciones: Una revision de las teorias modernas del
Estado. México. Ediciones Miguel Angel Porrda, 1996. p. 519.
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Ventajas

Ayuda a combatir el poder de los monopolios. En presencia de
monopolio, los precios fijados por las empresas son mayores y la
cantidad producida es menor comparada con una situacién de
competencia. La diferencia en precios, entre el monopolio y una
industria competitiva da como resultado una pérdida de bienestar

social, por ello, se plantea la intervencion del Estado.

Permite distribuir los costos de las externalidades negativas

asociados con la produccion de ciertos bienes.

El mercado no genera la informacion adecuada (problemas de
informacion incompleta e informacion asimétrica). El papel del Estado
es compensar la carencia o insuficiencia de informacién en ciertos

mercados, particularmente los menos competitivos.

Desventajas

Impone a las firmas costos financieros y administrativos, crear
incertidumbre, reducir la flexibilidad de las firmas y retrasar el proceso

de toma de decisiones.
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« Puede ser una barrera de entrada al mercado para nuevas
compafias, evitando la competencia y generando pérdida de

bienestar.

» Protege los intereses de grupos particulares, afectando el bienestar

de la sociedad.

« Enun corto plazo, termina distorsionando los mercados de productos
en gran escala, debido a que no ampara el bien social, y no ayuda a

lograr la eficiencia econémica.

« Desincentiva la innovacion, asi como la exploracion de nuevos
procesos de produccion, y por tanto, el desarrollo de nuevos bienes

y servicios, que pueden afectar la calidad de los ya existentes.

1.7.2 Analisis sobre los efectos del control de precio

En el siguiente punto se quiere explicar el efecto que pueden tener los
controles de precio sobre las actividades economicas. Evaluando las
alternativas, se explican los posibles escenarios generados ante la variaciéon
del precio luego de los controles, y los efectos que éstos pueden tener sobre

el margen de ganancias de las empresas reguladas.
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Setiene que,
m=Qx*(P—c) (14)

Donde,

n = Beneficio de la empresa.
Q = cantidades vendidas.

P = precio de los bienes.

¢ = costo marginal de la venta de los bienes.

Los efectos de una reduccién de los precios y del margen unitario producto
por medio de un control de precios se expresa por medio de la siguiente

ecuacion:

on

_o
— E(P—C)+ Q *

oP (15

o= () 29)

La ecuacion (15), arroja dos escenarios:

. . om . . .
En el primer escenario S > (0, ante variaciones negativas del precio el

margen de ganancias de las empresas es positivo. Esto explica que el precio
fijado por el ente regulador es mayor al costo marginal de las empresas (P >
c¢), logrando asi uno de los objetivos de politicas publicas de reduccion de

margen unitario de los productos.
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Dado que,

0Q

—5 P—O+ Q-+ >0

or=(0(2)(22)

Y se tiene que,

a—Q(P—C) >0

(16)

(7)

La variacion del precio es 4P < 0 producto de la regulacion. Por lo tanto,

para que la siguiente parte de la ecuacién sea mayor a cero, debe cumplirse,

que la variacion del costo marginal sea menor a cero pero mayor a la

variacion negativa del precio:

Q * >0

o (o229

sp < (ac(32) (52)) <o

(18)

(19)

Se obtiene que el ingreso por venta, si bien es menor que en una situacion

ex ante a la regulacion, sigue siendo mayor los costos marginales de la
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venta del producto®. Lo anterior significa que el mark-up o margen de

produccion se recuperaria.

Sin embargo, y a pesar de la preferencia de una recuperaciéon de margen en
un mercado regulado, esta propuesta gubernamental dejaria por fuera a las
pequefias y medianas empresas que no poseen una capacidad instalada de
produccion suficiente, que les permita cubrir sus costos fijos e incluso costos
de inversion. El problema se observa, ya que dificulta la absorcién de una
mayor demanda aunada a la reduccion de precios (un exceso de demanda
ante una reduccién de la oferta); es por ello que las grandes empresas, ante
la salida de las pequefias, pudieran obtener una reduccion de sus costos
medios, siempre y cuando exista un nivel de precios que supere al costo
unitario. Ademas, podrian explotar mayores economias de escala, debido a
gue su mercado natural absorberd la demanda natural de ese mercado

dada la salida de los pequefios y medianos®.

Un segundo escenario JIll/dP < 0, donde la variacion del precio afecta
negativamente a los beneficios obtenidos por las empresas y donde el precio
establecido por la regulacion, es menor a los costos marginales de
produccion de los bienes (P < c¢), obliga a las empresas a producir a

pérdidas.

40 Sherman, Roger. op. cit. p. 196.

41 Gonzalez Porras, Enrique. “Controles Regresivos: Pierden los més Débiles” en Observatorio de la
Economia Latinoamericana. [Documento en lineal. N° 76 (Mar. 2007).
<http:/vww.eumed.net/cursecon/escolat/ve/> [Consulta: 15-1-2009].
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De acuerdo a lo explicado anteriormente, y de debido a que 4P < 0 producto

de la regulacion, se obtiene:

Q <0 (20)

e (5(2)(9))
Por lo que,

0Q
5 (P—-c) < |Q= | (21)

or-(0(2)(22)

La segunda expresion se encuentra en valores absolutos con el fin de
explicar que los beneficios de la empresa estaran afectados por un precio
menor a los costos, aunado a la poca capacidad de explotar economias de
escala y a las pérdidas de eficiencia debido al incremento de los
rendimientos decrecientes a escala. Aunque pareciera que el incremento de
las ventas compensa via cantidades la disminucion del margen de
ganancias, significa que existe una capacidad instalada y operativa
restringida que genera ineficiencias productivas, debido a la produccién de

bienes a pérdidas®.

42 Ibid.
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CAPITULO 2

EL ARROZ EN VENEZUELA

2.1 El Arroz

Se conoce por arroz a los granos maduros procedentes de las variedades
del cereal Oryza Sativa, de la familia de las gramineas.Su grano
corresponde al segundo cereal mas producido del mundo, después del maiz.
Debido a que el maiz es producido para otros muchos propdsitos que el del
consumo humano, se puede decir que el arroz es el cereal mas importante
para la alimentacion humana, y que contribuye de forma muy efectiva
al aporte caldrico de la dieta (Ver Tabla 2.1). En Venezuela, el arroz
representa el 20% del total de calorias disponibles para el consumo, lo que
denota la importancia que representa el éste a nivel nacional para la dieta de

los venezolanos®®.

Es el alimento béasico de 17 paises de Asia y del Pacifico, de ocho paises de
Africa y en América Latina y del Caribe. Solo en Asia, mas de 2.000 millones
de personas obtienen del arroz y sus productos derivados entre el 60% y 70

% de su consumo calorico. Ocupa el 11% de la superficie arable del mundo,

43 Instituto Nacional de Nutricion de Venezuela (INN), [Web en linea]. <http:/Awww.inn.gov.ve>.
[Consulta: 12-8-2009].
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siendo un importante generador de empleos directos e indirectos en muchos
paises™.
Tabla 2.1

Valor nutricional del arroz

Tabla de Nutrientes del arroz integral y arroz blanco

Arroz Integral | Arroz Blanco
Composicion Aproximada

Humedad 11,9% 11,9%
Proteinas 7.2% 6,6%
Grasas 1,7% 0,4%
Cenizas 1,2% 0,5%
Fibra (cruda) 0,8% 0,3%
Carbohidratos (total) 77,2% 80,3%
Energia (Kcal / 1009) 360 363
Micronutrientes (mg / 100g)
Calcio 32 24
Fésforo 221 94
Hierro 1,6 0,8
Sodio 9 5
Potasio 214 92
Tiamina 0,34 0,07
Riboflavina 0,05 0,03
Niacina 4,7 1,6

Fuente: Tratado de Nutricion®. Elaboracion Propia

44 Organizacién de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentacion (FAO), [Web en linea].
<http:/mww.fao.org>. [Consulta: 12-8-2009].
45 Hernandez, Manuel & Sastre, Ana. Tratado de Nutricion. Madrid, Espafia: Ediciones Diaz Dos

Santos, 1999. p. 404.
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El cultivo del arroz se inicia la China 5000 afios a.c., en el paraje de
Hemudu, cerca del valle de Ningpo, donde consideraba el inicio de la
siembra de arroz como una ceremonia religiosa reservada a su emperador.
En Tailandia el arroz se empieza a cultivar 4500 afios a.c., para luego,
aparecer en Camboya, Vietnam, Japén e India. Del territorio asiatico, se
derivan las especies llamadas japonica e indica, debido al tipo de riego que
lleva su produccién. En Japoén, la irrigacion se realiza en zonas templadas
con granos medianos o0 pequefios, donde se conocen como granos
redondos; mientras que en la India, dada sus caracteristicas climaticas de
zona tropical calida, se produce un arroz de granos alargados, delgados y
planos. Por otra parte en América algunos historiadores afirman que
Cristobal Colon en su segundo viaje en el afio 1493 trajo consigo las
primeras semillas del cereal.

En Venezuela, el arroz es uno de los productos principales de la canasta
familiar y ademas es un importante generador de empleos. Su produccion
esta concentrada en los llanos occidentales, en los estados Portuguesa,
Cojedes y Barinas, y en la region de los llanos centrales en el estado
Guaérico, siendo éste ultimo la capital agro-industrial del pais y el primer
productor de este cereal, con un 80% de la produccion (Ver Anexo 1.5).
Estas son zonas aptas para su cultivo ya que cuentan con suelos pesados y

de alta precipitacion durante el ciclo de cultivo, que ayuda incluso, a los

46 Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (CNUCYD), [Web en linea].
<http:/mww.unctad.org>. [Consulta: 12-8-2009].
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sistemas de riego®’. El pais cuenta con suficientes tierras para expandir el
area de cultivo, tanto en zonas nuevas como en las utilizadas en la
actualidad dada la capacidad disponible en los sistemas de riego sub

utilizados, que ademas se encuentran en problemas de mantenimiento®,

2.1 Tipos de arroz y sus variedades de presentacion en Venezuela

El consumo de arroz, y por tanto el comercio, esta diferenciado por los tipos
de arroz y por la calidad de los mismos. Entre los tipos de arroz segun su

presentacion a nivel mundial se consideran los siguientes:

El arroz de grano largo: este tipo de arroz representa el 85% del
comercio mundial de arroz, y a su vez se clasifica de acuerdo al porcentaje
de granos partidos* y el que sean o no aromaticos: arroces aromaticos,
arroces de alta calidad (menos del 10% de granos partidos) y arroces de

baja calidad.

47 Abreu, E., Gutiérrez, A., Fontana, H., Cartay, R., Molina, L., Van Kesteren, A. & Guillroy, M. La
Agricultura: Componente Basico del Sistema Alimentario Venezolano. Caracas: Fundacion Polar,
1993. p.87.

48 Ibid.

49 La presentacion del arroz se diferencia bajo su composicion de granos partidos que son aquellos
pedazos de granos descascarados, menores que la mitad de un grano entero, en cualquiera de sus
diametros.
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El arroz de grano medio/corto: también llamada japonica. El
comercio de este tipo de arroces representa solamente una cuota del 15%
del comercio mundial. Este tipo de arroz no se encuentra clasificado en
composicién o porcentaje de granos partidos porque presenta una calidad
muy baja para el consumo humano® y su utilizacién es basicamente en la

realizacion de derivados del arroz.

En Venezuela, se produce, procesa y consume el arroz de grano largo y los
principales tipos de presentacion para la distribucion y venta al publico segun
su composicién de granos partidos se encuentran: el arroz 1% granos
partidos, 5% granos partidos y 10% granos partidos, como se muestra a

continuacion:

50 Auln cuando existen paises donde este tipo de arroz tiene un alto consumo, como por ejemplo en
Japon para la realizacion del sushi.
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Tabla 2.2

Tipos de presentacion del arroz en Venezuela

Tipos de Presentaciones

% Granos Partidos

Arroz Completo (Granos
Seleccionados)
Arroz 1% Granos partidos
Arroz 2% Granos Partidos
Arroz 3% Granos partidos
Arroz 5% Granos partidos

Arroz 10% Granos partidos

Fuente: Ministerio del Poder Popular para el Comercio. Elaboracion Propia.

2.3 Bienes Sustitutos y derivados del arroz

El arroz, pertenece al rubro de cereales segin su composicién. De dicho
rubro, los cereales que se destacan, ademas del arroz, por alto volumen de
consumo a nivel mundial son el trigo y el maiz. Estos ultimos vienen siendo

los cereales sustitutos directos del arroz.
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Grafico 2.1

Consumo de arroz, trigo y maiz en Venezuela
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2007

Fuente: Instituto Nacional de Nutricién-Universidad de Los Andes (Varios afios). Instituto Nacional de
Nutricion-Fundacién Polar (Varios afios). Hoja de Balance de Alimentos. Elaboracion Propia.

Tomando en cuenta el consumo final de arroz en Venezuela, los
consumidores sustituyen este dltimo por alimentos seleccionados del trigo y
el maiz como la harina de maiz precocida, las pastas alimenticias, entre
otros. Segun se observa en el gréafico, el maiz en su presentacion para
consumo final, es el cereal de mayor consumo en Venezuela, mientras que
al arroz se ubica en el segundo lugar para el afio 2007. El cruce de las
curvas del arroz y del trigo en el afio 1986, presenté una disminucion que

serpa explicada a lo largo del capitulo.
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Los principales derivados del arroz son los siguientes:

Arroz Pulido en Mesa: Arroz pulido en mesa son los granos de arroz

descarrillados, libres de impurezas y pulidos.

Harina de Arroz: la base de su elaboracién es de arroz blanco o integral.
Para hacer la harina, se quita la cascarilla y se obtiene asi el arroz crudo,
gue se muele para obtener arroz en polvo o harina de arroz. La harina de
arroz es un sustituto particularmente bueno de la harina de trigo para

gquienes padecen intolerancia al gluten.

2.4 Laproduccién de arroz

De acuerdo al estudio realizado dentro del marco del convenio entre la
Universidad de Los Andes y la Fundacién Polar™, asi como también por los
apuntes de Agrotendencia, se mostrard de manera resumida el proceso

productivo que involucra la elaboracién del arroz en Venezuela.

La tecnologia empleada para la preparacién de la tierra, se basa en un
sistema guiado por rayo laser el cual deja el terreno con la pendiente

deseada par el cultivo. El siguiente paso es la colocacion de las semillas en

51 Ibid.
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la tierra, y particularmente en Venezuela, se utilizan dos sistemas: el
primero, es mediante el uso de un avién para esparcir la semilla (asi como
productos agroquimicos y fertilizantes); y el segundo, un sistema de
esparcimiento de semillas con cuadrillas de personas, que fomenta el

empleo en dicho sector.

El manejo del agua es determinante en el cultivo del arroz. Este recurso
proviene principalmente de represas, como es el caso de la represa de
Calabozo, de los rios, o bien, de las perforaciones de pozos profundos que
mediante bombas que extraen el agua subterranea. Esta Gltima, es utilizada

principalmente en los llanos centrales del pais.

Los principales nutrientes que exige la planta son nitrogeno, fosforo y
potasio, que generalmente son deficientes en los suelos. Por lo que, el
proceso de fertilizacion es un factor determinante de la productividad en el
cultivo del arroz. Luego, la cosecha constituye el punto culminante de la
produccion arrocera de campo y es llevado a las plantas procesadoras para
comenzar el proceso de industrializacion del arroz, que comprende: secado,
reposo, limpieza, pulido, clasificacion y empaquetamiento. Por ultimo, la
agroindustria vende a los mercados mayoristas o a los mercados de comida

directamente en presentaciones ya listas para el consumo. (Ver anexo 1.6)
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La produccion de arroz en Venezuela ha venido creciendo en los ultimos
afos por causa del mejoramiento de técnicas de cultivo aplicadas en el rubro

gue se mencionan anteriormente (Ver Grafico 2.2).

De acuerdo a los datos obtenidos acerca de la produccién de arroz en
Venezuela, se observa una disminuciéon en los afios 1983 y 1986, donde la
misma se ubicO en 449.475 y 321.527 toneladas métricas respectivamente,
con una reduccion de 150.000 toneladas métricas aproximadamente en
ambas con respecto los afios anteriores (Ver Anexo 1.3). El suceso ocurrido
puede explicarse por causa de la implementacién de un programa de ajustes
realizado por el Ejecutivo Nacional donde se redujo de manera significativa

la concesion de créditos a los productores de arroz en general®.

Durante los afios ochenta, el Instituto de Crédito Agropecuario (ICAP) redujo
de manera representativa su participacion en el financiamiento de los
productores agricolas, especialmente al aporte dirigido a los pequefios y

medianos productores®?.

Esta situacion en dicha década situ6é a los productores nacionales entre los
afios 1983 — 1990 a experimentar bajos niveles de produccién con respecto
al aio 1982, que no fueron igualados hasta los resultados obtenidos a inicios

de los noventa.

52 Molina, Luisa E. Reflexiones sobre la situacion de la produccion y el consumo de arroz en
Venezuela (1989-1999). Universidad de Los Andes — Venezuela, Alquibia, 6 (2000): 501-514 passim.
53 Ibid.
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Grafico 2.2

Producciéon de arroz en Venezuela
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Fuente: Ministerio del Poder Popular para la Agricultura y Tierras (MPPPAT). Elaboracién Propia.

En el gréfico 2.2, se observa un aumento progresivo en los afios posteriores,
en lo que se destacan los aflos 1991 y 2004. En el primero, el gremio de
productores crea el Consejo Consultivo del Arroz, con el fin de incentivar la
produccion nacional y volver a valores de principios de los afios ochenta.
Mientras que en el afio 2004, la produccion nacional del arroz crecié en casi
300.000 toneladas métricas con respecto al afio anterior. Este incremento se

deriva de las politicas aplicadas por el Ejecutivo Nacional con la instauracion
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de la “Misién Mercal”®*, quien se encuentra adscrito al Ministerio del Poder
Popular para la Alimentacion (MPPPA) conjuntamente con la Corporacion de
Abastecimiento y Servicios Agricolas (CASA), incentivando la produccion del
arroz, colocando el producto a un mayor alcance aunado a su red de

distribucion®®.

2.5 Consumo de arroz

El consumo interno de arroz se ha visto influenciado directamente por la
produccion y no tanto por el precio, dada su calidad de alimento de primera
necesidad en los hogares venezolanos y por las constantes regulaciones

establecidas al mismo (Ver Gréfico 2.3).

De la evolucion del consumo se destacan las diminuciones en los afios 1986
y 1996. En el primer afio, el consumo presentd una reduccion de 112.619
toneladas métricas respecto al afo anterior, influenciado por la misma
diminucion en la produccion del cereal causado por el programa de ajuste
referente a los créditos que se le otorgaban a los productores, lo cual se
reflej6 en la distribucion del bien, y por tanto en el consumo, ya que no

existia disponibilidad del mismo®®.

54 La Mision Mercal (Mercado de Alimentos), fue creada el 24 de abril del afio 2003 y tiene como
objetivo primordial construir y dotar almacenes y supermercados con alimentos y otros productos de
primera necesidad. Para el afio 2008 la red se encontraba conformada por casi 30.000
abastecimientos segun el Ministerio del Poder Popular para la Alimentacion (MPP PA).

55 Segun el MPPPA.

56 Molina, Luisa E. log. cit. Pp. 501-514 passim.
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Grafico 2.3

Consumo de arroz pulido en mesa Venezuela
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Fuente: Instituto Nacional de Nutricién-Universidad de Los Andes (Varios afios). Instituto Nacional de
Nutricion-Fundacion Polar (Varios afos). Hoja de Balance de Alimentos. Elaboracién Propia.

Con respecto al afio 1996, la reduccién en el consumo tiene como referencia
principal las politicas de precios del arroz aplicadas por el Ejecutivo
Nacional, que permitieron la libre fluctuacion del precio en el mercado bajo
interaccion de oferta y demanda. Esta liberacion del precio, trajo consigo un
desajuste que luego, bajo la propia interaccién, se normaliza como se

explicara posteriormente en el punto 2.6.2.
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Grafico 2.4

Consumo per capita de arroz pulido en mesa Venezuela

21.00 A\
18.00 ‘\ 2N A / >
00 [\ A | \ A
oo |\ A e AV

9.00 V

6.00

3.00

- —_— M s - o-—_-— _ e — — — .—— e
O d AN M T ON®NMODO 4 NMILWONNDDO A NMS O~
D D WPV DDNND®W®NODNDDDDDDNDDDO OO O DO OO
DD OO0 O O
Ad A A dddddddAddAddAdddddNAANNNN N

—a— Consumo per capita de Arroz pulido en mesa (kg / persona)

Fuente: Instituto Nacional de Nutricién-Universidad de Los Andes (Varios afios). Instituto Nacional de
Nutricion-Fundacién Polar (Varios afios). Hoja de Balance de Alimentos. Elaboracion y Calculos
Propios.

De igual forma, se observa el comportamiento del consumo per capita de
arroz en Venezuela (Ver Grafico 2.4). El mismo muestra un comportamiento
similar al consumo de arroz por tonelada métrica pero visto desde la ingesta

anual por persona en kilogramos®’.

57 Todos los valores en toneladas métricas anteriormente mencionados se encuentran reflejados en la
seccion de Anexos 1.
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2.6 Controles de Precios al Arroz

2.6.1 Antecedentes

El control de precios en Venezuela surge en el afio 1976, luego de la
aprobacion en 1974 de la ley de Proteccion al Consumidor y la ley de
Creacion de Corpomercadeo via decretos presidenciales®®. Las mismas
fueron promulgadas bajo la Gaceta Oficial Extraordinaria N° 1680 del 02 de
septiembre de 1974. Dichas leyes tenian como objetivo prevenir el brote
inflacionario motivado por el aumento de los precios del petrdleo y el
incremento del gasto publico. Posteriormente en 1976, se aplicé una politica
antiinflacionaria que consistia en el establecimiento de controles de precio a

varios productos de la cesta basica de alimentos>°.

A lo largo de la década de los afios ochenta, el precio del arroz,
especificamente el arroz en mesa 5% granos partidos®®, se mantuvo
regulado mostrando variaciones a poca escala de sus precios. Las politicas
de regulacién predominaron en esta década, impulsado por los logros en el
marco de politicas de precios establecidos a principios de la misma como se

demostrara posteriormente.

58 Boulton, Alfredo. Politica y Economia en Venezuela 1810 — 1991. 2% ed. Caracas: Fundacién
Boulton, 1992. Pp. 297-298.

59 Estableciéndose precios minimos a nivel nacional a productos agricolas entre los que se
encontraban: arroz, maiz, sorgo, caraotas negras, soya y algoddn, garantizdndose estos precios a
través de la Corporacion de Mercadeo Agricola.

60 Tipo de arroz segln su porcentaje de granos partidos incluido dentro de la cesta basica de
alimentos (Productos Regulados) en Venezuela.
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Para la década de los afios noventa, el precio del arroz registro las
variaciones mas representativas en la historia de su comercializacién en el
pais. En el afio 1996, los altos indices inflacionarios que se presentaban en
el pais, obligaron a la administracion del Presidente Rafael Caldera a excluir
el arroz de la Cesta Béasica de Alimentos®!, asi como otros 26 productos
controlados®. El precio del arroz quedd establecido bajo interacciones de
oferta y demanda con cierta negociacion entre el Ejecutivo Nacional y las
empresas. En esta década, se observo un aumento en el precio en mas del
2000%%, lo que trajo como consecuencia una disminucion del consumo de

arroz en el pais.

Destacando el aumento continuo en los precios del arroz y su importancia
para el consumo del venezolano, en el afio 2003, bajo la administraciéon
actual administracion publica, se implemento la regulacion del producto via
precio maximo de venta al publico (PMVP) y situandolo como un producto

bajo regulacién de precios nuevamente.

61 El arroz 5% granos partidos formé parte de los productos de la Cesta Basica (Regulacién de
precios) hasta el 25 de Abril de 1996; segin Gaceta Oficial N° 35.946, se librera su partir de ese afio.
62 Portillo, Saskia. Guia Rapida de la Politica Econémica de Venezuela: 1974 — 2003. Caracas: BCV,
2004. p. 59.

63 Segun el MPPPAT.
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Tabla 2.3

Gacetas oficiales

Ga_cc_ata Explicacion

Oficial (
11 de Febrero de 2003 37.629 |Precio del arroz 5% granos partidos 0,90
06 de Marzo de 2003 37.644 Precio del arroz 5% granos partidos 0,90
18 de Noviembre de 2003 37.820 Precio del arroz 5% granos partidos 0,99
15 de Abril de 2004 37.918 iPrecio del arroz 5% granos partidos 1,42
08 de Noviembre de 2004 38.060 |Precio del arroz 5% granos partidos 1,62
11 de Febrero de 2008 38.867 :Precio del arroz 5% granos partidos 2,11
26 de Junio de 2009 39.208 |Precio del arroz de 1% a 10% granos partidos 2,82

Fuente: Ministerio del Poder Popular para la Agricultura y Tierra (MPPPAT). Elaboracion Propia.

Luego de 35 afios de aplicar controles de precios en la economia
venezolana, mas de 1000 productos se encuentran regulados, incluidos
todos los que conforman la cesta o canasta basica de alimentos, donde el

arroz cumple un papel esencial.

2.6.2 Comportamiento del precio del arroz

El arroz, dada su caracteristica de alimento de primera necesidad, ha
estado sujeto a las politicas de regulacion establecidas desde los afios
ochenta, donde su precio se ha mantenido controlado gran parte del periodo
gue se muestra a continuacion (Ver Gréfico 2.5). La evolucion que ha tenido,

puede ser explicada en tres periodos:
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Primer periodo (1984-1995): se destaca que las variaciones del
precio son de menor proporcion. El precio para el afio 1985, se encontraba
en Bs. 8,5 por kilogramo y a finales del afio 1993, cerr6 en Bs.39,25 por
kilogramo. En los dos afios siguientes, los precios fueron ajustados por parte
del Ejecutivo Nacional como consecuencia de los altos niveles inflacionarios
de la época. En el afio 1995, el precio del arroz cerr6 en Bs.112,5 por

kilogramo.

Segundo periodo (1996- 2002): En este segmento, se observa un
crecimiento considerable del precio del arroz. Esto se atribuye, a los
problemas inflacionarios que presentaba el pais. Para el afio 1996, el
Ejecutivo Nacional asumié una politica de libre fluctuacion del precio del
arroz en el mercado, por causa de la insostenibilidad del precio del cereal,
hasta principios del afio 2003. Los precios oscilaron entre los Bs.248,08 en

el afio 1996, hasta Bs.697,71 en el afio 2002.

Tercer periodo (2003-2007): Por ultimo, en el afio 2003, se retoma la
politica de control de precio al arroz anunciado en la gaceta oficial 37.629
(Ver Tabla 2.3), siendo incluido nuevamente en la cesta basica alimentaria.
El precio establecido fue Bs.919,17 por kilogramo, menor al precio de cierre
del afio anterior. En el gréfico se observa un precio de cierre de Bs. 990 por

kilogramo, dado que a final de afio se tuvo que ajustar ese precio (Ver tabla
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2.2). El control continu6 hasta el afio 2007 donde el precio se ubicé en

Bs.1.615 por kilogramo, manteniéndose asi desde el afio 2004.

Grafico 2.5

Evolucién del precio de arroz en Venezuela
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Fuente: Asociacion Venezolana de Molinos de Arroz (ASOVEMA). Elaboracion Propia.

En el periodo comprendido de 1984 a 2007, se observa que el precio del
arroz no ha variado en proporciones significativas. Sin embargo, en el
periodo que no estuvo regulado, se presentaron las mayores variaciones de
precio. Por lo tanto, en 16 de los 23 afios explicados en el gréfico, el precio

ha estado bajo supervisién del Ejecutivo Nacional®.

64 Todos los valores en Bolivares anteriormente mencionados se encuentran reflejados en la seccién
de Anexos 1.
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2.7 Justificacion gubernamental acerca de las regulaciones

El papel del gobierno es actuar como un catalizador y desafiador, animando
a las compafias para que eleven sus aspiraciones y se ubiguen en los
niveles mas altos del ejercicio competitivo, de manera que aumenten su
desempeiio productivo, estimulen las demandas primarias por productos
avanzados, se enfoquen en la creacion de factores especializados y
provocar la rivalidad local limitando la cooperacion directa y cumplir con las

regulaciones establecidas®.

La regulacion debe ser un instrumento para mejorar los servicios que presta
el gobierno y para responder a problemas, fallas de mercado, distorsiones u
otras externalidades negativas que influyen sobre un bien o servicio, ya sea

en su precio, la demanda, la oferta o el consumo.

El Ejecutivo Nacional al implantar controles de precio sobre un producto en
especifico, debe sefialar con claridad los objetivos o el nivel de desempefio
gue desea lograr con su implementacion. En Venezuela, el Gobierno justifica
la implementacion de controles de precio alegando la busqueda del

bienestar social.

65 Porter, M. On Competition. Boston. Boston: Harvard Business School Press, 1998. p. 316.
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En el caso especifico del arroz, las regulaciones que se han llevado a cabo
durante las ultimas tres décadas descritas anteriormente, se ven justificadas
por el hecho de mantener niveles estables de precio para evitar aumentos
gue vayan en detrimento del bienestar de los consumidores, con el fin de
gue éstos ultimos tengan la capacidad de acceder a bienes y servicios a
precios razonables, en oferta justa y equitativa, presumiendo que los
oferentes del sector productivo estan motivados y decididos a abusar de su
poder de mercado. Por lo cual, el Ejecutivo Nacional opta por una regulacion
de precios antes que evaluar y aplicar politicas de competencia efectivas. En
la practica, se observa que las dos instituciones de control social de la
empresa privada son la competencia y la regulacion, por lo cual, rara vez se
desarrolla una sola de ellas. El problema es encontrar la mezcla optima de

ambas®®.

Como ejemplo a lo antes expuesto, en Venezuela han prevalecido las
regulaciones por encima de la libre competencia. La experiencia durante los
periodos de no regulacion, han obligado a los hacedores de politicas
regulatorias, a controlar nuevamente el precio, con el fin de perseguir

objetivos de corto plazo.

66 Kahn, Alfred. The Economics of Regulation: Principles and Institutions. Cambridge, Massachusetts:
The MIT Press Books, 1998. p. 47.
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No obstante, se observa que estos objetivos se han trasladado al largo
plazo, propiciados principalmente por el Gobierno, dejando de lado las
consecuencias de estos mecanismos sobre las politicas publicas y la
eficiencia economica. Ademas, la vigilancia e incluso el mismo el control de
precios, conlleva a un incremento del gasto que podria estar destinado a

otros objetivos de la agenda publica®’.

2.8 Principales empresas de comercializacion del arroz

En Venezuela, existen un total de 52 empresas de procesamiento de arroz,
gue colocan el cereal en la mesa de los venezolanos por medio de distintas
marcas que se comercializan en el mercado interno. La principal empresa
gue distribuye arroz en el pais es la Corporacion de Abastecimiento y
Servicios Agricolas (CASA) de lared Mercal, quien lidera la comercializaciéon
del cereal con un 46% de la distribucion nacional, seguida de Lancarina,
distribuidora de Arroz Mary con un 24% del mercado. Estas dos empresas
junto con Alimentos Polar y Cargill, conforman el 84% del mercado de

abastecimiento de arroz a nivel nacional.

67 Gonzalez Porras, Enrique. ““Controles de Precio y Bienestar Social” en Centro de Divulgacién del
Conocimiento Econdmico. [Documento en lineal]. (Ene. 2009).
<http://www.cedice.org.ve/detalle.asp?id=2589> [Consulta: 15-7-2009].
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Tabla 2.4

Participacién de mercado arrocero en Venezuela

Participacién de Mercado ‘

Participacion

Empresa en %
CASA 46
Lancarina 24
Cargill 8
Alimentos Polar 6
Molinos Agua Blanca 5
Monaca 3
Otros (46 empresas) 8

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica. Elaboracion Propia.

Con respecto a la informacion en la tabla 2.4, se puede considerar que el
mercado de arroz en Venezuela es un mercado concentrado® debido a que

la mayoria del mismo, esta en manos de pocas empresas®.

68 Para medir la concentracion de mercado utilizando indices como HHI (Hischman Herfindahl) e
Indice de Lerner, que seran explicado y comprobado posteriormente.

69 Samuelson, Paul A. Nordhaus, William D. Economia. 13% ed. Madrid, Espafia: McGraw-Hill, 1990.
p.661.
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CAPITULO 3

ESTIMACION DE LA DEMANDA

De acuerdo a lo explicado en el capitulo anterior, el arroz es uno de los
alimentos més importantes para la dieta de los venezolanos, y esto lo hace,

uno de los bienes mas demandados del mercado alimenticio.

Mediante la estimacion de una funcion de demanda de la industria del arroz,
se buscara obtener el mark-up o margen de ganancias que ha tenido dicha
industria ex ante y ex post a las regulaciones, con el fin de obtener una
explicacion a la implementacion de los controles de precio por parte del
Ejecutivo Nacional, y si estas medidas han beneficiado o perjudicado a la

industria.
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3.1 Estudio de la Demanda

En este apartado se compilan una serie de antecedentes de algunos
estudios que se han realizado acerca de la demanda, tomando en cuenta los
avances con respecto al Modelo de Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO) .
El mismo parte del estudio del ingreso de forma agregada, tal que esta
variable generaliza la suma de la compra de bienes que los agentes

econémicos destinan en la compra de otros bienes .

3.1.1 Ecuaciones de demanda Simples

Dada una funcion de demanda tal que la cantidad demandada es

dependiente de los precios del bien 1, del bien 2 y del ingreso, se tiene la

siguiente representacion:

x; = x; (1, P2s e P 1) Siendo i = 1,2, (22)

Tomando en cuenta esta funcion y afiadiendo un término estocastico u,,

para incluir las variables omitidas, se tiene que el estudio de la ecuacion

simple se puede estimar como:

70 El Método de Minimos Cuadrados Ordinarios es un modelo estadistico que hace parte de un grupo
denominado Modelos de Regresion, estos explican la dependencia de una variable "Y" respecto de
una o varias variables cuantitativas "X".

71 Wonnacott, Roland J. & Wonnacott, Thomas H. Econometrics. New York, USA: John Wiley and
Sons Inc, 1970. p. 55.
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xi = X (P, D2s e P L Ug) (23)

Donde x; es la cantidad de demanda, p, es el precio del bien 1, p, es el
precio del bien 2, i son los bienes primarios; e I viene siendo el ingreso de
los individuos. Estas n ecuaciones pueden ser calculadas por medio de las
ecuaciones simples o por sistemas de ecuaciones. La forma funcional mas
simple de expresar una ecuacién de demanda lineal de acuerdo a lo antes

descrito es la siguiente:
X; = aL-+ Zbipi-l' Cli+ U; (24‘)

Este modelo ha sido aplicado para estimar la demanda de productos
agricolas, donde el consumo per capita es una funcion lineal de precios de
estos productos relativos al indice general de precios %, cuya elasticidad de

la demanda se estima como:
(25)

Donde p, X son los valores medios de precios y cantidades demandadas

respectivamente.

72 Schultz, Henry. The Theory and Measurement of Demand. Chicago, USA: The University of
Chicago Press, 1938. Pp. 55-58.
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Por otra parte, se puede distinguir una funcion de demanda Semi-

Logaritmica como:
X;= o; + Zbilnpi—i- clnl; + u; (26)

El primer modelo empirico aplicado en este estudio es el modelo Working”® —
Leser’®. El modelo sugiere que cada participacién del bien dentro del
presupuesto del consumidor es una funcién lineal de precios y del gasto total
sobre los bienes en estudio. La demanda de bienes Working — Leser se

expresa:

w; = ag+ a;logx; Zﬁij logp; + ZVU Hy + & (27)
7 i

Donde (ij) representan los bienes en estudio; w; es la participacion del

gasto / entre los bienes; p; es el precio del bien j; x; es el gasto total de

todos los bienes incluidos en el modelo; Hy incluye variables dicotémicas”’

agregadas por presencia de Shocks Coyunturales’® dentro del modelo.

73 Working, Henry. Statistical Laws of Family Expenditure. Journal of the American Statistical
Association, 38 (1943): 43-56 passim.

74 Leser, Conrad. Forms of Engel Functions: Econometrica, 31. p. 694-703.

75 Una variable dicotémica o "dummy" es una variable numérica usada en el andlisis de regresién
lineal para representar los subgrupos de la muestra en su estudio. En el disefio de la investigacion,
una variable "dummy" se utiliza a menudo para distinguir a diversos grupos del tratamiento. En el caso
mas simple, con valores 0y 1.

76 Un shock coyuntural es un episodio de estrés al modelo que no modifican la tendencia a largo
plazo de la variable.
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Por otra parte, ¢; es el término de perturbacion caracterizado por presentar

media y varianza iguales a cero.

Este modelo puede ser estimado para cada bien por medio de Minimos

Cuadrados Ordinarios (MCO), cuya elasticidad gasto e; se expresa como:

er =1+ (=) (28)

3.2 Medicibn de Poder de Mercado, Cuotas de Mercado vy

Concentracion, a través de una funcién de demanda

Dada una empresa / en un mercado bien definido, compite a su vez con
otras empresas en cantidades, produccion y bienes homogéneos. Sélo hay
un precio de mercado P, los costos marginales constantes ¢ ’’.

El beneficio de la empresa seria:

m; = P(Q)q; — ciq; (29)

77 Motta, Massimo. Competition Policy: The Theory and Practice. Cambridge, Massachusetts:
Cambridge University Press, 2004. p. 117.
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Donde Q@ =qi+ ).j#1i qi, son las cantidades totales producidas de la

industria, y g; son las cantidades producidas por cada empresa.

La maximizacion del beneficio, dada la produccién de la empresa

competidora, lleva consigo la siguiente Condicion de Primer Orden (C. P. 0):

T

d dP

El precio de equilibrio P* en este mercado se definird mediante la solucion

de todas las C.P.0O . A este precio, la C.P.0 de la empresa i queda:

dP dQ

P'(Q)— ¢ = ~dgdg

(31)

Dividiendo ambos lados de la ecuacion por P* multiplicando y dividiendo
por Q, se obtendra que la produccién de una unidad adicional por la empresa

corresponda a la produccién de una unidad adicional de toda la industria:

__ Pl (32)
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Que se puede reescribir como:
IL=— (33)

Donde /L, es el indice de Lerner de poder de mercado, mi es la cuota de
mercado de la empresa, y € es la elasticidad de la demanda del mercado

con respecto al precio.

Trabajando sobre este resultado, se puede encontrar un indice agregado de

poder de mercado para la industria completa.

Determinando L = ),i miLi, y afadiendo la ecuacion anterior (33), se

obtiene:
m? HI
L= z 2 (34)
1

Donde el HHI = Zimiz es la sumatoria al cuadrado de las cuotas de

mercado de las empresas. Esto establece que existe una relacion directa
entre el grado de concentracion de la industria y el grado promedio de poder

de mercado.
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Este resultado, en donde el poder de mercado de la empresa 7 se ve limitado
por la medida en que las empresas rivales son capaces de responder ante

un aumento de los precios de la empresa J, al aumentar su produccion’®.

3.2.2 Elasticidad de la demanda residual

Para la evaluacion del poder de mercado de una empresa, es necesario
estimar la elasticidad de la demanda residual. La misma, es la funcién que
enfrenta una empresa una vez que la reaccion de las otras empresas se
toma en cuenta. En vez de preguntar por qué un aumento de precio de la
empresa A aumentaria la demanda de las otras empresas, esta técnica
determinaria por qué porcentaje la empresa A disminuiria su propia
demanda residual .

Un nivel bajo de estimacion de la elasticidad de demanda residual sugiere
una alta concentracion de mercado por parte de la empresa A, donde una
considerable proporcion de consumidores seguirian comprando los
productos de la empresa A, en vez de pasar a consumir los mismos
productos de las otras empresas. Caso contrario ocurria si la empresa A

posee un alto nivel de la demanda residual.

78 Ibid. p. 123.
79 Siendo esta, la demanda que quedaria en el mercado una vez que las otras empresas hayan
satisfecho la suya.
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La regresion de la funcion de demanda residual de una empresa soélo daria
lugar a un estimador que no es consistente, como el precio y la cantidad de
equilibrio, ya que estas se determinan conjuntamente por la demanda y la
oferta que haya programado la empresa. Por tanto, la estimacion de la
elasticidad de la demanda residual esta usualmente acompafiada por el uso
del método de variables instrumentales®, donde la informacién de costos de

la empresa es necesaria para obtener estimadores consistentes®.

Es importante destacar que la estimacion de la elasticidad de la demanda
residual no explica si el poder de mercado es bajo por la competencia de las
otras empresas, cuyo objetivo especifico de restringir el poder de mercado
de la empresa A. Sin embargo, la ventaja que este método ofrece, es la
facilidad de requerir poca informacion para realizar un modelo econométrico
del poder de mercado de la empresa. Ademas, este método ayuda a la
viabilidad de la aplicacion de métodos cuantitativos para el analisis de poder

de mercado®.

80 El método de estimacion de variables instrumentales (IVLS) consiste en asumir que existen un
conjunto de variables definidas en una matriz Z= {z1,...,zq}, de dimension al menos igual a una matriz
X tal que Z no esté correlacionado con un factor de error (e), pero altamente correlacionado con la
matriz X, siendo Z la matriz denominada “Matriz de variables instrumentales”.

81 Motta, Massimo. op. cit. p. 124.

82 Baker, Jonathan & Bresnahan, Timothy. The gains from merger or collusion in product-
differentiated industries. Journal of Industrial Economics, 33 (1985): 427-444 pasim.
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3.2.2.1 Estimacion de la elasticidad de la demanda residual

Considerando una industria de n empresas monoproductoras, se debe
derivar la demanda residual en una de las empresas, y observar como dicha

estimacion se puede utilizar para determinar su poder de mercado.

La demanda directa a la que se enfrenta la empresa /= 1,..., n se puede

escribir:

q; = D; (pi, P-4, y) (35)

Las letras en negrita indican vectores e 7 se refiere al resto de las empresas.

El vector y denota variables exdgenas que pueden afectar a la demanda.

Para cada una de las empresas, la CPO de maximizacion del beneficio

define las mejores funciones de respuesta.

pi=Ri(p_1,y,wW,c) (36)

Donde w denota el vector L, que contiene los costos especificos de la
industria, y ¢; determina los costos especificos de la empresa i De la

expresion anterior, se puede obtener el vector que mejor replica las

funciones de las otras empresas:
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p-i=R_;(ppywc_y) (37)

Donde c_; determina el vector de costos variables de todas las empresas.
Sustituyendo en la demanda directa, obtenemos la funcién de demanda

residual para la empresa #

q; = D] (pi,w,c_;,y) (38)

Por tanto, la ecuacion a estimar tomaria la siguiente forma:

S L
Inql = a; + filnp; + Z%s)’s + Zﬂu w; + z5ik, Ck t+ v; (39)
s=1 =1

k#1

Donde «; es una constante, f; es el estimado opuesto a la elasticidad de la
demanda residual, los coeficientes y;,u;;,0;, Son los parametros de la

demanda, costos de la industria y costos de las otras empresas,

respectivamente, y v; es el término de error.

Sin embargo, la regresion de la ecuacion 39 por si sola, no daria un

estimador consistente, ya que podria arrojar un problema de simultaneidad
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entre p; y q;, que son determinadas conjuntamente la ley de la oferta y la

demanda, y ambas son variables endégenas®®.

Usualmente, este problema se soluciona estimando la ecuacion 39 bajo el

método de variables instrumentales. En este caso, el método implica la

utilizacion de ¢; como un instrumento para el precio p;, y dado que ¢; esta

correlacionada a p;, no es una variable que explique la ecuacion®.

Por lo tanto, se obtiene un estimado de la elasticidad de la demanda residual
de la empresa i, que seria un estimado de su poder de mercado: mientras

menor sea el valor estimado de €];, mayor sera el poder de mercado de la

empresa.

83 Ibid. p. 126.
84 Ibid. p. 127.
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3.3 indices de Concentracion

3.3.1 indice de Lerner

El indice de Lerner (/L) es una forma de medir el desempefio que tienen las
empresas sobre un mercado en particular, especificamente, desde la

eficiencia econémica®.

Este indice mide cuanto se aleja el resultado ideal competitivo de un sector,

mediante la siguiente ecuacion:

_(P-0
=

IL (40)

A medida que el resultado de Il sea igual cero (0), se puede suponer que
una empresa esta operando bajo condiciones de competencia perfecta,
debido a que dicha empresa establece una relacién de precio igual a costo
marginal (P —c¢). En este caso, la curva de demanda es completamente
elastica hasta el infinito. Por tanto, cuando un valor tan grande se sustituye

en el término de elasticidad, el indice de Lerner sera cero.

85 Pepall, L., Norma, G. & Richards, D. Organizacion Industrial: Teoria y Practicas Contemporaneas
3% ed. México: Thomson, 2006. p.54.
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Por otra parte, en la medida en que /L se aproxime a uno (1), supone que la
empresa tiene gran poder de mercado® (market share). Este escenario
puede reflejar una empresa monopolista, donde el IL es el inverso de la
elasticidad de la demanda, dado que, mientras mas inelastica sea la
demanda de un producto, mayor sera la distorsion en la relaciéon precio —

costo marginal.

Para la empresa monopolista, el ingreso marginal que le genera la venta de

una unidad adicional se expresa como:

Img=P+(%)Q (41)

De manera que, para maximizar la utilidad se debe igualar la funcién de

Img = c, se tiene:

C=P+(%)Q (42)

Por tanto, al despejar la ecuacion (42)

86 Capacidad de una empresa para fijar precios y condiciones de la competencia sin perder su
participacion en el mercado. Una forma de medirlo es calculando la diferencia entre el precio y el costo
marginal.
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P-c=—(3)@ (43)

Dividiendo (43) entre P, se obtiene

"5 (i) ()
Donde,
= (50 ()= )

1 . -
Asi, queda demostrado que 0 es el inverso de la elasticidad de la demanda.

A medida que n sea menor, mayor sera la diferencia entre el precio de

mercado y el costo marginal de produccion.
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3.3.2 indice de Hirschman Herfindahl

El indice Hirschman - Herfindahl (HHI) permite conocer el nivel de
concentracion de un mercado y su cuota de mercado o market share. Este
se calcula, como la sumatoria de los cuadrados de las cuotas de mercado de

las empresas mas grandes de una industria en particular®’.
HHI = Z Pi? (46)

Mientras mas alto sea el indice, mayor sera la concentracion en la industria.
De esta manera, los grados de concentracion se dividen en tres areas, de

acuerdo al resultado arrojado®:

e Menor 1000, se puede considerar a la industria como no
concentrada.

e Entre 1000 y 1800, la industria es moderadamente
concentrada.

e Mayor a 1800, significa que la industria es altamente

concentrada.

87 En teoria, se deberian escoger todas las empresas de la industria. Sin embargo, pueden haber
muchas empresas en una industria, lo que generaria mayores dificultados en la recoleccion de
informacién, asi como un aumento en los costos.

88 Werden, Gregory. Market Delineation and the Justice Department’s Merger Guidelines. Durham
NC, USA: Duke University School of Law, 1983. p. 514.
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CAPITULO 4
ANALISIS DE RESULTADOS

4.1 Estimacion de lafuncién de demanda de arroz en Venezuela (1984-

2007)

Las variables utilizadas para estimar la funcion de demanda son las

siguientes:

Tabla 4.1

Significado de las variables

Variable ‘ Significado ‘

CARROZ PC Consumo de arroz per capita
PARROZ Precios promedio del arroz 5% granos partidos
PPASTAS Precios promedio de las pastas (trigo)
IND_PC Ingreso Nacional Disponible
PHARINA Precios promedio de la harina de maiz precocida
DU86 Variable dicotomica para el afio 1986

Fuente: Elaboracién Propia

El consumo de arroz per cépita es la variable dependiente de la estimacion y

se encuentra expresada en kilogramos.
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Las variables independientes utilizadas para la estimacion de la demanda

son las siguientes:

El precio promedio del arroz 5 % granos partidos esta expresados en
bolivares por kilogramo, asi como también los precios promedios de la
harina y las pastas, siendo éstos sustitutos perfectos, ya que conforman,

conjuntamente con el arroz los cereales producidos en Venezuela.

El ingreso nacional disponible per capita deflactado tomando como base el

afo 1997 y expresado en bolivares.
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4.1.1 Salida 1 del Programa EVIEWS. Funcion de demanda del arroz en

Venezuela

Los coeficientes y estadisticos obtenidos de la ecuacidon se encuentran en la

Tabla 4.1. Por lo tanto, este modelo puede ser expresado como:

D(LOG(CARROZ PC)) = 0.044 + 0,316*D(LOG(PARROZ)) + 0,154*D(LOG(PPASTAS))
+ 0,628"D(LOG(IND._PC)) - 0,421*D(LOG(PHARINA)) - 1,198"DU86

Tabla 4.2

Parametros del modelo de demanda de arroz. Salida 1

Variable ‘Coefﬁcient Std. Error t—Statistic‘ Prob.

C 0,044171 0,064875 0,680868 0,5051
D(LOG(PARROZ)) 0,315998 0,157844 2,001965 0,0615
D(LOG(PPASTAS)) 0,153963 0,167031 0,921767 0,3695
D(LOG(IND_PC)) 0,627991 0,461491 1,360787 0,1913
D(LOG(PHARINA)) -0,421007 0,218877 -1,923485 0,0713
DU86 -1,197812 0,230930 -5,186903 0,0001

Fuente: Elaboracién Propia.

A partir de los valores obtenidos en la tabla anterior, y bajo un nivel de
significancia estadistica del cinco por ciento (« = 0,05), se puede comprobar
qgue solo la variable dicotomica DU86 es significativa en el modelo. Este
resultado se obtiene tras utilizar las variaciones de las variables con el fin de
evitar posibles problemas de

mantener la Estacionariedad vy
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Multicolinealidad, porque al utilizar los valores absolutos, éstos corresponden
a una tendencia similar en largo plazo como consecuencia del factor
inflacionario que traen consigo, especificamente las variables de precio. A
partir de estos resultados, y a pesar de no pasar la prueba de significacion
individual, las variables tomadas en un conglomerado si pasan la prueba de
significacion conjunta, siendo esta Ultima respuesta determinante para

establecer la falta de presencia de Multicolinealidad en el modelo.

Con respecto a la evaluacion de los signos de los coeficientes, se observa
gue D(LOG(PARROZ)) y D(LOG(PHARINA)) no estan acorde con lo
esperado de la estimacion. El coeficiente de la primera variable deberia ser
negativo ya que ante un aumento de los precios del arroz, las cantidades
consumidas deberian disminuir, y en el caso de la segunda, dado que el
arroz y la harina precocida de maiz son bienes sustitutos, un aumento en el
precio de la harina precocida provocaria un mayor consumo de arroz. Por su
parte, las variables D((LOG(IND_PC))), D(LOG(PPASTAS)) y DUS86, si

corresponden a lo establecido por la estimacion.

Dado que el coeficiente del precio del arroz no corresponde con lo esperado,
se propuso la estimacién de un nuevo modelo incluyendo la variable del
precio del arroz con un periodo, con el fin de ofrecer una explicacion del
comportamiento de los ajustes del consumo ante variaciones del precio en el

periodo anterior. Una explicacién de este fendmeno puede obtenerse a
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través de la teoria de expectativas adaptativas donde los agentes
econdémicos ajustan su comportamiento a las situaciones del mercado,
segun las expectativas formuladas en el pasado y a los errores cometidos

sobre las dichas expectativas®.

No obstante, y pesar de lo anterior, la Salida 1 supera todas las pruebas

requeridas para validar dicho modelo (Ver anexos 2).

4.1.2 Salida 2 del Programa EVIEWS. Funcion de demanda del arroz en

Venezuela.

Los coeficientes y estadisticos obtenidos de la ecuacion se encuentran en la

Tabla 4.2. Por lo tanto, este modelo puede ser expresado como:

D(LOG(CARROZ.PC)) = 0090 -  0002*D(LOG(PARROZ(-1)))  +
0,122*D(LOG(PPASTAS)) + 0356"D(D(LOG(IND))) - 0,266*D(LOG(PHARINA)) -
1,120*DU86

89 Navalpotro, J., De Unamuno, J., Céaceres, J., Freire, M. Teoria y Modelos Macroeconémicos.
Madrid, Espafia: Escuela Superior de Gestion Comercial y Marketing, 2003. p.173.
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Tabla 4.3

Parametros del modelo de demanda de arroz. Salida 2

C 0,090031 | 0,076846 | 1,171576 0,2585
D(LOG(PARROZ(-1))) | -0,002030 | 0,164746 | -0,012321 0,9903
D(LOG(PPASTAS)) 0,121907 | 0,207704 | 0,586927 0,5654
D(LOG(IND_PC)) 0,356456 | 0,520015 | 0,685473 0,5029
D(LOG(PHARINA)) -0,265508 | 0,258351 | -1,027703 0,3194
DU86 -1,199795 | 0,268026 | -4,476421 0,0004

Fuente: Elaboracién Propia.

De acuerdo los valores obtenidos en la tabla anterior, y bajo un nivel de
significancia estadistica de cinco por ciento (a« = 0,05), se puede comprobar
gue soélo la variable dicotébmica DU86 es significativa en el modelo. Este
resultado se obtiene tras utilizar las variaciones de las variables con el fin de
mantener la Estacionariedad y evitar posibles problemas de
Multicolinealidad, como fue explicado anteriormente. A partir de estos
resultados, y a pesar de no pasar la prueba de significacién individual, las
variables tomadas en un conglomerado si pasan la prueba de significacion
conjunta, siendo esta ultima respuesta determinante para establecer la falta

de presencia de Multicolienalidad en el modelo.
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Con respecto a la evaluacion de los signos de los coeficientes, se observan
gue todos estan acorde con lo esperado de la estimacion, con la excepcion
de D(LOG(PHARINA)), ya que de acuerdo a lo establecido anteriormente, un
aumento en el precio de la harina precocida provocaria un mayor consumo

de arroz dada su condicién de bien sustituto.

En cuanto al establecimiento de la variable dicotomica DU86, explica una
merma del consumo arroz durante el afio 1986, segun lo explicado en el
capitulo 2, obedece a una reduccién de la produccion consecuencia de un
programa de ajustes establecido por el Ejecutivo Nacional, donde se

disminuyeron los créditos otorgados a los productores.

El coeficiente de determinacién R? ajustado indica que las variables
independientes incluidas en el modelo explican el 42,74% de la variacion de
la demanda del arroz en Venezuela, en el periodo de estudio. Al observar la
funcién de autocorrelacién parcial (correlograma), se descarta a priori la
presencia de este problema. No obstante, se sometieron a la prueba de
Breusch-Godfrey (B-G) aquellos rezagos sospechosos y se aceptd la

hipétesis nula de no autocorrelacion.

Para verificar la presencia de Heterocedasticidad, se realizé la prueba de

White y se acepta la hipotesis nula de no Heterocedasticidad en el modelo.
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Dado el numero limitado de observaciones para analizar el modelo, la
confirmacién de la estabilidad por medio de la prueba de Chow no es posible
ya que se necesitan suficientes observaciones antes y después del periodo
gue se quiere analizar. Por lo tanto, y segun lo mencionado en el capitulo 2,
la disminucién de la produccién de arroz en el afio 1986 afecta los resultados
gue arrojaba el modelo, razén por la cual se introdujo una variable
dicotomica DU86 para corregir dicho efecto. Sin embargo, y luego de la
introduccién de la variable dummy, se puede concluir el andlisis de
estabilidad estructural, mediante las pruebas CUSUM y CUSUMsq por
Minimos Cuadrados Recursivos, el cual explican que el modelo pasa la
prueba de estabilidad estructural de la media de los residuos, y la estabilidad
estructural de la varianza de los residuos, o que permite suponer la

estabilidad estructural del modelo.

La prueba de Jarque — Bera corresponde a la evaluacion de los residuos del
modelo para determinar si se pueden aproximar a una funcion de
distribucion Normal. Al someter el modelo a dicha prueba, se concluye que

los residuos se comportan en un 90,77% como una funcion normal.

En cuanto a la estabilidad de los residuos, se llega a la conclusion que éstos

son estables en nivel, de acuerdo a los resultados que ofrece la prueba de

Phillips-Perron en la prueba de raices unitarias.
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Por dltimo, para comprobar el poder de proyeccion que puede arrojar el
modelo, se consulta el Mean Absolute Percentage Error (MAPE) el cual
permite afirmar que el modelo puede ser utilizado para predecir resultados

con un margen de error de 29,57%.

4.2 Estimacion del mark up o margen de ganancias de la industria de

arroz

Como se explico anteriormente, para la estimacion de la demanda de arroz
en Venezuela se establecio una funcién logaritmica diferenciada. Esta
variacion con respecto a una funcién lineal, requiere una transformacion en
el método para calcular el margen de ganancia de la industria de arroz. Es
por esto que, previo al calculo del margen de ganancias de la industria ex
ante y ex post a las regulaciones es necesario explicar el procedimiento
utilizado para lograr las funciones de demanda e ingreso marginal

adecuadas.

Partiendo de lo necesario para el calculo de la funcion de demanda del

modelo econométrico tenemos que la misma viene expresada de la siguiente

forma:

D(logq) = a — B +D(logp)
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Donde D (logq) es la diferencia del logaritmo de las cantidades demandas; «
es la constante que nos arroja la estimacion econométrica de la funcion de
demanda expresada con la letra “C” (Ver Tabla 4.2); g es el coeficiente de la
variable precio (Dif((LOG)PARROZ(-1)))); y D(logp) es la diferencia del

logaritmo del precio que luego fijaremos el calculo de su valor.

Inicialmente se despeja D(logp), para hallar el valor de la diferencia

logaritmica del precio. Esto es igual a:

f *D(logp) = a — D(logq)

* D(log q)

=P

D(logp) =

= KR

Una vez que se tiene lo anterior, definimos como la diferencia del logaritmo

del precio D(logp) como:

D(logp,) = logp; —logp,—, siendo t = periodo en estudio

Por el hecho que la variable (Dif((LOG)PARROZ(-1)))) se encuentra en
rezago de un periodo, bajo la teoria econémica anteriormente explicada se

puede establecer como la D(logp,) para el tiempo en cuestion como:

D(logp;) = logps—_, — logps—, siendo t = periodo en estudio
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Por lo que, la diferencia del logaritmo de las cantidades estara expresada

como.

a— [ *D(logp,) = D(ogq,) = a— B *(ogp,—q —logpi—3)

Una vez que se tienen las cantidades demandas para el periodo en estudio
expresado en diferencias logaritmicas, deshaciendo el periodo de rezago, se
procede a calcular la funcién de ingreso marginal que acompafiard a la

funcion de demanda.

Basados en la teoria econémica y tomando en cuenta que la industria del
arroz no se comporta bajo los supuestos de competencia perfecta como se
explico en capitulos anteriores, y ademas se desconocen los costos
marginales en la industria, el método infiere que las empresas buscaran
maximizar su utilidad, igualando su costo marginal al ingreso marginal y de

esta manera se podra conocer cudl es el margen de ganancia.

Partiendo de la ecuaciéon de Ingreso Total IT, se busca hallar el Ingreso

marginal la industria:

IT=PxQ

Si se introduce D(logq;) y D(logp;), para expresar la funciéon de ingreso

total en diferencias logaritmicas tenemos:
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IT = D(logp;) * D(log q;)
Resolviendo y sustituyendo D(log p,) se tiene:

IT = a(D(logp,) — F(D(ogp,) * D(logpe)

. aIT . .
Derivando ——— El Ingreso marginal va a ser igual a:
aD(logpy)

orr I 28 * D(1
aD(ogpy) mg, = a — 2 = D(logp,)

Dado que el ingreso marginal es igual al costo marginal el mark-up o margen

de ganancia es estimado a través de la ecuacion del indice de Lerner

explicado en el capitulo anterior, a diferencia que para estimar por medio de

dicho indice el regulador debe tener informacion de los costos marginales de

la industria. La ecuacion quedaria:

_(P—=c) D(logp,) — Img,

IL
p D(logp;)
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Graficamente el resultado se observa de la siguiente forma:

Gréafico 4.1

Mark up de unaindustria

D(logp)

Demanda

D(logq,) D(logq)

Fuente: Elaboracién Propia.

4.2.1 Margen de ganancias de laindustria de arroz ex ante y ex post

Partiendo del analisis anterior, se obtienen los valores establecidos para
estimar el margen de ganancia de la industria del arroz ex ante y ex post a la

regulacion de precios reflejados en la tabla a continuacion:
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Tabla 4.4

Valores numeéricos periodos ex ante y ex post alaregulacion

(DUogpy | _Img, |

1995 0,0894 0,2936 0,0912
1996 0,0897 0,1637 0,0907
1997 0,0893 0,3434 0,0914
2001 0,0901 -0,0233 0,0899
2003 0,0896 0,2269 0,0910
2003 0,1260 0,2269 0,0905

Fuente: Elaboracién Propia.

Calculando se tiene:

D(logpys) — Imgos

== 0,689
D(log pos)
D(lo —Im
(logpy7) Go7 — — 0734
D(logpo7)
D(lo —Im
(log po3) Jos — 0,599

D(logpos)

D(logpge) — Imgog

= 0,446
D(logpgs)
D(lo —Im
(logpo1) Jo1 — 4,863
D(logpgy)
D(lo —Im
(logpos) Joa — 0,281

D (1ogpga)
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El margen de ganancia de la industria de arroz en el afio 1995 fue de 0,689;
comparando este resultado con respecto al afio 1996, donde se levantaron
los controles de precio del arroz, constituye una disminucién en el mark up.
Una explicacion sobre dicho efecto, es que en el afio 1996 ocurrié el cierre
del Banco Latino, provocando un brote inflacionario de méas del 100%. A raiz
de esto, la administracién publica de ese momento optd por la liberacién de
los controles de precio, donde se encontraba incluido el arroz, permitiendo
su libre fluctuacion en el mercado. De igual manera, comparando el margen
de ganancias calculado para el afio 1997, se observa un incremento en
dicho margen ya que las empresas se adaptaron a la libre fluctuacién del
precio, permitiéendoles ajustar su estructura de costos, generando asi un

mayor nivel de beneficios.

Para el afio 2001, el margen de ganancia de la industria es de 4,863. Esto
ofrece una explicacion que, para dicho afio, las empresas tenian altos
margenes de ganancias derivados del comportamiento del libre mercado. Es
importante destacar que a finales del afio 2002, debido al Paro Petrolero, los
canales de distribucion del cereal estuvieron interrumpidos. A efectos de la
investigacion, el valor que arroja dicho afio no es representativo para
explicar el comportamiento de la industria de arroz. Ahora, comparando el
valor durante el pleno desarrollo de la libre fluctuacion del arroz en el afio

2001, con respecto al margen de ganancia del afio 2003, las empresas
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experimentaron una disminucion de su margen de ganancias producto de la

regulacion de precios.

Realizando el mismo ejercicio para el afio 2004, se puede comprobar el
efecto que tuvo la regulacion sobre los margenes de ganancia de las

empresas, disminuyendo en mas de un 50% con respecto al afio anterior.

4.3 Estimacion de los indices de Concentracion

4.3.1 indice de HHI

Para el célculo del indice HHI de la industria del arroz en Venezuela, como
se establecio en el capitulo anterior se parte de la ecuacion 53
HHI = Y Pi? la cual explica, que la concentracion de la industria viene
establecida por la sumatoria de los cuadrados del porcentaje de participacion
en el mercado de cada industria como veremos a continuacién. Tomando los
valores de la tabla 2.2, el indice de concentracién HHI en la industria de

arroz es el siguiente:

HHI = 46% + 24% + 8% + 6% + 5% 4+ 32 4 82
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Resolviendo tenemos:

HHI = 2116 + 576 + 64+ 36 + 25+ 9+ 64

HHI = 2890

De acuerdo a lo anterior, siendo el indice de concentracion
HHI = 2890 y tomando en cuenta la teoria econdmica al respecto, se puede
afirmar que la industria del arroz en Venezuela es una industria concentrada.
Recordando el capitulo anterior, cuando se esta en presencia de un indice
HHI mayor a 1800 se puede deducir que la industria esta altamente
concentrada, y el indice que arroja la estimacion supera en mas de mil

unidades el limite expuesto bajo la teoria.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

El objetivo de este estudio ha sido analizar a través la estimaciéon de la
funcién de demanda del arroz en Venezuela, el efecto que tienen las
regulaciones aplicadas, via controles de precios, sobre los méargenes de

ganancias ex ante y ex post a los afios de regulacion.

De acuerdo a los resultados obtenidos en la estimacion del markup, la
industria de arroz en Venezuela presenté aumentos considerables en el
margen de ganancia cuando el gobierno libero los precios del cereal. Dichos
aumentos se deben a que las empresas lograron ajustar su estructura de
costos de acuerdo al precio que dicta el mercado y no al establecido por un
precio maximo de venta al publico. Si bien la liberacion de precios no
beneficié en el corto plazo a la industria, aun cuando el margen seguia
siendo positivo, se comprobd que a mediano plazo los beneficios obtenidos

fueron mayores que cuando el precio se mantenia regulado.

Por el contrario, se demostré que cuando el precio del arroz se encontraba
bajo la libre interaccion de la oferta y la demanda, la industria presentaba
altos margenes de ganancia; sin embargo, cuando se restablecen los
controles de precio en el afio 2003, la industria refleja una disminucion de

mas del ochenta por ciento en su margen de ganancia. Del mismo modo, se
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realizd el célculo del markup para el afio 2004, y éste se contraia en
aproximadamente cincuenta por ciento, afirmando una vez mas que la
implementacién de los controles de precios tienen un efecto importante

sobre los margenes de ganancia.

Observando los resultados, y de acuerdo a la teoria econdmica de la
regulacion, existen criterios donde se justifica la regulacion y otros donde la
medida no establece parametros de congruencia. Tomando por ejemplo, los
supuestos de que el Gobierno “debe regular siempre y cuando no existan
regulaciones alternativas que cumplan el mismo objetivo a un menor
costo”y que “las regulaciones deben ser respaldadas por suficientes

recursos presupuestarios y administrativos para asegurar su efectiva
administracion y ejecucion”, hasta el afo 2007 dichos supuestos fueron
debidamente manejados por la actual administracién publica, ya que no se
observaron regulaciones alternativas dentro de la industria del arroz y las
medidas estaban respaldadas, en su momento, por los altos ingresos
provenientes del petréleo. Ademas, el indice de concentracion de mercado
HHI resulté para el afio 2003 ser mayor a 1800, lo que nos indica que la
industria se encontraba altamente concentrada, cuestion que para el afo

justifica la politica de control de precio aplicada.

No obstante, en los criterios donde “Las regulaciones deben minimizar su

impacto negativo sobre los negocios, especialmente las pequefas y
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medianas empresas” y “La implementacién misma no debe solucionar un
problema generando otro”, la aplicacion de medidas regulatorias presento
fallas, ya que no todas las empresas tienen la misma capacidad instalada
de produccion para soportar estas medidas. Por otra parte, los controles de
precio tuvieron consecuencias que el Gobierno no tomé en cuenta al aplicar
la mesura. Por ejemplo, se presentaron fendmenos como escases,

disminucion de los incentivos productivos, desabastecimiento, entre otras.

De esta manera, para el caso del arroz en Venezuela, observandolo del
lado de la industria, la politica de precios establecida le permite obtener un
margen de ganancia positivo, claramente menor que para los momentos

libre mercado.

Por lo que, a modo de recomendacion, es preferible aplicar politicas
regulatorias cuando sean estrictamente necesarias, ya los costos de una
mala implementacion de regulatoria puede traer mayores problemas de los
gue se planteaba responder en un principio. Por una parte, promueve a las
pequefias y medianas industrias a obtener mayores margenes de ganancia
gue les permitan realizar inversiones tecnologicas, y generar un mayor nivel
de competitividad en el sector, que pudiera derivar en mayores niveles de

empleo.
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Por dltimo, para la realizacién de un ejercicio de evaluacién de margen de
ganancia en una industria en particular, se recomienda obtener informacion
estadistica en frecuencia mensual, de manera que le permita al analista un

mayor margen de maniobrabilidad al momento de estimar su modelo.
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ANEXOS 1

Anexo 1.1

Consumo de arroz pulido en mesa Venezuela

Consumo Arroz pulido en mesa (por tonelada ‘

meétrica)
Afio Cantidades Afio Cantidades ‘
1980 302.240 1994 319.028
1981 194.377 1995 367.472
1982 225.895 1996 441.736
1983 265.500 1997 316.788
1984 320.357 1998 312.665
1985 306.886 1999 357.440
1986 110.158 2000 274.480
1987 222.777 2001 301.860
1988 269.706 2002 379.633
1989 204.000 2003 435.051
1990 240.315 2004 422.176
1991 260.491 2005 548.113
1992 258.702 2006 611.996
1993 218.175 2007 541.232

Fuente: Instituto Nacional de Nutricién-Universidad de Los Andes (Varios afios). Instituto Nacional de
Nutricién-Fundacion Polar (Varios afios). Hoja de Balance de Alimentos. Elaboracién Propia.
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Anexo 1.2

Consumo per capita de arroz pulido en mesa Venezuela

mesa (kg / persona)

Consumo per capita de Arroz pulido en ‘

Afio Cantidades Afo Cantidades ‘
1980 20,12 1994 14,92
1981 12,55 1995 16,82
1982 14,17 1996 19,80
1983 16,20 1997 13,91
1984 19,01 1998 13,45
1985 17,72 1999 15,08
1986 6,19 2000 11,36
1987 12,19 2001 12,99
1988 14,38 2002 15,05
1989 10,72 2003 16,95
1990 12,32 2004 16,16
1991 13,04 2005 20,62
1992 12,66 2006 22,64
1993 10,43 2007 19,69

Fuente: Instituto Nacional de Nutricion-Universidad de Los Andes (Varios afios). Instituto Nacional de
Nutricion-Fundaciéon Polar (Varios afios). Hoja de Balance de Alimentos. Elaboracion y Calculos
Propios.
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Anexo 1.3

Produccion de arroz pulido en Venezuela

Produccion de Arroz (por toneladas métricas)

Afo Cantidades ‘ Ao Cantidades
1980 618.908 1994 723.406
1981 681.292 1995 756.950
1982 608.523 1996 779.906
1983 449.475 1997 792.239
1984 407.841 1998 701.168
1985 471.722 1999 720.193
1986 321.527 2000 676.775
1987 373.247 2001 787.119
1988 383.266 2002 668.164
1989 415.800 2003 678.890
1990 495.000 2004 974.091
1991 664.845 2005 1.004.518
1992 622.200 2006 1.122.807
1993 686.255 2007 1.054.857

Fuente: Ministerio del Poder Popular para la Agricultura y Tierras (MPPPAT). Elaboracion Propia.
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Anexo 1.4

Precios de Arroz 5% granos partidos en Venezuela

Precios Promedio de Arroz (Bs/KQ)

Afio Cantidades Afo Cantidades
1984 5.39 1996 248.08
1985 8.50 1997 131.50
1986 8.50 1998 357.75
1987 9.32 1999 426.25
1988 11.18 2000 404.00
1989 18.92 2001 407.90
1990 23.00 2002 687.71
1991 28.42 2003 919.17
1992 30.25 2004 1345.00
1993 39.25 2005 1161.50
1994 77.17 2006 1161.50
1995 112.50 2007 1161.50

Fuente: Asociacion Venezolana de Molinos de Arroz (ASOVEMA). Elaboracion Guido-Wulff (2009)
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Anexo 1.5

Estados productores de arroz en Venezuela

oY
'\
N\
o§

Fuente: Federacion Venezolana de Productores de Arroz. Elaboracion propia.

Guérico
Cojedes
Portuguesa

Barinas
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Anexo 1.6

Diagrama de proceso de produccion de arroz

Preparacidon de los

suelos Siembra Manejo del Agua

Control de Plagas y

Enfermedades Control de Malezas Fertilizacién

Cosecha Industrializacion

Fuente: Federacion Venezolana de Productores de Arroz. Elaboracion propia.
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ANEXQOS 2

Anexo 2.1

Estacionariedad de las variables

CARROZ_PC vs DIFCARROZ_PC
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PARROZ vs DIFARROZ
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PPASTAS vs DIFPPASTAS
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PHARINA vs DIFPHARINA
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IND_PC vs DIFIND_PC
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Anexo 2.2
Salida 1 Programa EVIEWS: Estimacion del modelo de demanda de

arroz

Dependent Variable: D(LOG(CARROZ_PC))
Method: Least Squares

Date: 09/29/09 Time: 23:42

Sample (adjusted): 1985 2007

Included observations: 23 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

C 0.044171  0.064875  0.680868  0.5051
D(LOG(PARROZ))  0.315998  0.157844  2.001965  0.0615
D(LOG(PPASTAS))  0.153963  0.167031  0.921767  0.3695

D(LOG(ND_PC))  0.627991  0.461491  1.360787  0.1913
D(LOG(PHARINA))  -0.421007  0.218877  -1.923485  0.0713

DU86 -1.197812 0.230930  -5.186903 0.0001
R-squared 0.647705 Mean dependent var 0.001533
Adjusted R-squared 0.544089 S.D. dependent var 0.321629
S.E. of regression 0.217168  Akaike info criterion 0.003164
Sum squared resid 0.801750 Schwarz criterion 0.299379
Log likelihood 5.963619 F-statistic 6.251008
Durbin-Watson stat 2.354676  Prob(F-statistic) 0.001828

Anexo 2.3

Salida 1 Programa EVIEWS: Prueba de Autocorrelacion de Breusch —

Godfrey.

Breusch-Godfrey Serial Correlation LM Test:

F-statistic 1.107590 Prob. F(7,10) 0.426874
Obs*R-squared 10.04454  Prob. Chi-Square(7) 0.186063
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Anexo 2.4
Salida 1 Programa EVIEWS: Salida Programa EVIEWS. Correlograma de

Residuos

Date: 09/29/09 Time: 23:43
Sample: 1985 2007
Included observations: 23

Autocorrelation Partial Correlation AC PAC Q-Stat Prob

R | -0.201 -0.201 1.0548 0.304
0.077 0.039 1.2185 0.544
-0.150 -0.133 1.8631 0.601
0.074 0.020 2.0297 0.730
-0.103 -0.078 2.3703 0.796
-0.187 -0.258 3.5516 0.737
0.417 0.401 9.8140 0.199
0.018 0.168 9.8257 0.277
0.114 0.060 10.360 0.322
-0.238 -0.126 12.870 0.231
-0.037 -0.246 12.934 0.298
-0.011 0.054 12.940 0.373
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e e 15 0.039 0.009 17.319 0.300
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Anexo 2.5

Salida 1 Programa EVIEWS: Prueba de Heterocedasticidad de White

White Heteroskedasticity Test:

F-statistic 0.557129  Prob. F(9,13) 0.808596
Obs*R-squared 6.401943  Prob. Chi-Square(9) 0.699113

116



Anexo 2.6

Salida 1 Programa EVIEWS: Gréfico de Residuos
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Anexo 2.7
Salida 1 Programa EVIEWS: Prueba de Estabilidad Estructural de

Minimos Cuadrados Recursivos

T T T T T T T T T T T T T T
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— CUSUM  ----- 5% Significance
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T T T T T T T T T T T T T 1
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—— CUSUM of Squares
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Anexo 2.8

Salida 1 Programa EVIEWS: Prueba de Normalidad

Series: Residuals
Sample 1985 2007
Observations 23

Mean -2.65e-17
Median -2.22e-16
Maximum 0.496218
Minimum -0.398118
Std. Dev. 0.190901
Skewness 0.268790
Kurtosis 3.666550

Jarque-Bera  0.702728
Probability 0.703728

Anexo 2.9

Salida 1 Programa EVIEWS: Prueba de Estacionariedad de los

Residuos

Null Hypothesis: RESID14 has a unit root
Exogenous: Constant
Bandwidth: 0 (Newey-West using Bartlett kernel)

Adj. t-Stat Prob.*

Phillips-Perron test statistic -5.406864 0.0003
Test critical values: 1% level -3.769597

5% level -3.004861

10% level -2.642242

119



240

Anexo 2.10

Salida 1 Programa EVIEWS: Prueba de Prediccién
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Forecast: CARROZ_PCF
Actual: CARROZ_PC
Forecast sample: 1984 2007
Adjusted sample: 1985 2007
Included observations: 23

Root Mean Squared Error
Mean Absolute Error
Mean Abs. Percent Error
Theil Inequality Coefficient
Bias Proportion
Variance Proportion
Covariance Proportion

4.838076
4.129366
28.27115
0.181634
0.703284
0.006845
0.289871




Anexo 2.11
Salida 2 Programa EVIEWS: Estimacion del modelo de demanda de

arroz

Dependent Variable: D(LOG(CARROZ_PC))
Method: Least Squares

Date: 09/29/09 Time: 23:53

Sample (adjusted): 1986 2007

Included observations: 22 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

C 0.090031  0.076846  1.171576  0.2585
D(LOG(PARROZ(-1))) -0.002030  0.164746  -0.012321  0.9903
D(LOG(PPASTAS))  0.121907  0.207704  0.586927  0.5654
D(LOG(ND_PC))  0.356456  0.520015  0.685473  0.5029
D(LOG(PHARINA))  -0.265508  0.258351  -1.027703  0.3194

DU86 -1.199795 0.268026  -4.476421 0.0004
R-squared 0.563781 Mean dependent var 0.004794
Adjusted R-squared 0.427462 S.D. dependent var 0.328808
S.E. of regression 0.248797  Akaike info criterion 0.282640
Sum squared resid 0.990398 Schwarz criterion 0.580198
Log likelihood 2.890955  F-statistic 4.135757
Durbin-Watson stat 2.173577 Prob(F-statistic) 0.013305
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Salida 2 Programa EVIEWS: Prueba de Autocorrelacion de Breusch —

Anexo 2.12

Godfrey.

Breusch-Godfrey Serial Correlation LM Test:

F-statistic
Obs*R-squared

0.739002 Prob. F(7,9)
8.029791 Prob. Chi-Square(7)

0.647229
0.329974

Salida 2 Programa EVIEWS: Salida Programa EVIEWS. Correlograma de

Anexo 2.13

Residuos

Sample: 1986 2007

Date: 09/29/09 Time: 23:54

Included observations: 22

Autocorrelation
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0.344

0.160

0.299
-0.225
-0.020
-0.125
-0.035
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0.3293
1.0785
1.0823
1.1321
1.6510
4.4465
11.075
11.825
12.190
14.966
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15.127
19.889
20.223
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0.566
0.583
0.781
0.889
0.895
0.616
0.135
0.159
0.203
0.133
0.179
0.235
0.098
0.123
0.148
0.180
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Anexo 2.14

Salida 2 Programa EVIEWS: Prueba de Heterocedasticidad de White

White Heteroskedasticity Test:

F-statistic 0.647761 Prob. F(9,12) 0.739060
Obs*R-squared 7.193366 Prob. Chi-Square(9) 0.616995
Anexo 2.15

Salida 2 Programa EVIEWS: Gréfico de Residuos
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Anexo 2.16
Salida 2 Programa EVIEWS: Prueba de Estabilidad Estructural de

Minimos Cuadrados Recursivos
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Anexo 2.17

Salida 2 Programa EVIEWS: Prueba de Normalidad

Series: Residuals
Sample 1986 2007
Observations 22

Mean -7.57e-18
Median 0.012246
Maximum 0.515437
Minimum -0.422001
Std. Dev. 0.217168
Skewness 0.061635
Kurtosis 3.442800

Jarque-Bera  0.193661
Probability 0.907710

0.6

Anexo 2.18

Salida 2 Programa EVIEWS: Prueba de Estacionariedad de los

Residuos

Null Hypothesis: RESID15 has a unit root
Exogenous: Constant
Bandwidth: 3 (Newey-West using Bartlett kernel)

Adj. t-Stat Prob.*

Phillips-Perron test statistic -4.832735 0.0010
Test critical values: 1% level -3.788030

5% level -3.012363

10% level -2.646119
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Anexo 2.19

Salida 2 Programa EVIEWS: Prueba de Prediccién
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Forecast: CARROZ_PCF
Actual: CARROZ_PC
Forecast sample: 1984 2007
Adjusted sample: 1986 2007
Included observations: 22

Root Mean Squared Error
Mean Absolute Error
Mean Abs. Percent Error
Theil Inequality Coefficient
Bias Proportion
Variance Proportion
Covariance Proportion

5.098124
4.401733
29.57068
0.196997
0.745464
0.000933
0.253603




