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RESUMEN

Este trabajo de investigacion busca determinar la relacion juridica
existente entre el joint venture y el contrato de consorcio, ambas
formas de colaboracion empresarial, a fin de esclarecer las
confusiones e inquietudes juridicas en torno a ellas. Su objetivo
radica en analizar ampliamente la nocién, caracteristicas y tipos tanto
del joint venture y el consorcio, en los paises con tradicion
anglosajona y latina, respectivamente. Su importancia se basa en que
el joint venture, figura originaria del derecho anglosajon, tiene cada
dia mayor relevancia en Venezuela, debido al crecimiento de las
inversiones extranjeras, especialmente de empresas norteamericanas
con companias locales, que buscan desarrollar proyectos en conjunto
en el mercando local, lo que ha traido como consecuencia que ciertos
contratos tipicos del derecho venezolano, como es el caso del
consorcio, se hayan modificado y hasta enriquecido, pero que al
mismo tiempo han traido confusiones a los profesionales del derecho,
por la escaso estudio que sobre el tema tratado existe en Venezuela.
En este sentido, este trabajo aporta nuevos conocimientos al derecho
venezolano, aclarando que el joint venture se asimila al consorcio en
el derecho venezolano. Este trabajo parte de métodos cualitativos,
como el documental, por lo que constituye una investigacion analitica
y de desarrollo conceptual, con apoyo de una amplia revision
bibliografica y uso de técnicas de analisis de contenido y analisis
comparativo, y se apoya en el instrumento de matriz de analisis de
contenido.

Descriptores: joint venture; consorcio; relacion juridica; formas de
colaboracion empresarial.




INTRODUCCION

Actualmente la magnitud y complejidad del desarrollo de las
actividades econdémicas demanda ingentes recursos técnicos,
mayores aportes econdémico; maquinarias y equipos mas sofisticadas
y complejos, que normalmente una sola empresa no esta en

capacidad o le es dificil obtenerlos por si sola.

Esta circunstancia ha forzado el establecimiento de sistemas juridicos
de colaboracion con otras entidades econémicas que ayuden en la
especifica actividad con recursos financieros, conocimientos
tecnolégicos, equipos o investigaciones, de manera tal que,
conjuntamente, puedan llevar a cabo el desarrollo de un determinado
proyecto que individualmente serian incapaces de, o les seria muy

dificil, desarrollar.

De la necesidad de las empresas de complementarse de manera
técnica y compartir los riesgos financieros en el desarrollo de
proyecto, nace en el siglo XIX la figura del joint venture, término
anglosajon que etimologicamente significa aventura comin, y que

llegé a consolidarse en las cruzadas, como una forma de participacion




de un no comerciante en una expedicion de un comerciante (donde
nace el préstamo a La Gruesa o a la Buena Ventura) y que deriva en
el derecho terrestre, en el contrato de commanda italiana, que dio

origen a la comandita.

Por su propia caracteristica de practicidad es que el joint venture
tiene cada vez una mayor aplicabilidad en la vida economica
internacional, y especialmente en Venezuela; ya que su mayor factor
de éxito reside en el ambito de las relaciones internacionales, debido a
la elasticidad de su contenido y a la posibilidad de adaptacion a un

numero indeterminado de situaciones y de factibles relaciones.

En razon de esta practica comercial internacional, dominada por las
empresas anglosajonas aportantes netas de capital y tecnologia, ha
hecho que en los paises de tradicion latina se hayan recibido formas
de contratacién propias del derecho anglosajon, como son los casos
del joint venture, leasing, factoring, franchising, etc. Debido a este
intercambio, ciertos aspectos de los contratos originales se han

modificado y hasta enriquecido.



Como bien hemos senalado anteriormente, el joint venture ha tenido
gran repunte en el desarrollo de los paises con tradicion juridica de
derecho latino, en los cuales existe el contrato de consorcio que, al
igual que el joint venture del tipo contractual, son formas de
establecer alianzas estratégicas entre empresas, y que es utilizada
como equivalente de dicha figura anglosajona, pero que dicha relacion
no ha sido del todo estudiada particularmente en Venezuela, lo cual
ha traido como consecuencia que exista la necesidad de analizar los

elementos juridicos que pudiera relacionar ambas figuras.

En este orden de ideas, merece especial analisis la figura del joint
venture en sus origenes, sus caracteristicas principales y los
diferentes tipos que existen sobre ella en los paises de tradicion
anglosajona, para luego desarrollar el contrato de consorcio y sus
distintas denominaciones que éste recibe de forma equivalente en los
paises de tradicion latina tales como las uniones transitorias de
empresas, adentrandonos en su naturaleza juridica y elementos
esenciales, y especialmente en el derecho venezolano, a los fines de
determinar si existen elementos juridicos que puedan establecer si el

joint venture del tipo contractual equivalente al consorcio en



Venezuela, constituyendo el problema de investigacion del presente

trabajo.

Dentro de las problemas que se encontraron en la presente
investigacion destaca en primer lugar, la dificultad que presenta la
traduccion de una institucion anglosajona, la cual esta regulada por
una normativa especifica, y en segundo término, la propia expresion

del joint venture origina aclaratorias adicionales.

Por otra parte, en los paises con tradicién latinoamericanas se han
buscado expresiones sugerentes con la esencia juridica y originaria
del joint venture como lo es el consorcio, que a su vez recibe distintas
denominaciones en estos paises, como lo son la uniones transitorias
de empresas, empresas conjuntas, etc.,, lo cual trae como
consecuencia, que existan confusiones juridicas relacionadas con

ambos términos.

De igual forma, en la presente investigacién nos hemos encontrado
con la dificultad que presenta la escasa bibliografia que en el derecho
venezolano se ha escrito en relacion al joint venture, por lo que para

dilucidar el objetivo que busca este trabajo, se analizara los trabajos




de autores anglosajones y latinoamericanos que sobre el joint venture

y el consorcio se han escrito.

Para llevar a cabo la presente investigaciéon y para cumplir con sus
objetivos, ésta se dividi6 en tres capitulos: el primero trata lo
relacionado con el joint venture como forma de alianza estratégica en
los paises con tradicion juridica anglosajona, su naturaleza juridica,
sus caracteristicas, sus tipos, etc.; el segundo trata sobre el contrato
de consorcio y sus denominaciones relacionadas como las uniones
transitorias de empresas segun la legislacion de los paises con
tradicién juridica latina, su naturaleza, tipos, etc.; y por ultimo, el
tercero abarca el analisis del consorcio en la legislacion venezolana,
su naturaleza juridica, desarrollo de jurisprudencia sobre este
contrato, asi como algunas consideraciones de autores

latinoamericanos sobre las relaciones del consorcio y el joint venture.

Para la realizacion de la presente investigacion, se utilizo el tipo
documental por sustentarse en fuentes bibliograficas, asi como
también la descriptiva, para lo cual fue necesario cumplir con
determinados pasos previos como: investigacion bibliografica sobre

aspectos teéricos del problema, clasificacion de la informacién




obtenida y por ultimo, el analisis de dicha informacion, para asi
determinar la relacién existente entre el joint venture y el contrato de

consorcio en el derecho venezolano.




U N & sy

CAPITULO I

EL “JOINT VENTURE” COMO FORMA USUAL DE ALIANZA
ESTRATEGICA DE COLABORACION ENTRE EMPRESAS EN LOS
PAISES CON TRADICION JURIDICA ANGLOSAJONA

El joint venture, cuyo término de naturaleza anglosajona
etimologicamente significa aventura comidn en el sentido de suerte,
riesgo, sino o ventura que asumen dos o mas personas respecto de
un negocio, y el cual llegé a consolidarse durante la época de las
Cruzadas, fue la manera usual de hacer negocios entre un financista
(comerciante o no) y un comerciante maritimo o terrestre, en el

derecho mercantil durante los siglos XI al XV.

Algunos han querido ver en el préstamo a la gruesa ventura, ¢l cual
derivo luego en el contrato de comanda italiano y luego originé la
comandita, e incluso en la societas alicujus negotiatonis del
derecho romano clasico, un antecedente de esta figura, aunque se
considera una relacion bastante forzada si se toma en cuenta que el
primer caso se dio en el campo exclusivo del derecho maritimo, y el

segundo, si bien tiene una relacion mas cercana, se refiere a
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contratos de sociedad. Mas bien habria que reconocer en ¢l common

law su partida de nacimiento.

En la medida en que, en la practica comercial continental, las
sociedades de personas comienzan a ser consideradas como personas
se pierde, en gran medida, el concepto de aventura comin o suerte
comiin, salvo en el caso de las cuentas en participacion, y hoy en dia,

en los consorcios.

En cambio, en el derecho inglés, las sociedades de personas no
adquirieron personalidad juridica, por lo que la joint venture siguio
teniendo las mismas caracteristicas de la edad media, tanto en

derecho maritimo como terrestre.

a. La nocién de joint venture en los paises con tradicién juridica
anglosajona

La figura del joint venture, en su expresion contemporanea, se
desarrolla en el siglo XIX como una variante de su nocion histoérica, y
deriva ahora no de la asociacién entre un financista y un comerciante
sino de la necesidad de las empresas de complementarse de manera

técnica y de compartir los riesgos financieros a la hora de desarrollar




un proyecto. Es por ello, que la nocién de joint venture es mas bien
un concepto econémico que de juristas que engloba varias cosas, y de
alli se deriva el problema en su definicion. Es por esta razon
indispensable acercarnos a la evolucién de concepto en diferentes

paises con tradicion juridica anglosajona.

1. Derecho Inglés

Como todo medio asociativo, tutil para las practicas o actividades
mercantiles, los origenes del joint venture se encuentran como bien se
mencionoé anteriormente en los inicios del comercio al final de la edad

media.

Para Sierralta (1996,42) el joint venture aparece de forma clara en los
institutos asociativos mercantiles italianos del siglo XIII, en la
colleganza en Venecia y de la commenda en Génova, como formas de
organizacién para el intercambio mercantil para cada viaje
internacional, otorgandoles a los participantes una limitacién en su
responsabilidad. Continua diciendo dicho autor, que la nocién de
joint venture, salta luego a la costumbre del Tamesis, bajo el nombre

de Gentleman Adventures, quienes organizaron corporations,
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durante la época de formacién del Imperio Britanico, para la
colonizacion de nuevos territorios, pero limitando su responsabilidad
hacia la persona juridica “autorizada” del Estado, limitando el riesgo
individual de los operadores de las expediciones de mercancias hacia
las grandes ferias de la Europa Continental, quedando inalterada su
libertad de participacion en otros actos de comercio, luego de la
reparticion de las ganancias obtenidas y de la liquidacion de las

compensaciones debidas a la administracion.

Coﬁ el tiempo, dice Sierralta (1996, 42) que la forma contractual del
Gentleman Adventures, fue perfeccionandose en base al criterio
pragmatico propio del common law y mas tarde se conocié como el
partnership. Hoy en dia, la expresion joint adventures es abreviada

en el lenguaje comercial y judicial internacional a joint venture.

a. Origen

El origen del instituto, es una concepcién doctrinaria del derecho
inglés, desde donde se irradia hacia otros derechos. En Inglaterra, dos

instituciones basicas para el desarrollo del derecho societario fueron
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la partnership y la corporation; siendo el desarrollo de la forma mas
primitiva el de la primera, la Joint Stock Company, €l instrumento
mas utilizado por las grandes compaiiias coloniales de los siglos XVII

y XVIIL.

b. Nociones del Partnership

La acepcion etimolégica inglesa, en el caso de la partnership, alude a
sociedad, interés social o asociacién. Segun Sierralta (1996, 43),
seniala que esta figura se incorpora en el sistema juridico del common
law y se enriquece a través de la labor jurisprudencial de los

tribunales ingleses.

Continua diciendo dicho autor (1996) que la partnership se
encuentra definida como “la relacion entre dos 6 mas personas
destinada a realizar un negocio del cual las partes gozaran de las
utilidades y responderan por las pérdidas, reconociéndoles un

patrimonio propio” (p.43).

Es importante destacar que esta definicion se refiere a la relacién y no

a un contrato y que, en el sistema del common law, se considera que
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no puede configurarse un contrato en el caso de responsabilidad por
holding out, principio segun el cual si las partes tienen la clara
intencion de que no seran contratantes, y luego una de ellas presta su
nombre y se convierte y actia frente a terceros como si lo fuera,

entonces se convierte en partner.

En tal sentido, se senalan dos categorias de partners: aquellos
gestores del negocio, con responsabilidad ilimitada frente a terceros, y
los que responden hasta el monto de sus aportes, es decir, con

responsabilidad limitada y no administran la sociedad.

Cabe mencionar también, la situacién juridica del partnership de ser
o no sujeto de derecho; la posicion que prevalecio, sostiene que se
debe mantener el origen del partnership dentro del common law, es
decir, una agrupacién de personas que contribuyen a la formacion de
un patrimonio distinto sobre el cual todos ejercen un condominio con
separaciéon patrimonial. Es esta supuesta separacion de patrimonios

entre los partners, la que da cabida a pensar en la existencia de una

persona juridica.
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Sin embargo, Sierralta (citado por Le Pera. 1996. 46) explica sobre la

partnership como sujeto de derecho:

“... Esta referencia a los bienes
de la partnership (que parece
presumir un ente que sea su
titular) evita tener que indicar
en cada caso qué bienes se
encuentran excluidos de la
accion de los acreedores
personales de los partners.
Esta entificacion verbal,
sumada a una forma de
separacion patrimonial,
podrian parecer suficientes
para considerar a la
partnership un sujeto de
derecho (un ente distinto de
sus integrantes). La Ley se
encarga de decir que ello no
debe hacerse.”

De acuerdo con este autor, los partnership no son personas juridicas.
La figura del partnership, tiene entonces su antecedente remoto en

Inglaterra y ha evolucionado a través del tiempo. (Ver Anexos Grafico

N° 1).
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c. Nociones de corporation

Por otra parte, el desarrollo industrial y comercial, y el nacimiento de
sociedades mercantiles (corporations) a fines del siglo XVIII vy
comienzos del siglo XIX , creadas por una ficcion del legislador y con
reglas muy claras y limitadas para sus partners y administradores,
resultaron una solucion para la captaciéon de capitales y desarrollo de
inversiones. Dicha evolucién, exigia formas contractuales mas
audaces y operativas que las existentes para enfrentar inversiones
cada vez mayores, que aconsejaban compartir los riesgos excluyendo
la responsabilidad ilimitada de los contribuyentes; asi fueron
constituidas las sociedades por acciones, con el fin de garantizar a las

partes las limitaciones de la responsabilidad personal.

d. El problema en la actualidad

En el Reino Unido, en la época contemporanea, los estudiosos de esta
materia consideran que no hay todavia una definicion satisfactoria
para el joint venture, a pesar de la frecuente alusion a la expresion en
los fallos tribunalicios. Alli, dicho término es utilizado con un sentido

comercial amplio y bajo contextos diferentes, por lo que el legislador
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inglés debe determinar primero la base legal que sera utilizada,
adoptando como marco referencial, los conceptos tradicionales mas

comunes del derecho contractual y societario.

2. Derecho de los Estados Unidos de América

Es posible que el propio término joint venture ayude mas a entender
esta figura que las ensefnanzas de la jurisprudencia y la practica. Asi,
Joint significa unién, empalme, conexion o conjuncion; en tanto que
Venture, en inglés o castellano significa riesgo, exponerse a la
casualidad o fortuna; con la sutil diferencia de que en inglés tiene una
denotacion de riesgo estimulante puesto que nos puede llevar al éxito;
en tanto, que en castellano tiene una denotacién pesimista, cuando se
refiere a un modo adverbial que denota que una cosa se expone a la
contingencia de que suceda mal 6 bien. Tal vez por ello se ha hecho
dificil entender a plenitud la figura del joint venture, ya que

corresponde a procesos culturales y sistemas juridicos distintos.

Sin embargo, esta figura llega al derecho norteamericano proveniente
del derecho inglés, aunque sus fuentes no eran exclusivamente las del

common law.
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a. Recepcion del derecho inglés

Aunque al final del siglo XVIII, las trece (13) colonias hubiesen
adoptado la common law, habria habido en determinado momento de
la evolucién del derecho societario, una marcada influencia del
derecho holandés y del derecho francés; éste ultimo se hizo sentir
especialmente en las asociaciones comerciales por los grandes
comerciantes de la época, que con eso se familiarizaban con las
instituciones francesas como la Societé en Commandite y la Societé

en Participation.

Taubman (citado por Colaiacovo et al. 1992. 83) indica que en
Norteamérica habria asimilado la experiencia francesa tomando
prestado el nombre a Escocia y domesticando su propia modalidad
empresarial, denominada joint venture. Esos origenes eclécticos
marcaron, profundamente, la evolucion de los joint ventures en la

jurisprudencia norteamericana.
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b. Formacién de particularidades en el siglo XIX

En los Estados Unidos, hacia mediados del siglo XIX, comienza a
recibirse, primero en algunos estados y luego en la totalidad de ellos,
la estructura novedosa que se habia desarrollado desde el siglo XVIII
en Europa bajo el nombre de sociedad anénima, société anonyme o
stock corporation; una entidad juridica de caracter excepcional
creada por un meditado acto politico ad hoc del Estado y se
consideraba, no sélo que su capacidad estaba estrictamente limitada
a su objeto autorizado y la facultad de sus administradores
restringida a los actos destinados a ese fin, sino también que este
objeto debia ser logrado a través de los organos y funcionarios

previstos en el instrumento de creacion o autorizacion.

Comienza entonces a plantearse un nuevo escenario, de saber si una
sociedad con responsabilidad limitada puede asumir una
responsabilidad ilimitada como socia de una sociedad sin
personalidad juridica (simple partnership), o con personalidad
juridica (limited partnership) pero con responsabilidad ilimitada. Esto

fue resuelto por la jurisprudencia norteamericana en un fallo dictado




18

1.888, Mallory vs. Manaur Oil Works (citada por Sierralta. 1996.

44): “La existencia de la partnership no soélo interferiria con la
administracion de la corporation a través de sus funcionarios
regularmente designados, sino que lesionaria la autoridad de los
mismos accionistas e involucraria a la sociedad en nuevas
responsabilidades por la accion de representantes sobre los que ésta

no tiene control”.

Como resultado de la industrializacién, la formaciéon de corporations
dejo de constituir un acto de relevancia politica, convirtiéndose en un
episodio cotidiano de organizacion de los negocios. De ahi que lo que
queda hoy de ella, son las stock corporations, sociedades anénimas
de los Estados Unidos, las cuales, al igual que en Europa, ya no
requieren de una autorizacion administrativa para su creacion, salvo

en ciertas excepciones, como por ejemplo los bancos.

Se prohibié entonces la actuacion de las corporations dentro de las
partnership, pues el actuar de cualquiera de los partners podia
involucrarla dentro de negocios que estuvieran fuera del objeto de la

misma corporation; esto debido a las caracteristicas de limitacion de
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objeto de las stock corporations y por el caracter de simple contrato

sin personalidad de los simple partnerships.

La regla del common law es nitida y precisa al respecto, la cual se
evidencia en la jurisprudencia de Mallory vs. Hanaur Oil Works

(citada por Sierralta.1996. 48) senala lo siguiente:

“Una asociaciébn o entidad
(partnership) y una sociedad
personalizada (corporation), son
incongruentes. El propésito de
la Ley creando y reglamentando
las sociedades personalizadas
(corporations), busca dar la
gestion  exclusiva de los
negocios de cada sociedad
personalizada (corporation) a
6rganos previstos o creados por

sus Estatutos. Esa
administracion debe ser
separada y exclusiva. El
principio es que una

corporation no puede participar
de otra sociedad (partnership),
sea con otras personas
juridicas (corporations) 6 con
personas naturales” (p. 48).

Los Tribunales de los Estados Unidos de América, encontraron
entonces la soluciéon a este problema y determinaron que cuando en

una partnership participara una corporation, tomaria el nombre de
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joint venture; estableciéndose que fuese una relacion para la
realizacion de wun propésito especifico. De este modo, la
incompatibilidad entre partnership y corporation quedaba derogada

cuando la partnership era limitada en su propoésito.

Aun cuando, como se ha senalado, este tipo de contrato comienza a
tener forma en el derecho inglés, éste se referia siempre a una
particular o especial partnership, que para tratar los asuntos
vinculados a la limitacién de responsabilidades tuvo incluso que
articular el Limited Partnership Act, pero sin admitir a plenitud el
joint venture, que mas bien ingresa a la practica comercial de los
Estados Unidos de América, cuyas fuentes de derecho no eran
Qxclusivamente, como ya se hizo referencia, las del common law;
aunque hay que reconocer que dichas influencias se diluyeron luego

en las corrientes del common law.

En 1890, basados en un proyecto de Sir Frederick Pollock, se dict6 en
Inglaterra la Partnership Act, cuyo propésito fue declarar el common
law. Anos mas tarde, en 1907, los ingleses dictaron la Limited

Partnership Act.
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En 1914, y como parte del proceso de uniformacién legislativa, se
publican en los Estados Unidos de América la Uniform Partnership
Act y la Uniform Limited Partnership Act, también sobre las bases
del common law y las cuales han sido adoptadas hoy en dia por la
gran mayoria de los Estados que componen la Unién; salvo Georgia y
Louisiana. En algunos casos, la adopciéon fue hecha con reservas,

parte de las cuales conciernen su aplicacion a los joint ventures.

Para poder ubicar la figura del joint venture dentro del derecho
norteamericano, es necesario acudir a las fuentes del partnership,
como creacion de ese sistema juridico, ya que tanto los criterios de la
jurisprudencia norteamericana, como la teoria de la responsabilidad,
estuvieron inicialmente basadas en las caracteristicas del

partnership.

Para Bennett (citado por Lawyers.com. 2004) serialando partnership y
joint venture, dice que la relacién entre que una partnership es un
acuerdo entre dos 0 mas persona que convienen en tomar un negocio
€ comun como co-propietarios, con la intencién de obtener un lucro.
La partnership simple es conocida como una partnership general. Y

concluye que la joint venture es otro tipo de partnership, formada
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para un fin especifico y limitado o por un periodo limitado de tiempo.

(Traduccion libre al castellano).

Sierralta (1996, 43) senala, como caracteristica principal del
partnership, tanto la responsabilidad entre sus miembros como de la

institucion con terceros, serialando tres reglas fundamentales:

1. Una persona no puede utilizar como accion o defensa hechos
incompatibles con su conducta anterior. Se pide que sea congruente

en su actuar.

2. Quien permite que se crea que es un partner esta impedido luego

de alegar lo contrario.

3. Si el tercero que contraté no sabia que era un partner con quien lo
hacia o sabiéndolo, tenia certeza que no poseia autorizacion, entonces

carece de accion frente a otros partner.

En tanto la partnership inglesa prevé expresamente el caso de una

partnership para un proyecto determinado, ello no es asi en la
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Uniform Partnership Act estadounidense. En Inglaterra esta
partnership para un proyecto comun, actualmente se denomina con

frecuencia sindicato.

Segun Le Pera (1997) es de la opinién que existen dos precedentes

jurisprudenciales interesantes que delinean el origen y algunas
caracteristicas del instituto: son los casos de Ross V. Willet y
Meinhard V. Salmon, en los cuales se fijaron el alcance de la

responsabilidad entre los socios y el caracter esencialmente fiduciario

|
|
|
t
|

del relacionamiento entre las joint ventures. De la decision final

(1928) se recoge que:

“Los Joint Adventures, al igual
que los Partners, se deben uno
al otro, mientras exista la
empresa, el deber de la mas
delicada lealtad. Muchas
formas de conducta
permisibles en el mundo
cotidiano para aquellos que
actian sin ninguna especial
vinculacion entre si, estan
prohibidas para aquellos
atados por lazos fiduciarios.
No solamente honestidad, sino
también el puntillo de honor
mas delicado es aqui una
pauta de conducta. A este
respecto se ha desarrollado
una tradicion que es continua e
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inveterada. @ Una rigidez sin
compromisos ha sido la actitud
de las Cortes de Equidad
cuando se les ha pedido que
debiliten la regla de total
lealtad mediante la erosion
desintegradora de excepciones

particulares. Solo asi, las
pautas de conducta para los
fiduciarios, han sido

mantenidas en un nivel mas
elevado que aquél por el que
transitan las multitudes, y ese
nivel no sera disminuido por
ninguna decision consciente de
esta Corte” (p. 48)

En virtud que no existia una definiciéon exacta para las joint ventures,
a partir de la creacion jurisprudencial, los hombres de negocios
pasaron a utilizar la expresion con base empirica y, de este analisis,
las joint ventures pasaron a ser “exportadas”, en los negocios hechos
por empresas norteamericanas en su proceso de internacionalizacion,
después de la II Guerra Mundial, como consecuencia de un reflujo de
capital extranjero para la inversion en el pais, colocando a la
jurisprudencia norteamericana frente a un hecho nuevo como las
Joint Ventures Internacionales, formadas para actuar en su propio

territorio y no fuera de €l.
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Por otro lado, existia el problema de las restricciones a las practicas
oligopolistas, a ser considerado para el caso de formacion de precios y
eliminacion de la competencia, porque se hacia presente como un

nuevo desafio y limite a la expansion de las joint venture.

c. El problema en la actualidad

E auge del joint venture en los Estados Unidos tuvo su desarrollo a
finales de la Segunda Guerra Mundial, cuando las empresas
norteamericanas participaron a nivel mundial a través de la
conformaciéon de empresas conjuntas. Segun Parra (2004, 37) su
mayor auge tuvo lugar en la década de los anos 70 y 80, con las

alianzas estratégicas, comerciales, financieras y tecnologicas.

Fue para la década de los arnos 60, donde las joint venture alcanzan
una gran difusion y utilizacion, encontrandose registros de hasta
2.282 casos de creacion, senalando Parra (2004) que “una empresa
constituida por 2 6 mas entidades separadas, que a su vez son

empresas y que se reparten la propiedad tipicamente sobre la base de
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las cuotas accionarias controladas” (p.38). No obstante, es so6lo a

partir de decenio del 70, que la figura toma caracter internacional.

Es asi, como la jurisprudencia norteamericana fue precisando esta
figura contractual y de dichas experiencias pueden tomarse varias
caracteristicas que a veces resultan sorprendentemente diferentes a
muchas otras relaciones contractuales dentro del sistema romano-

germanico.

Roure en su caracter de Asesor Adjunto al Centro de Comercio
Internacional (CCI) (citado por el Forum Comercio. 2004) senala que
en 1992 el CCI emprendié un proyecto tras una encuesta realizada en

125 paises, cuyos resultaron indicaron que el 77% de las

organizaciones de promocion comercial consideraban que era
prioritario disponer de un modelo de contrato de joint venture, y en
este sentido, dicho organismo se ha empenado en buscar que el
documento final tenga en cuenta los contextos juridicos especificos y
los intereses de las economias emergentes, de manera que las PYMES
en estos paises puedan desarrollar empresas mixtas estables y

juridicamente equilibradas.
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3. Derecho continental

Para finalizar este analisis histérico-comparativo de la nocion de joint
venture en paises con tradicién juridica anglosajona, no se pueden
dejar de mencionar otras dos fuentes importantes; la del derecho
continental representada por el Derecho Francés y el caso de la

Republica Popular China.

a. Derecho francés

Sin profundizar, puede decirse que basta con serialar que presenta las
mismas caracteristicas de transitoriedad y especificacion del joint
venture nacidas a partir de la cristalizaciéon del instituto, pero con

facetas diferentes.

El analogo generalmente citado, es la Societé en Participation,
incrementada a lo largo del siglo XIX para adquirir, en conjunto,

grandes cantidades de mercancias para division y venta en lotes.
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Existen, sin embargo, otros institutos de derecho francés citados al
realizar comparaciones con las joint ventures, como es el caso del
Groupement D° Interet Economique. También aluden al joint
venture con la Filiale Commune, aunque senala Colavaiacovo et al.
(1992, 84) que varios autores quieran distinguirla del joint venture a
través de puntos basicos, como por ejemplo, un objetivo societario
limitado, el ejercicio del control en conjunto, la creacion entre dos
sociedades del mismo Estado y dos 6 mas socios del Estado diferentes
y, la necesidad de reconocimiento de la personalidad juridica de la

operadora o de la Filiale Commune.

b. Republica Popular China

Aun sin pertenecer al grupo de paises con tradicion juridica
anglosajona y, para analizar un ejemplo mas reciente, se presenta el
caso de la tematica de los joint venture en la Republica Popular
China, por considerar a éste un pais con un excelente ejemplo de
florecimiento de cooperacién e integracion economica Este-Oeste, a

partir de la legislacion de los joint venture.
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Hay que tomar en cuenta que, no obstante los recientes
acontecimientos que dieron como resultado el redireccionamiento de
la apertura china y en la consecuente revision de las inversiones
extranjeras en aquellos paises, aun existe un gran atractivo hacia ese
mercado; ya que se trata de un pais receptor potencial para empresas

de paises en desarrollo.

Ademas, el interés teodrico-doctrinario que presenta la insercion de
este instituto consagrado en las practicas comerciales occidentales,
en un contexto ideolégico, politico, econdmico y juridico radicalmente
distinto como el universo chino, representa un desafio de particular

interés.

De la somera investigacion, resalta el hecho de que la mayoria de los
trabajos encontrados a que hacen referencia algunos autores, se
refieren a la Ley dictada en 1.979 (The Law of the People's Republic
of China on joint venture Using Chinese and Foreign Investment);
a algunas incursiones en el terreno del dificil analisis de las acciones
de la burocracia estatal y, al papel de inspiradores de las legislaciones

del Este Europeo en los redactores de esta Ley China.
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Seguan Colaiacovo et. al. (1992, 106) haciendo un andlisis del contexto
histérico-ideologico de las experiencias chinas y el este europeo,
senala que se encuentran hechos relevantes como la precursora
apertura a las inversiones soviéticas y a las provenientes del Este
Europeo, ocurridas al inicio de la década de los arfios 50; también a la
codificacion de la Ley Comercial, ocurrida en la mitad de la misma
década y, posteriormente, como factor fundamental para el inicio de
la apertura del capital extranjero, la implantacion del programa de las
“cuatro modernizaciones” hechas por Chou En Lai, en 1975, entre las

cuales estaba incluido el fortalecimiento de la legalidad china.

Rich (citado por Colaiacovo et al. 1992. 106), en un analisis
interesante sobre el tema, resalta el hecho de que aunque la nueva
I;ey de los joint venture haya representado sin duda un avance y
apertura por la implantacion de una legislacion que incluia los
términos comerciales, econémicos 6 societarios, ésta surgio aun en el
marco de una Constitucién (1975) que no resolvia el problema del
l‘ucro y de la propiedad por empresas extranjeras; lo que significa que
el derecho de las empresas extranjeras al lucro, siempre esta sobre

una base contractual y no en nociéon de propiedad de acciones.
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Al comparar este caso con los paises del Este Europeo, éstos
concibieron sus leyes en el sentido de introducir y no de limitar la
inversion extranjera. Los chinos, por su parte, contaron con la
desventaja de no tener una tradicion juridica amplia como la europea,
amén de la cautela y resistencia presentes, y por demas justificables
debido al aspecto ideolégico, que se encontraban en la época de las
negociaciones de los primeros acuerdos de joint venture en Hungria,
Yugoslavia y Rumania, los cuales también necesitaron del amparo de

una legislacion complementaria.

4. Las caracteristicas y tipos de joint venture en los paises con
tradicién juridico anglosajona

De acuerdo a algunos comentarios aparecidos en diferentes textos
americanos, Le Pera (1997, 71), sostiene que la figura del joint
venture no es solo “sui géneris”, sino también “sui iuris”, es decir, que
esta sujeta a un régimen legal propio. Sin embargo también se
encuentran quienes han tomado la posicién contraria, negando la

utilidad de considerar el joint venture como “concepto juridico”.
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En vista de lo antes expuesto, actualmente debido a las multiples

acepciones del joint venture, se dificulta determinar su significado en

el derecho americano.

a. Principales definiciones

En este punto, se pretende desarrollar, partiendo de las definiciones

encontradas en algunos textos consultados, las caracteristicas mas

comunes del joint venture.

1)

2)

Rowley (citado por Le Pera. 1.997. 69), senala que el joint
venture es “una asociacion de dos 6 mas personas para realizar
una unica empresa comercial con el fin de obtener una
utilidad”. En esta definicion resaltan dos elementos
importantes: debe ser una “asociacion” y debe obtenerse una

“utilidad”.

En el Tratado de la Ley de Contratos de Williston (citado por Le
Pera. 1.997. 71), se encuentra el joint venture dentro del
Capitulo referente a los derechos y obligaciones que unen a

quienes han contratado con terceros y lo definen, basandose en
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4)
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algunas decisiones judiciales, como “una asociacion de
personas fisicas o juridicas que acuerdan participar en un
proyecto comun, especifico (ad hoc), para una utilidad comun,
combinando sus respectivos recursos, sin formar ni crear una
corporation, o el status de una partnership en su sentido legal y
donde dicho acuerdo establece una comunidad de intereses, un
mutuo derecho de representacion dentro del ambito del
proyecto y sobre el cual cada venturer ejercera algun grado de
control”. Como se desprende de esta definicion, los elementos
fundamentales son: una “asociacion”; un “proyecto comun” o
de “caracter ad hoc”; una “utilidad comun”; un “mutuo
derecho de representacion” y un “control conjunto de la

empresa’.

Una definicion simple que da Colaiacovo et al. (1992, 161)
sostienen que el joint venture es “una reunion de fuerzas entre
dos 60 mas empresas del mismo o de diferentes paises, con la

finalidad de realizar una operacién especifica”.

El Instituto de Informacion Legal define al joint venture como

una organizacion legal que toma la forma de partnership
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limitada en el cual las personas emprenden una transaccion
conjuntamente por un mutuo beneficio (Traduccion libre al

castellano).

5) Towlinson (citado por Cabanellas de Las Cuevas et al. 1987.

6)

107) define el joint venture como “el compromiso, con una
duracién no muy corta, de fondos, instalaciones y servicios, por
dos o mas intereses legalmente separados, a una empresa, para

su mutuo beneficio”.

Guardiola (1998, 296) “...El joint venture creado por la
literatura economica norteamericana, a cualquier tipo de
acuerdo de asociacién o de colaboracion entre empresas, cuyo
objetivo sea la cooperacion con caracter duradero en los planos
técnico, productivo, financiero y/o comercial, y cuya
formalizacién tenga lugar, bien mediante la constitucion de un

nuevo ente, bien mediante contrato privado”.
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b. Principales caracteristicas

Aun cuando la operacion de joint venture esta influenciada por el
ambito en que se desarrolla, sea la actividad o pais, como por las
personas, sus necesidades e intereses, es posible reunir sus
elementos constitutivos mas comunes, que indican la presencia de un

contrato de joint venture. Estos elementos basicos son nueve, a saber:

1. La naturaleza contractual: es fundamentalmente un
contrato que alcanza la categoria de sine qua non para la
existencia de esta institucion, el cual debe expresar

claramente la intencion de crearla.

2. El objeto especifico: elemento constitutivo de la
operacion que tiene una gran vinculacion con la
denominada mutual agency y sin el cual éste no podria
entenderse, ya que no habria un limite o parametro para

la accion de los participantes.
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3. El plazo: el término esta estrechamente ligado al objeto
de la operacion; de donde resulta que el plazo puede ser
claramente convenido por las partes; puede ser
determinable y puede estar supeditado al tiempo que

requiera el proyecto especifico a realizarse.

4. La gestion mutua: es la reciproca facultad que tienen las
partes para dirigir el negocio y obligarse por las gestiones
que realicen en cumplimiento o en busqueda del objeto

especifico del contrato.

5. El control conjunto: surge como consecuencia del punto
anterior, cuando las partes se obligan ilimitada y
solidariamente frente a terceros; haciendo que, de igual
manera, mantengan el control de la operacion, toda vez
que el error de una de las partes no solo acarrearia un
desequilibrio en el negocio sino también responsabilidad

frente a terceros.
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6. La distribucion de resultados: de manera muy comun
representa la obtencion de utilidades, pero en materia de
este contrato se puede llegar a la abstraccion de entender
“ganancias” como un resultado con valor econémico. Es
decir, el lucro no es un objetivo fundamental del joint

venture.

7. Intuitu Personae: nace por la voluntad de las partes y la
relacion entre ellos es tal, que se busca que nadie mas
intervenga en é€l, debido a que el propoésito de una accion
conjunta significa mutua confianza entre los sujetos en
funcién de la consecucion del objetivo. Las caracteristicas
particulares de los sujetos son las que hacen posible la
union y la aparicion de este elemento intuitu personae,
por lo que no es usual que una de las partes sea

sustituida por una tercera.

8. La responsabilidad ilimitada: este elemento se considera
consustancial con la Gestion Conjunta, ya que cada una
de las partes asume responsabilidad frente a terceros;

siendo que tal circunstancia tiene el limite del objeto del
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contrato. Es decir, responden por actos, obligaciones o
compromisos frente a terceros que estén vinculados

directamente con el fin del contrato.

9. La naturaleza fiduciaria: se basa en la confianza
estrecha entre los socios, en la reunién de factores
personales que escapa a términos legales y que se
traduce en la buena fe, confianza, fidelidad e integridad
que representan los emblemas nobiliarios de esta figura.

(Ver Anexos Grafico N° 2)

Por otra parte Sierralta (1996, 91), opina que para conceptuar el joint
venture se debe seguir un criterio que valore de manera consistente
cuales son las reglas con las que el common law administré sus
relaciones economico-comerciales y constatar hasta donde dichas
reglas cumplen las funciones impuestas por ese sistema juridico,
evitando asi la homologacién con otros sistemas. Agrega ademas, que
existen 4 elementos basicos para definir o delimitar lo que es una
operacion de joint venture, a saber: el “caracter contractual con

ausencia de una forma especifica”; la “propiedad y riesgos



39

compartidos”; el “derecho de los participantes, independientes entre

si, a la gestion conjunta” y los “objetivos y plazos limitados”.

5. Diferencias basicas entre el concepto de joint venture en el
Reino Unido y en los Estados Unidos de América

Al considerar que esta modalidad contractual varia de acuerdo al
sistema juridico del pais donde venga a ser utilizada, primero se hara
una clasificaciéon de las caracteristicas principales del joint venture
aplicables a la practica inglesa; de seguida, una lista de las aplicables
a la practica norteamericana, y por ultimo, una que contenga los
factores comunes a las joint ventures Internacionales, buscando asi
obtener una visién mas amplia de las diferencias y semejanzas entre
las joint venture segun la legislacion utilizada en los paises con
tradicién juridica anglosajona y, en algunos donde esta figura
comienza a ser considerada herramienta fundamental para los paises

en vias de desarrollo.
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a. Caracteristicas principales aplicables a la practica inglesa

Segun Colaiacovo, J. et al. (1992, 82) para la practica inglesa se

consideran las siguientes caracteristicas:

1.

Busqueda de un objeto comercial comun, pudiendo las
partes tener papeles, intereses y funciones diferentes pero
convergentes.

Poder de regateo que permite un sistema de control y
equilibrio que asegura a una parte menor o menos poderosa,
mayor poder que el de un simple accionista minoritario de
una empresa inglesa.

Particion de riesgos y recompensas, en que la formulacién es
mas amplia porque no siempre los beneficios para las joint
ventures podrian ser dimensionados en términos de

ganancias o pérdidas.
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b. Caracteristicas aplicables a la practica norteamericana

Para este caso, se toman como caracteristicas principales las

siguientes:

1. Emprendimiento unico.
2. Derecho conjunto al control.

3. Particién de ganancias y pérdidas.

c. Caracteristicas aplicables a la practica internacional

En cuanto a los factores principales mas comunes encontrados en las

joint ventures Internacionales, se encuentran:

1. El origen o caracter contractual.
2. La naturaleza asociativa.
3. El derecho de los participantes a la gestion conjunta.

4. El objetivo o duracién ilimitados.
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Para concluir este analisis se menciona otra caracteristica de interés,
la cual, segun Jaeguer (citado por Le Pera. 1997. 77), corresponde a
la no disolucion de la joint venture por la muerte de uno de sus
integrantes y en cuya situacioén no seria necesario que los miembros
se reserven el derecho de rechazar nuevos participes (delectus

personae) porque esta facultad se entenderia implicita.

6. Tipos de joint venture

En el siguiente punto se consideraran los diferentes tipos o tipologias
de las joint ventures, encontradas en la bibliografia consultada para
tal fin. Esta figura contractual puede ser analizada segun tipologias

distintas, organizadas de acuerdo a diferentes criterios.

Los joint ventures se estructuran en base a la forma en que se
proyecta en el mercado, o a través de empresas separadas.
Igualmente, los mismos se pueden clasificar en virtud de la
estructura econdomica adoptada, siendo el joint venture una figura
que se acopla a distintos fenémenos econémicos dependiendo del fin

que busque.
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De igual forma, el analisis de la tipologia del joint venture nos
facilitara determinar, si fuera el caso, a qué tipo de dicha entidad

corresponde el consorcio en el derecho venezolano.

a. Segun las actividades a desarrollar e interés disciplinario

El autor Baptista (citado por Colaiacovo, et al. 1992. 81), adopta la
tipologia de la Organizacién para la Cooperacion Econoémica y el

Desarrollo (OCED).

1. Investigacion y Desarrollo.

2. Exploracion de recursos minerales.
3. Ingenieria y Construccion.

4. Compray Venta.

5. Servicios.
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b. Segin su formacion asociativa

Sierralta (1996, 94) muestra la tipologia del joint venture clasificada
de acuerdo a su formacion asociativa. Esta clasificacion sera

ampliada brevemente, por considerarla de interés para este trabajo.

1. La forma contractual: Es una distinciéon tradicional
dada entre acuerdos de joint ventures que dan vida a una
empresa, donde se comparten los riesgos financieros y la
toma de decisiones a través de una participacion
conjunta de capitales en una empresa comun. En los
Estados Unidos, por ejemplo, cuando se unen socios
nacionales y extranjeros, se encuentran dos formas de
sociedad: las equity joint venture (asociacion de capitales)
y las non equity joint venture (sin aportes de capital). El
tipo societario elegido debe mantenerse entre dos criterios
basicos: en primer lugar, el “objeto especifico”,
observandose el sector de aplicaciéon y las etapas de
realizacion del mismo, la legislacion aplicable, los
beneficios y las limitaciones que tenga dicha actividad, en

especial, aquellas referidas al sector minero, donde la
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mayoria de los paises tienen una legislacion concreta con
restricciones para operar. En segundo lugar, el “limite de
tiempo”, es decir, debe trazarse un plazo para la

consecucion del objetivo

. La distribucién del capital de riesgo: Se realiza en base

a la distribucion de las cuotas de participacion, lo cual no
significa que refleje la  distribucion de las
responsabilidades de gestion en el interior del joint
venture. Debe existir un sustancial equilibrio de riesgo
financiero entre las partes, donde la desigualdad de
cuotas no supere el 60-40%, ya que por encima de este
espectro, la joint venture puede confundirse con un
financiamiento indirecto de proyectos innovados (venture

capital).

. La naturaleza del control sobre la gestiéon operativa:

Killing (citado por Sierralta. 1996. 99), hace una
distincion de cuatro tipos de joint venture:
independiente (es una empresa auténoma en relaciéon a

la matriz); de Gestién Coindivisa y de Cogestiéon (donde
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se implica a las partes en la gestion de la nueva empresa)
y, de Gestion Dominada (donde una de las partes ejerce
una accién que predomina a la hora de elegir
modalidades operativas, haciendo del joint venture parte

integrante de su cuerpo administrativo).

. La posicién del joint venture respecto a las partes: Se
clasifica en base a la accién del joint venture y a la
intencion de las partes en relaciéon a la competencia en el
mercado. Cuando la empresa opera en la misma area de
negocios de las partes, se denomina “joint venture
horizontal”. Aqui, lo que se busca es una reduccion en las
condiciones de riesgo que represente el mercado, lo que
hace vincular mas a las partes entre si, garantizando
continuidad y reciproco respeto en cuanto a la
puntualidad y la calidad en la ejecucion del proyecto. Por
otra parte, se entiende por “joint venture vertical”, cuando
las empresas trabajan independientemente en los
distintos niveles del proceso de fabricaciéon, enfatizan su

accion conjunta en los niveles pre o post del proceso
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productivo, o se unen a los proveedores o distribuidores
para conseguir una mejor integracion (Ejemplo: sector de

extraccion petrolifera, sector de actividad agroindustrial).

5. La nacionalidad de las partes: En los Estados Unidos,
por ejemplo, para Tomlinson (citado por Sierralta. 1996.
104), cuando se trata de varias empresas de la misma
nacionalidad, los contratos de joint venture se denominan
national joint venture y, cuando se habla de varias
empresas de diversa nacionalidad, sin que ninguna de
ellas sea del pais huésped, estamos frente a contratos de
foreign international joint venture. Sin embargo, en las
legislaciones latinoamericanas, se define un joint venture
nacional, cuando las partes tienen la misma nacionalidad
o residen en el pais donde se realiza el acuerdo; y, en
cuanto a la joint venture internacional se refiere, es
considerada como tal, cuando la matriz geografica es

diferente.

(Ver Anexos Grafico N° 3)
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c. Otras clasificaciones
1. Desde el punto de vista legal y organizacional

a. Joint Ventures Societarios (Equity Joint venture)

b. Joint venture Contractuales (Non Equity Joint ventures)

2. Desde el punto de vista del tipo de contrato o acuerdo

a. Para Proyectos Manufactureros.

b. Para las Industrias Extractivas.

c. Para la Industria de la Construccion.
d. Para Proyectos Comerciales.

e. Para Investigacion y desarrollo.

f. Para Actividades Financieras.

g. Para Prestacion de Servicios.

3. Desde el punto de vista del rol de los socios

a. Joint ventures con un Socio dominante o Lider.
b. Joint ventures de Administracion y Operacion Compartida.

c. Joint ventures Independientes.
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4. Joint Venture Corporations, Joint Venture Agreement y Joint
Venture Operations

A continuacion, se pretende desarrollar tres modalidades de interés,
relacionadas con esta tesis, como lo son las Joint Venture

Corporations, Joint Venture Agreement y Joint Venture Operations

a. Joint Venture Corporations

La expresion joint venture, en términos comerciales, se refiere a todo
acuerdo empresario que busque realizar un proyecto especifico con
independencia de la forma juridica que se adopte. De acuerdo a esta
definicion, una de estas formas es la constitucion de una sociedad por
acciones, donde participan las empresas involucradas en el proyecto.
A este tipo de sociedad se le conoce con el nombre de joint venture
Corporation (en el derecho anglosajon) o Filial Comuan (en el derecho

francés).
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Para que este tipo de sociedad sea posible, es necesario tomar en
cuenta dos factores fundamentales: en primer lugar, la naturaleza del
proyecto; y, en segundo, las caracteristicas de la legislacion que se
debe aplicar a dicha sociedad. Es decir, si se trata de un proyecto
cuya inversion en activos fijos (equipos, plantas, etc) es significativa,
la creacion de una sociedad ad hoc es, en la mayoria de los casos
necesaria, ya que exige una inversion lineal en el transcurso de un
periodo prolongado. Si por otro lado, el proyecto exige una fuerte
inversion de capital con retorno rapido, habra que considerar las
modalidades de la legislacion societaria aplicable en cuanto al

tratamiento del “capital social”.

Segun Parra (2004, 37) en el derecho norteamericano, la figura equity
joint venture, corresponde a la terminologia joint venture
corporations, definiéndola como una “asociacion de capitales que
realmente constituye lo que podria denominarse una Corporacion,
asimilandose a una sociedad anonima o a una pamnertship, ya que
éstas se distinguen por estar conformadas por sociedades colectivas y
otros entes societarios o personas naturales”. Joint venture
corporation, podria definirse entonces como aquella modalidad que

culmina en la constitucion de una empresa generalmente bajo el
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régimen juridico del pais de actuacion; donde la relacion entre los
socios es diferente, ya que pasa a haber una estructura corporativa y
una reglamentacion de las actividades que se ejecuten en el seno de la
sociedad; los asociados participan en todas las etapas del proceso
constitutivo de dicha sociedad, la cual tendra sus propios estatutos y
registros necesarios para la actualizacion en el pais receptor; vy,
habra una seleccion, de acuerdo a la ley local, del tipo de sociedad

que sera constituida.

Muchas empresas norteamericanas prefieren la modalidad de joint
venture contractual porque hay menos compromiso de capital, menos
personal y menos peligro de pérdida de inversion en caso de

confiscacion.

b. Joint Venture Agreements

Segan Parra (2004, 37) el joint ventures contractuals, que se
corresponde mas dentro del derecho norteamericano con la nocion de
la non equity joint ventures, se puede conceptualizar como “una

asociacion de intereses en la que las partes comparten los riesgos
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pero no se crea o constituye una persona juridica ni existen aportes
de capital. En esta modalidad, atn cuando se asumen los riesgos
como en cualquier operacion comercial, no se forma una sociedad
conjunta con personalidad separada, en la que los socios tengan
acciones de capital proporcional a su inversién. La contractual,
haciendo una aproximacién comparativa, corresponde a lo que se
denomina joint venture dentro del derecho estadounidense, o

afirmando en palabras sencillas, a una Non Corporate Joint venture”.

c. Joint Venture Operativo

Acerca del Joint Venture Operativo (Joint Operating Agreement),
éste tiene por objeto la produccion de bienes y servicios, con el
_proposito de desarrollar una actividad productiva de continuidad
indeterminada en el tiempo. Segun la apreciacion de Sierralta (1996,
106), “el documento que instrumentaliza esta modalidad es el Joint
Operating Agreement, el cual es utilizado fundamentalmente en

operaciones petroleras”.
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En los Estados Unidos, por ejemplo, como la propiedad del subsuelo
sigue a la de la superficie, los derechos sobre el reservorio se
encuentran divididos entre varios propietarios superficiarios, quienes

ceden los derechos mineros sobre sus parcelas a distintas personas.

Para buscar una manera mas econémica de explotar estos subsuelos,
se prefiere operar el reservorio como una sola unidad. En
consecuencia, para hacer posible dicha explotacion, se realiza un
acuerdo de unificacién (Unitization Agreement). Cuando los que se
organizan para realizar este tipo de explotacion unificada se
convierten en titulares de derechos por indivisos sobre un yacimiento,
el acuerdo se denomina “Contrato de Operacion Conjunta” (Joint
Operating Agreement). El desarrollo de este tipo de contratos se debe
a la industria petrolera y es de aplicacion generalizada hoy en dia, en

las actividades extractivas a nivel mundial.

Segun Le Pera (1997) cuya definicion de contrato de cooperacion
conjunta en las empresas extractivas que se senala a continuacion,
qgueda claro la incidencia de este tipo de contratos en las operaciones

petroleras, cuando se afirma que:
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“Los contratos de operacion conjunta en las
industrias extractivas, en que las partes acuerdan
repartirse la produccién en especie y retienen el
derecho a comercializarla por separado, nos colocan
en el umbral del negocio asociativo, al presentarnos
contratos de organizacién (contratos plurilaterales,
negocios colectivos en la terminologia del Civil Law)
que, sin embargo no constituirian sociedad o
asociacion dado que no se persigue en ellos una
utilidad coman, sino solamente una produccion
comun.” (p.94).

Como ya se ha mencionado, el Joint Operating Agreement permite a
los socios, de acuerdo al contrato de exploracion establecido con un
Gobierno o una estatal, concretar la unificacion de los recursos, la
participacion y divisién de los gastos y minimizar los riesgos que
conlleva todo proyecto. Sin embargo, se debe agregar que no es
frecuente la creaciéon de una persona juridica en dichas asociaciones;
es decir, que los participantes pueden mantener su personalidad

juridica auténoma.

En un trabajo comentado por Colaiacovo et al. (1992, 93), sobre los
contratos de la industria petrolifera, se resalta el hecho de que el
primer modelo de Joint Operating Agreement fue propuesto por la
American Association of Petroleum Landmen, y alli se enumeran los

objetivos que justificaron estos primeros contratos
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1. Principales objetivos

a. La busqueda del capital.

b. La division de los riesgos inherentes a las actividades
petroliferas.

c. La obtencion de tecnologia o equipamientos.

d. La posibilidad de acceso a instalaciones dowstream o la
adquisicion de provision garantizada por los participantes en

campos explorados y desarrollados por otras empresas.

Este primer modelo fue adoptado como punto referencial por las
empresas norteamericanas, las cuales lo volcaron hacia el mercado

internacional.

Una vez analizado el origen, nocion, caracteristicas principales y tipos
de joint venture en los paises con tradicion juridico anglosajona,
podemos inferir que el joint venture de tipo contractual es el que mas
se asocia al consorcio, en virtud que en éste no se forma una persona
juridica, es basicamente contractual, y sus miembros participan en

una actividad econémica comun.
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CAPITULO 11

NOCION Y CARACTERISTICAS DEL CONSORCIO EN LOS PAISES
CON TRADICION JURIDICA LATINA

Luego de haber desarrollado un analisis amplio sobre el joint venture
y la importancia que ha tomado en la practicidad juridica
internacional, el siguiente punto de este trabajo se referira a una
forma de alianza estratégica entre empresas, mas utilizada en paises

con tradicién juridica latina, denominada Consorcio.

Hacemos referencia a esta figura ya que, en la medida en que se
intensifica el trafico juridico internacional entre los paises con
tradicion juridica anglosajona y los paises con tradicion juridico
latina, los primeros- como aportantes netos de tecnologia y capitales-
buscan asociarse con personas naturales o juridicas provenientes de
los paises receptores de capitales y tecnologia —conocedoras por ende
de los mercados- con la finalidad de desarrollar negocios en comun,
particularmente en areas de obras publicas y prestacion de servicios

especializados.
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En no pocas ocasiones, y generalmente por razones fiscales de los
paises anglosajones, tales inversores exigen que las estructuras
asociativas a ser constituidas en los paises en desarrollo no tengan
personalidad juridica. De esta forma buscan poder consolidar de
forma transparente sus ganancias y pérdidas en la sociedad existente
en los paises anglosajon, sobre todo en ausencia de disposiciones
sobre doble tributacion. Y una de las figuras mas adecuadas para
lograr esta intencion fiscal ha sido la de utilizar la figura de los

consorcios.

En términos generales Comsortium, asociacion, accién concertada,
grupos de interés econémico, implica siempre un grupo de personas u
organizaciones que actuan de comun acuerdo. El consorcio parte
entonces de una base asociativa, pero, en la actualidad, no constituye
una simple asociacion como las conocidas por el derecho privado, ni
una sociedad mercantil, sino que se ha venido definiendo como una
nueva categoria juridica, que no pertenece en exclusiva al campo del
derecho comun, sino que también resalta como un modelo de
colaboraciéon en el campo del derecho publico para la promocion y

ejecucion de obras y servicios de interés general.
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En el derecho moderno las figuras consorciales, tanto de derecho
publico como de derecho privado, estan relacionadas de acuerdo a los
miembros que integran la organizacion, en el sentido que interactuan
entidades de derecho publico y de derecho privado puramente o una
comunidad de las mismas a los fines de llevar a cabo un determinado

proyecto.

En este sentido, Ferrara citado por Caballero (1985, 15) distingue a
tres clases de consorcios: a) consorcios de derecho civil; b) consorcios

privados de interés publico y c) consorcios publicos.

Por otra parte, Caballero (1985, 35) senala que la doctrina foranea
clasifica a los consorcios en dos grandes grupos: consorcios
privados, integrados por personas de derecho privado, pero en
igualdad entre los particulares; y los consorcios piblicos,
conformados en su generalidad por entes publicos, con la finalidad de

prestar un mejor servicio publico.

Actualmente existen paises en donde el consorcio esta considerado
como una figura de colaboracion de derecho mercantil y privado,

como es el caso de Colombia, Peru, etc., y en otras, es una entidad
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regulada por el derecho publico como es el caso de Italia, y en cierta

forma en Espana.

En este orden de ideas, asimismo desarrollaremos el consorcio desde
el punto de vista de su normativa en los paises latinoamericanos, y
luego desde el punto de vista del derecho europeo, tomando en cuenta
que en ciertos paises hay una marcada tendencia a la regulacion del
derecho privado, mientras que en otras, es el derecho publico quien

regula a esta figura.

a. Latinoamérica

Las alianzas estratégicas de empresas que ha surgido debido al
avance de la misma economia, relacionada con lograr los maximos
rendimientos a menores costos, el desarrollo econémico entre
distintos paises de los continentes, el fenéomeno de la integracion
econdmica entre las naciones, hace ver a la figura del consorcio, como
una respuesta a la necesidad de dichas empresas para llevar a cabo
dichos fines. En este orden de ideas, el consorcio ha sido desarrollado
por las legislaciones de los paises latinoamericanos, como una forma

del derecho de no ser ajeno a los hechos econémicos. A continuacion
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analizamos la normativa que sobre el consorcio y otras figuras que
reciben distintas denominaciones, pero que por sus elementos son

similares a este contrato.

1. Colombia

En Colombia, el consorcio es cada dia mas importante entre los
empresarios y para el desarrollo de la economia. Sin embargo, no hay
un ordenamiento legal en ese pais que regule el consorcio, por ello
cuando se pretende desarrollar un contrato semejante, se debe

buscar en las diferentes figuras juridicas tradicionales.

a. Nocion y naturaleza juridica del consorcio

Caballero (1985, 6), senala que no existe, dentro del contexto del
derecho administrativo en Colombia, un concepto claro y preciso
acerca de la naturaleza consorcial, a efecto de que se le pueda
estudiar y analizar como una categoria nueva y diferente, y en

consecuencia seriala citando a Narvaez, lo siguiente:

“El consorcio no corresponde
en Colombia a ningun contrato
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tipificado y regulado en la
normativa sobre los acuerdos
de voluntades para crear,
regular o extinguir entre las
partes una relacion juridica
patrimonial. Esta circunstancia
ha generado confusiones con
ciertas figuras definidas en los
textos de economia como
instrumentos eficaces de que
se valen los empresarios para
precautelar 0 defender
conjuntamente sus comunes
intereses...” (p. 6)

Continua dicho autor exponiendo la definicion sobre el consorcio
“como el contrato mediante el cual dos 6 mas personas se asocian
para participar, en forma activa y directa, en un determinado negocio

o empresa con el propoésito de obtener un beneficio econdmico,

manteniendo cada una su propia autonomia” (p.8).

La Superintendecia de Sociedades adscrita al Ministerio de Comercio,
Industria y Turismo de la Republica de Colombia (2005) definié al
consorcio empresarial como aquella “...figura en virtud de la cual
varias personas, naturales o juridicas, unen sus esfuerzos,
conocimientos, capacidad técnica y cientifica para la gestion de
intereses comunes o reciprocos, y aungque parte de una base

asociativa no hay socios propiamente dichos, sino un modelo de
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colabaoracion para la ejecucion de uno o varios proyectas, pero cada
uno de los asociados conservando su independencia, y, asumiendo un
grado de responsabilidad solidaria en el cumplimiento de las

obligaciones”.

Se trata de un contrato asociativo por el cual se crean y regulan
relaciones de participacién e integracion en negocios o empresas
determinadas, en interés comun para los que intervienen. El contrato
asociativo no genera una persona juridica, ya que no se dan los
elementos esenciales del contrato de sociedad cuales, son, el acuerdo
de voluntades en torno a la realizacion de cierta actividad economica;
la obligacion de hacer aportes y el propésito de distribuirse las
utilidades que se obtengan; debe constar por escrito y no esta sujeto a
inscripcion en el Registro. De ahi que la participacion activa de
quienes integran este tipo de contrato, es lo que marca la diferencia
con ¢l contrato de asociaciéon en participacion, en el cual existe un
socio oculto que no participa de la gdestion y que limita su

responsabilidad a sus aportes.

Si bien es cierto que el contrato de consorcio se clasifica como uno de

los contratos asociativos, no es menos cierto que estamos ante un




contrato de colaboracion; los cuales tienen una variada conformacion,
y aun cuando se clasifiquen como de colaboracion pueden estar
ligados a otra funcién, la de [inanciacion por ejemplo, tal como es el

caso del contrato de arrendamiento financiero o el de factoring.

Sobre este punto Arrubla citado por (la Superintendencia de
Sociedades de Colombia. 2005), seniala que: “El consorcio, es un
concepto indefinido en nuestra legislacion y al que se le ha dado el
tratamiento de sociedades de hecho. Sin embargo, el consorcio no es
un contrato de sociedad, ni de cuentas de participacion. El consorcio
es una figura contractual atipica en Colombia, que puede ubicarse
como una especie de los denominados por la doctrina, contratos de

colaboracion empresarial”.

En el contrato de consorcio, el objeto precisa la relacion, no es una
relacion a plazo sino para la realizacion de un objeto determinado.
Tal como muestra la definicion del contrato de consorcio, se entiende
que éste no solo regula la participacion en negocios, sino en empresas
determinadas, hecho ante el cual se estaria ingresando al Consorcio

Empresarial o, marcando un paralelo con la doctrina, desarrollada en
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puntos anteriores de este trabajo, relativa al joint venture, se estaria

ante un Joint Venture Corporativo.

Caballero (1985), comenta que en un proyecto de ley modificatorio del
Codigo de Comercio Colombiano, redactado por la Superintendencia
de Sociedades, se lee lo siguiente:

“Articulo 507: El grupo de

interés economico {o consorcio)

se constituye por dos 0 mas

empresarios mercantiles, con la

finalidad de regular,

desarrollar, mejorar, acrecentar

y organizar en comun las

actividades econdmicas de sus

miembros” (p. 7).
De lo visto se concluye que el consorcio, desde el punto de vista
subjetivo, se caracteriza por la particular decision de las partes que
acuerdan de manera libre y voluntaria crearlo coma instrumento
comun para el mejor logro de sus propias actividades. Este caracter
instrumental, deja ver como la esencia de este tipo de contrato es
tener a su cargo las actividades que le hayan atribuido sus miembros,

las cuales, antes de su creacion, ya ejercian de manera particular

cada uno de ellos, dejando claro que aquellas tareas no atribuidas al
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nuevo organismo consorcial, seguiran siendo ejecutadas directamente

por sus asociados, quienes continuaran conservando su autonomia.

b. Los consorcios en las licitaciones piblicas

En las disposiciones legales atlinentes a la contratacion de la
Administracion Publica de Colombia permiten participar en las
licitaciones publicas a los consorcios y a las uniones temporales de

empresas, y asi lo sefiala la Ley 80 de 1993.

La Superintendencia de Valores de Colombia (2005) haciendo
referencia a la personalidad juridica del consorcio senala que si bien
la Ley 80 no reconoce la misma, en el proyecto de Ley 149 suprimido
pro la Ley 80, se la reconocia la personalidad juridica de los

consorcios “unicos efectos relacionados con el contrato”.

Por otra parte, el articulo 7 para lo efectos de la aplicacion de la ley
define al Consorcio y Unién Temporal asi:

“Consorcio: Cuando dos o mas
personas de forma conjunta
presentan una misma
propuesta para la adjudicacion,
celebracion y ejecucién de un
contrato, respondiendo
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solidariamente de todas y cada
una de las  obligaciones
derivadas de la propuesta y del
contrato. En consecuencia, las
actuaciones, hechos y
omisiones que se presenten en
desarrollo de la propuesta y del
contrato, afectaran a todos los
miembros que lo conforman”.
“Union Temporal; Cuando dos
0 mas personas en forma
conjunta presentan una misma
propuesta para la adjudicacion,
celebracion y ejecucién de un
contrato, respondiendo
solidariamente por el
cumplimiento total de la
propuesta vy del objeto
contratado, pero las acciones
por el incumplimiento de las
obligaciones derivadas de la
propuesta y del contrato
impondran de acuerdo con la
participacion en la ejecucion de
cada uno de los miembros de la
unién temporal”.

En virtud de la normativa antes senalada existe una diferencia en el
derecho colombiano entre el consorcio y la union temporal, ya que en
el primero las “actuaciones, hechos y omisiones” que se presenten en
el desarrollo de la propuesta y del contrato, seran responsables de
forma solidaria los miembros que lo integren, es decir, afectara a

todos los miembros del consorcio; en cambio, en la segunda entidad,

el incumplimiento de las obligaciones de sus miembros en la
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ejecucion de la propuesta y del contrato, traera como consecuencia,
que sus miembros respondan de acuerdo a la participacion y

ejecucion en la union temporal.

Por otra parte, el articulo 6 de la citada Ley 80 senala respecto a la
capacidad de los contratantes que “pueden celebrar contratos con las
entidades estatales las personas consideradas legalmente capaces en
las disposiciones vigentes. También podran celebrar contratados con

las entidades estatales, los consorcios y uniones temporales”.

El Decreto 287 del 9 de febrero de 1996 por el que se reglamentan los
articulos 24, 25, 29 y 30 de la Ley 80 de 2993, en la parte del articulo
6 que se refiere a cuando no se¢ pueden declarar desierta una
licitacion de manera categorica advierte que “...La entidad estatal
tampoco podra prohibir la participacion de los consorcios o uniones

temporales”.

En virtud de la normativa antes expuesta, podemos decir que en
Colombia existe la capacidad legal del consorcio, sin embargo no se

aclara si éste tiene o no personalidad juridica.
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Sobre lo antes expuesto la entidad Superintendencia de Sociedades de

Colombia senala (2005):

“En efecto, de conformidad con
lo dispuesto por el inciso
segundo del articulo 4o. del
citado decreto 856 de 1994,
"Cuando los contratos puedan
celebrarse con consorcios o
uniones temporales, cada uno
de los miembros o participes de
ellos deberan estar inscritos,
clasificados y calificados en el
registro de proponentes”. Asi
las cosas, resulta claro que las
personas que conforman el
consorcio conservan su
individualidad frente al ente
estatal, y por ende el consorcio
no da lugar a la creacion de
una persona juridica”
(subrayado anadido)

En virtud de la normativa antes citada, es aclarado lo referente a la
personalidad juridica del consorcio en Colombia, y asi lo declaro la
Sala de Consulta y Servicio Civil del Consejo de Estado, cuando
conceptuo las caracteristicas principales del consorcio en Colombia al

senalar, que:

1. La institucion del consorcio, tal como se prevé por el articulo 7o. de

la ley 80, presupone primero que todo, una pluralidad de personas
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unidas por una convencion o acuerdo y quienes presentan una
propuesta unificada para la adjudicacion, celebracion y ejecucion de

un contrato.

2. Se trata de una unidad asociativa entre personas naturales o
juridicas que por compartir un objetivo comun se comprometen de
manera solidaria a responder de las obligaciones derivadas de la

propuesta y del contrato.

3. De lo anterior se sigue que en el consorcio no se da origen a una
persona juridica distinta de quienes lo integran por cuanto estos
mantienen su personalidad individual, propia e independiente sin
perjuicio de que para los efectos de contratacién se obre de consuno
mediante representante que para el efecto se designe; sin embargo, la
union de las entidades o personas consorciales no origina un nuevo

sujeto del derecho con capacidad juridica auténoma.
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2. Perta

a. Regulacion del consorcio

El contrato de consorcio esta regulado en el Peru, en la Ley General
de Sociedades (LGS) Nro. 26887, publicada el 9 de diciembre de 1997,

la cual ha sufrido distintas modificaciones.

b. Nocidén

El articulo 445 de la LGS define el contrato de consorcio como “...el
contrato por el cual dos 0 mas personas se asocian para participar en
forma activa y directa en un determinado negocio o empresa con el
proposito de obtener un beneficio econémico manteniendo cada una

su propia autonomia”.

De acuerdo a la legislacion peruana al igual que en Colombia, el
contrato de consorcio no tiene personalidad juridica propia, sino que

cada una de sus integrantes mantiene su propia autonomia.
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Asimismo, dicho articulo senala que corresponde a cada uno de los
integrantes del consorcio, realizar las actividades que se le encarguen,
y aquellas que ellos se han comprometido, conforme a los

procedimientos y mecanismos previstos en el contrato.

c. De los bienes aportados al consorcio

La LGS establece en su articulo 446 que los bienes aportados al
consorcio seran de exclusiva propiedad del miembro que lo hubiese
alectado al cumplimiento de la actividad. En el caso que se requiera
adquirir conjuntamente algan bien para cumplir con las actividades

del consorcio, esto se regira por las reglas de la copropiedad.

d. De la responsabilidad y relacién frente a terceros

Cada uno de los miembros sera responsable de forma individual
frente a terceros en el desempeno de las actividades del consorcio que
se le fue encomendado, asi sera responsable en las obligaciones y

responsabilidades que frente a terceros adquirié a titulo particular
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e. De los sistemas

El contrato debera establecer los sistemas de participacion y régimen
en los resultados del consorcio, de no establecerse nada, se entendera

que es en partes iguales.

3. Argentina

La figura del consorcio no esta legalmente regulada en Argentina en el
campo del derecho privado, sin embargo, Dromi (citado por Marzorati.
1996. 102) resalta la figura del consorcio en el derecho publico, como
duenio de un patrimonio propio, al que se le imputa el resultado de su

gestion.

Continua dicho autor sefialando que el consorcio se caracteriza
porque la actividad del ente actia en nombre de ellos, siempre
interesados en un resultado de interés publico determinado. Y anade
Dromi (citado por Marzorati. 1996) que “esta figura ha sido permitida
y definida en multiples licitaciones publicas sobre la base de permitir
a diferentes empresas agruparse bajo la denominacion de consorcio,

pujar en la licitacion y ser eventualmente adjudicadas” (p.102).
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Aun cuando la doctrina administrativa del derecho argentino
reconocido la figura de consorcio en el derecho publico, para
finalidades de realizacién de obras o prestacion de servicios publicos
de interés general, sin embargo, Marzorati (1996) en el derecho
argentino senala que “...solemos llamar consorcios a toda agrupacion
que no constituye una Union Transitoria de Empresas y en la que las
empresas que la integran mantienen su independencia. No creemos

que la diferencia sea significativa” (p.106) (afiadido nuestro).

Sin embargo, las uniones transitorias de empresas son las formas
legales de alianza estratégicas del derecho privado argentina que
tienen una regulacién propia, y que mas se asocian al consorcio en el

derecho venezolano.

En este sentido, a continuacion analizaremos las uniones transitorias

de empresas en el derecho argentino.

‘a. Regulacién de la Unién Transitoria de Empresas

En Argentina la Unién Transitoria de Empresas (UTE) esta regulada

en la Seccion Il de la Ley 19.550 de Sociedades Comerciales (LSC), la
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cual fue sancionada el 3/4/72, promulgada en Boletin Oficial con

fecha 25/4/72.

Dicha Ley sufri6 reformas parciales con las leyes 19.666, 19.880,
20.337, 20.468, 21.304, 21.357, 22.182, 22.686, 22.903, 22.905. El
texto fue ordenado, de conformidad con la ley por el Ministerio de
Educacion y Justicia segun el Decreto del PEN 841/84, de fecha
20/3/84 (B.O. 30/3/84). Se publico la fe de erratas en el Boletin

Oficial del 10/4/84.

b. Nocidén y naturaleza juridica

Cabanellas de Las Cuevas et al. (1987, 297) sefiala que las uniones
transitorias de empresas si bien no son muy definidas explicitamente,
surge el articulo 377 de la Ley de Sociedades Comerciales de
Argentina, que son “las uniones de dos 0 mas personas para llevar a
cabo una obra, servicio o suministro, sin formar como consecuencia
c;Ie ello una sociedad o un sujeto de derecho distinto de las partes del

contrato”.
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Las uniones transitorias de empresas se constituyen para una
finalidad determinada, que es llevar a cabo una obra, servicio o
suministro, agotando su duracién en el cumplimiento de dicho

objetivo, por lo que da un caracter transitorio a esa union.

Montoya (1997) refiriéndose a la diferencia entre las agrupaciones de
colaboracion y las uniones transitorias de empresas senala:

“...Las agrupaciones de
colaboracion que se
constituyen por un plazo de
regulacion determinado en el
tiempo, que no debe exceder de
diez anos, en la legislacion
argentina estas uniones
transitorias de empresas se
extinguen una vez efectuada la
obra, prestando el servicio o

cumplido el suministro
concreto para el que se
constituyeron” (p.24).

(subrayado anadido).

Por otra parte, los articulos 367 y 377 de la LSC establecen que las
uniones transitorias de empresas no constituyen sujetos de derecho,
y que los contratos, derechos y obligaciones vinculadas con su
actividad se rigen por lo dispuesto en el articulo 379 de la LSC, el cual

senala que el representante tendra los poderes suficientes de todos y




cada uno de los miembros para el desarrollo de la obra, servicio o

suministro.

Destacandose como lo seniala Montoya (1997) que “...no se trata de la
representacion del consorcio sino de cada uno de los consorciados.

Dado que no existe la persona juridica” (p.25).

Aun cuando la LSC senala que las uniones transitorias de empresas
no son sujetos de derecho, la doclrina Argentina tiene distintos

puntos de vista a considerar:

a) La circunstancia de que no sea sujeto de derecho no significa que
no tenga los atributos de la personalidad como el nombre, domicilio y

patrimonio.

b) Que el hecho que las uniones transitorias de empresas no sean
considerados como sujetos de derecho no compatibiliza con la
existencia de un fondo comin (numeral 6, art. 378 LSC) y la
posibilidad de distribuir las ganancias (numeral 7, art. 378) que no
prohibe el fin de lucro y la affectio societatis, elementos que

configuran el contrato social.




77

c. Constitucién y forma

En cuanto a la forma la legislacion argentina aplica la forma escrita
por documento privado o escritura publica e inscripcion en el registro

comercial (art. 378 LLSQG).

d. Integrantes

Las uniones {ransitorias de empresas pueden ecstar integradas por
sociedades constituidas en Argentina y los empresarios individuales
domiciliadas en dicho pais, asi como por las sociedades constituidas
en el extranjero, previo cumplimiento del articulo 118 paragralo 3 de

la LSC.

e. Denominacién

La denominacion social de las uniones transitorias de empresas
deben contener el nombre de uno o varios de sus integrantes seguidos
de la denominacion "uniones transitorias de empresas” (numeral 3,

art.378 LSC).
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f. Solidaridad

El articulo 381 de la LSC establece que salvo pacto en conirario del
conirato, no se presume la solidaridad de las empresas por los actos y
operaciones que deban desarrollan o ejecutar, ni por las obligaciones
contraidas frente a terceros. La solidaridad no se presume a menos
que se expresamente se convenga, y su obligacion mancomunada sera
por partes iguales a menos que se convenga que es a prorrata de los

intereses de cada unos de los miembros.

Segun Montoya (1997) senala sobre la solidaridad de las uniones
transilorias de empresas:

“Se justifica la situacion de no
solidaridad en el caracter
transitorio de la relacian y que
en estos supuestos de 1o que se
trata es basicamente de
disponer derechaos y
obligaciones de los sujetos
contratantes en relacion con la
colaboracion relativa de la obra
o servicio tenido a la vista a la
cual normalmente dedican solo
una parte, sean en términos de
tiempo o de cantidad, de la
actividad desarrollada por cada
una de las empresas reunidas.
Y ello es asi, senala Villegas,
porque la union responde
frente a tercero con el “fondo
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comun operativo” que debe
constituir” (p.25).
En virtud de lo anies senalado, se considera que no hay la solidaridad

ante terceros en las uniones transitorias de empresas.

g. Organo aprobatorio de la contratacién

Segun el numeral 4 del articulo 369 de la LSC, el contrate debe
contlener “la relacion de la resolucion del 6rgano social que aprobé la

contratacion de la agrupacion asi como la fecha y el nimero de acta”.

h. Fondo comin operativo

El numeral 6 del articulo 378 de la LSC, establece que el contrato de
union transitoria de empresa debera indicar “las obligaciones
asumidas, las contribuciones debidas al fondo comun operativo y los

modos de financiar o sufragar las actividades comunes en su caso”.

Este contenido dara la posibilidad de establecer el régimen de

responsabilidad frente de sus miembros frente a terceros, calificar la
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ﬁnalidad del ente y el modo de llevarlo a cabo, la forma o modo de

participacion de las ganancias y pérdidas, gastos, etc.

i. Resoluciones

Las resoluciones deben tomarse por unanimidad y lo dispuesto para
la revocacion con justa causa del representante podra resolverse por

le vito de la mayoria absoluta.

j. Direccién y administracién

El articulo 379 de la LSC establece que “El representante tendra los
poderes sulicientes de todos y de cada uno de los miembros para
cjercer los derechos y contraer las obligaciones que hicieren al
desarrollo o ejecucién de la obra, servicio o suministro. Dicha
designacion no es revocable sin causa, salvo decisién unanime de las
empresas participantes; mediante justa causa la revocacion podra ser

decidida por el voto de la mayoria absoluta”.

Se rige los las reglas generales del mandato, es oneroso, y representa

la unién tanto de personas naturales como juridicas. Es



81

solidariamente responsable si esto es determinado en el contrato, o en
este puede establecerse lo referente a la responsabilidad [rente a
lerceros al contratar. Su nombramiento debe estar contenido en el

contrato constitutivo.

k. Quiebra, incapacidad o muerte de sus miembros

El numeral 4 del articulo 375 de la LSC establece que la quiebra de
cualquiera de los miembros, la incapacidad o muerte de los
empresarios individuales no produce la extincion del contrato que

continuaran si lo decidiesen asi por unanimidad.

4, México

En Mexico el consorcio se desarrolla a través de la figura contractual

de la Asociacion en Participacién, la cual también se conoce como

contrato de participacion y contrato de cuentas de participacion.
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a. Definicién de la asociacién en participaciéon

Segun Fernandez et al. (citado por fisnet.com. 2001), se entiende por
asociacion en participacion al “...contrato por medio del cual, una
persona denominada asociado, otorga dinero, bienes o servicios, a
otra persona denominada asociante, para la realizaciéon de un negocio
mercantil; a cambio de que el asociante le participe en las utilidades o
perdidas del negocio”, o también lo definen como “el conjunto de
personas, reunidas para llevar a cabo una actividad comun,

participando los integrantes en el resultado de dicha actividad”.

La Ley General de Sociedades Mercantiles (LGSM) de México,
establece en su articulo 252 que: “La asociacion en participacion es
un contrato por el cual una persona concede a otras que le apoyen
bienes o servicios, una participacion en las utilidades y en las
pérdidas de una negociacion mercantil o de una o varias operaciones

de comercio”.

De lo anteriormente expuesto podemos destacar que en la Asociacion
en Participacion intervienen dos partes, el asociado y asociante, los

cuales se obligan en las utilidades y en las pérdidas del negocio.
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b. Naturaleza juridica y caracteristicas de la asociacién en
participacién

El articulo 253 de la LGSM senala que la asociaciéon en participacion
no tiene personalidad juridica ni razéon o denominacion. Por tal
motivo, es considerada como una entidad juridica sin personalidad
juridica propia y como tal nace del acuerdo de voluntades, es decir, de

un contrato.

El articulo 255 de la LGSM, senala que el contrato establece los
términos y condiciones bajo los cuales se regulara la Asociacién en
Participacion, entre los cuales estan la duracion, los términos y
condiciones de terminacion anticipada, la participacién que tendran
los asociantes y asociados, y la regulacion de los bienes aportados a la

misma, elc.

En la asociacion en participacion, el asociante obra en nombre propio
y la misma Ley determina, que no tendra relacion juridica entre los
terceros y los asociados (art. 256 LGSM) y que con respecto a los
terceros, los bienes aportados pertenecen en propiedad al asociante, a

no ser que por la naturaleza de la aportacion fuere necesaria alguna
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formalidad, o que se estipule lo contrario y se inscriba la clausula
relativa en el Registro Publico de comercio del lugar donde el
asociante ejerce el comercio, y establece la Ley que aun cuando la
estipulacion no haya sido registrada, surgira sus efectos si se prueba
que el tercero tenia o debia tener conocimiento de ella (art. 257

LGSM).

Segun Fernandez et al. (2001), “el articulo 256, impone a la persona
que funja como asociante, la obligacion de obrar en nombre propio,
senalando al mismo tiempo que no habra responsabilidad de los
asociados con los terceros. Lo anterior, viene a reforzar los motivos
por los cuales no es necesaria la inscripcion de estos contratos, en el
Registro Publico de Comercio; siluacion que encuentra su
justificacion, en el hecho de que es el asociante quien se desempena
como administrador de las actividades contratadas, supueslo que atn

cuando el asociado aporte servicios, es el asociante quien responde

ante terceros” (subrayado anadido).
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c. Liquidacién de la asociacion en participacién

Las asociaciones en participacion funcionan, se disuelven y liquidan a
falta de estipulaciones especiales en el contrato, por las reglas
establecidas para las sociedades en nombre colectivo, en cuanto no

pugnen con las disposiciones del capitulo tercero de la LGSC.

5. Uruguay

a. Regulacion del consorcio

Los consorcios estan regulados en la Ley 16.060 en el capitulo

tercero. Su definicién de la Ley, responde a esta se acople a la

realidad economica determinada por el desarrollo de concentraciones

de empresarias.

b. Definicion

El articulo 501 de la mencionada Ley define al consorcio como “...un

contrato entre dos o mas personas, fisicas o juridicas, que se vinculan
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temporariamente para la realizacion de una obra o para prestar un

servicio o para realizar el suministro de ciertos bienes”.

c. Caracteristicas del consorcio dentro de la Ley 16.060

Rodriguez (citado por Rodriguez, et. al. 2005) haciendo un analisis del
capitulo tercero de la Ley 16.060 senalan que el estatuto juridico del
consorciado esta constituido por derechos {obtenciéon de colaboracion,
derecho de receso, y voz y voto en las reuniones consorciadas) y
responsabilidades del consorciado (responsabilidad individual frente a

terceros).

d. Derechos

1. Obtencién de colaboracién
Para la Ley 16.060 el consorcio tiene por finalidad crear un vinculo
temporario para la realizacion de una obra, o la prestacion de

determinados suministros o servicios.




2. Derecho de receso
De acuerdo al articulo 508, en caso de rescision parcial del contrato i
de consorcio, la participacion del integrante saliente acrecera la de los “

restantes si ello fuera posible, segun las circunstancias del caso. w

3. Voz y voto en las reuniones de consorciados ‘

Los miembros del consorcio tienen el derecho de participar en la "

adopcion de resoluciones mediante su participacion y voto en la \' '

reunion de consorciados. ‘:

El articulo 507 de la Ley 16.060 establece que las decisiones se \:-;

adoptan por mayoria excepto la modificacion del contrato y su "'||

rescision que se deben adoptar por unanimidad salvo que el contrato |

disponga otra cosa. .\|

e. Responsabilidades .

Debido que para la ley uruguaya el consorcio no tiene personalidad

juridica, cada consorciado es responsable personalmente frente a los \



terceros por las obligaciones que contraiga en relacion con la parte de
la obra, el servicio o los suministros que estan a su cargo, y cada uno
respondera frente a terceros con su propio patrimonio ya que el

consorcio en si mismo no tiene patrimonio.

Para Rodriguez et al. (2005) esta responsabilidad es directa, esto es
no hay subsidiaridad y no es solidaria salvo que asi se pacte en el

contrato.

f. Organos

Para la Ley Uruguaya 16.060 no se establece un régimen organico

sino que éste se define a través del contrato.

g. Administracién y representacién

Segun el articulo 504 de la Ley 16.060, la administracion del
consorcio esta a carge de uno o mas administradores o gerentes. La
representacion del consorcio sera ejercida por el administrador pero
puede establecerse en el confrato que sean otras las personas

encargadas de tal funcion (art. 505). La Ley remite a las reglas
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generales del mandato en relacién a la actuacion y responsabilidad
del representante del consorcio que es visto como un mandatario

(art.506).

h. Fiscalizacion

La fiscalizacion interna no esta prevista aunque podria establecerse

en el contrato.

b. Europa

En Europa los contratos de consorcio tienen distintas
denominaciones, por ejemplo, en Espana se denominan Uniones
Transitorias de Empresas, mientras que en Italia se denominan
Consorcios. Sin importar la denominacion que estas alianzas entre
empresas reciban, es importante destacar que con la constitucion de
la Comunidad Econémica Europea (CEE), éstas son objetos de
controles mediante regulaciones creadas por las Comisiones que ésta
integra. En este sentido, existen las denominadas normas de

competencia que tienen por [inalidad garantizar el buen
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funcionamiento del Espacio Econémico Europeo basado en las leyes

de mercado.

La politica de competencia de la Union Economica Europea, reguladas
en los articulos 81 al 89 del Tratado de la Comunidad Economica,

regula cinco aspectos:

“1) Prohibicion de las practicas concertadas,
acuerdos o asociaciones entre empresas que puedan
aflectar al comercio entre Estados miembros al
impedir, restringir o falsear el juego de la
competencia dentro del mercado comun;

2) Prohibicion, en la medida en que pueda afectar al
comercio entre los Estados miembros, de la
explotacion abusiva de una posicion dominante en el
mercado comun;

3) Control de las ayudas otorgadas por los Estados,
o mediante fondos estatales, bajo cualquier forma,
que amenacen falsear la competencia favoreciendo a
determinadas empresas o producciones;

4) Control preventivo de las operaciones de
concentracion de dimensiones europeas mediante la
aprobacion o prohibicion de las alianzas previstas;

5) Liberalizacion de determinados sectores en los que
empresas publicas o privadas hayan gozado hasta
ahora de una situacion de monopolio como, por
ejemplo, el mercado de las telecomunicaciones, el
transporte o la energia.”

Sin embargo, los primeros dos aspectos permiten excepciones
cuando el acuerdo entre empresas permile mejorar la

distribucién de productos o procesos técnicos, entre otros.
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Para afrontar los retos que implica una competencia eficaz, la
Union Europea ha dictado dos reglamentos, por una parte, el
Reglamento (CE) n° 1/2003 relativo a la aplicacion de las
normas antimonopolisticas y, por otra, el Reglamento (CE) n°
139/2004 sobre el control de concentraciones. En este
sentido, los consorcios entre empresas o las uniones
transitorias entre empresas no pueden “impedir, restringir o

[alsear” la competencia entre los paises miembros de la CEE.

A continuacion analizaremos el contrato de consorcio en

algunas legislaciones europeas.

1. Italia

En el viejo mundo, la doctrina italiana se ha empenado
constantemente en encontrarle al consorcio connotaciones
especificas, tanto en el derecho privado como en el ptblico, con el fin
de concertar una teoria general sobre este modelo de contrato que
haga mas facil su comprensioén. No obstante, no se tiene todavia una

nociéon unitaria del consorcio e incluso en su doctrina el problema es
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aun mas complejo, ya que algunas categorias consorciales pueden
asumir simultaneamente el caracter de publicas y privadas; por
ejemplo: los consorcios para caminos vecinales se consideran entes
publicos si la via esta abierta al transito publico vy, personas de

derecho privado en el caso contrario.

Otra dificultad se presenta cuando en la legislacién italiana es factible
que las entidades de derecho publico participen en consorcios de
propietarios, pero solo cuando sean propietarios de bienes

patrimoniales y no como sujetos activos de publica administracion.

Caballero (1985) comenta que en la doctrina italiana, “el consorcio
comprende una pluralidad de sujetos que, por encontrarse en
situaciones idénticas, son impulsados por el Estado a formar una
unidad o bien a reunirse para cooperar en la consecucion de un fin de
interés general o colectivo previamente determinado por el mismo

Estado” (p.37).

De esta manera se precisan elementos que de una u otra forma son
comunes al consorcio como también a otras figuras asociativas, tales

CcoImao:
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a. Pluralidad de sujetos.

b. Interés comun de todas las partes.

c. Administracion conjunta por parte de los miembros de la
organizacion.

d. Intervencion del Estado en la formacion y organizacion

del consorcio,

Para los entendidos de la doctrina italiana, no debe buscarse un
elemento caracteristico dentro del concepto de consorcio que lo
distinga de las otras figuras asociativas, sino encontrar una relaciéon
particular y especifica entre el consorcio y los miembros consorciados,
que consista en que el organismo asuma la posicion de mediador
entre una diversidad de sujetos y una actividad en la que éstos estén

interesados.

Sobre este sentido Caballero (1985) senala:

“Desde su constitucion, el
consorcio se convierte en el
sujeto activo del ejercicio de
dicha actividad; por otra parte
la actividad ejercida por el
consorcio, se presenta como
satisfactoria de intereses de los
consorciados y no ya solo de
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intereses que estos tienen en

su calidad de miembros del

consorcio, sino especialmente

de aquellos que, preexistiendo

a la constitucion del consorcio,

constituyen su presupuesto”,

(.87,
Como consecuencia de que el consorcio no busca conseguir fines
nuevos, sino concertar su actividad con la de sus miembros, es que se

intenta perfilarlo como un organo comun a varios entes, pero dotado

de personalidad juridica.

Segun la normativa del Codigo Civil Italiano, los consorcios se pueden
establecer tanto para desarrollar una actividad interna sin que sus
efectos trasciendan a terceros, como para una actividad externa
donde sus efectos si afecten a terceros. Cuando se constituyen los
segundos (alectando a terceros), la legislacion italiana reconoce la

personalidad juridica.

Se puede concluir entonces que el consorcio es, para la legislacion
italiana, un instrumento que realiza su actividad al servicio de los
intereses tanto propios como de sus miembros consorciados, por lo

que representa una especie asociativa nueva, con autonomia
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conceptual respecto a otras entidades similares como la sociedad o la

asociacion, entre otras.

Sin embargo, en Italia el término consorcio ha sido utilizado de
manera impropia, al senalar fendmenos con caracteristicas diferentes

de las consideradas como propias a este instituto.

En lo que respecta al derecho comercial, en la legislacion italiana se le
designa como una forma especial de asociacion entre empresarios. Al
respecto, el articulo 2602 del Cddigo Civil Italiano, los define como
“contratos entre varios empresarios, que ejercen una misma actividad
economica o actividades econdémicas conexas, y que tengan por objeto
la regulacion de dichas actividades, mediante una organizacion

comun...” (Caballero. 1985. 38).

2. Espana

En Espana a diferencia que en otros paises como Italia y Portugal, no

existe la figura propiamente dicha del consorcio como una figura de

asociacion entre empresas que tenga una regulacion propia.
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Sin embargo, la Decision de la Comision de fecha 5 de noviembre de
1997 (DOCE L310 del 13 de noviembre de 1997) (citada por
Guardiola. 1998. 420) mediante la aprobacion de las “empresas
conjuntas trasnacionales” o “Joint European Venture”, entiende como
¢stas no solo a las joint ventures sino a “toda forma de consorcio,
asociacion o empresa conjunta en sentido estricto, que forma parte de

la industria, servicios, comercio o artesania” (subrayado anadido).

Por lo que a pesar que a nivel del derecho espanol no exista una
regulacion propia sobre el consorcio, a nivel comunitario se reconoce
la figura de consorcio. Asimismo, sobre este punto, es importante
destacar, que en la normativa de la Comunidad Econémica Europea

se asocia el joint venture al consorcio.

Sin embargo, Guardiola (1998) es de la opinién que a pesar que en
Espana no esté regulado el consorcio y se tenga que acudir a otras
figuras juridicas como forma de agrupaciéon empresarial, “nada impide
el nacimiento del consorcio por via contractual, dentro del principio
de libertad que impera en nuestro derecho, pero sin dotarle

personalidad juridica” (p.420).
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A continuacion analizaremos la Union Temporal de Empresas (UTE)
que segun el derecho espariol es una de la forma mas comunmente
utilizada que se adecua a los proyectos de cooperacion comun, y que

se asimila al consorcio, objeto del analisis en el presente capitulo.

a. Nocién y naturaleza juridica de las UTE

El 23 de diciembre de 1963, la Ley de Asociaciones y Uniones de
Empresas, regulaba 3 instituciones relacionadas con las agrupaciones
de empresas; la Sociedad Anénima de Empresas; la Agrupacion
Temporal y la Cesion del Derecho de Obra, las cuales corresponden

al antecedente mas directo de las Uniones Transitorias de Empresas.

En 1982, la legislacion espanola modificé parcialmente la Ley de 1963
e introdujo la Uniéon Transitoria de Empresas, mediante Ia
publicacion de la Ley 18/1982 del 26 de mayo de 1982, de Régimen
Fiscal de las Agrupaciones, Uniones Temporales de Empresas y
Sociedades de Desarrollo Industrial Regional, y establece que la Union
Temporal de Empresas (UTE) es una figura juridica cuya finalidad es
crear una figura asociativa que facilite o desarrolle la actividad

econdémica de sus miembros o socios (personas fisicas o sociedades).
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El articulo séptimo de la Ley 18/1982 senala que se consideraran
UTE como “el sistema de colaboracion entre empresarios por tiempo
cierto, determinado o indeterminado para el desarrollo o ejecucion de

una obra, servicio o suministro”.

Se trata de una unioén entre empresas que no tienen personalidad

juridica propia.

b. Finalidad

El numeral b del articulo 8 de la Ley 18/1982 senala que la finalidad
de las UTE serla el “"desarrollar o ejecutar exclusivamente una obra,
servicio o suministro concreto, dentro o fuera de Espana.
También podran desarrollar o ejecutar obra y servicios

complementarios y accesorios del objeto principal”.

¢. Duracién

La ley espanola establece que las uniones temporales de empresas

tendran una duracion idéntica a la de la obra, servicio o suministro
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que constituya su objeto. Sin embargo, se eslablece una duracion
maxima de tiempo que no podra exceder de veinticinco anos, salvo
que se trate de contratos que comprendan la ejecucion de obras y
explotacion de servicios publicos, en cuyo caso, la duracion maxima
sera de cincuenta anos. (numeral c, art. 8 Ley 18/1982). Esta
limitacion en la duracién de la empresa es lo que determinada la

transitoriedad de esa uniéon de empresas.

d. Constituciéon

El numeral d del articulo 8 de la Ley 18/1982 senala que el contrato
para la constitucion de la UTE se ha de celebrar mediante el
otorgamiento de escritura publica que expresara el nombre, apellidos,
razon social de los otorgantes, su nacionalidad y su domicilio; la
voluntad de los otorgantes de constituir la Unién y los estatutos o
pactos que han de regir el funcionamiento de la Unién en los que se

hara constar:

“l. La denominacion o razon, que sera la de una, varias o
todas las Empresas miembros, seguida de la expresion Unién

Temporal de Empresas.



2. El objeto de la Union, expresado mediante una Memoria o
programa, con determinacion de las actividades y medios para

su realizacion.

3. La duracién y la fecha en que daran comienzo las

operaciones.

4. El domicilio fiscal, situado en territorio nacional que sera cl
propio de la persona fisica o juridica que lleve la gerencia

comun.

5. Las aportaciones, si existiesen, al fondo operativo comun
que cada Empresa comprometa en su caso, asi como los

modos de financiar o sufragar las actividades comunes.

6. El nombre del Gerente y su domicilio.

7. La proporcion o método para determinar la participacion de
las distintas Empresas miembros en la distribucion de los

resultados o, en su caso, en los ingresos o gastos de la Union.

8. La responsabilidad frente a terceros por los actos y
operaciones en beneficio del coman, que sera en todo caso

solidaria e ilimitada para sus miembros.

100
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9. El criterio temporal de imputacién de resultados o, en su

caso, ingresos o gastos.

10. Los demas pactos ilicitos y condiciones especiales que los
olorgantes consideren conveniente establecer (numeral d.1.,

art. 8 Ley 18/ 1982).

e. Denominacion

La razon social estara constituida con el nombre de uno, varios o de
todos los empresarios que la integran, a la que se anadira la
expresion “Union Temporal de Empresas” (numeral d.1., del art. 8 Ley

18/1982).

f. Sujetos que pueden formar una UTE

De acuerdo al numeral a del articulo 8 de la Ley 18/1982 los

miembros de una UTE pueden ser personas naturales o juridicas

residentes en Espana o en el extranjero.
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g. Aportes

En los estatutos de las UTE se estableceran las aportaciones, si
existiesen, al fondo operativo comun que cada Empresa comprometa
en su caso, asi como los modos de financiar o sufragar las actividades

comures.

h. Responsabilidad de los socios

De acuerdo al numeral d.8 del articulo 8 de la Ley 18/1982, la
responsabilidad frente a terceros por los actos y operaciones en
beneficio del comun, que sera en todo caso solidaria e ilimitada para
sus miembros la responsabilidad de los socios sera personal y |

solidaria por las deudas de la Agrupacion.

i. Organos

La Ley 18/1982 establece en el numeral d.6 del articulo 8 que en los '

estatutos de la union ha constar el nombre del Gerente y su domicilio.
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3. Francia

En la legislacion francesa no se ha desarrollado formas propias
contractuales, las cuales varian de acuerdo a la voluntad entre las

partes.

Sin embargo, la practica ha hecho que a los contratos atipicos los
denominan “consorcios” en la linea de la denominacion del Codigo
Civil Italiano, y como ya mencionamos anteriormente, en el derecho

espanol relacionan al consorcio con el derecho ptiblico.

El consorcio denominado consortium, es un contrato donde varias
empresas se obligan a participar juntas en una licitacién y a ejecutar
conjuntamente las obras. Tiene las mismas caracteristicas que en los

demas paises, pero se discute si se parece a joit-venture.

Los consorcios tienen un deber de fidelidad (sentencia Casacion civil
30 oct 1969, Bull 11.630) MERCADAL, Barthélémy y JANIN, Philippe,
Les contrats de coopération interentreprises, Ed. juridiques Lefebvre,
1974, pp.310-314. y CHENUT, Charles-Henry, Le contrat de

consortium, LEDJ, 2003,412 p.
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Por otra parte, entre los contratos de agrupacion atipicos, cabe
destacar el denominado “contrato empresa-piloto”, Pauleau (2005)
senala que “en virtud del contrato-piloto, quien contrata con el cliente
en nombre de la alianza es la empresa-piloto, existiendo entre ella y

los demas empresas miembros, una relacion de subcontratacion”.

Igualmente, en el derecho francés existe la regulacion sobre la societé
en participation, entidad equivalente a la cuenta de participacion en
el derecho espanol, que segun Pauleau (2005), es "una forma de
sociedad son persona juridica que permile a los socios repartirse los
resultados de una determinada actividad sin constituir una entidad

separada”.

Por otra parte, en el derecho francés existe la figura denominada
grupo de interés econémico (GIE) la cual no puede ser confundida con
el consorcio, ya que el primero tienen personalidad juridica propia, el
objeto del GIE es permanente, la responsabilidad de sus miembros es

subsidiaria y solidaria frente a las obligaciones contraidas por el

grupo.
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En virtud de lo antes expuesto, consideramos que en términos
generales en los paises con tradicion juridico latina, el consorcio
corresponde al joint venture de tipo contractual, pues ambos
corresponden a la categoria de contratos o acuerdos de empresas,
para llevar a cabo un proyecto, obra o servicio entre éstas de forma

conjunta, sin crear una persona juridica.
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CAPITULO III

LAS FORMAS JURIDICAS DE LAS ALIANZAS ESTRATEGICAS EN
VENEZUELA

a. Nocidon del contrato de consorcio en la legislacion venezolana

En Venezuela no existe un instrumento juridico que regule los
contratos de consorcio a diferencia de otros paises europeos como
Espana e Italia (Codigo Civil Italiano articulos 2602 al 2620), y
latinoamericanos como el Perti y Uruguay, en donde existen reglas
relativas a su duracion del consorcio, a la liquidacion y a la
responsabilidad por las obligaciones de los integrantes del consorcio

frente a terceros.

Sin embargo, existe en el articulo 10 de la Ley de Impuesto sobre la
Renta (2001) una definicion del consorcio aplicable al menos a la
materia impositiva, y, en ausencia de otra norma, extrapolable a la
materia contractual general, de la siguiente forma:

“A los fines de este articulo se

consideraran como consorcios
a las agrupaciones
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empresariales, constituidas por
personas juridicas que tengan
por  objeto  realizar una
actividad econdmica especifica
en forma mancomunada”.

Por otra parte, la Ley Organica sobre Promocion de la Inversion
Privada bajo el Régimen de Concesiones, publicada en Gaceta Oficial
Extraordinaria Nro. 5.394 de fecha 25 de octubre de 1999, establece
en su articulo 20 que podran participar en las licitaciones para obras
publicas las personas juridicas, consorcios o asociaciones temporales
nacionales o extranjeras, que tengan plena capacidad de obrar y de
acreditar su solvencia econdmica, [inanciera, técnica y profesional, y

que cumplan con lo establecido en esta Ley.

En virtud de lo antes expuesto, se le reconoce la capacidad juridica de
los consorcios en obrar y en participar en licitaciones publicas, en
consecuencia, se le esta reconociendo como una figura juridica en el

ambito del derecho venezolano.

Por otra parte, la Ley que establece el Impuesto al Valor Agregado,
publicada en Gaceta Oficial Nro. 37.999 de fecha 11 de agosto de

2004, senala que el numeral 3 del articulo 57, que en las facturas o
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documentos que se trate debera contener como minimos los
requisitos:

“Articulo 57, 3. Nombre

completo y domicilio fiscal del

emisor, si se trata de una

persona juridica; 0

denominacion o razén social y

domicilio fiscal, o; el emisor es

una persona juridica,

comunidad, sociedad de hecho

o irregular, consorcio u otro

ente juridico o econoémico”.
Por lo que se esta reconociendo al consorcio, como una entidad que

puede contraer obligaciones con terceros.

Por ultimo, la lLey General de Bancos y Otras Instituciones
Financieras publicada en Gaceta Oficial Extraordinaria Nro. 5.555 de
fecha 13 de noviembre de 2001, en su articulo 184 limita el uso de la
denominacion de “Grupo o Consorcio Financiero”, pero lo importante

de esta acotacion es que dicha ley equipara al grupo con el consorcio.

Barboza (citado por Badell et al. 2005) conceptualiza al consorcio
como “aquél mediante el cual dos o mas personas juridicas convienen
en constituir una actividad econdomica mancomunada, pero no en

comuar.
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Rodner (1997, 862) senala que en el consorcio dos 0o mas empresas
convienen en poner sus esfuerzos para la realizacién de un proyecto
determinado y cita como ejemplo los desarrollos en Venezuela de la

Represa Guri y la Represa Uribante- Caparo.

Por otra parte, Ferri (citado por Rodner. 1997. 862) aclara que una de
las caracteristicas del consorcio es que el mismo (al igual que las
empresas conjuntas) busca el desarrollo de un fin o una necesidad
especifica, a diferencia de la sociedad que se crea para realizar

actividades comerciales en forma general.

b. Régimen juridico del contrato de consorcio

Como bien se senalaba anteriormente el consorcio, no esta regulado
mediante un instrumento juridico, pero es una figura econémica que
se ha desarrollado en varios paises y esa realidad no escapa a la
venezolana, pero que en nuesiro pais se ha convertido en un contrato
atipico de acuerdo a las decisiones que en esta materia ha dictado el

Tribunal Supremo de Justicia y que analizaremos mas adelante.
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Del analisis de distintas leyes que hacen referencia al consorcio y que
citamos anteriormente, Badell et al. (2005) destacan sobre éstas
algunos aspectos sobre dicha figura juridica, los cuales que se

detallan a continuaciéon

“1.- El contrato de consorcio no
da lugar al nacimiento de una
sociedad mercantil con
personalidad juridica y
patrimonio propio, antes por el
contrato, el consorcio carece de
personalidad juridica, razon
por la cual todas las
obligaciones que asume el
consorcio  son  imputables
directamente a las empresas
consorciadas, las cuales se
encuentran obligadas
solidariamente y en forma
mancomunada [rente a los
acreedores o contratantes del
consorcio,

2.- La representacion del
consorcio la tienen aquellas
personas que sean designadas
en el respectivo documento
constitutivo, quienes asumen -
incluso- la capacidad de
representarlo en juicio (articulo
139 del Caodigo de
Procedimiento Civil).

3.- A los fines de cumplir las
obligaciones  inherentes  al
Impuesto sobre la Renta, los
consorcios pueden optar:



(i) Constituirse en
contribuyentes  directos del
impuesto y, en consecuencia de
ello, autoliquidar el impuesto
por el enriquecimiento neto
gravable que hubieren obtenido
durante cada ejercicio; o

(ii) Descargar el
enriquecimiento neto o las
pérdidas netas,
respectivamente, en las

empresas consorciadas, en la
proporcion que determine el
documento de consorciacion.

4.- Finalmente debe aclararse
que la responsabilidad
mancomunada y solidaria de
las empresas consorciadas,
solo es exigible por las
personas que hubieren
contratado con el consorcio. En
consecuencia de ello, no se
aplica ese régimen
extraordinario de
responsabilidad respecto de los
trabajadores u otras personas
que hubieren contratado
individualmente con cada una
de las empresas consorciadas;
en estos casos, solo sera
responsable la empresa
consorciada que se hubiere
obligado en forma individual.

5- A los fines de evilar
equivocos en cuanto a la
condicion de los trabajadores
que cada una de las empresas
consorciadas, o una sola de
ellas, emplee en la ejecucion de
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los trabajos contratados- en
caso de resultar favorecido el
consorcio por la buena pro. En
conveniente que se otorguen
los correspondientes contratos
de trabajo por escrito, y se
aclare expresamente cual de
las empresas consorciadas
funge como patrono”.

1. Las cuentas de participacién como forma para constituir un

consorcio

Rodner (1987,862) establece que en Venezuela la mayoria de los
consorcios toman forma de cuentas de participacion o lo que
denomina el derecho venezolano como conirato de cuentas de
participacion o asociacion de participacion (articulos 359 al 364 del

Caédigo de Comercio Venezolano), pero que igualmente es un contrato

atipico denominado consorcio propiamente dicho.

El articulo 359 del Codigo de Comercio de Venezuela define la

asociacion en participacion, de la siguiente forma: ‘

“La asociacion en participacion |
es aquella en la cual un |
comerciante o una compania
mercantii da a una o mas
personas participacion en las ‘
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utilidades o pérdidas de una o
mas operaciones, o de todas,
de su comercio”.

Marghieri (citado por Macero. 1989) dice que “"La asociacion en
participacion es un contrato mediante el cual dos o mas personas
cumplen, en interés comun, una especulacion o una operacion
comercial, sin que su vinculo aparezca juridicamente a los Lerceros,
los cuales contratan con una sola de las personas asociadas, respecto

a la cual adquieren derechos y asumen obligaciones” (p.206).

Rodner (1997, 862) dice que bajo la forma de cuenta de participacion,
el consorcio no toma la forma de una sociedad sino que simplemente
se limita a hacer un contrato donde una compania da a otra
compania una participacion en las utilidades y pérdidas de las

operaciones derivadas de una actividad determinada.

Dependiendo de la naturaleza de la ley, el consorcio va a tomar el tipo
de contrato, y debe estudiarse la relacién que exista con la ley, a los
fines de determinar las condiciones del consorcio, la relacion de

responsabilidades frente a terceros, la representacion del consorcio,

elc.
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Dentro de las caracteristicas del consorcio, Rodner (1997, 863)

establece las siguientes:

a. Dos o mas empresas. En los consorcios internacionales existen

empresas de distintas nacionalidades.

b. Cada empresa conserva su propia personalidad. No se forma una
empresa nueva. En el consorcio, cada empresa actua por su propia
cuenta, y contrata con los subcontratistas que le corresponden en
forma individual. A veces los consorcios tienen una representacion
comun. En el caso de la representacion comun, normalmente el
representante comun tiene facultades para obligar a la totalidad del

consorcio.

c. Las empresas definen el ambito de la contribucién de cada una,
tanto a los gastos del consorcio, como a la responsabilidad que
pudieren tener {rente al ente, por defecto del trabajo realizado por el
consorcio.

d. Se define la participacion de cada miembro en los pagos

(ingresos brutos) que se generan del proyecto.
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¢. Las participaciones se calculan antes de impuesto ya que cada
asociado tiene su propia carga fiscal. Los consorcios generalmente
se ven obligados a llevar libros separados de los libros contables de

cada miembro.

{. Debe existir un contrato consorcial. En Venezuela, para que
exista un consorcio, por lo menos en forma de cuenta de participacion
tiene que existir un acuerdo escrito entre las partes (art. 364 Caodigo
de Comercio de Venezuela). Entre otros, el convenio entre los socios
define el objeto y la duracién del contrato, asi como los efectos del
incumplimiento de uno de los socios a las obligaciones del consorcio.
En Venezuela, si no se da una duracién al consorcio, el consorcio

dura hasta que se termine el trabajo o propésito del contrato.”

2. El consorcio segin el Anteproyecto de las Sociedades
Mercantiles de 1987

El  Anteproyecto de las
Sociedades Mercantiles (1987)
dispone sobre los consorcios en
su articulo 267 que “las
sociedades constituidas en el
pais, las sociedades extranjeras
autorizadas para hacer
negocios en Venezuela y los
empresarios  individualmente
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domiciliados en la Republica
pueden establecer, mediante
un contrato, un sistema de
colaboracion por un tiempo
determinado o indeterminado
para el desarrollo de ejecucion
de wuna obra, servicio o
suministro, bajo el nombre de
consorcio. El consorcio carece
de personalidad juridica
propia, pero puede tener un
fondo comun. Estas uniones
transitorias de empresas solo
pueden constituirse para
desarrollar una obra, ejecutar
un servicio, o prestar un
suministro concreto”.

Morles (2002, 1667) seriala que si bien la ley no lo expresa, la

doctrina considera que la obra puede ser de cualquier naturaleza.

El articulo 268 del Anteproyecto de las Sociedades Mercantiles (1987)
establece que el consorcio se constituye mediante un contrato y

estlablece el contenido del mismo de la siguiente forma:

“Articulo 268: El consorcio se
formara mediante un contrato ‘
en el cual se precisaran las I
actividades que desarrollara "
cada integrante del convenio y

se determinara si cada parte 'h'
asume la  responsabilidad |
excluida por las prestaciones
que ejecute o su se obliga ‘
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solidariamente. El contrato
debera contener:

1.- La identificacion del objeto
del consorcio.

2. Normas sobre la percepcion
de los ingresos y el pago de los
gastos.

3. Formas de administracion y
de representacion de los
consorciados.

4. Manera de adoptar las
decisiones.

En forma subsidiaria, se
aplicaran al contrato las
disposiciones del  Capitulo
anterior”.

El articulo 269 del citado anteproyecto dice: "El representante del
consorcio tendra los poderes suficientes de todos los participantes
para ejercer los derechos y asumir las obligaciones que exijan el
desarrollo o ejecucion de la obra, servicio o suministro. El

representante es revocable por unanimidad en todo tiempo”.

En virtud de la normativa del anteproyecto antes citada, segun Morles
(2002, 1667) es de la opinion que los consorcios carecen de la
organicidad juridica que es propia de las sociedades, por lo que el
representantie no es un érgano como lo es, por ejemplo. el presidente
del directorio de la sociedad anénima. Continua diciendo que segun lo

dispuesto en el articulo 268 del anteproyecto, el representante del
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consorcio es un mandatario, pero su relacién es directa con los
participes y no con el consorcio que carece de personalidad para

hacerlo.

3. Decisiones jurisprudenciales venezolanas en torno al consorcio

En el derecho venezolano moderno existen dos decisiones
relacionadas con el reconocimiento de la personalidad juridica de los

consorcios, las cuales seran desarrolladas a continuacion.,

a. El caso Consorcio L.I. (2001). Reconocimiento de Ila

personalidad juridica de los consorcios

En el caso de Consorcio L.I. el cual fue demandado por cobro de
prestaciones sociales, la Sala de Casacion Social del Tribunal
Supremo de Justicia, en sentencia dictada el 15 de febrero de 2001,
declaré con lugar el recurso de casacion intentado por cinco (5)

personas juridicas en contra del mencionado consorcio por cobro de

prestaciones sociales.
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En dicho fallo se hacen varias consideraciones que son importantes
hacer mencién relacionadas con el reconocimiento de la personalidad

juridica de los consorcios:

“... debe precisar la Sala que es
errada la apreciacion de la
recurrida en cuanto al hecho
de que el  demandado,
Consorcio L.I. carece de
personalidad juridica; pues los
consorcios, al igual que las

sociedades de comercio
irregularmente constituidas,
tienen un patrimonio

autéonomo distinto del de las
- personas que lo componen, es
por ello que, aun sin estar
inscritos en la respectiva
oficina de registro, pueden
celebrar contratos tendientes al
logro de un fin y, como lo
alegan los accionantes en el
presente caso, celebrar
contratos de trabajo.

La Sala citando al profesor
Roberto Goldschmidt senala
que dicho autor en su obra
Curso de Derecho Mercantil
(Ediar Venezolana, Caracas,
1979, p.231) que, si el
legislador patrio confirio a las
sociedades mercantiles
irregularmente constituidas la
posibilidad de tener un
patrimonio propio, segun se
despende del articulo 220 del
Codigo de Comercio, también
les estaba reconociendo una
titularidad de ese patrimonio
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distinta de los socios.
Entonces, debe concluirse que
los consorcios como entes
titulares de un patrimonio
propio, también tiecnen
personalidad juridica. La
prevision contenida en el
articulo 1.651 del Codigo Civil,
en cuanto a que las sociedades
civiles adquieren personalidad
juridica cuando se protocoliza
su documento constitutivo en
la Oficina Subalterna de
Registro, y si tienen formas
mercantiles adquieren
personalidad juridica al
cumplir las formalidades del
Codigo de Comercio, no es
aplicable al presente caso;
pues, como refiere el citado Dr.
Goldschmidt (1979, 233) al
tratar las sociedades
irregulares, dicha norma se
refiere  unicamente a las
sociedades civiles, aunque
tengan forma mercantil, y los
consorcios, al estar
constituidos esencialmente por
sociedades mercantiles, a fin de
facilitar el logro de su objeto en
un momento determinado, el
cual siempre consiste en la
realizacion de un acto de

comercio, tienen caracter
mercantil” (subrayado
anadido).

En virtud de lo antes senalado, no compartimos las consideraciones

que sobre el consorcio declara la Sala de Casacion Social del Tribunal
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Supremo de justicia cuando senala que el mismo tiene personalidad
juridica propia, ya que contradice lo que la administracion y la
doctrina venezolana han senalado sobre este contrato, las cuales

hacemos referencia a continuacion:

1. Carencia de personalidad juridica propia: el consorcio no
posee una personalidad juridica propia, en razon que las
obligaciones son imputables directamente a las empresas que
son miembros. Cada miembro es responsable [rente a terceros
por las obligaciones que contraiga en relacion con la parte de la
obra, servicio, etc. La responsabilidad de cada consorciado es

consecuencia de la falta de personalidad juridica del consorcio.

2. Cada empresa conserva su patrimonio propio: Aun cuando
puede darse el caso de existir un fondo para los gastos comunes
del consorcio como lo son los de administracion, las empresas
que conforman el consorcio conservan su propio patrimonio,
por lo que no compartimos el criterio de la Sala de Casacion

Social del Tribunal Supremo de Justicia al referencia que los

consorcios tiemen un patrimonio propio. Al no haber un
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patrimonio global afectado a las deudas, sélo hay patrimonios

individuales para satisfacer a los acreedores.

En virtud de las consideraciones antes expuestas, somos de la
opinion que la sentencia de la Sala de Casacion Social es dictada en
base a un desconocimiento que sobre la doctrina y la administracion

venezolana han expresado en torno a la figura del consorcio.

b. El caso Transporte Saet, C.A. (2004). Indivisibilidad de los
grupos de empresas

En la sentencia denominada “Transporte Saet” (2004), empresa que
fue demandada por prestaciones sociales y otros conceptos, segin
sentencia dictada el 14 de mayo de 2004, la Sala Constitucional del
Tribunal Supremo de Justicia revocé el mandamiento de amparo
constitucional dictado por el Juzgado Superior en lo Civil, Mercantil,
del Transito, del Trabajo y de Proteccion del Nifio y del Adolescente de
la Circunscripcion Judicial del Estado Vargas en fecha 26 de

diciembre de 2002.
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El fundamento legal para la mencionada decision se basa en el
articulo 117 de la Ley Organica del Trabajo que consagra el principio

de unidad econdmica, al respecto senala la Sala:

“El criterio de 1la wunidad
economica, el cual se enfoca
desde la unidad patrimonial o
de negocios y que se presume
cuando hay identidad entre los
accionistas o propietarios que
ejerzan la administracion o
direccion de, al menos, dos
empresas; o0 cuando un
conjunto de companias o
empresas en comunidad
realicen o exploten negocios
industriales, comerciales o
financieros CONexos, en
volumen que constituya la
fuente  principal de sus
ingresos”.

Con base a ese principio, el Reglamento de dicha ley establece que se
hallan sometidas a un control comun, las empresas formalmente

autonomas constituyen tal, son deudoras solidarias de las

obligaciones laborales adeudadas al trabajador.

Segun Muci (2004, 937) sefala que partiendo de esa norma legal, la
Sala Constitucional argumento lo siguiente en relacion a los grupos

empresariales:
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1. La exisiencia de grupos empresariales es licita. Citando a la Sala,
“...ante la utilizacion por parte del controlante de las diversas
personas juridicas (sociedades vinculadas) para diluir en ellas su
responsabilidad o la del grupo, en sus relaciones con las terceras
personas, han surgido normas en diversas leyes que persiguen la
desestimacion o allanamiento de la persona juridica de dichas

sociedades...”.

2. Segun la Sala Constitucional se trata de dos o mas sociedades que
“... actuan como una unidad o grupo, aunque en sus relaciones con
los terceros- se presenten como sociedades separadas, debido a la
personalidad juridica que les es propia, diluyendo asi el grupo, en
alguno de sus miembros, la responsabilidad que como un todo le
corresponde. Segan Muci (2004, 937), se faculta al acreedor de una
de dichas normas vinculadas para actuar o demandar a otra de las
cuales carecia de relacion juridica, sin que €sta pueda oponer f{alta de

cualidad o interés.

3. Sefiala la Sala que “en estos supuestos, si se exigiere

responsabilidad al grupo no unicamente a la persona juridica
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(formalmente) obligada, la libertad de asociaciéon consagrada en el
articulo 52 constitucional, concretada en la existencia de las diversas
personas juridicas, no sulre ningin menoscabo, porque si el
resultado dafioso para los terceros, proviene del abuso del derecho de
asociarse, o de un fraude a la ley, instrumentado por las distintas
sociedades, tal fin es ilicito, ello sin perjuicio de que se considere que
en algunos casos surjan obligaciones indivisibles para el grupo, lo que

es legalmente posible”.

4, Los grupos economicos tienen “...un patrimonio o direccion
directamente consolidado y responde con €l por medio de todos sus
componerntes; si es que dentro del grupo la persona juridica que
asume las obligaciones las incumple. Segun la Sala, esa unidad
patrimonial y responsabilidad comun, “...se patentiza en la Ley
Organica del Trabajo, en su articulo 177, que también partie del
concepto de grupo, para la determinaciéon de los beneficios de una
empresa. Los criterios para distinguir la realidad de un conjunto es la
unidad economica, para verificarla no importa que esta unidad
aparezca dividida en diferentes explotaciones con personerias

juridicas distintas”.
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5. "En las relaciones laborales prevalece la realidad sobre las formas o

apariencias” (articulo 89, ordinal 1°, de la Constitucion).

6. Quien “...pretender obtener un fallo contra un grupo econémico y
obtener la ejecucién contra cualquiera de sus componentes,
haciéndole perder a éstos su condicién de persona juridica distinta
(individualidad), debe alegar y probar la existencia del grupo, el
incumplimiento de las obligaciones por uno de sus miembros, quien
debido a su insolvencia o actitud perjudicial pretender burlar al
demandante, a fin que la decision abarque a todos los que lo
componen. Sin embargo, tratandose de una unidad, no es necesario
citar a todos los componentes, sino que — conforme el articulo 139 del
Codigo de Procesamiento Civil, aplicable por analogia al caso- basta

citar al senalado como controlante...”,

7. Cuando una persona juridica hubiere sido incluida en el grupo
“...la invalidacion fundada en el ordinal 3° del articulo 328 del Codigo
de Procedimiento Civil, procederia si los instrumentos que usaron
para probar la inclusion del condenado como parte del grupo, eran

falsos o fueron manejados falsamente”.
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El Magistrado Pedro Rafael Rondén Haaz salva su voto en dicha

sentencia, y senala lo siguiente:

a. "Es el caso que ninguna norma del ordenamiento juridico
venezolano establece que las companias integrantes de los grupos de
sociedades respondan de manera indivisible de las que puedan ser
consideradas como obligaciones del grupo; ninguna norma del
ordenamiento juridico venezolano establece una responsabilidad a
cargo del grupo como unidad, con un patrimonio ejecutable y con
responsabilidad juridica diferenciada; y ninguna norma o conjunto de
normas acepta-como dice la mayoria sentenciadora- que se esta [rente
a una unidad, que, al obligarse, asume obligaciones que no pueden
dividirse en partes, ya que corresponde a la unidad como un todo, por
lo que tampoco puede ejecutarse por partes, si se exige a la unidad

(grupo) la ejecucion, asi la exigencia sea a uno de sus componentes”,

b. Se pretende hacer una llamada a la teoria del levantamiento del
velo, sin embargo, citando al Magistrado Rondén, éste senala “...se
pretende la ampliacion de esa teoria ~claramente excepcional- y

propugna su ampliacion general, con lo cual admite determinada

sociedad mercantil, que no ha sido citada a juicio ni participado en
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éste, sea condenada por la sentencia estimatoria de la demanda que
hubiere incoado conira otra compania de comercio perteneciente al
mismo grupo que aquella”. Estimada el Magistrado que "una
ampliacion indiscriminada, como la que se preceptua, de la teoria del

levantamiento del velo, supone un atentado directo contra el derecho

fundamental a la libertad de empresa, que reconoce el articulo 112 de

la Constitucion...”, concluyendo en este sentido, que “la leoria del
levantamiento del velo debe estar recogida en una norma legal que,
expresamente, establezca tal limitacién. Ademas, como toda
restriccion a la libertad de empresa, la aplicaciéon de esa teoria debe
hacerse de manera restrictiva, en procura de la menor lesion a la

libertad economica”.

c. “Se sostiene la posibilidad de condenatoria de un miembro del
grupo, o del grupo “como unidad”, que no hubiere mantenido una
relacion juridica con el demandante si se hubiere alegado y probado

la existencia del conjunto, al cual se “levantaria el velo” de su

personalidad juridica...” y agrega que “los grupos economicos carecen

de personalidad juridica propia”. Agrega el Magistrado Rondon, que

“...no es cierto que el levantamiento del velo corporativo permite la

condenatoria de una sociedad mercantil que no ha sido parte en
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juicio. Por la sola circunstancia de permanecer al mismo grupo

empresarial que la sociedad mercantil que si ha sido demandada. Por
el contrario, el levantamiento del velo permite desconocer las formas
juridicas adoptadas cuando se haya hecho uso abusivo de éstas,
para obviar la aplicacion de determinada disposiciéon de orden

publico”.

d. Se abandona de forma inexplicable la ilicitud, elemento relacionado
con el levantamiento del velo y afirma la sentencia que bastara, asi, el
alegato y prueba de la existencia del grupo, su conformacién y cual de
sus componentes ha incumplido. Al respecto, el Magistrado Rondon
senala "Se omile cualquier andlisis, sin embargo, de la necesaria
ilicitud que debe mediar para levantar el velo y omitir, asi, las
consecuencias derivadas de la ficciéon de la personalidad juridica.
Toda la teoria del levantamiento del velo se sostiene en el concepto de
simulacion: se simula la existencia de sociedades mercantiles
distintas, con personalidad propia, pero pertenecientes a un mismo
grupo empresarial, con la intencion de burlar la aplicacion de
determinada disposicion de orden publico. Por ello, la prueba

necesaria para la aplicacion de la teoria del levantamiento del velo —
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cuando asi lo haya dispuesto la ley- debe también versar sobre la

simulacion.”

e. Concluye el Magistrado Rondén que “...el grupo carece de
personalidad juridica y, por ende, no es sujeto de derecho, no
cuenta con un patrimonio propio, no adquiere obligaciones ni es

responsable como tal”.

Ante dicho fallo somos de la opinién que el criterio jurisprudencial es

excesivo sobre los “grupos de empresas” en varios aspectos:

a. Violacion del principio constitucional de racionalidad en el sentido
que para la aplicacion del levantamiento del velo de las sociedades
que integran el grupo, sin estudiarse de manera especifica las
circunstancias de hechos, enmarcadas dentro de la ley, y otorgandole

a las grupos de sociedades personalidad juridica propia.

b. Existe una violacion al principio de igualdad de la ley, en el sentido
que una empresa que pertenece al grupo pero que no ha sido llamada

a juicio, puede ser condenada por el solo hecho de pertenecer a él.
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c. Se viola el principio de presuncion de inocencia y de buena fe, ya
que por el solo hecho de pertenecer a un grupo de sociedades, ésta

obedece al [in de quebrantar la ley, burlar los acreedores, etc.

4. Las mancomunidades en el derecho venezolano

Desde el criterio de discriminacion entre consorcios privados y
consorcios publicos, dentro de éstos se encuentran clasificados los
consorcios administrativos, que seguan Caballero (1985) es de la

opinion que son:

“Personas de derecho publico
que nacen del esfuerzo o de la
conjugacion convergente de dos
o mas entidades de derecho
' publico para la ejecucion de
obras publicas o la prestacion
de servicios publicos de interés
colectivo, que tienen una
fundamental base asociativa,
pero sin que puedan
confundirse con las sociedades
estatales o de mano publica ,
constituidas entre  diversas
entidades publicas” (p.123).

La actividad administrativa se desarrolla actualmente a través de :

diferentes modalidades, como son las asociaciones o consorcios entre
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entidades publicas a fin de prestar un servicio publico. En Venezuela,
si bien no esta contemplado la modalidad denominada “consorcio
publico™ o bien el llamado “consorcio municipal”, somos de la opinién
gue la mancomunidad presenta las caracteristicas propias de ¢ste, en
el sentido que es un ente publico de caracter asociativo de gestion
municipal, que realizan actividades administrativas en cuanto a la
ejecucion de obras o prestacion de servicios, y que en definitiva
representa una asociacion de municipios que responde a una {ormula

consorcial,

La mancomunidad es una forma de alianza entre diferentes
municipios con la finalidad de desarrollar un determinado proyecto en
comun a los fines de satisfacer una necesidad en la colectividad de

dichos municipios.

Las mancomunidades son una alianza municipal para satisfacer un
servicio publico, pero que la Ley Organica del Poder Publico Municipal
(LOPPM) le reconoce personalidad juridica propia, no comprometiendo
a los municipios que la integran, mas alla de los limites establecidos
en el estatuto respectivo (art. 45 LOPPM), las cuales deberan atenerse

a una planificacion.
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Al respecto sobre la planificacion econémica, Caballero (1985) la
define asi:

“La planificacion es concebida
como un laborioso proceso de
analisis economico y
estadistico, proseguido de la
aplicacion de los diferentes
instrumentos politicos,
juridicos y econdmicos para
relacionar entre si los
diferentes recursos, ya sean
materiales, financieros,
naturales, humanos, etc. A fin
de atender en mejor forma las
demandas colectivas, requiere

indiscutiblemente nuevas
formas democraticas de
administracion”. (subrayado
anadido).

a. Definicion legal de mancomunidad

El basamento legal de las mancomunidades se encuentra
contemplado en el articulo 170 de la Constitucion de Bolivariana de
Venezuela, el cual reza asi:

“Articulo 170. Los Municipios

podran asociarse en

mancomunidades o acordar
entre si o con los demas entes

publicos territoriales, la
creacion de modalidades
asociativas

intergubernamentales para
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fines de interés  publico
relativos a materias de su
competencia. Por ley se
determinaran las normas
concernientes a la agrupacion
de dos o mas Municipios en
distritos metropolitanos”.

La LOPPM regula lo concerniente a la mancomunidad, y define a ésta

en su articulo 40 de la siguiente forma:

“Articulo 40. La
mancomunidad es una figura
asociativa constituida en forma
voluntaria por dos o mas
municipios para la gestion de
materias especificas de su
competencia”.

En este sentido, la mancomunidad es una forma de alianza entre dos

o mas municipios con “fines de interés publicos determinados”

(numeral 4, articulo 4 LOPPM).

b. Capacidad juridica y limitaciones de la mancomunidad

La mancomunidad puede cumplir una o varias materias o funciones

dentro de la competencia de los municipios mancomunados, pero se
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establece la limitante que no puede asumir la totalidad de ellas

(articulo 41 LOPPM).

En base a la asociacion de varios municipios, la mancomunidad se
constitluye en relacion a una igualdad, sin que medie una

subordinacion de unos municipios sobre otros.

¢. Creacion de la mancomunidad

La mancomunidad se crea mediante un acuerdo debidamente
aprobado por los respectivos municipios que formaran parte de la
misma, que constituira el estatuto que regira la mancomunidad, y
debera contener un Plan de Desarrollo de los municipios, o ser
considerada favorablemente por los Consejos Locales de Planificacion

Publica (art. 41 LOPPM).

El contenido del estatuto de la mancomunidad debera contener:

“ils El nombre, objeto y
domicilio de la mancomunidad
y los municipios que la
constituiran,

2. Los fines y objetivos
para los cuales se crea.




3. El tiempo de su
vigencia.
4. Los aportes a los cuales

se gbligan las entidades que la
constituyen.

B, La composicion del
organismo directivo de la
mancomunidad, forma de su

designacion, facultades y
responsabilidades.
6. Procedimiento para la

reforma o disolucion de la
mancomunidad y la manera de
resolver las divergencias que
pudieren surgir en relacion con
su gestion, sus bienes, ingresos
u obligaciones.

T La disolucion de la
mancomunidad antes de la
expiracion del tiempo de su
vigencia o la denuncia del
acuerdo mancomunitario por
alguna de las entidades que lo
conforman, debera llenar las
mismas exigencias establecidas
en el articulo anterior para la
creacion de la mancomunidad,
y sOlo tendran efecto una vez
transcurrido un ano de la
correspondiente manifestacion
de voluntad.

8. Definicion de las
funciones que seran objeto de
la mancomunidad.

9. Determinacion de las
funciones de control externo y

137
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de los dispositivos organicos
para hacerla efectiva.

10. Mecanismos de
participacion de la ciudadania,
con mencion de la rendicion de
cuentas a la poblacion de los
municipios mancomunados.

i Los mecanismos que
garanticen el cumplimiento de
los aportes a los cuales se
obligan las entidades que la
constituyen, incluida la
posibilidad de autorizar
derivaciones de transferencias
nacionales o estadales, en caso
de incumplimiento. (art. 43
LOPPM)".

Igualmente, los municipios podran acordar la creacion de empresas,
fundaciones, asociaciones civiles y otras liguras descentralizadas para
el cumplimiento de acciones de interés local o intermunicipal (art. 45
LOPPM); asi como los municipios podran acordar con los demas entes
publicos territoriales, la creacion de otras [iguras asociativas
intergubernamentales a los fines de interés publico relativos a

materias de competencia.
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5. Consideraciones generales de forma comparativa entre
consorcio, las uniones transitorias de empresas y el joint venture
en el derecho latinoamericano

La Ley General de Sociedades de Peru (LGS) Nro. 26887, expedida a
finales del afio 1997, ha incorporado en su articulo 445 al contrato de

“w

consorcio, definiéndolo como “...el contrato por el cual dos o mas
personas se asocian para participar en forma activa y directa en un
determinado negocio o empresa con el propésilo de obtener un

beneficio econémico, manteniendo cada una su propia autonomia”.

En cuando a la figura antes regulada existe una discusion doctrinaria
en Peru acerca si la misma se asemeja a las caracteristicas del

contrato de consorcio o al joint venture.

En este sentido Montoya (2005, 5) miembro de la Comision redactora
de la LGS, senala que “tal como esta definido el contrato de consorcio,
se entiende que no solo regula la participacion en negocios sino en
empresas determinadas, supuesto en el cual estariamos ingresando al
contrato empresarial o, marcando un paralelo con la doctrina relativa

al joint venture, estariamos ante un joint venture corporativo”.
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Asimismo, Montoya (1997) expresa la semejanza en las caractleristicas
del joint venture con el consorcio dentro de la legislacion

latinoamericana, al senalar:

“Cabe precisar, que la
influencia del joint venture en
la contratacion ha obligado a
los paises a regular esta figura
y asl es como en la legislacion
brasilera se desarrolla la figura
contractual de consorcio, y en
Argentina a esta misma figura
se denomina Union Transitoria
de empresas. En el
anteproyecto de la Ley General
de Sociedades, se ha optado
por la denominacion de
consorcio, y sus caracteristicas
responden en términos
generales a lo que en doclrina
se conoce como el joint
venture” (p.6).

Por otra parte, Gutiérrez (citado por Echaiz. 2005) explica que el
consorcio se trataria del joint venture, ya que ésa fue la intencion del

legislador, por lo que hubiera sido preferible llamarlo por su nombre

castellano: contrato de riesgo compartido y no consorcio.

Sin embargo, Echaiz (citado por Derecho Empresarial. 2005) senala
que ¢sle agrega que “se esta tratandose de superar el problema

referido, puesto que en el Anteproyecto de la Ley Marco del



141

Empresariado se legisla al consorcio y al riesgo compartido como dos

contratos de colaboracion empresarial diferentes”.

Asimismo, esta discusion juridica pretendio darse por terminado
mediante la publicacion del Anteproyecto de la Ley Marco del
Empresariado publicado en el Diario Oficial El Peruano de fecha 6 de
mayo de 1999, en el cual se regulan tres contratos de colaboracion
empresarial, que son la asociacion en participacion, el consorcio y el

riesgo compartido.

Continua dicho autor exponiendo que en la Ley General de
Sociedades senala que ain cuando en la misma se regula el consorcio
y no al riesgo compartido, éste ultimo es de alcance mas limitado, se

comparte solamente el riesgo.

Por otra parte, Wald, Bulgarelli, Da Silva, Gonder y Rodriguez (citados
por Sierralta.1996.91) definen a dicha figura “como una forma
recienle de concentracion empresarial que corresponde al joint

venture del derecho norteamericano”.
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Rodriguez (citado por Sierralta.1996. 91), senala que dicho autor
afirma que el joint venture es ... otra modalidad de asociacion de
empresas encontradas en el Derecho Comparado para la obtencion de

finalidades semejantes a las perseguidas por el consorcio”.

Sin embargo, Sierralta (1996, 91) difiere de la mencionadas opiniones
y seriala que hay elementos constitutivos del joint venture que son
diferentes de los consorcios, por lo pronto los primeros el plazo es
cierto y la intencion de las partes es el de la mutualidad o gestar en el
negocio; en tanto que en los consorcios existe la permanencia y, como
se ha dicho es una vinculacién de oferta y demanda; y comparte el
criterio de Bulgarelli, que dice que el joint venture “se trata de una
especie de consorcio que se aproxima a la fusion (quasi merger) pero
que se diferencia por no presentar estabilidad y permanencia y en
general buscar objetivos especificos limitados, a los que debemos
anadir el caracter estrictamente comercial del consorcio a diferencia
del joint venture cuyo ambito es muy amplio, pues puede llegar hasta
la investigacion y las partes asumen ilimitada responsabilidad frente

a terceros”.
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Para Sierralta (1996, 91) el joint venture se diferencia del consorcio
por sus diferentes objetivos que forman un conglomerado ya que éste
se puede entender como “una asociacion permanente de empresas
cuyo objetivo principal es agrupar ofertas o demandas de productos

y/o servicios”.

Por otra parte, autores argentinos son de la opinion que las uniones
transitorias de empresas {las cuales se asemejan a los consorcios,
pero que segun Marzorati (1996, 106) en Argentina éstos constituyen
toda agrupacion que no constituye una Union Transitoria de
Empresas) estan destinadas a cumplir una funcién similar desde el
punto de vista econoémico y empresarial que los joint ventures en el

derecho norteamericano.

Segun Cabanellas de Las Cuevas et at. (1987), trata sobre la similitud
entre el joint venture como en las uniones {ransitorias de empresas,
de la siguiente forma:

“Se trata, en ambos casogs, de
estructurar la colaboracion
entre empresas, durante
periodos relativamente cortos y
con un objeto generalmente
limitado a un unico negocio u
operacion, sin crear una
estructura organizativa
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compleja, manteniendo la
identidad de los participantes
aun en el marco de su
colaboraciéon y de sus
relaciones conjuntas con
terceros, y de forma tal que la
terminacion y liquidacion de
las operaciones comunes sea
relativamente simple y poco
costosa” (p.155).

Continua dicho autor (1987), sefialando que dicha similitud es en el
plano teleologica porque segun ellos, las normas en que se aplican a
los joint ventures son distintas, y luego senala algunas de sus

diferencias las cuales citamos a continuacion:

“a) Las joint ventures estan
destinadas, en genecral, a la
obtencion de una utilidad,
resultante de la empresa
comun, a ser dividida entre los
socios. En las uniones
transitorias, los ingresos y
gastos  derivados de las
actividades comunes pueden
repercutir directamente sobre
las empresas asociadas, o bien
dar lugar a una cuenta de

resultados, siendo ¢stos
distribuidos entre los
miembros.

b} La joint ventwe puede
formarse como consecuencia de
relaciones contractuales
expresas o implicitas, mientras
que la unién transitoria
requiere un contrato por escrito




con un minimo de clausulas
exigidas por ley.

¢ La wunion transitoria de
empresas no es sujeto de
derecho y los derechos vy
obligaciones derivados de su

formacion y actuacion
repercuten sobre el patrimonio
de los participantes

directamente. La joint venture,
si bien puede considerarsela
como careciendo de
personalidad juridica, utiliza
un mecanismo particular para
la imputacion de los derechos y
obligaciones derivados de su
accionar, pues ella da lugar a
un mandato reciproco entre los
participantes y a una
copropiedad respecto de los
activos aplicados o emergentes
de la sociedad, ademas de la
responsabilidad solidaria que
se vera seguidamente.

d) Mientras que los
participantes de wuna joint
venture  son solidariamente
responsables por las
obligaciones contraidas en el
marco de ésta, la regla en las
uniones transitorias es la falta
de tal solidaridad, salvo
disposicion en contrario del
contrato.

e) Mientras que la joint venture
es una sociedad con actividad
externa, las uniones pueden o
no manifestarse externamente.
) Las joint venture dan lugar a
un mandato reciproco entre las
partes y a facultades de
administracion indistinta de la

145
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empresa comun. En las
uniones transitorias cada
participante dirige sus propias
actividades en el marco de la
obra, servicio o suministro
asociado y solo los
representantes nombrados en
el contrato tienen facultades de
representacion de los
miembros”. (p. 157).

6. Elementos comunes y diferencias del joint venture y el
consorcio en el derecho venezolano

Visto en los capitulos anteriores las caracteristicas del jointl venture
en los paises de tradicion anglosajona. asi como el contrato de
consorcio en los paises de tradicion latinoamericana, asi como las
opiniones de juristas latincamericanos sefialan como relacion entre el
joint venture y el consorcio, pretendemos llegar a establecer los
elementos comunes y diferencias que sobre el joint venture se
relacionan con el consorcio en el derecho venezolano, a fin de definir
si el joint venture especificamente de tipo contractual corresponde al

consoreio en Venezuela.

Es preciso senialar que en Venezuela poco se ha escrito desde el punto

de vista juridico sobre de joint venture, siendo un tema novedoso, y
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en este sentido, hemos pretendido desarrollar el presente trabajo en
base a los estudios realizados por autores extranjeros, haciendo un
posterior analisis comparativo de dicha figura anglosajona con el

consorcio en el derecha venezolano.

En el glosario del Sistema Financiero Publico de la Republica
Bolivariana de Venezuela existe una definicion del joint venture, la

cual reza asi:

“contrato atipico de naturaleza
juridica propia. caracterizado
por la asociacion de dos o mas
personas fisicas o juridicas
identificables para adelantar
un proyecto especifico, asumir
unos riesgos y obtener unos
beneflicios, para lo  cual
combinan  sus  respectivos
recursos, sin que ello implique
crear una nueva corporacion.
La celebracion de contratos de
colaboracion,  asociacion  a
riesgo compartido o aventuras
conjuntas, como también se
denominan los contratos joint
venture, se explican, y surgen,
ante la necesidad de contar con
un mecanismo a traves del cual
se unan eslfuerzos para un
proposito comun, de manera
que se logre la optima
utilizacion de las ventajas
comparativas de cada una de
las partes y se puedan atender
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proyectos de gran envergadura
que demandan altos niveles de
especializacion  y  cuantiosos
recursos. Dada su connotacion
como contrato atipico es
consensual y por tanto se rige
por los principios generales de
la contratacion y se encuentra
sujeto a un control conjunto.

Estrategia de Tiesgo
compartido, proyecto
compartido o contrato de
asociacion”.

De lo antes expuesto, en dicha definicion de joint venture se hace
referencia a joint venture de tipo contractual, sin hacer referencia al
otro tipo de joint venture que es el corporativo. Ambos tipos han sido

desarrollados en el presente trabajo en el capitulo 1.
Somos de la opinién que el joint venture contractual se corresponde al
contrato de consorcio en el derecho venezolano, en virtud que se

presentan los siguientes elementos:

a. Naturaleza contractual: El joint venture contractual y el

consorcio son constituidos mediante acuerdo por escrito, en
este sentido la voluntad entre las partes permite organizar la
relacion conforme a los intereses de las partes, las cuales son

plasmadas en el acuerdo.
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b. Plazo: el término en ambas entidades esta ligado al proyecto
que se pretende llevar a cabo. Somos de la opinién contraria a
otros autores, segun los cuales senialan como caracteristica del
consorcio la permanencia del tiempo del mismo, pues el mismo
al igual que el joint venture contractual estan supeditado al
plazo del proyecto, obra o servicio a llevarse a cabo. La doctrina
venezolana senala que en el consorcio, si no esta determinado el
tiempo de duracion el mismo correspondera al plazo del
proyecto. En cuanto a la permanencia en ambos casos su
lerminacion puede estar determinada por el cumplimiento del
proyecto en comun. En nuestra opinion, el consorcio no busca
la permanencia en el tiempo, de igual forma el joint venture
contractual, en razon que en ambas entidades la finalidad es el

cumplimiento de un proyecto determinado.

c. Objeto fundamental: En base a lo sefialado anteriormente,
tanto en el joint venture contractual como en el consorcio lo
importante no es el tiempo de duracion del mismo, sin el

cumplimiento del proyecto en comun.




d.

Animo de lucro: Uno de los elementos que caracterizan al joint

venture contractual es el animo de lucro, el cual muchas veces
es senialado como una de las caracteristicas que lo diferencian
del consorcio, y que ¢€ste puede existir aunque no exista un
reporte economico alguno para sus miembros. Sin embargo,
somos de la opinion contraria, ya que consideramos que el
consorcio que participa en la realizacion de una obra de
construccion y que participa en licitaciones publicas por
¢jemplo, tiene por finalidad lograr un Iucro para los
consorciados, y obtener una utilidad que pueda ser repartida
enire éstos, y en vista de esta razon no vemos por queé la
busqueda de utilidad en comun pueda ser un eclemento

diferenciados entre el joint venture contractual y el consorcio,

Respansabilidad solidaria frente a terceros: Todas sus
obligaciones son impulables directamente a los miembros del
joint venture contractual y el consorcio, las cuales se
encuentran  solidariamente responsables y en forma
mancomunada frente a los acreedores o contratantes que

pacten con los mismos, precepto que asi lo ha reconocido las



decisiones en Venezuela que scobre consorcios y grupos de

empresas se han dictado.

Contribucién a las pérdidas: en ambas entidades sus
miembros definen el ambito de contribucion de las mismas, asi
como establecen la responsabilidad que pudieran tener {rente al
ente si hay una pérdida en el joint venture contractual o en el

consorcio.

. Facultad para representar y obligar al otro: En el joint
venture contractual existe la gestion mutua segun la cual ésta
es la reciproca facultad que tienen sus miembros de obligarse
por las gestiones que realicen a [in de realizar el objelo
especifico del contrato, En Venezuela, se habia desconocido un
acto llevado a cabo por un miembro del consorcio pudiese traer
consecuencias legales sobre la otra persona, sin embargo,
recientes decisiones legales como es el caso de Transporte Saet,
trae como consecuencia que el principio del Derecho Romano
“per extraneam personam nobis adquiri non potes”, el cual

quiere decir, que "no se puede concebir un acto juridico



realizado por una persona pudiese surgir efecto sobre la otra”

de alguna manera sea admitido en el derecho venezolano.

h. Control conjunto: Tanto en el consorcio como en el joint
venture contractual, en virtud que en ambas partes se establece
la responsabilidad de forma ilimitada frente a terceros, también

existe en ambas gestion y control conjunto.

i. No dan nacimiento a una personalidad juridica propia: tanto
el joint venture de tipo contractual como el consorcio en el
derecho venezolano no dan nacimiento a una persona juridica

propia.

Habiendo hecho un analisis de las consideraciones generales que
sobre el consorcio se establecen en el derecho venezolano, y aun
cuando existe un desconocimiento por parte de la Sala de Casacion
Social del Tribunal Supremo de Justicia sobre este contrato, las
cuales pretendemos aclarar en el presente capitulo, a los fines de
contribuir a disipar las dudas que sobre el consorcio se tienen, y en
base al estudio comparativo que realizamos entre el joint venture de

tipo contractual y el consorcio desde el punto de vista del derecho de



los paises con tradicion juridica latina y en especialidad en el derecho

venezolano, podemos afirmar que el joint venture de tipo contractual

se asimila al consorcio en Venezuela.



CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

A los fines de establecer la posible relacion entre el joint venture de
tipo contractual, que es una entidad originaria en los paises con
tradicion anglosajona, y el contrato de consorcio en el derecho
venezolano, se estudiaron los origenes, sus caracleristicas principales

y los diferentes tipos que existen sobre el jointl venture.

Luego desarrollamos el contrato de consorcio y sus distintas
denominaciones que éste recibe de forma equivalente en los paises de
{radicion latina tales como las uniones (ransitorias de empresas,
entre otros, adentrandonos en su naturaleza juridica y elementos

esenciales, y especialmente en el derecho venezolano

En el primer capitulo del presente trabajo, se determind que el joint
venture es una figura de naturaleza anglosajona que
etimolégicamente significa aventura comun, que nacié en el siglo XIX
en Inglaterra, y que se extendiéo a otros derechos del derecho
anglosajon como el norteamericano, el chino, el francés y el italiano

entre otros.



Para entender el joint venture dentro del derecho anglosajon se

acudio al estudio de otras fuentes societarias tipicas de ese derecho,
como lo son la partnership y corporation, y se comprobé que cuando
una partnership participara en una corporation tomaria el nombre de
joint venture; y se determind que la partnership es un tipo de joint

venture.

Por otra parte, dentro las principales caracteristicas del joint venture
en los paises de tradicion anglosajona, hallamos que es una figura
principalmente contractual, que entre sus miembros comparten
riesgos, que existe una participacion entre éstos de manera
independientes entre si a la gestion mutua y que existe un plazo y

objetivo determinado.

Por otra parte, existen dos tipos de joint venture en la bibliografia
consultada, que son: el joint venture corporativo y el joint venture
contractual, y en base a todo el analisis sobre los aspectos antes
descritos, pudimos obtener que el joint venture de tipo contractual se

asocia de una manera mas estrecha al contrato de consorcio.



En el capitulo segundo del presente trabajo, se estudio las

caracteristicas del consorcio en los paises de tradicion anglosajona.
Se determiné que en estas legislaciones existen otros tipos de
contratos que no se denominan propiamente consorcio, como lo son
las uniones {ransilorias de empresas, uniones temporales de
empresas, entre otras, pero que contienen elementos parecidos o

similares al consorcio.

Igualmente, se encontré que el consorcio esta regulado en varios
paises con tradicion juridico latina a través de una normativa
especial, pero que en otros, no existe dicha legislacion, por lo en base
a la doctrina y a la jurisprudencia foranea se determinaron los

elementos que describen a este contrato.

Por otra parte, el consorcio se divide en dos tipos, consorcios privados
y consorcios publicos, siendo la diferencia entre ambos que en estos
ultimos existe una clara intervencion del Estado en la formacion y
organizacion de consorcio.

Una vez analizado las caracteristicas que estan presenten en los
consorcios de varios paises, apreciamos que los elementos generales

de este contrato presentes en dichos paises son los siguientes:
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1. Es un instrumento basicamente contractual.

2. Su plazo esta determinado por la duracion del servicio o la obra.

3. Existe un animo de lucro.

4. Cada uno de sus miembros es responsable frente a los terceros.

5. Existe una reciproca facultad de los socios a obligarse [rente a

terceros.

6. No tiene personalidad juridica propia.

En el capitulo tercero de este trabajo, cuando analizamos la nocion y
caracleristicas del consorcio en el derecho venezolano, pudimos
apreciar que dicho contrato al igual que en otros paises con tradicion
juridica latina, no esta regulado por una normativa, por lo que para
su estudio verso en la doctrina y jurisprudencia que sobre el mismo

se ha publicado.



Asimismo que las mancomunidades en el derecho venezolano se
asemeja a los consorcios publicos regulados en legislaciones como la
italiana, en las cuales se evidencia una intervencion de miembros
municipales con la finalidad de llevar a cabo la realizacion de una o

una prestacion de un servicio.

Por altimo, en el presente trabajo apreciamos que las caracleristicas
propias del joint venture de tipo contractual se asemecjan al joint
venture, por lo que consideramos que el joint venture de tipo

contractual se asimila al contrato de consorcio en Venezuela,

En virtud de lo antes expuesto, consideramos que es preciso hacer

algunas reflexiones sobre el tema tratado en este trabajo:

1. Que aun cuando el joint venture de tipo contractual se asemeja al
consorcio en el derecho venezolano, existen figuras o entidades
foraneas que no necesariamente se asimilan a las entidades clasicas
que estan reguladas en nuestro pais, lo cual trae confusion en la

practica de los profesionales del derecho.
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2. Que existe una rigidez en la legislacion venezolana, por lo que es
dificil adaptar estas entidades modernas a la practica y al desarrollo

de los negocios internacionales.

3. Que es preciso que nuestros legisladores permitan acudir al
principio de la autonomia de las partes, a fin de adaptar figuras

modernas al derecho venezolano.
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Grafico N° 1
EVOLUCION DE LA PARTNERSHIP
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pueden -No hay una Registro e
contratar en entidad informar a
nombre de la diferente, los
firma y -Los partners | acreedores.

1985
Revised
Uniform
Limited

Partnership
Act
(RULPA)

-Pone énfasis
en el
consentimiento
sustancial
antes que en
Registro o
Certificado
para la
existencia de
la partnership
limitada
(sec.201-h)

-El eertificado
o documento
de
constlitucion es
importante
frente a
lerceros
-Elimina el
requerimiento
de que los
partners
limitados sean
incluidos en el
acuerdo del

partnershup.




comprometer a
todos en
conjunto.
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son iguales con
prescindencia
de sus
contribuciones.

-No -Dehe

contiene registrarse en
ninguna la jurisdiccion
referencia | donde actua.
para -Permite

registrar a
una

partnership
extranjera,

partnership
extranjeras.

(Fuente: Sierralta Rios, A. Joint Venture Internacional. 1.996 Ediciones De

Palma, Pag. 44)



