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RESUMEN

Este trabajo intentd analizar y explorar la normativa aplicable al Contrato de
Factoring en el ordenamiento juridico venezolano, mediante el estudio de dicho contrato en
diversos materiales bibliograficos.

Sin embargo, debido a la escasez de normas legales en Venezuela aplicabtes a este
contrato, fue menester acudir a la legislacion extranjera, principalmente a la doctrina y
legislacion Espafola a los efectos de fundamentar el presente trabajo. De esta manera se
pudo escudrifiar sobre dicho contrato, a los fines de encontrar respuesta a cada uno de los
objetivos planteados en este trabajo.

Metodologicamente el presente trabajo se basd en una investigacion teorica,
fundamentada en el estudio de diversos textos legales.

Se puede entender este trabajo como una investigacion analitica y de desarrollo
conceptual, con apoyo de una amplia revision bibliografica.

Para ia sistematizacion de la informacion, se utilizd como técnica el anaiisis de
contenido que se efectud por la codificacion; para la misma fue necesario definir el universo,
examinar las unidades y las categorias de analisis. Toda la informacion fue sometida a un
estudio interno y externo, el primero para precisar la autenticidad y el segundo esta referido
al estudio del contenido. De la revision progresiva de la informacion estudiada surgieron las
conclusiones, las cuales fueron evaluadas, a través de un proceso de observacion, lo cual se
entendié como la recomposicion de las partes de un todo que el analisis habia separado,
para integrarlas en una unidad coherente.

Todo ello para conseguir el objetivo y el fin planteado, ubicar la normativa aplicable
al contrato de factoring en el ordenamiento juridico venezolano, entiendo que la cesion de
créditos es un medio o instrumento para la operatividad del mismo.

DESCRIPTORES: Contrato de Factoring, Cesion de Créditos.
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INTRODUCCION

El presente trabajo tuvo como punto de partida una inquietud sobre el
contrato de factoring, especificamente en lo que respecta a su normativa
aplicable, ya que el mismo no se encuentra regulado en ningin instrumento
legal venezolano, por lo cual se acude a las normas contenidas en el Cédigo
Civil y en el Codigo de Comercio relacionadas con el contrato de cesion de

créditos.

Es por ello, que este trabajo tiene como objetivo principal dg’;erminar la
normativa aplicable al contrato de factoring en Venezuela; sin embargo para
poder llegar hasta el fin dltimo del presente trabajo, fue necesario escudrifar
sobre las especificidades de este contrato, incluyendo su operatividad, la
afinidad existente entre la cesion de créditos y el contrato de factoring y pot
ultimo la normativa aplicable al mismo, haciendo unas breves referencias a

las normativas aplicables en diversos paises del mundo.

En lo atinente a la importancia de este contrato, es indiscutible que la
ignorancia y el desconocimiento sobre el mismo es inmenso, la bibliografia
en Venezuela es muy escasa Yy la doctrina extranjera es la que llena algunos
vacios que se pueden encontrar y otros se quedan a la investigacion, sin

embargo lo mas trascendental es haber podido indagar sobre el contrato y



entender el por qué se aplica la normativa del contrato de cesion de créditos
al contrato de factoring, concluyendo que es esa la normativa mas afin al
mismo, debido a que la cesion de créditos es el elemento necesario para
poder llevar a cabo las operaciones de factoring, sean de financiacion,

administracion o de garantia.

Este trabajo traté de abarcar no sélo la legislacion venezolana, sino
también otras legislaciones que evidentemente sorprenden en la manera de
manejar este contrato, sin embargo han existido innumerables obstaculos
laborales y personales que hicieron tambalear la redaccién final 9.‘? este
trabajo, incluyendo, como antes se expreso, la escasa bibliografia, la cual no
facilitd las cosas, el tiempo de dedicacion a veces fue dificil de obtener, pero
la constancia, el amor por lo que se suefia lograr, la familia y la colaboracién
incondicional del tutor, fueron los eslabones necesarios para que todos los

obstaculos fueran superados y se lograra la culminacion de este trabajo.

La metodologia utilizada se puede ubicar en una investigacion teorica,
que ofreci6 la ventaja de precisar elementos del tema a tratar, mediante una
investigacion en textos de diversos autores, analizados con sentido critico.
Lo que configuré una investigacion analitica y de desarrollo conceptual, con

apoyo de una amplia revision bibliografica.



E! presente trabajo final se divide en cinco (05) capitulos que
somprenden cada uno de ellos, los objetivos especificos planteados en el
anteproyecto, cada uno de los mismos fue desarrollado de manera tal que

lograra el fin para el cual fue planteado.

Este trabajo logré aclarar interrogantes existentes en esta materia tan
compleja pero al mismo tiempo tan enriquecedora, que permitidé que
cambiara la visibn que hasta el momento tenia esta servidora de dicho
contrato, pudiendo entender el por qué en nuestra legislacion este contrato
no tiene regulacién y es la normativa de la cesion de créditos la herramiente
que se utiliza para llevar a cabo este contrato, por su supuesto eﬁ ‘aquello

que le sea aplicable.



CAPITULOI

ESPECIFICIDADES DEL CONTRATO DE FACTORING

El presente Capitulo, tiene como finalidad, estudiar el primer objetivo
planteado en el anteproyecto, relativo a las especificidades del contrato de
factoring; el mismo abarca, el concepto del contrato de factoring, naturaleza
juridica, caracteristicas, requisitos, clasificacién, contenido, principios,
finalidad, sujetos participantes en dicho contrato, derechos y obligaciones de
los mismos, efectos, entre otros aspectos. A continuacién el desarrollo de

cada uno de los mencionados puntos.

Concepto del Contrato de Factoring

El término anglosajén factoring deriva, segin lo expone Sarmiento,
(1990, 93), del latin factor, con el que se calificaba a quien actuaba o hacia

algo por cuestién de otro.

Rolin, (1975) citado por Sarmiento, (1990, 93) sefiala que La
Enciclopedia Britanica expresa que el factoring: “Es una empresa comercial
que presta a los productores y a los distribuidores de bienes, ciertos servicios

financieros, al crédito, los cobros y la contabilidad”. Contintia Rolin sefialando



qgue La Chambre Nationale des Conseillers Financiers (C.N.C.F.) define al
factoring de la siguiente manera: “Es una operacién que consiste en una
transferencia de deuda comercial de su titular o de un factor de la operacién,
incluso en caso de morosidad momentanea o permanente del deudor, a

cambio de la percepcién de sus gastos de intervencion del deudor”.

Para Rolin, (1975), citado por Sarmiento, (1990, 93), el factoring
“‘Consiste en un conjunto de servicios prestados por una sociedad
especializada a las personas o instituciones que deseen confiarle la gestion
de sus deudas y eventualmente, obtener una nueva forma de crédito a corto

—

plazo”.

Roca, (1976), citado por Sarmiento, (1990, 93), expresa que el
factoring es “Una actividad de cooperacion empresarial que tiene por objeto,
para el factor la adquisicion en firme, a los productores de bienes o©
prestadores de servicios, de los créditos de que sean titulares contra sus
clientes o compradores, garantizando su satisfaccion y prestando servicios
complementarios de contabilidad, estudio de mercados, investigacion de la
clientela, etc, a cambio de una retribucién a lo que puede agregarse con

devengo de intereses”.



Otis, (1987), citado por Sarmiento, (1990, 94) define el factoring de
exportacion como “Aquel contrato de servicio financiero ofrecido a pequefios

y medianos exportadores por el cual el factor asume sus exportaciones”.

Para Sarmiento, (1990, 94) el factoring es: “Un contrato por el cual una
persona denominada factor, tomando como base una cesién de créditos, se
obliga alternativa o acumulativamente a prestar un conjunto de servicios a
otras personas productores de bienes o servicios mediante créditos

obtenidos por estas Gltimas de sus propios clientes”.

El Articulo 1 del Convenio sobre Factoring Internacional expresa lo
siguiente:

El contrato de Facturacion es el concluido entre el
proveedor y el factor, que son las partes del contrato, en
virtud del cual aquél cede a éste los créditos nacidos de
los contratos de venta de mercancias concluidos entre el
proveedor y sus clientes (deudores), siempre que el
factor cumpla algunas funciones complementarias, como
son: 1.- Financiar al proveedor. 2.- Llevar la contabilidad
relativa a los créditos. 3.- Se encargue del cobro de
éstos; o0 4.- Proteger al proveedor en el caso de falta de
pago por parte de los deudores.

El profesor venezolano Turuhpial (sff), expres6 que la definicion
precedentemente transcrita requiere no sélo del anticipo de crédito mediante

el descuento de titulos que el proveedor titularice contra terceros, previa su



notificaciéon a los deudores cedidos; sino fundamentalmente el desempefio

por parte del factor de un conjunto de prestaciones adicionales.

El autor espafiol Garcia De Enterria, (1996,41), define el factoring de
la siguiente manera: “Contrato por el cual un empresario transmite los
créditos comerciales que ostenta frente a su clientela a otro empresario
especializado (la sociedad de factoring), que se compromete a cambio a

prestar una serie de servicios respecto de los mismos”.

El contrato de factoring, segtn el autor argentino Villegas (S/f, Tomo Il
123), “Es una operaciéon que instrumenta la prestacion de una serie de
servicios del banco o entidad financiera o una empresa especializada, a un
cliente, vinculados con la atencién financiera, administrativa y contable de su

cartera de créditos, por un precio previamente estipulado”.

Segun el autor argentino Bonfanti (S/F, 293) el contrato de factoring es
aquél por el cual un empresario conviene que una entidad financiera le habra
de adquirir todos los créditos provenientes de la explotacidbn normal de su
empresa, hasta una suma determinada y por un tiempo convenido de
manera expresa, asumiendo los riesgos de sus cobros y reservandose el
derecho de seleccionar dichos créditos, obligandose asimismo a prestarle la

asistencia técnica necesaria para un mejor desarrollo del contrato. En



contraprestacion el empresario se obliga a abonar una comision

proporcional a los capitales adelantados.

Naturaleza Juridica del Contrato de Factoring

En cuanto a la naturaleza juridica del contrato de fac

plantean tres teorias a saber:

1) Teoria de la Apertura de Crédito:
En el contrato de factoring existe una apertura de crédito he
factor, que seria utilizable contra la presentacién de las facturas o ¢

cobro correspondientes (Rodriguez, Cuarta Edicién, 510).

Sin embargo, no puede hablarse de una disponibilidad anti
el sentido de la existencia de un cupo de crédito, pues, por regla
cuantia del contrato no es esencial y puede resultar en la pr
volumen de cuentas por cobrar que sean transferidas al factor (F

Cuarta Edicion, 510).

Pero, ademas en la apertura del crédito existe la obligacic

acreditado de rembolsar las sumas que el banco haya te



desembolsar en cumplimiento de lo previsto en el contrato... (Rodriguez,

Cuarta Edicion, 510).

2) Teoria del Descuento:

No se puede negar que existe una enorme similitud entre el factoring
en alguna de sus modalidades y el contrato de descuento (Rodriguez, Cuarta

Edicion, 510).

Podria tratarse, en efecto, de un anticipo sobre crédifos no vencidos,
en donde la remuneracion a favor del factor seria resultado de la aplicacion
de una tasa de interés por el lapso existente entre la celebracion del contrato

y el vencimiento de la obligacién (Rodriguez, Cuarta Edicién, 510).

Se diferencia el factoring del descuento en los casos en que aquél no
implica el desembolso inmediato, contra la transmision de la factura, sino que
tal reembolso solo es llevado a cabo por el factor al vencimiento de dicha

factura (Rodriguez, Cuarta Edicion, 510).

Pero asimismo se diferencia, en la mayor parte de los casos, en
cuanto a que la transferencia de la factura no se hace “pro solvendo” sino

que el factor asume en su totalidad el riesgo de la insolvencia del deudor sin
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que tenga posibilidad de volverse contra su cliente (Rodriguez, Cuarta

Edicion, 510).

Ahora bien, cuando en el factoring se hace la transferencia de los
créditos con recursos juridicos contra el transmisor, la semejanza con el

descuento es indiscutible (Rodriguez, Cuarta Edicién, 510).

3) Teoria de la Compra venta o Cesion de Créditos:

La Teoria que parece mejor ajustarle a la modalidad principal del
contrato de factoring es la de la compraventa o cesion de créditos, o sea, la
adquisicion del derecho por parte del factor cuya existencia le garantiza el
cliente, pero sin responder por la solvencia del deudor, lo que explica por
qué, en la mayor parte de los casos, el factor carece de accién de regreso

contra su cliente (Rodriguez, Cuarta Edicion, 510).

Las compra ventas multiples y sucesivas que permitiran sostener que
el contrato, mas que de compraventa, tiene por objeto principal realizarlas en
forma permanente. Desde luego, si se toman en cuenta los otros servicios
complementarios, surgen distintas modalidades contractuales, con las

naturalezas juridicas que les son propias, como el mutuo, en caso de que se
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trate de anticipos; el mandato, si las obligaciones del factor se refieren a

adelantar gestiones de cobro, etc. (Rodriguez, Cuarta Edicion, 510).

Para el autor Sarmiento, (1990, 97), la naturaleza juridica del contrato

de factoring radica en ser un contrato de servicio financiero.

Caracteristicas del Contrato de Factoring

El contrato de factoring es fundamentalmente un contrato atipico e
innominado, dado que no encuentra prevision normativa en’el ordenamiento
juridico venezolano, de manera analoga a lo que sucede en la mayoria de los

ordenamientos juridicos (Profesor venezolano Turuphial S/F, 6).

El contrato de factoring es principal, consensual; bilateral; oneroso;
conmutativo; y de tracto sucesivo, entre otras caracteristicas formales que

han de encontrarse en el mencionado contrato (Profesor Turuphial (S/F, 6).

Existen autores que consideran que este contrato tiene como
caracteres el ser bilateral; oneroso; consensual; innominado; atipico
impropio; de ftracto sucesivo; conmutativo; formal, normativo y de

exclusividad (Bofanti S/F, 294).



En cuanto a las caracteristicas basicas del contrato de factoring, las

mismas pueden ser resumidas a nivel doctrinal de la manera siguiente:

1) Contrato de Financiacion:

Esta es la caracteristica fundamental que le adorna, pues a pesar de
que esencialmente no tiene por qué ser un contrato de financiacion, sino de
prestacion de servicios, el cliente lo que busca en la sociedad de factoring es
la mejora de sus ratios de solvencia y liquidez y de que le anticipen los
créditos, que por esto mismo no constituirian un mayor “endeudamiento,
como se desprenderia de acudir a las formulas tradicionales de financiacion,

préstamo, crédito... (Vazquez 1998, 1212).

Se trataria de buscar la financiacion adecuada, al menor coste posible,
para el cliente, y con la correspondiente cobertura de riesgo para la sociedad
de factoring prestadora de los servicios que, en su caso, se le demanden y

acepte llevar a cabo (Vazquez 1998, 1212).
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2) Contrato Mixto:

En el que las caracteristicas financieras se obtendrian por la
combinaciéon, dentro de un modelo contractual Unico, de elementos que

pertenecerian a otros diversos contratos... (Vazquez 1998, 1212).

El factoring seria una figura unitaria cuyos objetivos se obtendrian por
la incapacidad de otros contratos para obtener, por si solos, lo que éste

consigue al combinar caracteristicas de varios (Vazquez 1998, 1212).

Su reconocida atipicidad descansa en la combinacion de servicios
que es capaz de desplegar y en la aptitud para ofrecer un tratamiento global
coherente de los problemas que se presentan para la gestion de los créditos
comerciales derivados de actividades empresariales, mas que de la causa
individualizada de los negocios de los que se vale para lograr sus objetivos...

(Vazquez 1998, 1212).

3) Contrato Mercantil:

Se alcanzaria esta caracteristica por una doble via:



14

3.1) Punto de vista objetivo: El objeto seria el crédito originado en la

actividad profesional del cliente... (Vazquez 1998, 1212).

3.2) Punto de vista subjetivo: Los intervinientes, las partes, serian
habitualmente personas juridicas, comerciantes, cuyo objeto social
seria el ejercicio del comercio dentro de sus variadas facetas, por lo que

la forma serviria para calificar el contrato (Vazquez 1998, 1212).

4) Contrato Parabancario:

El mero iter legislativo nos ha puesto en antecedentes de la
consideracion institucional de las sociedades llamadas a prestar la actividad
de factoring a las cuales se les exige una caracterizacién diferenciada del
resto de las sociedades andnimas, pues es de esta forma de la que han de

revestirse para prestar sus servicios... (Vazquez 1998, 1212).

5) Contrato de Duracion:

Lo que buscan los contratantes no es una relacién ocasional que se

agote inmediatamente, sino un marco prolongado en el tiempo. La duracion

indefinida es lo normal, aunque cuando se pacte por plazo prefijado se



incluye alguna modalidad de prérroga, bien expresa o tacita (Vazquez 1998,

1212).

6) Contrato Normativo y Auténomo:

Se establecen las pautas generales que van a regir la conducta de los
contratantes y su interpretacién, a lo largo de la vida del contrato, lo que va a
otorgar autonomia propia al contrato en si, ya que aquélias van a servir para
obtener la finalidad econdmica propuesta, y que no va a poder serlo por otras

vias contractuales (Vazquez 1998, 1212).

7) Contrato Preliminar:

Nace una situacion juridica basica que configura determinados
comportamientos de los contratantes como actos debidos (Vazquez 1998,

1212),

Es importante destacar que se consideran caracteres adicionales del
contrato de factoring, la atipicidad y la mercantilidad, las cuales se deducen
del analisis de las partes que en él intervienen; asi mismo es considerado un

contrato de tracto sucesivo, ya que la causa del contrato incorpora la
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seguridad de las partes en la permanencia de la relacion contractual

estipulada (Corrales y Garcia, 1991,1586).

En este mismo orden de ideas, el contrato de factoring presenta como
caracteres y formas los siguientes: Es un contrato atipico y expresamente
autorizado por la Ley Argentina de Entidades Financieras (21.526), debe ser
por escrito, es un contrato tipo o de adhesion, contrato autoregulatorio,
porque determina las condiciones generales a que han de ajustarse las
operaciones que se llevan a cabo en cumplimiento del contrato; deben ser
concertados mediante comunicaciones particulares, de forma analoga a lo
que sucede con el seguro flotante o de abono. Es un contrato comercial,
consensual, oneroso, de ejecucion sucesiva, de caracter masivo, de
exclusividad del factor respecto a las operaciones del proveedor, de
colaboracién entre factor y comerciante y generalmente de crédito, es formal
en cuanto a las cesiones que se producen como consecuencia del contrato

(Bollini y Boneo Cuarta Edicion, 432).

El autor Rodriguez (Cuarta Edicién, 511), afirma que el contrato de
factoring o factoraje tiene las siguientes caracteristicas: “Principal,
consensual, bilateral, por surgir obligaciones a cargo de ambas partes,
oneroso, conmutativo y de tracto sucesivo; en la mayor partes de los paises

se trata de un contrato atipico e innominado”.
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El autor Sarmiento Sosa (1990, 96), sefiala que las caracteristicas del

contrato de factoring son las siguientes:

- “Consensual porque se establece por el consentimiento de las partes
y se perfecciona en la oportunidad en que haya acuerdo de
voluntades;

- Oneroso porque cada parte soporta y obtiene beneficios;

- Conmutativo, con cargas y beneficios previamente evaluados, no
aleatorios;

- Bilateral, porque impone obligaciones y beneficios a cada parte;

- Es atiempo determinado, porque se estipula su duracion;

- Es atipico o innominado, porque origina una situaciéon juridica
compleja en la cual se dan distintos mecanismos juridicos tipicos que,
sin perder su autonomia conceptual, se desenvuelven dentro del fin e
interés que constituyen el objeto del contrato. En otras palabras, las
partes no se limitan a una simple cesion de créditos, si no que, por la
variedad de las prestaciones y por la diversidad de los objetivos, crean
esquemas juridicos nuevos y distintos;

- Es mixto, porque sus distintos elementos juridicos derivados de tipos
contractuales nominados, conllevan una coordinacion o subordinacion

a los cuales corresponde una causa unitaria mixta.”
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Analizadas las caracteristicas del mencionado contrato por diversos
autores del mundo, en lo que respecta a las caracteristicas que ostenta el
contrato de factoring en la Republica de Venezuela, considero que las
mismas se pueden sintetizar en las siguientes: Contrato atipico, bilateral,
adhesién, de financiacion en la mayoria de los casos, mercantil,

consensual, oneroso, conmutativo, a tiempo determinado y mixto.

Requisitos del Contrato de Factoring

1) Requisitos del contrato de Factoring segun el autor vehezolano Angel

Francisco Brice:

Los requisitos del contrato de factoring los sintetiza en tres (03)
aspectos de interés: las partes, las condiciones y el precio, a continuacion

una breve resefia de los mismos.

1) Las Partes: Dentro de este primer requisito se encuentran tres (03)

sujetos:

1.1) La empresa de factoring: La cual esta constituida por el factor,

generalmente una empresa financiera (Brice, 1970,97).



19

1.2) El Cliente: representado por una persona natural o juridica (Brice,

1970,97).

1.3) El Deudor: Es la persona natural o juridica cuya obligacion es objeto de

negociacion entre el acreedor y el factor (Brice, 1970,97).

2) Las Condiciones:

Existen entre el cliente y su factor, un contrato global que regula las
condiciones generales de la factorizacion que se realizara. Estos convenios
contienen las condiciones generales y especificas que regiran la operacion,

incluyendo lo siguiente:

2.1) El convenio de factorizacién: Es un acuerdo global, porque abarca la

totalidad de las operaciones del convenio (Brice, 1970,97).

2.2) Es un convenio exclusivo y obligatorio: Cuando se celebra un acuerdo
de factorizacion, se le da al factor la exclusividad de todas las gestiones
de cobranza de las cuentas generadas en las operaciones, dentro de
los limites fijados en el contrato; y es un contrato obligatorio porque el
cliente se obliga a entregar todas las facturaciones dentro del plazo de

vigencia del contrato (Brice, 1970,97).



2.3) Alcances del convenio: Los convenios de factorizacion normalmente
fijan su alcance utilizando limite:
- Tipos de cuentas por cobrar (letras, facturas a 30, 60, 90, 180 dias,
giros) y

- Tipos de operacion, tipos de cuentas (Brice, 1970,97).

2.4) Reserva de aceptacion de deudores: En aquellos casos en que la
factorizacidbn comprende el anticipo de fondos sobre las cuentas por
cobrar con riesgo de cobro para el factor, normalmente éste se reserva
la aprobacién de las cuentas de clientes objeto del Pnegocio (Brice,

1970,97).

2.5) Condiciones para anticipo de fondos: En los contratos de factoring, en
algunas oportunidades, el factor anticipa fondos al cliente, segin se
anticipen sobre cuentas por cobrar realmente generadas, en base a un
porcentaje del monto total de las facturas y cuentas por cobrar (Brice,

1970,97).

2.6) Moneda: En el contrato ha de fijarse la moneda en la cual deben estar
denominadas las cuentas por cobrar y la moneda en la cual se van a

hacer los anticipos o préstamos al cliente (Brice, 1970,97).



2.7) Riesgo de cambio: Los riesgos de cambio corresponden al cliente y
tienen importancia vital en aquellas operaciones de factoring de exportacion,
cuando la moneda del exportador es diferente a la empresa de factoring

(Brice, 1970,97).

3) El Precio: El precio abarca en el Factoring dos (02) aspectos

fundamentales a saber:

3.1) Comisiones del factor: Corresponden a las que el factor cobra por

concepto de sus servicios, generalmente un porcentaje (Brice, 1970,97).

3.2) Costo de anticipo: Esta constituida por los anticipos que, con recurso o

sin él, realiza el factor (Brice, 1970,97).

2) Requisitos del contrato de Factoring segtin el autor espafol José

Luis Sanchez Fernandez:

El autor Sanchez, (1972, 69), sefiala que las caracteristicas del contrato

de factoring son seis (06), las cuales son las siguientes:

- Consensual: Se perfecciona por el solo consentimiento de las partes,

supone un acuerdo de voluntades;
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- Bilateral o sinalagmatico: porque en él nacen en reciprocidad
obligaciones fundamentales, el cobro y garantia de los créditos y el
pago de la comisiéon de factoring, de modo que cada parte se obliga
porque la otra asume la obligacion;

- Oneroso: Ambas partes, factor y cliente pretenden obtener una
prestacion de la parte contraria;

- Conmutativo: Ambas partes conocen en el momento del contrato, de

forma cierta las obligaciones y prestaciones a realizar, proporcionales
a los beneficiarios derivados del contrato;
De Trato Sucesivo: Obligan a ambas partes a prestaciones repetidas.
Los convenios de factoring estipulan una clausula de exclusividad
sobre todas las operaciones surgidas dentro de un periodo
determinado;

- De adhesion: El cliente se limita a aceptar las condiciones que impone
el factor sin proponerlas ni modificarlas, sin entrar en la discusion
sobre la naturaleza de esta clase de contratos. El consentimiento
prestado por el cliente basta para la perfeccidon del contrato y
responde a las necesidades de funcionamiento que impone la

estandarizacion del mismo.

En lo atinente a los requisitos del contrato de factoring aplicables en la

Republica de Venezuela, considero que efectivamente son indispensables
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las partes, las condiciones establecidas en el mismo y el costo de comision y

anticipo de dicho contrato.

Clasificaciones del Contrato de Factoring

Existen a nivel doctrinal distintas clasificaciones del contrato de
factoring de acuerdo a la postura de cada autor; sin embargo dependera de

cada sujeto adoptar una u otra.

1) Clasificaciéon del Contrato del Factoring segiin El Instituto de

Estudios Juridicos:

1.1) Segin el tipo de sociedad de factoring: Existen dos (02) tipos de

contrato a saber:

1.1.1) Old Line Factoring: Es aquél en que la actividad del factoring se limita

a cobrar, por su cuenta y riesgo; y

1.1.2) New Style Factoring: Es aquél de contenido igual al Old Line
Factoring, pero dentro de un mercado crediticio mas completo y
similar a la actividad bancaria (Instituto de Estudios Juridicos,

1990,99).



1.2) Segun las modalidades de ejecuciéon: El contrato de factoring se

subclasifica en dos (02) tipos:

1.2.1) Notification Factoring: El cual consiste en notificar a los deudores de
la cesion de acreencias y de que el pago sélo podra ser liberado por

el factor; y

1.2.2) Non- Notification Factoring: Es aquél en el cual el acreedor cede lo
créditos al factor, pero se abstiene de notificar al deudor de la cesién,
de modo que el acreedor seguira cobrando los créditos y traspasando
al factor las sumas recibidas (Instituto de Estudios Juridicos,

1990,99).

1.3) Segun la financiacion: Este tercer tipo de clasificacion, se subclasifica

a su vez en:

1.3.1) Maturity Factoring: Son los contratos de factoring sin financiamiento
en los que se estipula que el factor pagara los créditos en su

vencimiento normal; y



1.3.2) Credit Cash Factoring: Son los contratos de factoring con
financiamiento, en los cuales el cliente recibird el pago de los
créditos contra entrega de los mismos, y a la vez, el factor podra
exigir el pago de intereses por las sumas entregadas (Instituto de

Estudios Juridicos 1990, 100).

1.4) Segin el area geografica de operacién: Como cuarta y Ultima
clasificacion sefialada por el “Instituto de Estudios Juridicos”, la cual se

subdivide en:

1.4.1) Domestic Factoring: Es aquel en el cual el proveedor (el cliente del

factor) y el comprador residen en el mismo pais; y

1.4.2) International Factoring: “Es aquél en que el proveedor (el cliente del
factor) y el comprador residen en diferentes paises. Esta subclase a

su vez se divide en:

1.4.2.1) Factoring de Exportacion: El factor adquiere el crédito de sus

clientes con destino a deudores extranjeros;
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1.4.2.2) Factoring de Importacién: El cliente del factor es un extranjero que
se compromete a ceder a un factor nacional los créditos que pudiera

tener sobre deudores nacionales; y

1.5) Cadena de Factoring: Es aquel cuando una empresa de factoring
establece oficinas, agencias o sucursales en diversos paises, unidas
entre si por una relacién de afiliacién (Instituto de Estudios Juridicos

1990, 100).

2) Clasificacion del Contrato del Factoring segtn el autor colombiano

Rodriguez Azuero:

Este autor expresa que siguiendo la clasificacién de Rolin (S/F, 512),
existen tres (03) modalidades de factoring, que se subdividen a su vez; sin

embargo las mismas se detallan a continuacién:
2.1) Segun el tipo de sociedad: El factoring se clasifica en:
2.1.1) Factoring Tradicional (old line factoring): En este tipo de factoring la

prestacién fundamental por parte del factor consiste en la adquisicién

de los créditos sin recursos contra su cliente, con la eventual



prestacion de servicios anexos, pero de secundaria importancia

(Rodriguez, Cuarta Edicién, 512).

2.1.2) Nuevo Estilo de Factoring (new style factoring): Es en este tipo de
factoring donde los factores, ademas de prestar el servicio
fundamental, ofrecen todo un conjunto  de servicios

complementarios... (Rodriguez, Cuarta Edicién, 512).

No existe pues una diferencia esencial con el anterior; tan solo se
ofrecen en el segundo caso servicios mucho mas amplios y"completos que
cubren buena parte de aspectos financieros y que hacen del factor un

verdadero intermediario crediticio (Rodriguez, Cuarta Edicién, 512).

2.2) Segun la forma de ejecucion: Se pueden encontrar dos (02) tipos de

contratos:

2.2.1) Factoring con Notificacién (notificaction factoring): Es aquél en el cual
el cliente se obliga con el factor a notificar a todos sus compradores
de la existencia del contrato, no sélo por via general a manera de
aviso comercial, sino mediante la inclusién de una clausula en cada

una de las facturas en donde se deje constancia que el crédito



correspondiente solo podra ser pagado al factor (Rodriguez, Cuarta

Edicion, 512).

2.2 2) Factoring sin Notificacion (non.notification factoring): En este caso la
existencia del factor pasa desapercibida para los deudores de la
sociedad adherente, quienes en forma ordinaria proceden a pagarle
sus créditos en el momento previsto. La sociedad adherente, por su
parte, se obliga para con el factor a transferirle de inmediato los
montos asi obtenidos y sobre los cuales ha recibido, con frecuencia,
un avance por parte del factor. La utilidad del contrato se reduce,
pues el servicio del factor se limita a cubrir los riesgos de insolvencia
y a financiar eventualmente al cliente sin que otros servicios muy
importantes, quepan dentro de sus prestaciones. Tiene el interés de
constituir una modalidad similar a la del descuento de créditos en

libros (Rodriguez, Cuarta Edicion, 512).

2.3) Segin la financiacion: De acuerdo a este tipo de factoring, existen dos

(02) formas de observar a este contrato, a saber:

2.3.1) Factoring al Vencimiento (maturity factoring): En este supuesto el
factor se obliga para con su cliente a pagar las facturas al

vencimiento de cada una de ellas o a cierto plazo promedio de sus



vencimientos, previamente convenido entre las partes. Esto es, el
cliente o sociedad adherente no recibe propiamente un adelanto sino
la seguridad de que al vencimiento de los créditos su monto le sera

abonado (Rodriguez, Cuarta Edicion, 512).

2.3.2) Factoring a la Vista (credit-cash facotoring): Es aquel en el cual el
factor abona de inmediato en la cuenta de su cliente el monto de los
créditos que le son presentados, pero al implicar ello un costo
financiero, a demas de la remuneracion general por el servicio, liquida
una adicional calculada sobre el monto del crédito (Rodriguez, Cuarta

Edicion, 512).

2.4) Segin el ambito del territorio: Se encuentran dos (02) tipos de

contrato de factoring, los cuales son los siguientes:

2.4.1) Factoring Doméstico: Se refiere al supuesto de que la sociedad
adherente y los compradores de sus productos se encuentren en el

mismo pais (Rodriguez, Cuarta Edicién, 512).

2.4.2) Factoring Internacional: Es aquél por el cual una de las partes se
encuentra fuera del territorio de operacion de la sociedad de factoring;

a su vez este tipo de contrato de factoring se clasifica en:
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2.4.2.1) Factoring de exportacion o forfetizacion: Bajo esta modalidad la
sociedad de factoring adquiere las facturas de sus sociedades
adherentes en el pais a cargo de compradores extranjeros a los
cuales ha despachado una mercancia (Rodriguez, Cuarta Edicion,

512).

Para un adecuado conocimiento del mercado extranjero las
sociedades de factoring suelen establecer cadenas propias o con el
concurso de corresponsales en otros paises, con lo cual acumulan una
vasta y completa informacidon de compradores en distintos sectores
economicos, respaldando en forma técnica la prestacion del servicio y
adquiriendo una posicion mas ventajosa que la que podria tener un
productor individual para analizar y evaluar sus potenciales compradores

(Rodriguez, Cuarta Edicidn, 512).

... La técnica de la forfetizacidn supone la compra, sin recurso, hecha
por un banco del pais del exportador, de las letras de cambio aceptadas por
el importador o de los pagarés otorgados por éste, previamente avalados

por un banco de su pais... (Rodriguez, Cuarta Edicion, 512).

2.4.2.2) Factoring de Importacion: Se trata en este caso, de la adquisicion de

facturas de clientes extranjeros o sociedades adherentes a cargo de
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importadores o compradores nacionales. En este supuesto, el
cliente de la sociedad se encuentra en el exterior mientras los
compradores estan en su propio pais, lo que desde luego les
permite hacer un estudio mas rapido y directo de sus condiciones
financieras, su capacidad de pago, etc (Rodriguez, Cuarta Edicién,

512).

3) Clasificacion del Contrato del Factoring segun el autor argentino

Bonfanti:

Para el mencionado autor existen tres (03) criterios para establecer

los diferentes tipos de factoring, a saber:

3.1) Primer Criterio: El cual responde a consideraciones histéricas,
denominado “Colonial Factoring” en el que el factor asume las funciones de
gestion, garantia y financiacion; pero actualmente puede considerarse en

desuso (Bonfanti, S/F, 299).

Con posterioridad, el factoring evoluciona hacia el “New Style
Factoring” comprendiendo una mas amplia gama de servicios desarrolladot

por el factor al coexistir con otras posibilidades de movilizacion y concesién
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de créditos y en una evidente aproximacion a la actividad bancaria (Bonfanti,

S/F, 299).

3.2) Segundo Criterio: Se establece con referencia a la notificacion a
terceros, asi se tiene el “notification factoring”, el “non notification factoring” y

el “undisclosed factoring” (Bonfanti, S/F, 300).

De la notificacién al deudor cedido a los terceros, en el primero de los
supuestos se pasa en los casos restantes a una suerte de secreto con
fundamento en evitar, mediante ese conocimiento de la plaza, que se

vislumbra cierta debilidad en el cliente (Bonfanti, S/F, 300).

La diferencia entre las dos (02) dltimas variantes reside en que en el
caso del “undisclosed” en realidad se celebran dos (02) contratos entre
partes: por el primero, el cliente vende sus mercaderia al factor, y por el
segundo contrato lo nombra comisionista suyo para la venta, con

autorizacidn para cobrar el precio (Bonfanti, S/F, 300).

3.3) Tercer Criterio: Radica en la existencia o no del servicio financiero que,
por lo general, presta el factor. En este orden de ideas se considera al
“maturity factoring”, en el que no aparece el servicio financiero, dado que el

factor paga al vencimiento medio de las facturas libradas por el cliente. La
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otra variante es la del “credit cash factoring”, en el cual el servicio financiero

adquiere un caracter esencial (Bonfanti, S/F, 300).

4) Clasificacion del Contrato del Factoring segtun los autores

espafoles Corrales y Garcia:

Ellos expresan que en una operacion de factoring pueden englobarse

varias modalidades, a saber:

4.1) Por la cesion del riesgo: En este supuesto se disfingue entre el
Factoring sin recurso (cesién pro-soluto) y factoring con recurso (cesién pro-

solvedo) (Corrales, Garcia, 1991,162).

En el primer supuesto es el factor quien asume el riesgo de insolvencia
de los deudores de su cliente. Esta cobertura puede referirse tanto a los
deudores insolventes como a los morosos, pero si el impago se produce
como consecuencia de una incidencia en la mercancia, el factor queda al

margen (Corrales, Garcia, 1991,162).

En el supuesto de factoring con recurso, el factor puede repercutir al
cliente el eventual impago de los deudores, no asumiendo, por tanto el

riesgo de insolvencia de éstos Ultimos (Corrales, Garcia, 1991,162).
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4.2) Segun el servicio prestado: Se pueden observar dos (02) tipos de

contrato de factoring:

4.2.1) Old Line Factoring: En este tipo de contrato los servicios ofrecidos por
el factor son basicamente la gestién de cobro, la garantia de cobro y

la contabilidad de las ventas (Corrales, Garcia, 1991,162); y

4.2.2) New Style Factoring: Es aquel contrato caracterizado por una oferta
mas amplia de los servicios conexos a la gestion de ventas, como
podria ser la prospeccién de mercados, asi como por un mayor
desarrollo de las prestaciones de indole financiero (Corrales, Garcia,

1991,162).

4.3) Segun el ambito geografico: Dependiendo del lugar de residencia de
las distintas partes que intervienen en la realizacién de una operacién de
factoring, se habla de “factoring nacional”, en el que el cliente, el factor y los
deudores de aquél residen en el mismo pais y de “factoring internacional” o

de “exportacion” (Corrales, Garcia, 1991,163).

Esta ultima variante podria considerarse como una ampliacién del

factoring nacional a las operaciones de exportacién, ya que se caracteriza
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porque el cliente y sus deudores no residen en el mismo pais (Corrales,

Garcia, 1991,163).

En esta ultima figura, el factor presta los mismos servicios y garantias
que en el factoring domeéstico aunque tiene una operatividad mas compleja,
ya que exige la intervencion de un factor extranjero que actuara como
corresponsal del factor nacional en el pais de residencia de los titulares

cuyos créditos han sido objeto de cesién (Corrales, Garcia, 1991,164).

4.4) Segln la financiacion: Esta clasificacién se plantea como un servicio
en funcion de las necesidades de tesoreria del cliente, aunque tiene como
limite maximo légicamente, el importe de los créditos cedidos; y en todo caso

el establecido en el contrato (Corrales, Garcia, 1991,164).

5) Clasificacion del Contrato del Factoring segtin el autor venezolano

Jorge Longa:

Para el autor Longa, (1996, 417), las clases de contrato de factoring son

las siguientes:

5.1) DROP SHIPMENT FACTORING: Se configura cuando el factor se

obliga a garantizar al cliente el financiamiento de su actividad,



5.2)

5.3)

5.4)

5.5)
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MONEY WITHOUT BORROWING: Modalidad mediante la cual el
factor compra las mercancias de su cliente al cual pone como

agente de ventas;

NEW STYLE FACTORING: Se ofrecen servicios mas amplios que
un contrato de factoring usual hacia los clientes, incluyendo

servicios financieros, acercandose el factor a la figura de banquero;

FACTORING CON FINANCIAMIENTO: Obtencion del pago
inmediato de los créditos cedidos por el cliente al factor,
obviandose inclusive el plazo aln pendiente para que se hagan
exigibles. Al asumir el factor la titularidad de los créditos, asume
también la de los intereses que generan las facturas insolutas, en
esta figura, el cliente al efectuar sus ventas, practicamente las esta

haciendo al contado;

FACTORING SIN FINANCIAMIENTO: El cliente recibe sus pagos
unicamente al hacerse efectivos los créditos y no antes como en la
figura anterior, lo peculiar de esta clase de factoring radica en los
servicios de asistencia técnica, contable y administrativa que se le
presta a la empresa factoreada con la finalidad de optimizar su

estructura de marketing;



37

5.6) FACTOR CONOCIDO POR LOS DEUDORES: El cliente tiene que
especificar en cada uno de sus factores quién es el factor y la
facultad que tiene para cobrar y recibir el valor de sus créditos,
obligandose a rechazar todo pago que se le quiera hacer

directamente y no al factor; y

5.7) FACTOR DESCONOCIDO POR LOS DEUDORES: El factoreado
guarda la identidad del factor, el pago de las facturas lo hacen
directamente al empresario. La obligacién es del cliente con su

factor en el sentido de hacerle llegar el monto de las facturas

apenas sean pagadas.

6) Clasificacion del Contrato del Factoring segin los autores

venezolanos Carlos Sarmiento Sosa y Luisa Santaella:

Los autores Sarmiento y Santaella (1997, 21), sefialan que la doctrina
general clasifica el contrato de factoring, desde el punto de vista econémico,
técnico juridico y financiero. A continuacién una breve exposicién de dichos

puntos de vista:

6.1) Econdmico: El contrato de factoring contiene diversos aspectos

atinentes a los contratos de cambio onerosos, a los contratos de
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concesion de crédito. No es un contrato nominado o tipico, ni tampoco
innominado o atipico, sino que se trata de una combinacién de
contratos nominados que no encajan en ninguno de los tipos

contractuates preestablecidos legalmente;

Juridico: Desde este punto de vista el contrato de factoring es
consensual porque se establece por el consentimiento de las partes y
se perfecciona en la oportunidad en que haya acuerdo de voluntades;
Oneroso: porque cada parte soporta y obtiene beneficios;
Conmutativo: con cargas y beneficios previamente~evaluados, no
aleatorios; bilateral: porque impone obligaciones y beneficios a cada
parte; A tiempo determinado: porque se estipula una duracién; Una
mera combinacién de contratos atipicos, porque origina una situacion
juridica compleja en la cual se dan distintos mecanismos juridicos
tipicos que, sin perder su autonomia conceptual, se desenvuelven
dentro del fin e interés que constituyen el objeto del contrato. En otras
palabras, las partes no se limitan a una cesién de créditos, sino que
por la variedad de la prestacién y por la diversidad de los objetivos,
crean dentro del mismo contrato esquemas juridicos nuevos y

distintos.
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6.3) Financiera: Desde este punto de vista en la Repiiblica de Venezuela el
“‘Decreto con Fuerza de Ley de Reforma de la Ley General de Bancos
y Otras Instituciones Financieras” dispone:

Articulo 4.- Las personas naturales o juridicas
que se dediquen regular o habitualmente al
otorgamiento de créditos, o a efectuar
descuentos © inversiones, con sus propios
fondos no necesitaran autorizacion alguna
para realizar esa actividad, pero estaran

obligadas a proporcionar a la
Superintendencia de Bancos y Otras
Instituciones Financieras los datos

estadisticos, estados financieros y demas
informaciones periédicas y ocasionales gque
ésta le solicite, y a dar libre acceso a sus
funcionarios o inspectores, para la revisionde
libros, documentos y equipos tecnologicos.

Segun este principio, si la operacion de factoring fuere realizada por
un banco o institucién financiera, a las que se refiere la Ley, sus actividades
estarian regidas y sometidas a la mencionada Ley; pero si se trata de una
empresa distinta a las regidas por ese texto legal, solo estaria en la

obligacion de dar cumplimiento a lo indicado en ella y eventualmente sus

operaciones podrian quedar sometidas a esta ley.
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Contenido el Contrato de Factoring

1) Contenido del Contrato de Factoring segun los autores espafnoles

Corrales y Garcia

El contenido del contrato de factoring, abarca las siguientes materias:

1.1) El tipo de cesion a realizar: En gestiéon de cobro o de la titularidad de

-

los créditos, en este Ultimo supuesto, se realizara pro-soluto o pro-

solvendo (Corrales, Garcia, 1991,166).

1.2) La posibilidad de otorgar o no financiamiento: En este supuesto se

pueden determinar:

1.2.1) Los derechos y obligaciones de las partes; y

1.2.2) La naturaleza de los servicios conexos a la gestion de ventas que ha

de prestar |a sociedad de factoring;

1.2.3) La remuneracién del factor (Corrales, Garcia1991, 166).
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2) Contenido del Contrato de Factoring segun el autor espaiiol Vazquez

Garcia:

El contrato de factoring supone el inicio de un camino en el que hay
argumentos esenciales que forman el condicionante minimo para que pueda
hablarse con propiedad de esta figura, y otros eventuales contenidos que se
ofertan, sin que supongan mas que complementos adjetivos a lo que se ha

fijado como tronco de la institucion (Vazquez, sff, 1210).

Principios Rectores en el Contrato de Factorir;g

Existen tres (03) principios que rigen las relaciones entre las partes, los

cuales son los siguientes:

1) Principio de globalidad: El factoring debe comprender toda la
facturacion del cliente, es decir, que éste debe comprometerse a ceder la
totalidad de sus créditos frente a terceros. Este principio se justifica ya que,
en caso contrario, el cliente, dado el coste del factoring, podria ceder tan
solo los créditos que presentan mas riesgos de incumplimiento (Corrales,

Garcia, 1991,165).



En la practica se advierte que la globalidad es excepcional, ya que las
sociedades de factoring suelen establecer unos limites maximos de créditos
a ceder por el cliente. Y esta limitacion puede hacerse: por una cuantia
global, bien para categorias de deudores agrupados segln criterios
objetivos (canales, sectores de actividad, distribucién geogréfica...) o bien

para cada deudor individualmente (Corrales, Garcia, 1991,165).

2) Principio de Exclusividad: E! cliente se compromete a no mantener, al
mismo tiempo, durante el periodo de vigencia del contrato con una sociedad
de factoring, relaciones de esta naturaleza con otros factores (Corrales,

Garcia, 1991,165).

3) Principio de Buena fe: Este principio basico en todo tipo de relacién
mercantil, se ha de manifestar con claridad en las relaciones de esta

naturaleza con otros factores (Corrales, Garcia, 1991,165).

Asi, el servicio que presta el factor se inserta directamente en una
parte fundamental de la actividad del cliente como es la gestion de ventas.
El factor, en principio, aparece como agente extrafo en las relaciones entre
el cliente y sus compradores; por tanto una actuacién inadecuada, por su

parte que no tuviese en cuenta dichas relaciones podra afectar
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negativamente a la actividad comercial del cliente (Corrales, Garcia,

1991,165).

Este principio se traduce para el cliente, en la obligacion de garantizar

la vigencia, legitimidad y validez de los créditos cedidos (Corrales, Garcia,

1991,165).

Finalidad del Contrato de Factoring

Para determinar la finalidad que persigue el contrato de factoring,
puede acudirse a la opinion de Rodriguez (S/F 508), el cual considera
afortunada la definicion del autor argentino Schultz, (S/F, 174), segun la cual
el contrato de factoring “persigue otorgar anticipos sobre créditos
provenientes de ventas, adquirirlos, asumir sus riesgos, gestionar su cobro y

prestar asistencia técnica y administrativa”.

Sujetos que intervienen en el Contrato de Factoring

1) Partes que interviene en el Contrato de Factoring segin el autor

colombiano Rodriguez Azuero:



44

En el contrato de factoring, intervienen tres (03) partes: El Cliente; El
Banco y Los Deudores; brevemente una explicacion de cada uno de ello, a

saber:

1.1) El Cliente Adherente: Es la persona natural o juridica, industrial o
comerciante, que teniendo un volumen importante de cartera, presenta
al factor o sociedad de factoring sus estados financieros; sus sistemas
de venta; |la informacion comercial sobre sus deudores; los indicativos
econdmicos sobre el proceso de ventas, tales como rotacién de su
cartera, porcentaje de cartera vencida, de dudoso recaudo, castigada,
etc. Con base en esta informacion y previa la celebracién del contrato,
obtiene el servicio fundamental de liquidar al contado, todo o parte de su

cartera (Rodriguez, Cuarta Edicion, 512).

1.2) El Factor (El Banco): Este o la sociedad de factoring es la entidad que
contando con recursos financieros y una estructura técnica contable que
le permita manejar la facturacion desde la investigacion de la solidez
econdtmica de los compradores hasta su recaudo por la via judicial,
ofrece los determinados servicios y en especial el de adquirir los

creditos a su propio riesgo (Rodriguez, Cuarta Edicion, 512).
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1.2) Los Deudores: En estricto rigor puede afirmarse que no se trata
propiamente de partes, desde el punto de vista juridico, pero juegan un
papel fundamental en el desarrollo del contrato. Podria decirse que su
consideracién es determinante para la celebracion del acuerdo porque
si el objeto fisico son las facturas y el juridico los créditos, lo que al final
cuenta para el factor es la capacidad econdmica de los deudores, es
decir, la solvencia con que estaran en condiciones de satisfacer las

obligaciones a su cargo (Redriguez, Cuarta Edicidn, 512).

2) Partes que interviene en el Contrato de Factoring segin el autor

venezolano Jorge Longa Sosa:

Segin el autor Longa, (1996, 418), existen dos (02) partes que

intervienen en el mencionado contrato:

2.1) EL FACTORAJE: Es aquel que al contratar con |2 entidad bancaria
o financiera les cede su cartera de créditos con la finalidad de
obtener el pago al contado inmediatamente, ademas de otros
servicios, debiendo prestar al factor toda la colaboracion requerida
para cobranza de dichos créditos. Otro deber es el de librar o
endosar documentos al factoer; hacerle firmar al deudor cedido la

notificacion de la cesion; debe remitir inmediatamente al factor el
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dinero pagado por las deudas cedidas y suministrarle la mayor

informacioén sobre los deudores cedidos;

2.2) COMPANIA FACTORING: Empresa financiera autorizada para
prestar este tipo de servicios, puede ser un Banco Comercial, asi

como las Sociedades Financieras.

Derechos y Obligaciones del Factor en el Contrato de Factoring

1) Los Derechos del Factor son los siguientes:

1.1) El factor tiene la facultad de aprobar las operaciones que efectia el
cliente: se realiza esta aprobacion teniendo en consideracion cada
operacion individualmente o pudiendo establecer techos de crédito para

deudores determinados (Corrales, Garcia, 1991,166);

1.2) La sociedad de factoring tendra derecho a revisar toda la contabilidad y
documentacion del cliente relativa a su trafico, con una doble finalidad:
por una parte, ajustar los limites de riesgo del cliente, y, por la otra,

comprobar la realidad de la facturacion (Corrales, Garcia, 1991,166);
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1.3) El factor tendra derecho a percibir la remuneracién pactada en el
contrato que dependera de los riesgos que asuma y de la amplitud de

los servicios estipulados (Corrales, Garcia, 1991,166).

1.4) Rodearse de todas las garantias contractuales (Brice, (1990, 97).

1.5) Ejercer todos los derechos que resultan de la propiedad de la factura

(Brice, (1990, 98).

2) Las Obligaciones del Factor son las siguientes:

2.1) Las obligaciones que la sociedad de factoring asume dependeran de los
servicios concretos pactados pero en todo caso, en virtud del principio
de buena fe, ha de actuar tratando de no afectar sus relaciones

comerciales (Corrales, Garcia, 1991, 167);

2.2) Este principio se traduce en la obligacidon de respetar la fecha de
vencimiento de las facturas para proceder al cobro (Corrales, Garcia,

1991,167);

2.3) El factor, asi mismo, no debera recurrir a la via judicial sino como ultima

solucion, debiendo poner en conocimiento de su cliente, con antelaciéon
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el inicio de cualquier procedimiento judicial entablado para el cobro de

créditos morosos (Corrales, Garcia, 1991,167);

2.4) La facultad del factor de revisar la contabilidad y documentacion del
cliente, al afectar directamente el secreto de contabilidad, tiene como
contrapartida que se exija el deber de absoluta reserva, en orden al uso
de informacion en el ejercicio de su derecho (Corrales, Garcia,

1991,167);

2.5) El factor asume la llevanza de la contabilidad de todbs los créditos

cedidos (Corrales, Garcia, 1991,167);

2.6) De la obligacion anterior se sigue el deber de remitir a su cliente la
informacion sobre dicha contabilidad en los plazos acordados

(Corrales, Garcia, 1991,167);

2.7) El factor debera asumir el riesgo de insolvencia de los créditos cedidos

si asi se hubiera pactado (Corrales, Garcia, 1991,167);

2.8) Abonar al cliente, todos los créditos que éste le hubiera cedido, hasta el
limite fijado en el contrato. El abono se realizara generalmente a través

de una cuenta denominada cuenta cliente establecida entre el cliente y
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la sociedad de factoring, en la que se registran todos los movimientos
de fondos que se producen entre las partes (Corrales, Garcia,

1991,167).

Derechos y Obligaciones del Cliente en el Contrato de Factoring

1) Los Derechos del Cliente son los siguientes:

1.1)

1.2)

El derecho al cobro de los créditos cedidos, que sera incondicional en el
caso de que el factor haya asumido la obligaciéh de garantia. En el
caso contrario, el cliente tendra derecho a percibir el importe de los
créditos efectivamente cobrados por el factor descontando la comision

que a éste le corresponda (Corrales, Garcia, 1991,168).

El acceso a la financiacion pactada. El momento del pago de los
créditos dependera de si se ha establecido el anticipo de fondos, es
decir, si se estd ante un factoring con financiamiento o no. En caso
afirmativo el abono se realiza en el momento en que el cliente hace uso
de la opcion de anticipo. Normalmente dicho anticipo se realiza sobre
un porcentaje elevado de factura (80 o 90 por 100), quedando el resto
como garantia para el factor. En el supuesto contrario, el pago se

realizara al vencimiento de los créditos (Corrales, Garcia, 1991,168).
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1.3) El derecho a recibir todos los servicios accesorios incluidos en el
contrato, entre los que normalmente se incluyen estudios previos de
insolvencia de los deudores, analisis de mercado, llevanza de

contabilidad (Corrales, Garcia, 1991,168).

2) Las Obligaciones del Cliente, son las siguientes:

2.1) El Cliente deber3, en virtud de la clausula de exclusividad, transmitir al
factor todos sus créditos con sus derechos accesorios (Corrales,

Garcia, 1991,168).

2.2) Esta obligado a garantizar, bajo su responsabilidad, la vigencia y validez
de los créditos cedidos, informando al factor de todos los incidentes

que puedan acaecer sobre los mismos (Corrales, Garcia, 1991,168).

2.3) El cliente se obliga a notificar a sus deudores la cesidn de los créditos, y
en consecuencia la obligaciéon de éstos de hacerlos efectivos al factor

(Corrales, Garcia, 1991,168).

2.4) El cliente tiene la obligacion de facilitar al factor la informaciéon y
documentacién, letras, facturas, recibos y en general de las

operaciones efectuadas, que permitan al factor comprobar si las



2.5)

2.6)
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operaciones se ajustan a las condiciones contractuales y a la
comprobacion concedida, asi como para facilitarle el cobro de los

mismos (Corrales, Garcia, 1991,168).

Del principio de buena fe y de la cooperacion nacida del contrato de
factoring se deriva que el cliente deba informar al factor de todas las
circunstancias que provoquen o puedan provocar un cambio de estado

en €l o en sus compradores (Corrales, Garcia, 1991,168).

Debera informar al factor de los pagos recibidos de 10§ compradores
que correspondan a éste, y cederle inmediatamente los fondos asi
obtenidos. La informacién abarca a todas las reclamaciones
comerciales y técnicas surgidas en la ejecucion de contratos cuyas
facturas justificativas hayan sido objeto de factoring (Corrales, Garcia,

1991,168).

2.7) Garantizar la existencia de la deuda (Brice, 1990, 98).

Efectos del Contrato de Factoring

Los autores Corrales y Garcia, (1991,186), sefialan que “E! contrato

de factoring comporta unos efectos inmediatos entre las partes que



consisten: por un lado, en la obligaciéon del cliente de ofrecer, de forma
global, a la sociedad de factoring, los créditos que se vayan generando en
su actividad comercial; a la que corresponde, correlativamente, la obligacion
genérica de adquirir los créditos. Esta adquisicion se conseguira a través de

la figura de la cesidon de créditos, previa aprobacion del factor”.

Obstaculos Psicoldgicos, Juridicos, Economicos y Financieros

que podria enfrentar el Contrato de Factoring

Para el autor José Luis Sanchez los obstaculos que pueden

presentarse en el contrato de factoring son de tres (03) tipos:

1) Obstaculos Psicolégicos:

El autor Sanchez (1972, 215) expresa que existe una especial
resistencia de los acreedores a la despersonalizaciéon de las relaciones con
el cliente, aduciendo que el factor se constituye en intermediario en sus
relaciones comerciales revelando el secreto profesional y facilitando la
posibilidad de indiscreciones o mala gestién del factor en el tratamiento de la

informacion puesta a su alcance.



La factorizacion de los créditos se interpreta como simbolo de
debilidad econdmica, recurso extremo para el cliente que encontrandose en
crisis no ha podido conseguir acceso a las fuentes de financiacion

tradicionales (Sanchez, 1972, 216).

La practica demuestra que el tratamiento del factoring es beneficioso
para cliente y comprador y que un abuso de las funciones del factor

implicaria su desaparicion en el mercado (Sanchez, 1972, 217).

2) Obstaculos Juridicos:

La falta de una definicion legal que reglamente su régimen de

actuacion puede dificultar su desarrollo. (Sanchez, 1972, 218).

No se encuentran antecedentes del factoring en la jurisprudencia
espafiola, ni en las disposiciones que regulan las instituciones de credito.
Aunque los contratos de factoring se han ajustado a la figura de la cesion de
créditos, esta asimilacion no ha servido para eliminar la confusion sobre la
naturaleza juridica del factoring, confundiendo en muchas ocasiones esta
técnica con una empresa financiera, cuando es un instrumento
especializado de prestacion de servicios entre los que se puede contar la

gestion financiera (Sanchez, 1972, 218).
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3) Obstaculos Economicos y Financieros:

El factoring responde a una necesidad, la de mejorar la situacion del
balance y disminuir los riesgos, asi como la necesidad de informacion

derivada del crecimiento (Sanchez, 1972, 218).

Se puede observar que una dificultad se deriva de la tradicional
utilizacion de la letra de cambio y del descuento comercial que de estas
letras realizan los bancos. La intervencion bancaria como clasica formula de
movilizacion de créditos va a exigir un lento cambio de mentdlidad por parte
del empresario hasta admitir la diversidad de ambas instituciones en cuanto

objetivos y formas de actuar (Sanchez, 1972, 219).

Por ultimo, la banca es conservadora y poco propensa a aceptar
riesgos excesivos, cualquier intromision o excesiva subordinacion del
factoring a una institucion de esta naturaleza le privaria de la agilidad y
dinamicidad necesaria para cubrir el campo financiero a que aspira

(Sanchez, 1972, 218).
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Ventajas del Contrato de Factoring

Para los autores del Libro “Nuevas Formulas de Financiacién”, los

sefiores Bermudez y Montojo (1972, 49), las ventajas del contrato de

factoring se pueden sintetizar de la siguiente manera:

1)

2)

El factor subraya que los servicios que ofrece son de doble

naturaleza: los que son normalmente funcién de la empresa

(administracion de investigacioén y concesion de riesgo, contabilidad
-

de ventas y control de riesgos y cobranzas) y aquellos de cobertura

de riesgo y financiacion que debera buscar fuera;

El rasgo principal del factoring y su justificacion ademas es la
estrecha combinacion de un servicio y de una financiacion en la cual
el elemento servicio constituye la base de la financiacion. Por lo tanto,
la funcién esencial del factor es facilitar englobados servicios en gran
escala que sin él aparecerian dispersos y sélo quedarian atendidos a

coste colectivo mas altos;

El factoring bien utilizado es un programa para conseguir expansion y

prosperidad;
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4) El factoring es una formula de simplificacion en la empresa que
permite a sus animadores concentrarse en la parte verdaderamente
creadora de las misma, el disefio del producto, su fabricacion, el

control de su calidad y su venta;

5) La empresa sustituye una multitud de compradores por uno solo, el
factor y de éste a su opcion cobra al contado. De esta forma, la
rotacion que puede imprimir a su negocio es muy superior y cuanto

mas lo haga mayor sera su expansion y su beneficio;

6) La empresa cuenta con una fuente automatica de liquidez y robustece

su balance; y

7) Para el exportador, el factoring no es sélo el vehiculo mas racional de
llevar a cabo las operaciones de exterior, sino que a veces representa

una forma de acreditar el producto.

Para finalizar este capitulo y una vez estudiado brevemente diversas
opiniones relativas a las especificidades de este contrato atipico, se
procedera en los subsiguientes capitulos a revisar lo atinente a la
operatividad de dicho contrato, su relacion con la cesién de créditos para

culminar con la normativa aplicable al mismo.
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Son muchas las posturas, las posiciones encontradas, pero lo
importante es hallar el camino que conduzca a esclarecer la “normativa

aplicable al contrato de factoring”.

Por ello invito a seguir la travesia al siguiente capitulo, no menos
interesante e importante que el presente y de esta manera continuar con
una revision bibliografica amplia que permita llegar al destino final de este

trabajo.



CAPITULO 1l

OPERATIVIDAD DEL CONTRATO DE FACTORING

El presente Capitulo, tiene como finalidad, estudiar el segundo
objetivo planteado en el anteproyecto, relativo a la operatividad del
contrato de factoring; para ello, serd necesario revisar algunas posturas

de autores que se han tomado la tarea de estudiar este contrato.

Criterio del autor Vazquez (Espana)

La operatividad de este contrato atipico se puede observar desde

cuatro (04) etapas, detalladas de la siguiente manera:

1) Oferta de Factorizaciéon: Supone la obligacion del cliente de ceder a
la sociedad de factoring los créditos de su actividad comercial, presentes
o futuros, contra su clientela. Es una proposicion por parte del cliente a la
sociedad de factoring sobre sus propios clientes, a su vez, de la
solvencia de éstos dependera el riesgo que la sociedad de factoring esté
dispuesta asumir en funcion de la calidad crediticia de los mismos

(Vazquez, sff, 1210).

58
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2) El compromiso de factorizacién: La sociedad de factoring viene
>bligada, (es la otra cara de la obligacion de su cliente), a factorizar lo
que éste le ofrezca, pero, claro estd, es una posibilidad condicionada a la
aprobacion de la sociedad de factoring, no todos los créditos sirven, por
la misma razén que no todos los deudores del cliente son susceptibles de

objetivarse en los términos que quiera el oferente (Vazquez, s/f, 1210).

Es por ello que la sociedad de factoring esta obligada a aceptar los
créditos que rednan las caracteristicas materiales y formales,
cuantitativas y cualitativas que se recojan por el propio formulario

(Vazquez, s/f, 1210).

3) Gestion de cobro de los créditos no aceptados: La sociedad de
factoring podria aceptar la gestion de cobro de estos créditos no
aceptados pero solo en comision de cobranza, siempre que exista un
pacto indubitado al respecto y no como posibilidad de exigencia por parte
del cliente, que careceria de fuerza contractual para una peticion en este

sentido (Vazquez, s/f, 1210).

4) Cesién global anticipada: Ha sido uno de los temas doctrinalmente
mas debatidos, por el dificil encaje que una linea de actuacién asi

pudiera tener en el Derecho Privado (Vazquez, s/f, 1210).
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Criterio de los autores Corrales y Garcia (Espafia)

La operatividad del Contrato de factoring, presenta dos (02)
etapas, la primera de ellas, esta configurada por la oferta de factorizacién
y la segunda denominada factorizacién. A continuacion brevemente el

planteamiento de los autores al respecto.

1) La Oferta de Factorizacién: El principio de la globalidad es inherente

al contrato de factoring y por tanto obliga al cliente a transmitir todos lo

créditos de los que sea titular en ese momento asi como de los que
-

nazcan en su favor como consecuencia de su actividad econémica

(Corrales y Garcia, 1991,185).

En este sentido, la oferta de créditos afecta tanto a los créditos ya
existentes con anterioridad a la celebracion del contrato como a los
futuros que puedan surgir a partir de ese momento (Corrales y Garcia,

1991,186).

En virtud del contrato de factoring, surge para el cliente la
obligacion de ofrecer al factor los créditos futuros que nazcan contra sus
deudores. Pero la cesién efectiva de los mismos no se materializara en el
momento de suscribir el contrato, sino en un momento posterior (Corrales

y Garcia, 1991,186).
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Por tanto, no cabe reconducir la cesion de los créditos no nacidos
a una cesion actual de créditos futuros, no susceptibles como tales de
cambio de titularidad. El Cliente no puede ceder una mera expectativa de
hecho que es lo que posee cuando contrata porque no es titular todavia
de ningun crédito frente al comprador sino que a lo que se obliga es a

ofrecer dichos créditos cuando nazcan (Corrales y Garcia, 1991,185).

Del contrato de factoring se derivan una serie de actos
juridicamente debidos, los cuales estan intimamente ligados en el sentido
de que uno de ellos implica al anterior (oferta de factorizacién, facultad de
aprobacion, cesion del crédito aprobado, prestacion de servicios) que se

integran dentro de una situacion unitaria (Corrales y Garcia, 1991,186).

2) La Facultad de Aprobacién: La obligacién del cliente se extiende al
ofrecimiento de créditos que no han nacido en el momento de
perfeccionarse el contrato, de ahi que para lograr el equilibrio de
prestaciones, sobre todo en el caso de que el factoring sea con garantia,
se reserve al factor la denominada facultad de aprobacion. De este modo
esta facultad se constituye, al igual que la oferta de factorizacién, en
presupuesto de la cesion efectiva del credito (Corrales y Garcia,

1991,1886).
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En virtud de dicha facultad el factor podra aprobar previamente las
operaciones de su cliente, bien individualmente o bien estableciendo
limites de crédito para un comprador determinado (Corrales y Garcia,

1991,186).

Para los autores Corrales y Garcia, (1991,186), “En el caso de que
la aprobacién sea operacion por operacion la falta de la misma en una
operacion concreta por parte del factor no implica que el cliente no pueda
concluirla sino que en este supuesto la consecuencia seria que la
operacion no se factorizaria. El cliente no estaria obligado a ofrecer el

crédito al factor ni éste ha asumir su titularidad”.

Criterio de los autores Augusto de Galvez-Cafiero y Pidal

citado por Serge Rolin (Madrid, Espafia)

El autor Galvéz-Carfiero y Pidal citado por Rolin (1972, 37) sefiala
el desarrollo de la operacién de factoring, dividiéndolo en cinco (05)

pasos, los cuales se detallan a continuacion:

1) La Seleccidon de los miembros: Cuando una sociedad industrial o
comercial decide contratar los servicios de un factor debe llenar un
formulario, mediante el cual presenta su candidatura (Galvéz-Cariero y

Pidal citado por Rolin, 1972, 37).
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La sociedad de factoring examinara la situaciéon y las
caracteristicas de su eventual cliente. Este examen de la sociedad
candidata dura de diez (10) a quince (15) dias (En Espafa), por término
medio, después de este plazo, el factor comunica a su corresponsal la
aceptacion o la recusacion de su candidatura (Galvéz-Cahero y Pidal

citado por Rolin, 1972, 38).

Una vez que su candidatura haya sido aceptada, el nuevo cliente
del factor firmara el contrato que le liga con la sociedad (Galvéz-Canero y

Pidal citado por Rolin, 1972, 38).

2) La solicitud de aprobacién: El cliente enviara al factor todas las
facturas y solicitard su aprobacién para cada una de ellas. El factor
examinara las facturas y apreciara la solvencia de cada deudor (Galvéz-

Canero y Pidal citado por Rolin, 1972, 38).

3) La entrega de las facturas: El factor examina y controla las facturas
recibidas, luego, el original es enviado al deudor, el pago sé6lo puede ser
validamente liberatorio en el caso de que se haga al factor. Al mismo
tiempo, el factor envia a su cliente un recibo de la factura, que hara las
veces de recibo subrogatorio (Galvéz-Carfiero y Pidal citado por Rolin,

1972, 39).
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Una vez en posesion del recibo, el cliente puede enviarlo o

conservarlo:

a) Sila entrada de la factura ha sido inmediatamente realizada en la
cuenta corriente, el cliente envia el recibo subrogatorio al factor;

b) Por el contrario, si no ha habido entrada, el cliente enviara el recibo
en el momento en que él desee que sea efectuado el ingreso a su

favor (Galvéz-Cafiero y Pidal citado por Rolin, 1972, 40).

3) El pago de las deudas: Se pueden presentar dos (02) casos, segun
que el comerciante desee un factoring con o sin financiamiento. También
el factor pagara sus deudas antes del plazo o en el momento del
vencimiento. Los contratos de factoring llamados “maturity date” prevén el
pago de las deudas a plazo fijo. En caso de pago antes del vencimiento,
la sociedad de factoring, que desempefia realmente el papel de una
sociedad de financiacién, entregard a su cliente el importe de la deuda,
deduciéndose sus intereses (Galvéz-Cafiero y Pidal citado por Rolin,

1972, 40).

4) El cobro de las deudas: Al vencimiento, la sociedad de factoring
procedera a efectuar el cobro de las deudas que obren en su cartera. El
factor actuara asi en calidad de acreedor subrogado, lo que no suscitara

ninguna reaccion (a no ser, eventualmente, de orden psicolégico), en el
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estado juridico del deudor, quien conoce ya el cambio de acreedor por la
mencién obligatoria que figura en su factura (Galvéz-Cariero y Pidal citado

por Rolin, 1972, 40).

En el caso en que el deudor no pagase su deuda en los plazos
previstos, la sociedad de factoring dispondria de un sistema de
seguimiento puesto a punto previamente. Con el fin de no indisponer a un
cliente de su representado que se hiciera llamar al orden, el factor informa
a menudo a su miembro de esta situacién, antes de poner en marcha el
sistema de requerimiento (Galvéz-Canero y Pidal citado por Rolin, 1972,

40).

Por las mismas razones, en los contratos de factoring se
encuentra una clausula por la que el factor se compromete a no entablar
una accién judicial contra un deudor moroso, sin la autorizaciéon expresa
del miembro. En efecto puede ocurrir que un excelente deudor sufra
dificultades de tesoreria y que el miembro desee acordarle una prérroga
para el pago, en lugar de arriesgarse a perder un cliente a fuerza de
atosigarle con requerimientos y amenazas (Galvéz-Cariero y Pidal citado

por Rolin, 1972, 41).
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Criterio de los autores Bollini y Boneo

(Buenos Aires, Argentina)

Como posicion de los mencionados autores Bollini y Boneo (S/,
436), para iniciar una operacion de factoring, el interesado debe llevar un

formulario requiriendo los servicios de factoring.

La sociedad de factoring examinara la situacién del cliente, las
actividades del mismo, que productos vende, servicios que presta,
estudio del mercado y su futuro. Asi mismo, exige la presentacion de los
ultimos balances y cuentas de ganancias y pérdidas (Bollini y F:%oneo, S/,

436).

Examina las caracteristicas de la clientela, si es 0 no numerosa,
cuanto menor el nimero de clientes y mas importante, mejor. Luego de
un tiempo breve y prudencial acepta o rechaza la presentacion (Bollini y

Boneo, S/f, 436).

Una vez aprobado, el cliente enviara al factor todas las facturas y
solicitara la aprobacién de cada una de ellas. El factor, de acuerdo con la
solvencia del deudor, abrird o no lineas de crédito para las deudas
habituales de sus clientes, de quienes conoce su solvencia (Bollini y

Boneo, S/f, 438).
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ContinGia el autor sefialando, que el factor abrira para los buenos
clientes un “revolving credit” El factor otorga determinado crédito por
cada cliente, paga las facturas aceptadas, por cada pago de crédito
disminuye con relacién al importe facturado, pero en el momento que el
deudor salda su deuda, el crédito se restablece en su totalidad (Bollini y

Boneo, S/f, 437).

Respecto al factor, el cliente se compromete a no rebasar la linea
de crédito abierta, si se sobrepasa es por su cuenta y riesgo y bajo su

responsabilidad (Bollini y Boneo, S/f, 437).

El factor examina las facturas recibidas luego el original es
enviado al deudor, en el cual dira que el pago para ser liberatorio debera

ser efectuado a aquel (Bollini y Boneo, S, 437).

El factor envia al cliente un recibo de la factura que hace las veces
de recibo subrogatorio. Una vez en posesién del recibo, el cliente envia el
recibo subrogatorio semanal o mensualmente conjuntamente con los
documentos que comprueban la expedicién del factor, si la entrada de la
factura ha sido asentada en la cuenta corriente. El cliente podra elegir el
momento de envio de dicho recibo cuando desee que se le pague el
crédito que tiene a su favor. Debe notificar inmediatamente al deudor a

fin de que éste pague al factor (Bollini y Boneo, S/f, 437).
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Una vez vencido el plazo para el cobro, la sociedad exigira que le
paguen las deudas actuando como acreedor subrogado, cuando vence el
plazo el factor enviard cartas de requerimiento a intervalos regulares

(Bollini y Boneo, S/f, 437).

Por ultimo, en los casos en que el factor no haya aprobado ciertos
créditos, igualmente podra, si el adherente se lo pide, gestionar el cobro
de los mismos, pero no se hace responsable por el resultado (Bollini y

Boneo, S/f, 437).

Como se observa, independientemente de la forma qugbada autor
tenga para manifestar la operatividad del contrato de factoring, en el

fondo todos coinciden en la misma metodologia con pequefias variantes.



CAPITULO Il

EL CONTRATO DE FACTORING Y LA CESION DE CREDITOS

A lo largo de los dos (02) capitulos anteriores, se ha podido revisar
lo atinente a las especificidades del contrato de factoring v como es la
operatividad del mismo. En este Tercer Capitulo, se investiga la relacion

existente entre el contrato de factoring y el contrato de cesién de créditos.

Para ello, es prudente revisar algunos aspectos relevantes del
contrato de cesion de créditos, que permitiran entender si existe o no

vinculacion entre ambos contratos.

El contrato de cesion de créditos, segun el autor venezolano
Maduro Luyando Eloy (1995, 286), es el acto en virtud del cual un
acreedor transmite su derecho de crédito a otra persona, permaneciendo

una y fa misma obligacion.

Igualmente el mencionado autor, de manera técnica, define al
contrato de cesion de créditos como el acto en virtud del cual el cedente
transfiere al cesionario el derecho de crédito que tiene contra su deudor

(Maduro Luyando, 1995, 286).

69
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En lo atinente a los caracteres del contrato de cesion de créditos, el
mencionado autor Maduro Luyando (1995, 287) considera que |os mismos

son los siguientes:

El cesionario sustituye al acreedor primitivo, ocupando su

fugar y en sus mismas condiciones;

2) El derecho de crédito permanece intacto o inalterable por
lo tanto: (a) Subsisten a favor del nuevo acreedor todas
las garantias del derecho de crédito y las acciones que lo
protegen; (b) El deudor puede oponer al nuevo a;reedor

las excepciones y defensas que eran procedentes contra

el antiguo.

En lo atinente a los efectos de la cesidn de créditos, el autor

Maduro Luyando (1995, 289) los clasifica en dos (02) grupos:

1) Efectos entre las partes (cedente y cesionario). los cuales se

resumen de la siguiente manera:

(a) La transferencia del crédito del cedente al cesionario: la cual opera
instantaneamente, pues la cesidn es un acto consensual que se

perfecciona con el acuerdo entre las partes sobre cosa y precio;
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(b) Los accesorios del crédito se transmiten al cesionario: segun lo

prescribe el articulo 1552 del Codigo Civil Venezolano;

(c) El cedente responde ante el cesionario de la existencia del crédito

a menos que lo hubiese cedido como dudoso o sin garantia;

(d) El cesionario desde el momento de la cesién tiene derecho a tomar

medidas conservatorias que tiendan a asegurar el ejercicio futuro

de su derecho.

2) Efectos frente a terceros: los cuales se subdividen a su vez en dos

(02) grupos:

(a) Efectos frente al deudor:

(a.1) Notificada la cesion al deudor, éste queda obligado para con
el cesionario del mismo modo, y en las mismas condiciones

en que lo estaba para con el cedente;

(a.2) El deudor puede oponer al cesionario las excepciones y
defensas que tenia contra el cedente, aunque no hubiese
hecho reserva alguna de la notificacion y aunque hubiese

aceptado pura y simplemente la cesion.



(b) Efectos frente a terceros indeterminables: La cesion produce
efectos después de notificada al deudor o que éste la ha aceptado.

En consecuencia:

(b.1) El cesionario que notifica primero la cesion al deudor tiene
prioridad sobre los demas cesionarios, aun cuando su cesion

sea posterior;

(b.2) El cesionario cuya cesién no ha sido notificada al deudor, no
puede oponerla a los embargantes del crédito, pero si la ha

notificado al deudor antes del embargo, entonces si puede

oponerla con éxito.

En vista de lo anterior, al indagar sobre el contrato de factoring y
segun el punto de vista de muchos autores, la relacion troncal del
factoring, es decir, su desarrollo radica precisamente en una cesién de
créditos, ;cémo puede ser esto? Para ello el autor espafiol Vazquez
(1998, 1216), plantea que la cesién de créditos, seria el instrumento
basico y fundamental del contrato por el que la sociedad de factoring

obtiene la propiedad de los créditos.

Para el mencionado autor, la cesién que se lleva a cabo en el

contrato de factoring es una figura auténoma, sin que tenga conexion a un
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Jeterminado tipo contractual, desvinculado de la compra venta (Vazquez,

1998, 1217).

El autor Vazquez (1998, 1217) expresa: “La causa de la cesion de
créditos, instrumentada en un contrato de factoring, no seria la compra
venta de los mismos. El interés del cesionario no es tanto la adquisicién
de tales créditos sino conseguir la remuneracién a consecuencia de las
prestaciones realizadas y que carecerian de respaldo contractual sin la

cesién de tales créditos. “

Para el autor Vazquez (1998, 1217) el interés del cliente descansa
en la obtencion del pago de las mercaderias o servicios que ha prestado a
sus deudores, a sus clientes, todo ello a cambio de un precio. Con ello
busca mejorar su situacion financiera, en el caso particular de que con la

cesion se transmita el riesgo de insolvencia.

Pero lo mas importante es que la causa de la cesion, este autor la
busca en la financiacidon, antes que en la adaptabilidad de la compra
venta, es decir, la cesidon supone un mecanismo mas que adecuado para
esta peculiar compra venta y la sociedad de factoring adquiere los
créditos por la cesidn para obtener la remuneracion de sus servicios

(Vazquez, 1998, 1217).
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Sigue el autor Vazquez (1998, 1217) indicando que las
formalidades de la cesion se llevan a cabo por la entrega de las facturas
representativas de los créditos cedidos en forma de remesa y la
justificacién de la realidad de la operacion, documento publico de entrega

o prestacion del servicio conformado por la contraparte.

El abono de la cesién, es para el autor Vazquez, (1998, 1217), el

anticipo; en este supuesto se presentan tres (03) planteamientos:

(a) Sistema Pay as Pay, por el que la sociedad de factoring
paga al cliente cuando cobre, a su vez, al deu;ior. Si el
crédito estd dentro de la garantia de insolvencia y el
deudor incurre en mora, el crédito se satisface como
maximo, segun algunos clausulados a los noventa (90)

dias de su fecha de vencimiento;

(b) Sistema Fixed Maturity Period, por el que la sociedad de
factoring calcula el vencimiento medio de los créditos del
cliente y le afiade un margen de tiempo que varia en
funcidon de la experiencia que tenga con los deudores

clasificados; y



(c) Sistema de anticipo, consistente en poner a disposicién
del cliente de forma inmediata o a medida que éste lo va
requiriendo una porcion elevada del importe neto de los
créditos transmitidos. El resto se destinara a constituir lo
que se llama un fondo de garantia cuya finalidad es la
cobertura de las eventuales responsabilidades del cliente.
A ese fondo iria una porcidn de las liquidaciones que se
corresponden con la parte de los créditos que no

hubiesen sidos anticipados, hasta un limite determinado.

Para el autor Vazquez (1998, 1218), este ultimo sistema,
denominado sistema de anticipo, es el mas utilizado en |a actualidad, y el
que mas se corresponde con la finalidad econémica del factoring en
donde se trata de combinar caracteristicas inherentes al préstamo con la
cesion de créditos pro solvendo, si ho es que se acompafia de la asuncién
del riesgo de insolvencia, o del préstamo con cesion de crédito en pago
pro soluto, si es que se acompafia de la asuncion del riesgo de

insolvencia.

El factoring con recurso es sinénimo de exclusion del riesgo de
insolvencia para la sociedad de factoring y el factoring sin recurso

supondria ¢l riesgo de insolvencia para la entidad (Vazquez 1998, 1218).
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El factoring con recurso y sin financiacion carece, por su propia
concepcion de entidad legal suficiente para afectar a la situacion de
dominio sobre el crédito, porque la cesion para cobro genera un simple
apoderamiento a favor del cesionario del que ni puede derivarse la plena

transmision de aquél (Vazquez 1998, 1218).

La autora chilena Cariola Diez Pérez Cotazos (s/f) expresa que la
transferencia de créditos puede adoptar tres (03) formas: (a) novacién por
cambio de acreedor; (b) subrogacién personal convencional; y (¢) cesion

de créditos.

La forma mas utilizada por los proveedores que encargan el cobro
de facturas a empresas de factoring, segun la autora Cariola Diez Pérez
Cotazos (s/f), es la cesion de créditos, que tratdndose de créditos
nominativos se perfecciona respecto del deudor cedido, es decir, el cliente

del proveedor mediante:

La notificacidon de la cesidn al deudor mismo por un
ministro de fe; o

La aceptacion expresa o tacita del deudor.

Contintia la autora Cariola Diez Pérez Cotazos (s/f) sefialando que

perfeccionada la cesion respecto del deudor, sea que hubiere mediadc
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notificacion o bien aceptacion, aquél esta obligado a pagarle al nuevo
acreedor, que es la empresa de factoring, no siéndole licito efectuar el

pago al primitivo acreedor.

Expresa la autora Cariola Diez Pérez Cotazos (s/f), que para que
se produzca este efecto en el caso de una cesion por notificacion al
deudor, es necesario que dicha notificacidon cumpla con una serie de

formalidades:

Debe ser efectuada por un ministro de la fe, que seria un
Notario PuUblico y en algunas ocasiones un rl;eceptor
Judicial,

El ministro de fe debe exhibir el titulo, es decir, la factura al
deudor,

El titulo debe llevar anotado el traspaso, con la designacion
del cesionario, empresa de factoring y bajo la firma del
cedente, proveedor; y

La notificacion debe ser efectuada al representante legal

del deudor, entendiéndose por tal, para estos efectos, al

gerente general o administrador de la sociedad.

Solo una vez reunidos estos requisitos, sefiala la autora Cariola

Diez Pérez Cotazos (s/f), la notificacion es oponible al deudor y en
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consecuencia éste debe efectuar los pagos correspondientes a la

ampresa de factoring.

Por dltimo, sefiala la autora Cariola Diez Pérez Cotazos (s/f), que si
la cesién ha surtido efectos respecto del deudor, sea porque ha tenido
lugar una notificacién con los requisitos sefialados o bien, porque la
cesion ha sido aceptada expresa o tacitamente por el deudor, éste no
debera hacer pago de las facturas al proveedor, sino sélo a la empresa de
factoring. En este evento, si el deudor paga al proveedor, luego no podra
excusarse frente a la empresa de factoring, a la cual debera efectuar un
nuevo pago, debiendo el deudor demandar del proveedor la devolucién de

lo que haya pagado indebidamente.

Para los autores venezolanos Sarmiento y Santaella (1997, 24), a
primera vista el contrato de factoring es un contrato de cesién de créditos,
pero al analizarlo se observa que la cesién de créditos es en el factoring
el mecanismo esencial para su funcionamiento, una de las operaciones

juridicas necesarias en el desarrollo de la factorizacién de los creditos.

Por tanto, y asi lo expresan los autores Sarmiento y Santaella
(1997, 24): “La figura fundamental del factoring para lograr su objetivo en
Venezuela, es |la Cesién de Créditos, como ha ocurrido en otros paises,

donde el factor opera en el mercado y dentro del derecho, como
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cesionario de créditos, a partir del cual se pueden incorporar otros
contratos tradicionales, dando paso a una mera combinacion de contratos

atipicos.”

Los autores Sarmiento y Santaella (1997, 41), para explicar el
factoring y la cesion de créditos, parten del concepto de factoring,
definiéndolo como: “Un contrato por el cual una persona denominada
factor, tomando como base una cesion de créditos, se obliga alternativa o
acumulativamente a prestar un conjunto de servicios a otra persona
natural o juridica productora de bienes o servicios, es decir, el cliente,

pr—

mediante créditos obtenidos por este ultimo de sus propios deudores.”

Seguidamente los autores Sarmiento y Santaella (1997, 41),

definen de dos (2) maneras la cesion de créditos:

En sentido amplio, se entiende por cesidén de créditos el acto entre
vivos en virtud del cual un nuevo acreedor sustituye al anterior en la

misma relacion obligatoria (Sarmiento y Santaella, 1997, 41).

En sentido estricto, la cesion de créditos es el contrato por el cual
una persona llamada cedente se obliga a transferir y garantizar a otra

llamada cesionario, la cual se obliga a pagar un precio en dinero, el
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crédito que tiene frente a un tercero llamado cedido (Sarmiento y

Santaella, 1997, 41).

Sefialan los autores Sarmiento y Santaella (1997, 42), que el
crédito queda transferido: “(a) Al cesionario por su valor nominal aunque
el precio de la cesion en una cesién parcial del crédito; y (b) Con todas las
excepciones que el deudor podria oponer al cedente, salvo que aquel
hubiere renunciado a las mismas normas al momento en que acepto la

cesion.”

En lo atinente al ejercicio de los derechos contra terceros por parte
del cesionario, los autores Sarmiento y Santaella (1997, 42) sefialan que
éste no los tiene sino después que la cesion ha sido notificada al deudor o
éste la ha aceptado, con las salvedades expresada en el articulo 1550 del
Cadigo Civil que reza: “El cesionario no tiene derecho contra terceros sino
después que la cesidon se ha notificado al deudor o que éste la ha

aceptado.” (Codigo Civil Venezolano)

De conformidad con lo anterior, los autores Sarmiento y Santaella
(1997, 42), expresan que debe observarse que: “(a) Basta la notificacion
sin que requiera aceptacion; (b) Hecha indistintamente por el cedente o el
cesionario; (c) Sin forma especial o aceptacion, aunque debe constar de

documentos con fecha cierta para ser oponible a terceros; (d) En forma
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expresa o tacita, simultdneamente o posterior a la cesion;, y (e)
Entendiendo que terceros son especialmente el deudor y los acreedores

del cedente y sus sucesores a titulo particular.”

Para que la operacion de factoring funcione es preciso que tenga
como base una cesion de créditos. Sin embargo debe tomarse en
consideracion, desde el punto de vista practico, que el negocio de
factoring es por volumen, lo que eventualmente, podria suponer
dificultades practicas respecto de la notificacion de la cesion, si los
deudores son muchos, es decir, abarca una importante carte’_r_a crediticia
de un eventual cliente, la cual es analizada previamente por la empresa
de factoraje, de manera que los créditos dudosos, o los que hagan
presumir futuros inconvenientes en la recuperacion, son desechados o se
les da un tratamiento especial que acuerden las partes, como pudiera ser
una calificacion especial de alto riesgo, o la constitucién de una garantia
especial por parte del cliente del factoring, o cualquier otro acuerdo
comercial o financiero equivalente que garantice la efectividad de un
crédito que pudiera calificarse de dudosa recuperacion segun lo sefialan

los autores Sarmiento y Santaella (1997, 43).

Para los autores espafioles Corrales y Garcia (1991, 188), la
cesion de créditos se constituye en el presupuesto de la factorizacion. A

partir del momento en que la sociedad de factoring adquiere la titularidad
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de los créditos cedidos, es cuando se desarrollan todos o algunos de los

efectos del factoring.

En definitiva, exponen los autores Corrales y Garcia (1991, 188),
que la cesioén de los créditos posibilita la utilidad de las partes propiciando
que el factoring cumpla su funcién econémica-juridica propia al

desencadenar el cumplimiento de los servicios del mismo.

La cesion, por tanto no es mas que un paso o un instrumento de la
relacion negocial del factoring, si bien esta relacién negocial punca puede
ser reconducida a la de una cesion de créditos (Corrales y Garcia, 1991,

188).

Dichos autores Corrales y Garcia (1991, 188), expresan que al
contrato de factoring lo que le interesa es que se produzca un resultado

juridico que es la transmisién de los créditos.

Por ultimo los autores Corrales y Garcia (1991, 192) observan tres

(03) tipos de cesion:

(a) Cesion Consentida: La compensacion no resulta oponible por el
deudor sin hacer valer su derecho a compensar la deuda con el

crédito de que dispusiera contra el cedente.
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(b) Cesion notificada y no consentida: El consentimiento del deudor
no es requisito de validez de la cesion sino que lo que en realidad
no ha de consentir es a que se modifique su posicién juridica

respecto a su acreedor originario.

(c) Cesion no conocida por el deudor: Con anterioridad al
conocimiento de la cesion, no existe ninguna obligacion del deudor
para con el factor, por tanto todos los créditos reciprocos entre el
deudor y el cliente, a ese momento pueden ser compensados. La
ocultacion de la cesidon o la falta de notificacion de la misma por

cualquier causa nunca puede perjudicar al deudor.

En ta opinidén del autor espafiol Garcia de Enterria (1995, 56) la
opcidén a favor de la cesion de créditos como elemento vertebrador del
factoring puede explicarse, por el comprensible propésito de los
operadores de asentar su actuacién sobre esquemas y modelos
legislativamente consagrados, que permitan mitigar los caracteres
novedosos del contrato y engarzarlo en la normativa existente, por una
parte y por la otra, si se busca atender la diversidad de funciones que
pueden tener cabida en una relacién de factoring y a la aptitud de ésta
para desenvolverse segun formulas variadas, se advierte también cémo
reflexibilidad y ductibilidad de la cesion la convierte en el mecanismo mas

idéneo de entre los distintos instrumentos de circulacidén de créditos para
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canalizar debidamente todas las situaciones que pueden llegar a

verificarse en una relacién de este tipo.

Es en consecuencia la cesién el mecanismo légico y natural en
tanto que cauce institucional predispuesto por el ordenamiento para
permitir la circulacién de los créditos y su sometimiento a un verdadero
trafico juridico, en el que destaca la consideracién de los mismos como
verdaderos bienes de caracter patrimonial con un preciso contenido

economico (Garcia de Enterria, 1995, 56).

Garcia de Enterria (1995, 60), sefala que la opcién por la cesion
de créditos en la articulacién juridica de la relacién de factoring no
supone, que aquélla agote o integre en su totalidad el contenido de este

peculiar contrato.

Expone el autor Garcia de Enterria (1995, 60) que el recurso a la
figura de la cesion por parte del factoring presenta un marcado caracter
instrumental, en el sentido de que la misma se limita a proporcionar la
estructura juridica necesaria para encauzar la transmision de los créditos
que define y caracteriza a esta actividad, y a la que se vincula el
cumplimiento de las distintas funciones ofrecidas por la sociedad de

factoring.
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La cesion de créditos opera como un presupuesto juridico
inmutable y constante en el desenvolvimiento contractual de las
operaciones de factoring, pero al mismo tiempo, como un elemento con
un alcance meramente instrumental susceptible de permitir la obtencion
por el empresario de servicios y variables en relacién a los distintos

créditos cedidos. (Garcia de Enterria, 1995, 60)

En todo caso, a pesar del caracter instrumental que presenta la
cesion en un plano econémico en relacién a lo que es la mecanica y la
finalidad de la actividad de factoring, es claro que su utilizacién como

=
instrumento juridico primario en este ambito determina que las
posibilidades de articulacion de los contratos de factoring queden

condicionadas por completo por las concretas opciones seguidas por el

legislador. Asi lo menciona el autor Garcia de Enterria (1995, 56).

A los fines de culminar las lineas de este capitulo y luego de una
amplia revisién bibliografica, puede determinarse que el contrato de
factoring, tiende a confundirse con otros contratos tales como el contrato
de anticipo, descuento comercial, movilizacién de deudas y seguro de
créditos. Sin embargo el contrato que mas se asemeja al contrato de

factoring es el contrato de cesién de créditos.
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Muchos autores consideran ambos contratos como sinénimos,
otros entienden que existen sutiles diferencias, pero que en el fondo el

contrato de factoring es un contrato de cesién de créditos.

Sin embargo, una vez analizado el contrato de factoring, se
considera que no es posible confundirlo con el contrato de cesién de
créditos, ya que aun cuando por la complejidad de su aplicacién es dificil
crear una normativa aplicable a este contrato, es definitivamente obvio
que ambos contratos son distintos, no se trata de estudiar ambos
contratos y fusionarlos en uno solo, para de esta manera analizar ,sus
semejanzas y diferencias, sino que cada uno tiene sus propias

caracteristicas, ventajas y desventajas.

Es por ello que la cesién de créditos se presenta en el contrato de
factoring simplemente como un instrumento, como un medio para el
desarrollo del mismo, es su espinal dorsal, la columna vertebral de dicho

contrato de factoring.

Por ultimo, lo que une en definitiva a ambos contratos no es tan
solo la normativa aplicable, es decir, los articulos del Cédigo Civil y del
Cédigo de Comercio, sino que uno es el vehiculo del otro, entendiéndolos

siempre como contratos diferentes tanto en sus origenes, operatividad,
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clasificacion, ventajas y desventajas, sin visualizar a la cesion de créditos

como contrato sino como via para el desarrollo del contrato de factoring.

En consecuencia, habra que recordar que la cesion de créditos no
es un contrato de factoring, ni el contrato de factoring es un contrato de
cesion de créditos, se trata simplemente de que la cesién de créditos es el
elemento sine quan non en la operatividad del mismo para que éste logre
su fin Ultimo, ya sea este, de garantia, de financiacion o de

administracion.
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CAPITULO IV

NORMATIVA VENEZOLANA APLICABLE AL

CONTRATO DE FACTORING

El Cuarto Capitulo de este trabajo, tiene como finalidad, estudiar la
normativa aplicable al contrato de factoring, esto debido a que realmente
en Venezuela no existe un instrumento que regule de manera detallada y
especifica este contrato, ni siquiera existen normas aisladas que hagan
referencia al mismo. Sin embargo se aplica la normativa del contrato de

Cesion de Créditos existentes en el Cédigo Civil y en el Cédigo de

Comercio Venezolano.

Para determinar la normativa aplicable al contrato de factoring, se
expondran posturas de distintos autores sobre la materia y las referencias
legales relativas a legislaciones extranjeras se desarrollaran en el dltimo

capitulo de este trabajo.

Para los autores Sarmiento y Santaella (1997, 24), la normativa

aplicable al contrato de factoring en Venezuela son los articulos 419, 486,

487 y 150 del Cédigo de Comercio. Dichos articulos rezan lo siguiente:

88
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Articulo 419.- Toda letra de cambio, aunque no sea girada expresamente
a la orden, es transmisible por medio de endoso.

Cuando el librador ha escrito en la letra de cambio las palabras "no a la
orden" o alguna expresion equivalente, el titulo no es transmisible sino en
la forma y con los efectos de una cesion ordinaria.

Los endosos pueden hacerse a favor del librado, sea o no aceptante, del
librador o de cualquiera otro obligado. Estas personas pueden endosar la

letra a otras.

Articulo 486.- Los pagarés o vales a la orden entre comercianfes o por
actos comercio por parte del obligado, deben contener:

La fecha.

La cantidad en nimero y letras.

La época de su pago.

La persona a quien o a cuya orden deben pagarse.

La exposicion de si son por valor recibido y en qué especie o por valor en

cuenta.

Articulo 487.- Son aplicables a los pagarés a la orden, a que se refiere el
articulo anterior, las disposiciones acerca de las letras de cambio sobre:
Los plazos en que vence.

El endoso.

Los términos para la presentacion, cobro o protesto.
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El aval.

El pago.

El pago por intervencién.
El protesto.

La prescripcion.

Articulo 150.- La cesion o transmisién mercantiles de derechos y de
documentos que no estén constituidos a la orden del beneficiario, se hara
en la forma y con los efectos establecidos en el Cédigo Civil; las de
documentos a la orden se haran por endoso en la forma v con los efectos
establecidos en este Cédigo; las de los documentos al portador, con la

entrega de éstos.

Asi mismo, los autores Sarmiento y Santaella (1997, 24),
consideran igualmente aplicable a dicho contrato la normativa existente
en el Codigo Civil de Venezuela, cuyas disposiciones se encuentran

contenidas en los articulos 1549 al 1552 los cuales rezan lo siguiente:

Articulo 1.549: La venta o Cesién de un crédito, de un derecho o de una
accion son perfectas, y el derecho cedido se transmite al cesionario,
desde que haya convenio sobre el crédito o derecho cedido y el precio,
aungue no se haya hecho tradicién. La tradicién se hace con la entrega

del titulo que justifica el crédito o derecho cedido.
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Articulo 1.550: E| cesionario no tiene derecho contra terceros sino
después que la cesion se ha notificado al deudor, o que éste la ha

aceptado.

Articulo 1.551: E! deudor queda vélidamente libre si paga al cedente
antes que por éste o por el cesionario se le haya notificado la cesién. Se
exceptuan los documentos que llevan la aceptacion explicita o implicita

del deudor.

Articulo 1.552; La venta o cesion de un crédito comprende los accesorios

de ese crédito, tales como las cauciones, privilegios o hipotecas.

Consideran dichos autores que la transferencia del crédito cedido
se rige por el derecho comun vy, al efecto, el Cédigo Civil dispone que la
venta o cesion de un crédito, derecho o accion es perfecta y el derecho
cedido se transmite al cesionario, desde que haya convenio sobre el
crédito o derecho cedido y el precio, aunque no se haya hecho la tradicién

(Sarmiento y Santaella, 1997, 41).

Los autores Sarmiento y Santaella (1997, 41) sefialan: “Cuando se
trata de la cesidén de créditos o transmision mercantil de derechos y de

documentos que no estén constituidos a la orden del beneficiario, se haré
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como indica el Cédigo Civil, la de documentos a la orden, con el simple

endoso y la de documentos al portador con la simple entrega de éstos.”

Ahora bien, a los efectos del contrato de factoring, los autores
Sarmiento y Santaella (1997, 41) sefalan: “.. Hecha la excepcion de los
documentos a la orden y al portador, es preciso que la cesién de créditos
se efectie dando cumplimiento a los requisitos exigidos por el Cddigo
Civil y el Codigo de Comercio que la rigen, de forma que la empresa de

factoring pueda ejercer todos los derechos que conlleva el crédito cedido.”

Para el Profesor Turupial (s/f, 7), en el caso del contrato de
factoring es necesario que la cesién de los créditos se perfeccione previo
el cumplimiento de los requisitos exigidos por el Cédigo Civil y Codigo de
Comercio de manera que el factor pueda ejercer todos los derechos

incorporados al crédito cedido.

Asl mismo el profesor Turupial (s/f, 7) menciona que este contrato
es subsumible como operacién, en la previsién del articulo cuarto (4to) de
la Ley General de Bancos y Otras Instituciones Financieras publicada en
la Gaceta Oficial de la Republica de Venezuela N° 3.228 de fecha 28 de
octubre de 1993, que reza:

“Articulo 4.- Las personas naturales o
juridicas que se dediquen regular o

habitualmente al otorgamiento de
créditos, o a efectuar préstamos,



93

descuentos o inversiones, con sus propios
fondos no necesitaran autorizacion alguna
para realizar esa actividad, pero estaran
obligadas a  proporcionar a la
Superintendencia los datos estadisticos,
balances y demas informaciones
periddicas y ocasionales que ésta le
solicite, y a dar libre acceso a sus
funcionarios o inspectores, para la
revision de libros y documentos”.

En la nueva Ley General de Bancos y Otras Instituciones
Financieras, publicada en la Gaceta Oficial de la Republica de Venezuela
N° 5.555 de fecha 13 de noviembre de 2001, puede encontrarse
igualmente dicha normativa en el articulo cuarto (4to), el cual senala lo
siguiente:

‘Articulo 4 - Las personas naturales o
juridicas que se dediquen regular o
habitualmente al otorgamiento de créditos,
o a efectuar descuentos o inversiones, con
sus propios fondos no necesitaran
autorizacion alguna para realizar esa
actividad, pero estardn obligadas a
proporcionar a la Superintendencia de
Bancos y Otras Instituciones Financieras
los datos estadisticos, estados financieros
y demas informaciones periddicas vy
ocasionales que ésta le solicite, y a dar
libre acceso a sus funcionarios o
inspectores, para la revisidon de libros,
documentos y equipos tecnoldgicos”.

Continta el profesor venezolano Turuphial (S/F, 5), expresando
que “Al consagrar la norma antes transcrita, el sometimiento eventual de

las operaciones de préstamo, descuentos e inversiones realizadas por

personas naturales o juridicas con fondos propios, al control de la
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Superintendencia de Bancos y Otras Instituciones Financieras, dispone
implicitamente la legitimacion activa de parte de dicha entidad
administrativa para controlar y supervisar las operaciones de factoring
dado que éstas incluyen en su desarrollo alguna de las tres (03)

operaciones sefialadas’.

Por otra parte expresa el profesor Turuphial (S/F, 5), que “El
contrato de factoring como operacién de intermediacién financiera no
parece coincidir con la figura del factor mercantil definida en el articulo 94
del Codigo de Comercio, el cual sefiala que factor es el gerente de una
empresa o establecimiento mercantil o fabril o0 de un ramo de ellos, que
administra por cuenta del duefo. Esta definicion, trasladada o
superpuesta al contrato de factoring es insuficiente para describir el
conjunto de prestaciones a que se obliga el factor y primordialmente las

operaciones de cesion de créditos y anticipo que el factoring entrafia”

Asi mismo la autora Pérez Cariola (s/f, 2), sigue la linea de los
primeros autores arriba mencionados expresando que a este tipo de
contrato le es aplicable la normativa que se encuentra en el Cédigo Civil y
en el Cdédigo de Comercio del pais de que se trate, siempre que en su

legislaciéon no exista normativa detalla al respecto.
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Considera Garcia de Enterria (1995, 224) que el Cédigo Civil y el
Cédigo de Comercio presuponen una cesién de créditos aislados y
existentes, excepcional en cierta forma frente al supuesto normal de no
modificacién de las posiciones juridicas en los derechos de crédito, para
comprender las distorsiones y disfunciones que puede plantear la
aplicacién del contrato de factoring en los supuestos en los que la cesion
llega a afectar a la totalidad de los créditos de un empresario y a
convertirse en el objeto propio y distintivo de la actividad empresarial de

unos operadores especializados como son las sociedades de factoring.

Continda el autor sefialando: “La reciente experiencia del derecho
comparado muestra que los intentos por dotar al factoring de un marco
juridico adecuado pasa necesariamente por la formulacién de una nueva
disciplina de la cesién, adaptada al caracter global y profesional que la
misma reviste en estas operaciones y no por una regulacién del contrato
de factoring como tal, al modo de la tradicion codificadora.” (Garcia de

Enterria, 1995, 224)

Para los autores Chang Mora y Negrén (2000, 351), el contrato de
factoring es un contrato de cesién de créditos con otras obligaciones

adicionales, por lo cual se deduce que le sera aplicable tal normativa.
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Recientemente, en la Gaceta Oficial Ordinaria de la Republica de
Venezuela N° 38.215, de fecha 23 de junio de 2005, salié publicada la
Resolucion N° 05-06-01, emanada del banco central de Venezuela, la
cual en su articulo Cuarto (4°) menciona la compra de facturas, el mismo

se transcribe a continuacion:

Articulo 4°: Los bancos, entidades de ahorro y préstamo y demas

instituciones financieras regidos por el Decreto con Fuerza de Ley

General de Bancos y Otras Instituciones Financieras y demas leyes

especiales, podran cobrar una comision maxima de tres por ciento (3%),
—

tanto por las operaciones de compra de facturas, como por las

operaciones de arrendamiento financiero.

En lo atinente a la Ley de Proteccion al Consumidor y al Usuario,
publicada en la Gaceta Oficial de la Republica de Venezuela N° 4.898
Extraordinario de fecha 13 Diciembre de 1995 en su Capitulo Il
denominado Proteccion al Consumidor y al Usuario, especificamente en
lo que respecta a las Obligaciones del Proveedor de Bienes y Servicios,
articulos 12 al 17 hace mencién a las facturas como uno de los medios
para acreditar la operacion realizada, dichos articulos se exponen a

continuacion:
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Articulo 12.- El proveedor deberda entregar al consumidor factura,
comprobante o recibo que acredite la operacién realizada o, en su caso,
presupuesto firmado por ambas partes del servicio solicitado,

debidamente detallado.

La factura, comprobante o recibo debera cumplir con las exigencias

tributarias procedentes.

Los proveedores deberan expedir recibo de los bienes que vendan o del
servicio que prestan y no podran obligar al consumidor o al usuario a la

firma de recibos, sin las especificaciones que correspondan.

Articulo 13.- En el caso de los contratos de prestacién de servicios, la
factura, comprobante o recibo deberd especificar separadamente los
componentes, repuestos o materiales empleados, el precio de ellos por
unidad y el de la mano de obra. En los casos de cambios, adicién de
piezas o de su rectificacion, el prestador del servicio debera anexar a la
factura correspondiente copias de las facturas emitidas por el proveedor

de la pieza o del servicio de Rectificacion

Tratandose de ventas con entrega diferida de un bien, el documento que
acredite el contrato debera indicar, ademas, el lugar y la fecha en que

aquella se llevara a cabo.
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Articulo 14.- Cuando se trate de servicios medico asistenciales
hospitalarios, la factura respectiva debera discriminar en forma precisa
cada uno de los examenes practicados a los usuarios y su costo, el valor
de las cantidades de cada medicina consumida, costo de hospitalizacion,
honorarios de cada profesional y demas servicios prestados al usuario. A
tal efecto, en las clinicas y demas entes medico asistenciales debera
anunciarse, en forma destacada, el precio diario de las habitaciones,

costo de cada tipo de examen y valor de los servicios.

Articulo 15.- Todo proveedor de bienes o servicios estard obligado a
respetar los términos, plazos, fechas, condiciones, modalidades,
garantias, reservas o circunstancias, ofrecidas o convenidas con el
consumidor o el usuario para la entrega del bien o la prestacion del
servicio. Si el proveedor incumpliere con las obligaciones antes
mencionadas, el consumidor o usuario tendra el derecho de desistir de la
compra o de la contratacion del servicio, quedando el proveedor obligado

a reembolsarle el pago recibido.

Articulo 16.- El proveedor de servicios publicos debera establecer un
mecanismo eficiente de recepcion, registro y acuse de recibo de las

quejas y reclamos de los usuarios. Asimismo, establecera y mantendra un
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sistema de atencidn a los usuarios e informara al Instituto para la Defensa
y Educacién del Consumidor y del Usuario (INDECU), semestralmente o a
su requerimiento, sobre el numero de las quejas y el resultado de las

reclamaciones.

Articulo 17.- Los intereses econémicos de los consumidores y usuarios
deberan ser respetados en los términos establecidos en esta Ley y éstos
tendran derecho a ser indemnizados por los dafios y perjuicios

demostrados que el proveedor les ocasione.

Asi mismo dicha Ley en su Capitulo I, denominado “De los Contratos de

Adhesidn”, en su articulo 18 al 21 rezan lo siguiente:

Articulo 18.- Contrato de adhesién es aquél cuyas clausulas hayan sido
aprobadas por las autoridades competentes o establecidas
unilateralmente por el proveedor de bienes o servicios sin que el

consumidor pudiera discutir o modificar su contenido.

La insercion de ofras clausulas en el contrato no altera la naturaleza

descrita de contrato de adhesion.
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Articulo 19.- Los contratos de adhesion seran redactados en términos
claros e impresos en caracter es visibles y legibles que faciliten su

comprension por el consumidor.

Articulo 20.- Las clausulas que en los contratos de adhesion implicaren
limitaciones a los derechos patrimoniales del consumidor, deberan ser
impresas en caracter es destacados, que faciliten su inmediata y facil

comprension.

Articulo 21.- No produciran efecto alguno las cldusulas o estipulaciones

en los contratos de adhesion que:

1°. Otorguen a una de las partes la facultad de resolver a su solo
arbitrio el contrato, salvo cuando ella se conceda al comprador en

las modalidades de venta por correo, a domicilio o por muestrario;

2°. Establezcan incrementos de precio por servicio, accesorios,
aplazamientos, recargos o indemnizaciones, salvo que dichos
incrementos correspondan a prestaciones adicionales que sean
susceptibles de ser aceptadas o rechazadas en cada caso y estén

expresadas con la debida claridad y separacion;
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3°.  Hagan responsable al consumidor o al usuario por deficiencias,

omisiones o errores del proveedor;

4°  Priven al consumidor o al usuario de su derecho a resarcimiento
frente a deficiencias que afecten la utilidad o finalidad esencial del

producto o servicio; v,

5°.  Estén redactados en términos vagos o imprecisos; 0 no impresos
en caracter es legibles, visibles y destacados que faciliten su

comprension.

De lo anterior se desprende que el contrato de factoring, no puede
considerarse en principio como un contrato de adhesién. Esto se debe a
que el contrato de factoring, su esencia no radica en la tramitacion de
facturas, sino que, como bien lo menciona el articulo primero de la
Convencién sobre el Factoring Internacional, es necesario que el
proveedor ceda al factor los créditos nacidos de los contratos de venta de
mercancias concluidos entre el proveedor y sus clientes (deudores),
siempre que el factor cumpla algunas funciones complementarias, como
son: 1- Financiar al proveedor. 2.- Llevar la contabilidad relativa a los
créditos. 3.- Se encargue del cobro de éstos; o 4.- Proteger al proveedor
en el caso de falta de pago por parte de los deudores. Esto implica un

proceso de negociacion, no de adhesién.
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Por lo cual se trata de un nuevo contrato entre la empresa de
factoring y el proveedor. Nada tiene que ver con el contrato celebrado

entre proveedor y usuario que es el regulado por esta Ley.

Como se pudo determinar la legislacidon venezolana no posee
normativas especificas que regulen el contrato de factoring, por lo cual se
acude a la aplicacion de normas, que se encuentran en el Codigo Civil y
Codigo de Comercio, asi como determinados articulos aislados,
destinados a regular otras materias. Habra que esperar a ver si en un
futuro se le otorga mayor importancia a este contrato que la ma}ﬁ)rl’a de

las veces es utilizado en materia bancaria.

La banca tiende a utilizar este tipo de contrato lo menos posible, ya
que lo considera poco viable y bastante riesgoso, sin embargo, se conoce
que es utilizado por algunos Bancos venezolanos, en su funcién de
financiacion mas que de garantia o de administracion. Sin embargo,
dentro de algun contrato y de conformidad con lo que se negocie con el
cliente, pueden aplicarse las funciones de financiacién y administracion

conjuntamente.

En lo atinente a la funcién de garantia, realmente ha sido muy dificil
encontrar, en la practica bancaria venezolana este tipo de contrato de

factoring.
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Los autores que se encuentran a favor de este contrato consideran
que el mismo sera poco a poco utilizado por la banca, al entender ésta las
ventajas que dicho contrato presenta, ya mencionadas en el capitulo

primero de este trabajo.



CAPITULOV

NORMATIVA EXTRANJERA APLICABLE AL

CONTRATO DE FACTORING

El Quinto y ultimo Capitulo de este trabajo, tiene como finalidad,
revisar las diversas posiciones existentes en las legislaciones extranjeras
relativas al contrato de Factoring. Para ello, las mismas se expondran

seguidamente.

El Contrato de Factoring en Espafia

En cuanto a la Legislacion Espafiola, los autores Corrales y Garcia
(1991, 175) expresan que las Sociedades de Factoring se encuentran
definidas en la Orden del 13 de mayo de 1981 como “Aquellas entidades
de Financiacion en cuyos estatutos conste como objeto principal la
realizacion de las operaciones de gestion de cobro de créditos y de
anticipos sobre los mismos a que se refieren el Articulo Primero aparte
cuarto del Real Decreto 896/1977 del 28 de marzo y el articulo Primero
aparte quinto de la Orden del 19 de junio de 1979, completando con el

apartado séptimo de ese mismo articulo.”

104
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La constitucién de una sociedad de factoring, para los autores
Corrales y Garcia (1991, 175), esta sometida a los mismos requisitos y
tramites que el resto de las entidades de financiacion espafolas,
enumeradas en el articulo primero del Real Decreto del 23 de junio de

1979.

En cuanto al objeto de las entidades de factoring segun opinion de
los autores Corrales y Garcia (1991, 176) ha de consistir en la realizacion
de las operaciones de gestion de cobro de créditos y de anticipo sobre los
mismos. En consecuencia la limitacién del objeto social de las entidades
de financiacién establecida por el Real Decreto 896/1987 del 38 de
marzo, tiene especial significacién en las entidades especializadas en
operaciones de factoring. Existe una polémica sobre la posibilidad de que
una sociedad de factoring pueda realizar las demas operaciones tipicas

de las entidades de financiacion.

La confusién viene dada por la redaccion de la definicién de estas
entidades contenida en la Orden del 13 de mayo de 1981, la cual sefiala:
‘Las entidades de financiacion en cuyos estatutos conste como objeto
principal |a realizacion de las operaciones de gestion de cobro de créditos
y de anticipos de fondos podran utilizar la denominacion de entidad,
compafia, sociedad o empresa de factoring. De acuerdo con ello se

estima que si una sociedad de factoring quiere obtener |a homologacién
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para el ejercicio de las funciones de factor, deberia limitarse a realizar las
operaciones propias y sustanciales del factoring (Corrales y Garcia, 1991,

177).

Los autores Corrales y Garcia (1991, 177) al respecto consideran
que el objeto social no esta circunscrito a la realizacion de operaciones de
factoring, si bien es su actividad principal, pueden realizar el resto de
operaciones atribuidas en exclusiva a las entidades de Financiacién sin

infringir la Ley de Disciplina e Intervencién de las Entidades de Credito.

Sefialan los autores Corrales y Garcia (1991, 177) que dos (02)
son las etapas que se pueden distinguir en el tratamiento realizado por el

Derecho Positivo Espafiol del régimen de las sociedades de factoring.

Para ellos la primera etapa estda marcada por la Orden del 13 de
mayo de 1981, que diferencia a las entidades de financiacion
especializadas en factoring a través de una serie de particularidades en

su régimen interno (Corrales y Garcia, 1991, 178).

La segunda fase se inicia con la Ley de Disciplina e Intervencién de
las Entidades de Crédito en la que el legislador declara su propésito de

unificar el tratamiento de todas las entidades de crédito, eliminando las
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diferencias entre ellas sin perjuicio del mantenimiento de las

especialidades que le son propias (Corrales y Garcia, 1991, 178).

La Ley antes citada y las normas que la desarrollan no han
derogado expresamente la totalidad de la Orden del 13 de mayo de 1981,
esto provoca que alguna de las materias que constituyen el régimen
propio de las entidades de factoring sean actualmente controvertidas

(Corrales y Garcia, 1991, 178).

El Real Decreto 771/1989 del 23 de junio establecié el cara’ctgf
constitutivo de la inscripcion tanto en el Registro Especial de Banco de
Espafia, como en el registro mercantil para todas las entidades de
financiacion. En consecuencia las entidades de factoring deberan cumplir
la obligacion de registro para poder dar inicio a sus actividades. (Corrales

y Garcia, 1991, 180).

Dichos autores Corrales y Garcia (1991, 181), concluyen que por la
configuracién dada a las entidades de factoring por la normativa legal
como subgrupo dentro de la categoria genérica de entidades de
financiacién, como por el proceso de unificacién del régimen de las
entidades de crédito iniciado con la Ley de Disciplina e Intervencion de las

Entidades de Crédito no se observan diferencias sustanciales en el
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régimen interno de las sociedades de factoring respecto a las entidades

de financiacion.

Asi mismo los autores Corrales y Garcia (1991, 181),
esquematizan las normas aplicables a las sociedades de factoring en el
momento presente y en las materias en que su régimen interno habia sido

diferenciado por la Orden del 13 de mayo de 1981, a saber:

- Registro: Para ejercer sus actividades las entidades de financiacion
deberan quedar inscritas en el registro especial del banco de

—
Espafia, tras su constitucion e inscripcion en el Registro Mercantil

(Articulo 1 del real Decreto 771/1989 del 23 de junio),

- Capital Social: El capital social minimo de las entidades de
financiacion es de trescientos millones (300.000.000) de pesetas,
integramente suscrito y desembolsado en efectivo (Articulo 1.1 del

Real Decreto 771/1989 del 23 de junio);

- Autorizaciéon Administrativa. Corresponde al Ministerio de
Economia y Hacienda previo informe del Banco de Espafia,
autorizar la creacion de la totalidad de Entidades de Crédito

(Articulo 1.1 del Real Decreto 771/1989 del 23 de junio);



AL LR L L . )

109

- Denominacion: Las entidades de Financiacion deberan hacer
constar, junto a su razén social, la expresién “Entidad de
Financiacion” (Articulo 1.2 del Real Decreto 771/1989 del 23 de

junio); y

- Limitacion de Riesgo: El conjunto de los riesgos de los grupos
consolidados individuales no pertenecientes a un grupo econémico,
no podra exceder del cuarenta por ciento (40%) de sus recursos
propios (Articulo 10 del Real Decreto 1370/1985 del 1 de agosto al

que se remite el Real Decreto 1044/1989 del 28 de agosto).

Ademas de las normas ya mencionadas hay que destacar que el
contrato de factoring en Espafia le es aplicable la normativa de la cesidn
de créditos regulada en los articulos 347 y 348 del Cédigo de Comercio
espafiol, asi como el articulo 1526 y siguientes del Codigo Civil Espafiol

(Corrales y Garcia, 1991, 189).

En cuanto a la mora en el contrato de factoring, los autores
Corrales y Garcia (1991, 194), sefialan que las obligaciones nacidas de
los contratos mercantiles estan sujetas al régimen especial de mora
previsto para las obligaciones de esta naturaleza en el articulo 63 del
Cédigo de Comercio; frente al articulo 1.100 del Cédigo Civil que para la

existencia de mora requiere por principio que el acreedor haya exigido
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judicial o extrajudicialmente al deudor el cumplimiento de la obligacion, el
precepto mercantil establece que, en caso de incumplimiento los efectos
de la morosidad comenzaran el dia siguiente al de vencimiento de la

obligacion sin necesidad de reclamacion al deudor.

Asi mismo, el autor Sanchez (1972, 60), expresa que el contrato de
factoring no tiene definicién juridica propia, ni disposicion legal que rija su
funcionamiento y efectos; en consecuencia se encuentra dentro de la
categoria de los contratos innominados al que por analogia se aplica lo
dispuesto en el Codigo de Comercio referente a la cesion de créditos,
como ya se sefiald, articulos 347 y 348, Titulo VI, Libro |l, seccién Ter?era
(3ra), del Cédigo de Comercio, denominado “De la Transferencia de
Créditos Endosables” y articulos 1.526 al 1.536, Capitulo VI, Titulo V,
Libro IV del Cédigo Civil, denominado “De la Transmision de Créditos y

demas Derechos Incorporales”.

Continlla el autor expresando que: “Al ftratarse de créditos
mercantiles seran de aplicacion las disposiciones del Cédigo de Comercio
y en su defecto, con caracter supletorio, las normas de la legislacion
comun segun se desprende de los principios generales y de numerosas

sentencias del Tribunal Supremo.” (Sanchez, 1972, 61).
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El Contrato de Factoring en los Estados Unidos de América

En los Estados Unidos de América, las sociedades de factoring no
se encuentran sujetas a ninguna reglamentacion particular, no son una

institucién bancaria. (Sanchez, 1972, 40).

Para el autor Sanchez (1972, 40), los antecedentes directos de la
moderna legislacién sobre la materia en los Estados Unidos se

encuentran en dos (02) leyes parlamentarias de 1823 y 1889.

Pero la historia legal del factoring en Estados Unidos viene
relacionada con los problemas derivados de los embargos preventivos de
los factores sobre las mercaderias que obraban en su poder. Para
solucionar este problema, en 1911, pas6 la seccidén 45 de la Ley de
propiedad personal conocida como “Ley del Factor New York Factors Act’
gue permite la validez de una fianza sin requerir el traslado fisico del
colateral en forma de garantia flotante sobre sus inventarios (Sanchez,

1972, 41).

Como sefiala el autor Sanchez (1972, 41) la New York Factors Act
fue modificada en 1931 y en esencia definia al factor como incluyendo
cualquier consignatario o depositario que adelanta dinero sobre las

mercaderias consignadas o depositadas a él, esté o no esté empleado
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para venderlas y ademas daba al factor un embargo general continuado

sobre dichas mercaderias, estuvieran o no en su poder.

En 1935, contintia el autor Sanchez (1972, 41) la New York State
Factors Act confirma la legislacion anterior poniendo de manifiesto la

importancia del factoring para la industria en general.

Sefala el autor Sanchez (1972, 42) que los diversos proyectos
uniformes fueron refundidos en un texto Gnico “Uniform Comercial Code”
promulgado en Pensilvania el 1 de julio de 1954 y que ademas, despues

fue adoptado y aplicado en la casi totalidad de los Estados, puesto que su

aprobacion era competencia de éstos y no del gobierno de Washington.

El Cédigo Comercial Uniforme (U.C.C.) estipula en su articulo 9-
105 que el factor que ha adquirido créditos es un acreedor privilegiado
con los derechos habientes de los mismos, entre los que se encuentran el
de perseguir las mercaderias objeto de la operacién que dio nacimiento al

crédito (Sanchez, 1972, 42).

Las soluciones que establece el U.C.C. es la de reglamentar los
casos practicos que pudieran afectar a la validez de las cesiones en el

caso de modificaciones de la garantia de venta (Sanchez, 1972, 42).
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Para los autores Bollini y Boneo ( S/F, 438), el factoring se
encuentra regulado en el Uniform Comercial Code, seccién 2-104, 8-108 y

8-401.

El Contrato de Factoring en Argentina

En Argentina el contrato de factoring se encuadra dentro de la
cesién de créditos, articulo 1434 y siguientes del Cadigo Civil, el factor se
subroga en los derechos del cliente (Articulos 769 y 771 del Cédigo Civil)
y adquiere todos los derechos respecto de la deuda. Igualmente se ven
algunos vestigios importantes en el Cddigo de Comercio tal esr‘el
supuesto del Articulo 526 primera parte que reza: “Cuando el
comisionista, ademas de la comisién ordinaria, percibe otra llamada de
garantia corren de su cuenta los riegos de la cobranza.. (Bollini y Boneo,

S/F, 440).

El Contrato de Factoring en Gran Bretaiia

El fundamento legal de las modernas operaciones de las
sociedades de factoring se encuentra en la General Property Legislation
de 1925. Esta legislacién aunque no contempla expresamente la figura
del factoring permite que éstas se engloben en sus supuestos lo que les

da la necesaria validez. Esta base juridica permite al factor comprar los
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créditos que se originan en las ventas de su cliente bajo la figura de la

cesion (Sanchez, 1972, 45).

Para la perfecciéon de la cesién s6lo se necesita que ésta conste
por escrito, en el cual el cliente manifieste que ha cedido al factor la
totalidad de los mismos y una notificacién al deudor, que puede provenir
del factor o del cedente sobre la cesién realizada y el cesionario de la

misma (Sanchez, 1972, 45).

El Contrato de Factoring en Francia

En Francia existe una laguna legal que debe cubrirse con aquella
figura juridica que se acomode a la transferencia de crédito. Los dos (02)
procedimientos que se ajustan a los fines perseguidos por el factoring son

la cesién de créditos y la subrogacién convencional (Sanchez, 1972, 46).

La cesién de créditos esta regida por los articulos 1690 y siguientes
del Cédigo Civil Francés. El articulo 1690 establece que “El cesionario no
es responsable frente a terceros, mas que por la significacién de traspaso
hecha al deudor. No obstante el cesionaric puede ser igualmente
responsable de la aceptacién del traspaso, hecha por el deudor en un

acto autentico” (Sanchez, 1972, 47).
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La subrogacion convencional en Francia consiste segun el articulo
1249 del Codigo Civil Francés, en el acuerdo mediante el cual el acreedor
o subrogante consiente en que un tercero o subrogado le sustituya en los
derechos, acciones, privilegios y obligaciones contra el deudor (Sanchez,

1972, 49).

Segun el articulo 1250 eiusdem la subrogacion se realiza en el
momento del pago. “La subrogacién debe ser concomitante al pago, una
subrogacion ulterior seria inoperante, la deuda cancelada no podria revivir

(Sanchez, 1972, 49).

El Contrato de Factoring en otros paises

como Bélgica, Italia y Alemania

Al no existir disposiciones especificas que regulen la actividad del
factoring, los paises en que se ha ido introduciendo esta nueva técnica no
han tenido mas remedio para satisfacer sus necesidades que acogerse a
las disposiciones generales establecidas por los respectivos Codigos Civil
y de Comercio, improvisando las situaciones contempladas por el
factoring y adhiriéndose a otras figuras juridicas creadas para otras

finalidades (Sanchez, 1972, 50).
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En tal sentido, Bélgica, con la Ley 24-4-1958 que modifica la de 25-
10-1919, autoriza la cesion y libre circulacion de los créditos
representados en facturas nacidas en actividades profesionales,

comerciales o civiles (Sanchez, 1972, 51).

En el caso de ltalia, la transmision se realiza corrientemente en una
letra girada a favor del factor; no existe ley especial aplicable por lo que el
contrato de factoring debera someterse a lo dispuesto de forma general

en los articulos 1322 y 1323 del Codigo Civil (Sanchez, 1972, 51).

La figura que mas se aproxima al factoring es la cesién de créditos
que viene regulada en el Derecho ltaliano en los articulos 1260-1267 del

Cédigo Civil (Sanchez, 1972, 52).

Contintia el autor Sanchez (1972, 52) expresando que existen
numerosas analogias con el Derecho Espafiol en relacion con el

fratamiento de la cesion de crédito.

En cuanto a Alemania se refiere, el mecanismo de la cesién de
créditos ha sido utilizado por los bancos aprovechando que el mismo es
simple, ya que se exige unicamente el consentimiento para que surta
efectos entre cedente, cesionario y ante terceros y ofrece una base

juridica adecuada para las operaciones de factoring (Sanchez, 1972, 53).
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Por ultimo y a los fines de finalizar este quinto capitulo, una vez
revisadas las distintas posturas se observa que el contrato de factoring
realmente no tiene una regulacion especifica dedicada en casi ninguna
legislacion extranjera, de las estudiadas, simplemente cada pais ha ido
adaptandolo a la figura juridica mas afin que exista en su legislacion, que
como se puede ver en la mayoria de los casos coincide con la cesién de

créditos y en otros con una duplicidad entre esta Ultima y la subrogacion.

Afortunadamente Espafia resalta como un pais en el que se ha
escrito abundantemente sobre la materia y presenta una legislacion que
puede servir de marco de referencia para cualquier situacion que pudiera

presentarse en la legislacion venezolana.

Sin embargo, Venezuela no se escapa a la utilizacion de este tipo
de contrato y es por ello que al igual que otros paises, acude al contratc
de cesion de créditos aplicando sélo aquellos articutos que le acomoden

tanto del Cédigo Civil como del Cédigo de Comercio.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIOMES

Una vez revisadas diversas posturas legislativas y doctrinarias sobre

el contrato de factoring, las conclusiones obtenidas en este trabajo son las

siguientes:

1)

2)

3)

4)

El contrato de factoring y el contrato de cesion de créditos no son
contratos idénticos, ni en su causa, ni en su origen, ni en su finalidad,

pero la cesién es instrumental y por tanto presente en el Factoring.

La cesidn de créditos es un medio o instrumento para que el contrato
de factoring logre sus funciones, ya sean éstas de garantia,

financiacion o administracion.

La normativa aplicable al contrato de factoring esta consagrada en el
Codigo Civil y Cédigo de Comercio venezolano, es decir, se le aplica
la normativa del contrato de cesién de créditos en aquello que le
pueda ser aplicable, tomando en cuenta también alguna norma

aislada que se le adapte.

E! contrato de factoring no tiene una normativa especifica dedicada en

la legislacion venezolana.
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5) Las legislaciones extranjeras aplican igualmente normativas que sean

afines al contrato de factoring.

6) La legislacion Espafiola es la que mayormente ha brindado un estudio
mas profundo y una normativa mas detallada para este tipo de

contrato.

Como conclusién final, el estudio del contrato de factoring ha servido
para dilucidar que el tantas veces citado contrato de factoring no es
identico al contrato de cesién de créditos. La cesién de créditos es
utilizada de manera instrumental, como simple medio para darle apoyo al
contrato de factoring y permitirle su viabilidad en la realizaciéon de los

negocios juridicos que comporta el factoring.
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