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RESUMEN

Esta investigacion versa sobre la medida preventiva de secuestro en los
juicios de resoluciéon de contrato de ventas con reserva de dominio, a fin de
determinar las razones por las cuales, los jueces en los juicios de resolucion
de dichos contratos, no decretan la medida preventiva de secuestro con
sujecion a la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio, ley especial que
regula directamente la materia, sino de acuerdo a lo establecido en el Cédigo
de Procedimiento Civil. Este trabajo es de estudio monogréfico a un nivel
descriptivo. La técnica utilizada en esta investigacion, es la de andlisis de
contenido. El proceso de recoleccion de la informacion, se hizo tomando en
cuenta las preguntas de la investigacion, aspectos centrales de la
demostracion, para el logro de los objetivos. Con esta investigacién se
pretendio establecer un criterio uniforme, con respecto a la norma que debe
aplicarse al momento de decretar el secuestro, en la resolucién de contratos
de ventas con reserva de dominio. El resultado de este estudio determina las
razones por las cuales en los juicio de resolucién de contratos de ventas con
reserva de dominio, se debe decretar la medida preventiva de secuestro con
sujecion a la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio, situacion que traera
uniformidad en la jurisprudencia y seguridad juridica en las relaciones
comerciales entre los vendedores y compradores, usuarios de esta
modalidad de venta.

Descriptores: Medida Preventiva, Secuestro, Contrato de Venta con Reserva
de Dominio, Resolucion de Contrato, Jueces, Vendedores y Compradores.




INTRODUCCION

En la practica forense se estan presentando situaciones irregulares,
en la forma de decretar la medida preventiva de secuestro en los juicios de
resolucion de contratos de ventas con reserva de dominio, manifestdndose
de la siguiente manera: Incumplimiento de Leyes especiales, como la Ley
Sobre Ventas con Reserva de Dominio, medidas preventivas como el
secuestro, mal decretadas por los jueces; dafos irreparables e indefension
causados a los demandados, inseguridad juridica, libre discrecionalidad de
los jueces a la hora de decretar las medidas, en fin, situaciones sumamente

negativas y contrarias a las normas establecidas.

La realidad antes descrita no aparecié en el quehacer juridico de
manera casual, sino que tiene unas causas bien definidas, tales como: La
aplicacion de la Ley ordinaria, Cédigo de Procedimiento Civil sobre la Ley
especial, Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio, violando el principio de
prelacion de las Leyes, errénea interpretacion de la Ley especial aplicable y

falta de control efectivo de la discrecionalidad de los jueces.




Las situaciones anteriores pueden ocasionar efectos negativos, tales
como la aplicacién del Secuestro indiscriminadamente, sin observar los
lineamientos minimos exigidos por la Ley para su decreto, lo que llevaria a
una derogatoria irregular de una Ley vigente como lo es, la Ley Sobre
Ventas con Reserva de Dominio y asi violentar las garantias consagradas
por este instrumento juridico en defensa del deudor, quien no es parte del
proceso aun. Es de hacer notar la connotacién social que impulsé el
nacimiento de esta Ley; en ella el legislador regula una relacién juridica, en la
cual las partes se encuentran en desigualdad de condiciones y por lo tanto
errar en su aplicacion crea una brecha mas amplia entre las partes,

favoreciendo al acreedor.

Es bueno destacar, que el secuestro y las demas medidas
preventivas, tienen como finalidad esencial: Evitar que las sentencias se
hagan ilusorias, conservar la igualdad de las partes en el proceso, a través
del mantenimiento del estado de los hechos y del derecho existente al
plantearse el litigio, impedir cualquier circunstancia que pudiera alterar la
situacién precedentemente indicada y, anticipar provisoriamente, la
realizacion de la justicia. Pero, esta finalidad, debe ajustarse a derecho, y en
el momento que pierda ese fin se transforma en negativa, degenerando en

situaciones desfavorables para la parte demandada.




Para paliar esta situacion, debe asegurare tanto desde el punto de
vista de la practica forense, como desde el punto de vista doctrinal, la
utilizacién adecuada del secuestro en acciones resolutorias de contratos de
venta con reserva de dominio, aplicandose la Ley especial, Ley de Sobre
Ventas con Reserva de Dominio sobre la ordinaria Cédigo de Procedimiento

Civil, tomandose todas las previsiones de esta Ley.

Ademas, es indispensable controlar eficazmente, ya sea por la via de
oposicion o por el control administrativo judicial, la discrecionalidad del Juez
transformada en arbitrariedad al momento de decretar secuestros de manera
irregular. También debe esclarecerse la interpretacion adecuada del Articulo
22 de la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio y de esta forma delinear

su aplicacion.

Todo lo antes sefalado conduce a la siguiente interrogante: ¢ Por qué
razones no se decreta la medida preventiva de secuestro en los juicio de
resolucién de contratos de venta con reserva de dominio con sujecién a la

Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio ?.

Como consecuencia de lo anterior, se derivan las siguientes

preguntas: ;/Qué se entiende por el contrato de venta con reserva de




dominio, sus componentes y las acciones derivadas del mismo?, ;En que
consiste la medida preventiva de secuestro y sus diversas variantes?,
¢ Cudles son las diferencias entre la medida preventiva de secuestro
consagrada en la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio y la establecida
en el Cddigo de Procedimiento Civil?, ;Como afecta a las partes en un juicio
de resolucién de contratos de venta con reserva de dominio, el hecho que se
decrete medida preventiva de Secuestro de acuerdo al Cddigo de

Procedimiento Civil?.

El objetivo general de esta investigacion, es determinar las razones
por las cuales en los juicio de resolucién de contratos de venta con reserva
de dominio, no se decreta la medida preventiva de secuestro con sujecion a

la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio.

Los objetivos especificos de esta investigacion son: definir el contrato
de venta con reserva de dominio, sus componentes y las acciones derivadas
del mismo, explicar la medida preventiva de secuestro y sus distintas
variantes, establecer las diferencias entre la medida preventiva de secuestro
consagrada en la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio y la establecida
en el Cédigo de Procedimiento Civil, e indicar los efectos que generan a las

partes en un juicio de resolucion de contratos de venta con reserva de




dominio, el hecho que se decrete medida de secuestro con sujecion al

Cédigo de Procedimiento Civil.

Esta investigacion se justifica en que su desarrollo esta centrado en
afirmar de manera categérica la validez del secuestro establecido en la Ley
Sobre Ventas con Reserva de Dominio sobre el establecido en el Cédigo de
Procedimiento Civil, ademas de dar las razones por las cuales esta validez
es necesaria en la practica forense. Por otro lado, esta investigacion busca
conseguir soluciones a problemas como la desigualdad de las partes en
juicio, la aplicacion de medidas de la venta con reserva de dominio en el
decreto del secuestro, la discrecionalidad desmedida de los jueces en su
aplicacién y la ocasion de dafos irreparables en el patrimonio de los
demandados en las acciones resolutorias de contratos de venta con reserva

de dominio.

Ademas del alcance primordial que tiene la investigacion, es llenar un
vacio con respecto a la aplicacion de la medida de secuestro en las
resoluciones de contratos de venta con reserva de dominio, en cuanto a la
rama aplicable, lleva consigo una serie de alcances derivados del primordial,
como son: Crear tanto en la jurisprudencia de instancia como en la del

maximo Tribunal, una opinién uniforme con respecto al problema planteado,




asi como dar los instrumentos esenciales para defender la posicidon adoptada

en funcion del problema expuesto.

Esta investigacion no tiene la intencion de pretender anular el criterio
del lector y su libre interpretacion de las normas que regulan esta materia,
pero si pretende guiar en su estudio. En fin, se aspira que crezca aun mas el
estudio sobre esta materia, aportando, aunque de manera somera, un punto
de vista sobre este problema tan controvertido y asi colaborar con el
desarrollo de esta ciencia tan apasionante que es el Derecho, y en especial,

el Derecho Procesal.

La presente investigacion se ubica en una investigacion tedrica que
ofrece la ventaja de precisar elementos empiricos del tema, a través de una
investigacion en los textos legales, jurisprudenciales y doctrinales, analizados
con sentido critico y tematico, esto es, a través de los variados aspectos que
las decisiones de los Tribunales pueden tratar y a las consideraciones que
hagan la doctrina y las diferentes leyes involucradas. Lo anterior configura
una investigacion analitica y de desarrollo conceptual, con apoyo de una
amplia revision bibliografica. En tal sentido y de acuerdo a los objetivos

establecidos, el trabajo es de estudio monografico a un nivel descriptivo.




La técnica que se utilizé en esta investigacion fue la de analisis de
contenido, andlisis comparativo y construcciéon de sistemas de categorias,
clasificacion de casos, induccion y sintesis. Ello facilita el analisis deductivo-

inductivo para lograr los objetivos planteados.

El proceso de recoleccion de la informacién, se hizo tomando en
cuenta las preguntas de la investigacion, aspectos centrales de la
demostracion, para el logro de los objetivos, a través de la lectura
evaluativa, del resumen logico y fichas de trabajo. Los datos fueron
clasificados en conjuntos parciales y subordinados, de acuerdo con la

relacion légica que exista entre ellos.

El andlisis de la informacién es légico y por ende la induccién y la
deduccion se dan de manera simultanea y combinada. Por otro lado, el
anélisis juridico, la interpretacion de la informaciéon es combinada, tanto en
forma subjetiva como objetiva, por cuanto ademas de querer descubrir la
voluntad del legislador manifestada en la ley, también se pretendié declarar
el sentido de la norma juridica, utilizando lo que la misma norma dice,
demostrandose de esta forma la coordinacién y complementacién que existe

entre la interpretacion subjetiva y la objetiva.




Del analisis progresivo de la informacion estudiada surgieron las
conclusiones y recomendaciones, las cuales fueron evaluadas vy
perfeccionadas a través de un proceso de sintesis, lo cual se entendera
como la recomposicion de las partes o elementos de un todo que el analisis
habia separado, para integrarlas en una unidad coherente y con sentido

pleno, que llevé a las conclusiones finales, racionalmente fundamentadas.

Esta investigacion consta de tres (3) capitulos, estructurados de la

siguiente forma:

En el primer capitulo, se establecen los Antecedentes Histdricos, la
Conceptuacion, y las Caracteristicas de los Contratos de Ventas con

Reserva de Dominio.

En el segundo capitulo, se indica la conceptuacién y las
caracteristicas de la Accion Resolutoria y de los Contratos de Ventas con

Reserva de Dominio.

El tercer capitulo, incluye, las Medidas Preventivas en general, la

Conceptuacion y Caracteristicas de la Medida Preventiva de Secuestro, y la




Medida Preventiva de Secuestro en la Ley Sobre Ventas con Reserva de

Dominioy en el Cédigo de Procedimiento Civil.




CAPITULO |

INTRODUCCION A LOS CONTRATOS DE VENTAS CON RESERVA DE
DOMINIO

Antecedentes Historicos de los Contratos de Ventas con Reserva de
Dominio

La venta en el derecho romano era simplemente una fuente de las
obligaciones, ya que no se conocia la relacion por medio de la cual una
persona adquiria la plena propiedad. Fue como expresan algunos exegetas
no un “modus acquirendi”, sin un “titulus ad adquirendu”, donde la propiedad
de la cosa vendida no iba implicita en el “titulus”. En esta forma el comprador
adquiria una “vacua possessio” y no un “dominus”, para lo cual era menester

ejercitar la “accion empti”.

Al evolucionar el derecho romano, en su fase mas avanzada aparecen

tres instituciones juridicas, que caracterizan la relacién contractual, a saber:

a) La “brevi manus traditio “,

b) La “longa manus traditio “,




c) La “constitutum possesorium “.

Por medio de la “brevi manus fraditio”, se verificaba una operacion
ficticia, porque ya el comprador o adquiriente de la cosa, la poseia por algun
titulo distinto al que le daba un dominio sobre ella y la institucion de la brevi
manus traditio permitia un “cambio en el animo del detentado” que en lo
sucesivo poseia aquella cosa, ya no con el titulo anterior, sino con el
“dominium” sobre ella, es decir, con conciencia de propiedad. Estos casos
los encontramos, cuando un arrendatario adquiere con posterioridad la
propiedad de la cosa que poseia en arrendamiento, porque anteriormente la
poseia precariamente o a titulo de préstamo, con la brevi manus traditio es

en lo adelante propietario. (Se invierte el titulo original).

La “longa manus traditio” permitia que un adquiriente pasara a ser
propietario a través de una ficciéon de derecho, porque era imposible en el
momento requerido la aprehensién material del bien trasmitido en propiedad.

La aprehension fisica, era muy posterior a la adquisiciéon del derecho.

La “constitutum possesorium”, permitia que el enajenante de un bien

proclamara en el mismo acto de la enajenacién que en lo futuro tal bien lo iba

a poseer por cuenta del adquiriente —Nam possidet cuys nomine
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possidetur—. Es decir, al celebrarse el contrato el enajenante pasa la
propiedad al adquiriente, pero éste permite que aquél se mantenga en
posesién del mismo, en su propio nombre, a titulo precario como arrendatario

o prestatario.

Estas instituciones que dan origen al contrato de venta con reserva de
dominio, decayé en la época justiniana, que instituyé que la transmision de
los titulos de propiedad eran suficiente para verificar “ipso facto” la

transmision del dominio o tradiciéon de la cosa.

La génesis primigenia del principio de venta con dominio reservado, la
encontramos en nuestro Cdédigo Civil vigente en su Articulo 1.161 que
expresa:

Articulo 1.161: En los contratos que tienen por objeto la

transmision de la propiedad u otro derecho, la propiedad o derecho

se trasmiten y se adquieren por efecto del consentimiento

legitimamente manifestado; y la cosa queda a riesgo y peligro del
adquiriente, aunque la tradiciéon no se haya verificado.

Aunado a la disposicion contenida en el Articulo 1.480 eiusdem, que
consagra: “Lo dispuesto en el presente Titulo no obsta para que se dicten

leyes especiales sobre venta de bienes muebles a crédito con o sin reserva

12




de dominio. Estas leyes se aplicaran preferentemente en los casos a que

ellas se contraigan “.

Respecto a las estipulaciones que norman sobre el dominio reservado
al enajenante, se han producido dos escuelas encontradas. Los que afirman
que tal tipo de ventas esta sometido a una condicién resolutoria, y que por lo
tanto no es una venta perfecta. Las partes aun cuando pueden contratar
libremente y expresar su voluntad en los términos mas arbitrarios, siempre y
cuando no se opongan al buen orden de las familias y atenten contra las
buenas costumbres ciudadanas, no pueden nunca sin embargo, en criterio
de estos autores, desnaturalizar los contratos que expresamente definié la

ley, como es el caso de la venta.

La otra escuela, sostiene que lo determinante en una relacion
contractual, es la voluntad de las partes con los limites impuestos por el
orden publico y las buenas costumbres, pero, que la voluntad es libre para
determinar el momento en que la propiedad plena pasa a la propiedad del
adquiriente, porque el momento y oportunidad en que la tradicion deba

realizarse, no es un problema que afecte el orden publico.




En 1955 el extinto Congreso Nacional, promulgé la primera Ley Sobre
Ventas con Reservas de Dominio, reformada por el Decreto 491 del 26 de
Diciembre de 1958, publicada por segunda vez al haber error de imprenta, en

la Gaceta Oficial N° 25.856 del 07 de Enero de 1959.

Antes de la entrada en vigencia de la ley, existieron en Venezuela serios
estudios sobre la materia, por lo tanto es conveniente citar a Goldschmidt

R. (1955, 82), quien nos dice:

En Venezuela, como en la mayoria de los paises, la venta a
plazos de bienes muebles ha constituido una vieja preocupacién de
nuestros juristas.

El Dr. Emilio Pittier Sucre, en su tesis de grado “La Venta a
Plazos de Bienes Muebles en el Derecho Positivo Venezolano” (62)
ofrece cl cuadro de antecedentes de nuestra doctrina sobre la
materia. Alli se sefala que la mayoria de los juristas venezolanos
que han escrito sobre el tema, se pronuncian por su validez, asi:
Pineda Leon (63) ; Rangel Lamus (64); Arismendi Lairet, quien
parece entender la arriendo-venta como un contrato de venta con
reserva de dominio (65); Urbaneja Achelpohl (66); José Rafael
Mendoza (67); y sentencias del Juzgado de Comercio y la Corte
Superior del Distrito Federal, de 29 de mayo y 26 de junio de 1.929,
respectivamente.

En contra de su validez se pronuncia el Dr. Narvdez, con-
siderando que rompe la igualdad de los acreedores y crea un
privilegio en favor del vendedor, no previsto en la ley (68).

El aparte unico del articulo 1579 del Cédigo Civil de 1942 con el
propdsito de evitar confusiones sobre la naturaleza juridica de la
arriendo-venta, dispuso que se entenderén que son ventas a plazo,
los arrendamientos de cosas muebles con la obligacién de trasmitir
al arrendatario en cualquier tiempo la propiedad de las cosas



arrendadas. Esta disposicion y la prevision de un futuro
pronunciamiento del legislador, sobre venta de bienes muebles a
crédito “con o sin reserva de dominio” por el Cédigo Civil en su art.
1.480, acentuaron la incertidumbre sobre la legalidad del pacto en
nuestra legislacion.

El Dr. Pittier Sucre, en su tesis ya citada, sostiene al respecto
“Mientras no se hayan dictado las leyes especiales sobre venta de
bienes muebles a plazo, y siendo la venta con reserva de dominio
valida dentro de nuestro ordenamiento juridico, es evidente que las
partes pueden estipular libremente la clausula de reserva de
propiedad por encontrarnos, en esta materia, dentro del campo de
la libre autonomia de la voluntad” (69). Sin embargo, en otra parte
observa que “hemos oido en boca de reputados profesionales la
afirmacién de que no creen en su validez” (70). En las mas
recientes publicaciones juridicas anteriores a la aparicién de la
nueva ley, se nota la ansiedad del medio juridico venezolano por
encontrar explicaciones que la legitimaran, asi por ejemplo, el Dr.
Lucas G. Castillo Lara (71) cree haber encontrado en la figura
juridica del usufructo, por lo menos en la forma en que lo define y
reglamenta nuestro Cédigo Civil, una modalidad juridica a la cual
puede adecuarse el alcance y reglamentacién normativa de las
ventas a plazo.

Desde el punto de vista politico-legislativo, en un estudio
comparativo sobre algunos aspectos particulares de la reforma del
Derecho Mercantil en Venezuela, el Dr. Roberto Goldschmiat, (72)
se refiere al Memorandum de la Camara de Comercio de Caracas,
redactado por el Dr. Félix Martinez Espino y a otros antecedentes
que figuran en un Anteproyecto de reforma articulado segun el
criterio de la Camara dentro del propio Cédigo de Comercio
aunqgue no se excluye tampoco la posibilidad de una ley especial.

Tales son a grandes rasgos, los mas cercanos antecedentes
venezolanos de la ley recientemente sancionada, con la cual el
legislador ha puesto fin a tal situacién de incertidumbre juridica.”
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Conceptuacion del Contrato de Venta con Reserva de Dominio

Para comenzar, es necesario establecer la conceptualizacién genérica
de los contratos, la cual se encuentra establecida en nuestro Cdédigo Civil,
especificamente en el Articulo 1.133. el cual reza: “ Una convencién entre
dos 0 mas personas para constituir, reglar, transmitir, modificar o extinguir

entre ellas un vinculo juridico.”

Conociendo la base legal, es necesario definir al Contrato de Venta
con Reserva de Dominio, por lo que a continuaciéon se exponen algunos
conceptos, siendo alguno de estos el que aporta Gonzalez, A. (1991, 57)
quien sobre el contrato de venta con reserva de dominio, establece: “Es un

contrato nominado consensual, bilateral y de ejecucion tracto-sucesiva”.

Para el autor Aguilar J. (1992, 234), se conceptualiza como: “la venta
con pacto de reserva de la propiedad o del dominio, es la venta en la cual, en
virtud de la voluntad de las partes se difiere la transferencia de la cosa o
derecho vendido hasta el momento en que el comprador pague la totalidad o
una parte determinada del precio”. Considera asi mismo este autor, que en

base a lo expuesto, no puede llamarse venta con reserva de dominio aquella
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en la cual se difiere voluntariamente la transferencia hasta un momento que

no tenga relacion con el pago del precio.

La anterior definicion se presta a confusién, por cuanto que al referirse a
que “se difiere la transferencia de la cosa” cae en un error, ya que lo que se
difiere es la transmision de la propiedad o del dominio, por cuanto de
acuerdo con el articulo 1° de la Ley Sobre Venta con Reserva de Dominio, y
tal como se expuso, el comprador debe estar en posesién real y efectiva de
la cosa, para que se produzca la existencia de este contrato especial y ese
es precisamente el sentido que debe darsele a la norma citada, cuando al
hablar de los riesgos expresa, que el comprador los asume desde el mismo

momento que recibe la cosa.

Para Torres A. (1970, 23), al referirse a la venta con reserva de

dominio, nos dice:

Es una especie de venta a plazos, pero su naturaleza juridica,
aunque discutida por los autores, podemos considerarla en al tesis,
es una venta con la transmision de propiedad sujeta a condicion: el
pago del precio y a su vez, esta obligacion del comprador esta
supeditada a un término; pero que en este caso la condicién para
que nazca la obligacion del vendedor prevalece sobre el termino, lo
arrastra de la obligacion del comprador, toda vez que pueda llegar
el término y la condicién no cumplirse, y entonces aun el dominio
no se ha transmitido; o también puede suceder que antes del
termino, el cual es un beneficio del comprador, la condicién se
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cumpla (el comprador pague todo anticipadamente) y con ello el

inmediatamente, se transmite la propiedad hasta que se pague la

ultima cuota y el comprador usa y goza la cosa. Pero ni uno ni otro
puede disponer de ella mientras este vigente la reserva: en este
lapso hay lo que unos llaman una indisposicién de la cosa vendida.

Se trata entonces, de un contrato donde se transfiere la cosa, pero la
propiedad o el traspaso de esta, queda en suspenso hasta tanto no sea
pagado la totalidad del precio. Pero ha de quedar claro, no se pacta la
reserva ilimitada de la propiedad sino sujeta a una condicién suspensiva, el
pagarle dicho precio. Un contrato mediante el cual, se pactare la reserva
limitada de la propiedad, haria nula la venta por cuanto que violentaria el fin

fundamental de la misma, dado que la adquisicién del dominio constituye un

efecto natural del contrato; pero, no se opone.

En cambio, a la esencia del contrato de venta, ni a las normas que
regulan la celebracién de un pacto, mediante el cual el vendedor se reserva
la propiedad de la cosa hasta el completo pago del precio cuyo pacto se ha
regularizado en la actualidad y especialmente en ciertas ventas en las que se
conviene su pago mediante cuotas periédicas del precio fraccionado,
aplazandose la adquisicién de la propiedad por el comprador, hasta que no
pague la totalidad del precio, otorgandosele al vendedor la posibilidad de la
ejecucion de la accion reivindicatoria en virtud de la excepcion de “Pacto no

cumplido”, mediante una mas enérgica y rapida tutela de los derechos.
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Por otra parte Goldschmidt R. (1955, 9), comenta: “El contrato en
que el vendedor procede de inmediato a la tradicion de la cosa, mientras que
el pago del precio por el comprador se realiza con posterioridad en forma

sucesiva mediante la entrega de cuotas.”

Segun la opinién dominante, aunque a menudo discutida en la doctrina,
se trata de una venta incondicional, pero la transferencia de la propiedad
depende del cumplimiento de una condiciéon suspensiva, o sea, del pago del
precio, acontecimiento futuro e incierto, vinculado no sélo a la voluntad sino
también a la capacidad econémica del comprador. Hasta el cumplimiento de
la condicidn, el comprador tiene un derecho a la posesién en el sentido
amplio, de la cosa, el cual puede oponer, incluso, a embargos hechos por los

acreedores de terceros.

Del principio de la autonomia de la voluntad resulta que las partes
pueden limitar los efectos de la reserva hasta el momento del pago de
determinada parte del precio, es decir, no es necesario que aquellos sub-
sistan hasta el pago de la totalidad del mismo, lo que el legislador quiso

aclara expresamente el Articulo 1 de la Ley Sobre Ventas con Reserva de

Dominio.

19




La ley se refiere exclusivamente a las cosas muebles por su naturaleza,
es decir, ni a los inmuebles, ni a los bienes muebles por el objeto a que se
refieren o por determinarlo asi la ley. La situacion de las cosas muebles
destinadas a ser parte de un inmueble, esta contemplada en el Articulo 3
separadamente. El texto comprende la venta de varias cosas por un precio
total. En lo que atafie a una universalidad de hecho, en el sentido de un
conjunto de cosas muebles, es decir, una biblioteca, la reserva debe
pactarse respecto a cada una de las cosas que la componen. Si el objeto de
la venta es un fondo de comercio, la reserva no puede convenirse sino para

las cosas muebles por su naturaleza pertenecientes al fondo.

La reserva de dominio esta prevista en la ley para garantizar el
derecho del vendedor al pago del precio de determinadas cosas muebles, y
reglamentada muy detalladamente con el objeto de restringir los
inconvenientes econémicos que lleva consigo. De esto se desprende, que el
legislador considera la reserva improcedente no sélo respecto a bienes que
no sean cosas muebles por su naturaleza, sino que la transferencia de la
propiedad tampoco puede ser vinculada al cumplimiento de otras
condiciones que no sean las contempladas por la ley; en particular ella no
puede ser relacionada con el pago de otros créditos actuales o futuros del

vendedor o de terceros contra el comprador.
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Dado que la funcién exclusiva de la reserva consiste en que la cosa sirva
de garantia del precio, debe considerarse el derecho del vendedor como
accesorio de su crédito contra el comprador. Por esto, es aplicable el Articulo
1552 del Cddigo Civil, a saber, la cesion del crédito abarca, también, la

propiedad reservada.

El Articulo 2 de la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio, no
admite la reserva de dominio, en primer término, para las cosas destinadas
especialmente a la reventa, lo que no presupone una clausula expresa a tal
efecto, sino que resultara, por lo comun, de la naturaleza y cantidad de las
mercaderias compradas como asi también de la persona del adquirente.
Esta limitacion hace imposible la reserva en las relaciones entre mayoristas y

minoristas.

Para justificarla, la Exposicion de Motivos hace referencia a la
antinomia que aparece del hecho que el vendedor conserve la propiedad de
la cosa con respecto al comprador y, a la vez, lo autorice para que la venta y,
especialmente, a las discusiones y litigios a que darian lugar sucesivas

ventas de cosas que originariamente hubiesen sido vendidas con reserva de

dominio.
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En otros paises, por ejemplo, en Alemania, se practica la reserva
ampliamente hasta en estos casos considerandose al comprador autorizado
para enajenar las mercaderias dentro de la marcha normal de sus negocios,
aun antes del pago total del precio. Simultaneamente, se conviene a menudo
la cesion anticipada, a titulo de garantia, del crédito del comprador contra el
futuro recomprador, habiendo la jurisprudencia reconocido la validez de la

clausula de cesion anticipada.

Esto muestra que si el legislador venezolano lo hubiere considerado
conveniente, hubiera podido encontrar un camino juridico para proteger los
intereses de los vendedores, hasta, en estos supuestos, admitiendo la
reserva, pero haciendo cesar sus efectos en el momento de la reventa y
concediéndoles, también, un privilegio en relacién al crédito del revendedor

contra el recomprador en caso de reventas a crédito.

No obstante, como se desprende mas que de la Exposicion de Motivos,
del Memorandum del Ministerio de Justicia incorporado en el Informe de la
Comision del Senado de la ley de 1955, el legislador parte de la idea de que
la situacion econdémica de los vendedores mayoristas es suficientemente
fuerte aun cuando no se ponga a su disposicion la reserva de dominio en lo

que concierne a las cosas especialmente destinadas a la reventa; asi, se
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evita una complicacion ulterior de las relaciones juridicas mediante la

creacion de derechos de garantia a favor de determinados acreedores.

En segundo lugar, conforme al Articulo 2 eiusdem, no podran ser
objeto de venta con reserva de dominio, las cosas destinadas a manufactura
o a transformaciéon que no sean identificables, a saber, cuya naturaleza no
permite su identificacion; no son identificables granos, madera, hierro, etc.
Respecto de las cosas que sean identificables, la reserva es posible, siempre
que la cosa manufacturada o transformada no sea destinada especialmente
a la reventa. Dentro del marco reducido en que se admite la reserva, ella no
cesa en sus efectos cuando se haya iniciado el proceso de manufactura o
transformacion, lo que el Proyecto de ley de 1955, por el contrario, establecia

con caracter general.

No obstante, incluso en estos casos, el vendedor puede perder la
propiedad en el supuesto del Articulo 578 del Cddigo Civil, o sea, si la obra
de mano fuere de tal manera importante, que exceda en mucho al valor de la
materia empleada. El juicio acerca de la oportunidad de las restricciones
legales a la procedencia de la reserva de dominio respecto a las cosas
destinadas a la especificacién, depende de consideraciones similares a las

ya discutidas en relacién a las cosas destinadas a la reventa.
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Caracteristicas del Contrato de Venta con Reserva de Dominio

Ante las diversas definiciones que se le han dado a este contrato y las
consideraciones generales referentes a la reserva de dominio en nuestro
pais, es importante conocer los requisitos de validez del referido contrato, los
cuales se pueden enumerar de la siguiente manera:

1. Consentimiento entre las partes, lo que se desprende al decir que es
un contrato eminentemente consensual.

2. El objeto de este contrato tiene que ser un bien mueble por su
naturaleza.

3. Tiene que tener una causa licita.

Ademas, tiene que reunir una serie de requisitos especiales, por ser

un contrato especial. Con respecto a esto, Gonzalez, A. (1991, 65), sefala:

“REQUISITOS COMO CONTRATO ESPECIAL: Son aquellos
que le impone el contrato la Ley especial que lo regula, en este
caso, la Ley Sobre Venta con Reserva de Dominio. Recordemos
que el contrato de venta con reserva, es un contrato de venta y
que por lo tanto, es eminentemente, consensual pero, que a
pesar de tal como dice el maestro Dominici, nuestro legislador en
materia de contratos no requiere normalmente de formalidades,
en este caso especifico y mas aun, como ya veremos, por
requerirlo asi la Ley, para que se cumplan determinados
requisitos, los cuales se encuentran consagrados en el Articulo 5°
dela L.V.R.D., siendo ellos:
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A) EL DOCUMENTO DEBE CONTENER: (por lo menos) (1)
nombre, apellidos, profesion y domicilio del vendedor y del
comprador; (2) descripcion exacta de la cosa, con referencia de
su elaboracién industrial, si las mismas existen; (3) el lugar donde
permanecera la cosa vendida durante la vigencia del pacto de
reserva; (4) precio de la venta; (5) fecha de la misma; (6) la
indicacion de si se han emitido letras de cambio y (7) las
condiciones de pago.

B) EL DOCUMENTO DEBERA SER: bien sea auténtico o
legalmente reconocido o simplemente de fecha cierta y, sera
extendido por lo menos en dos ejemplares: uno para el vendedor
y el otro para el comprador, aunque en la practica se elaboran
tres.

¢(COMO SE LE DA FECHA CIERTA AL DOCUMENTO?: tal
como lo dispone el Articulo en cuestion al documento se le dara
fecha cierta, presentandolo para su archivo en un Juzgado o
Notaria del domicilio del vendedor, por cualesquiera de las
partes; en este caso se presentara un ejemplar que debera estar
firmado por los otorgantes...”
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CAPITULO Il

LA ACCION RESOLUTORIA

Conceptuacion de la Accion Resolutoria

Después de analizado el contrato de venta con reserva de dominio, se
debe analizar, asi sea sintetizadamente, la accion resolutoria como
inmanente a los contratos bilaterales, al cual pertenece este tipo de contrato
especial. De alli que se analizara la accion resolutoria desde el punto de vista
doctrinal, aplicada a la resolucion del contrato de venta con reserva de

dominio .

Para Calamandrei, P. (1973, 235), la Accion Resolutoria consiste en:

El derecho o facultad que tiene cualquiera de las partes
contratantes para invocar la prestacion de la actividad
jurisdiccional, a objeto de que declare la terminacién de contrato
definitivamente incumplido, puesto que no puede validamente
alguna de ellas, imponer la fuerza privada frente al derecho
incumplido.




Para Maduro, L. (1989, 508), la accion resolutoria es: “La facultad que
tiene una de las partes en un contrato bilateral, de pedir la terminacion del
mismo y en consecuencia ser liberada de su obligacion, si la otra parte no

cumple a su vez con la suya”.

Caracteristicas de la Accion Resolutoria

De los conceptos anteriormente expuestos, se pueden desglosar

algunas caracteristicas de la accion resolutoria, como son:

e Tiene que ser un contrato bilateral.

e Debe haber un incumplimiento definitivo por una de las partes

contratante.

¢ La situacion de las partes vuelve a ser igual como antes del contrato,

es decir, nunca se celebrd un contrato entre ellos.

e Debe existir una obligaciéon, debe ser exigible y por supuesto se

encuentre incumplida.

Como efectos de la accion resolutoria, Casas, R. (1946, 82), comenta:

“En cierto modo la resolucién del contrato constituye una variedad del
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cumplimiento equivalente. El acreedor que no obtuviere aquello a que tiene
derecho, recibe otra satisfaccion que es la liberacion de su. propia

obligacién”.

Con respecto a los efectos entre las partes, la Jurisprudencia patria ha
establecido en Sentencia de la Corte Suprema de Justicia, Sala de

Casacion Civil (26-4-90), lo siguiente:

En efecto, al resolverse la resolucion de un contrato, la situacion
patrimonial entre las partes se restablece al estado en el cual se
encontraba antes de haberse celebrado el contrato, porque la
sentencia que declara la resolucion tiene efectos retroactivos en
relaciéon con las partes. Por tanto, el efecto de la declaratoria de la
resolucion es dejar las cosas como estaban antes de la celebracién
del contrato, vale decir, es como si el contrato nunca hubiera
existido. En consecuencia, si el contrato se considera resuelto o
terminado, mal puede exigirse al mismo tiempo que la parte que no
lo ha ejecutado cumpla con el mismo; es decir, satisfaga la
obligacion a que estaba obligado por ese contrato... por constituir
una contradiccion manifiesta los pedimentos de resolucién, y a la
vez, cumplimiento del contrato. Al estimarse asi la recurrida, antes
de violar el contenido de los articulos denunciados, les dio cabal
aplicacion.

La Accion Resolutoria y los Contratos de Ventas con Reserva de
Dominio

En atencién a la accion resolutoria en los contratos de venta con

reserva de dominio, Gonzalez, A. (1991, 103), afirma:
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La accién resolutoria, procede en los contratos de venta con
reserva de dominio, por cuanto que se trata de una convencion
bilateral, sinalagmatica perfecta, donde cada parte tiene su
contraprestacion que cumplir, es decir, el vendedor que entrega
la cosa y el comprador, que debera pagar el precio,
independientemente de las otras obligaciones que se pacten en
el contrato y que pueden dar lugar por su incumplimiento al
ejercicio de la resolucidn, actuando el accionante tomando en
consideracion al estado en que se encuentra el cumplimiento de
éstas, y que le permitan dilucidar, cual es la accion a seguir, si la
resolucién o el cumplimiento de la obligacion.

LOS FUNDAMENTOS de la accién resolutoria en este tipo de
contrato, de acuerdo a jurisprudencia reciente deben resumirse
de la manera siguiente: en primer lugar “...Ia resolucion de este
tipo de contratos tiene un fundamento en el incumplimiento como
principio general obtenido del Articulo 1.167 del Cédigo Civil...”; y
en segundo lugar, “... Por su parte la Ley de Venta con Reserva
de Dominio, también fundamenta la Resoluciéon del Comprador
que haya dejado de pagar cuotas que en su conjunto exceden de
la octava parte del precio total de la cosa, en efecto dispone el
Articulo 13. de la citada Ley: “Cuando el precio de la venta con
reserva de dominio se haya pactado para pagarse por medio de
cuotas y no obstante convenio en contrario, la falta de pago de
una o més cuotas que no excedan en su conjunto de la octava
parte del precio total de la cosa, no dara lugar a la resolucion del
contrato sino al cobro de La cuota o cuotas insolutas...”

En relacién al Articulo 13 de la Ley Sobre Ventas con Reserva de
Dominio, es conveniente realizar las siguiente consideraciones: Se conviene,
frecuentemente, entre las partes, que la mora del comprador, incluso con una
sola cuota resuelva el contrato, o haga exigible de inmediato la totalidad del
precio. Para proteger al comprador contra los peligros que dichas clausulas
implican, el Articulo 13 de la ley, establece que la falta de pago de una o méas

cuotas que no excedan en su conjunto de la octava parte del precio total de
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la cosa, no dara lugar a la resolucion del contrato ni a la pérdida del beneficio
del término relativo a las cuotas sucesivas, no obstante convenio en

contrario.

Los deudores del vendedor quedan limitados al cobro de la cuota o
cuotas insolutas y de los intereses moratorios a la rata corriente en el
mercado. Sin embargo, puede preguntarse si la no-resolucién del contrato en
este supuesto es conforme a la finalidad de la ley, la cual, es cierto, quiere
proteger al comprador en mora con una suma relativamente pequena, contra
tal resolucién, idea aplicable también en este caso, pero que se funda,
ademas, en la consideracion de que, a pesar de tal mora, puede aun
separarse el pago puntual de las cuotas sucesivas, razonamiento que, en

esta hipétesis, no procede.

Si el incumplimiento del comprador se extiende més alla de los limites
fijados en el Articulo 13, y siempre que las partes no hayan pactado una
clausula resolutiva expresa, se aplica la regla general del articulo 1.167 del
Cadigo Civil, es decir, el vendedor puede reclamar judicialmente la resolucién
del contrato y reivindicar la cosa o, en caso de haberse estipulado

expresamente, el cobro de la totalidad del precio sin el beneficio del término

para las cuotas futuras.
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No obstante, en caso de resolucién del contrato, el vendedor debe
restituir, con arreglo al Articulo 14, de la ley, las cuotas recibidas, salvo el
derecho a una justa compensacion por el uso de la cosa, ademas de los
dafnos y perjuicios si hubiere lugar a ellos; como tales deben considerarse los
danos causados a la cosa que excedan de la disminucién de valor originada
por el uso, y también los gastos especiales del vendedor en razén del
contrato siempre que no quepan dentro del concepto de los gastos generales

de la empresa.

La ley no excluye que las partes convengan que las cuotas pagadas
queden a beneficio del vendedor a titulo de indemnizacién, lo que tiene el
efecto de una clausula penal, pero autoriza al juez para reducir segun las
circunstancias la indemnizacion convenida siempre que se hayan pagado
cuotas que excedan de la cuarta parte del precio total de las cosas vendidas.
El aparte unico del Articulo 1579 del Cédigo Civil, considera ventas a plazos,
los arrendamientos de cosas muebles con la obligacién de trasmitir al
arrendatario en cualquier tiempo la propiedad de las cosas arrendadas; esto
significa, después del reconocimiento de la reserva de dominio por la misma
ley, que tales contratos producen, entre las partes, todos los efectos de una

venta a plazos con reserva de dominio.
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En la préactica, el vendedor, acostumbra, en vez de reclamar la resolu-
cion del contrato y reivindicar la cosa, suele ejecutar su crédito, sea por las
cuotas vencidas, sea por la totalidad del precio aun no pagado, esto es,
particularmente, frecuente cuando se hayan entregado pro solvendo letras de
cambio. Se plantea la cuestion de si este modo de proceder es factible

dentro del marco. de la ley. La respuesta a tal interrogante debe ser negativa.

El vendedor puede embargar todos los demas bienes del comprador
para obtener la satisfaccion de las cuotas vencidas y no pagadas, pero en lo
que concierne a la cosa misma respecto de la cual se ha reservado el
dominio, no puede existir otra que la accién normal de reivindicacién, la cual
presupone la resolucion previa del contrato. Del articulado de la ley se
desprende claramente que ella otorga al comprador un derecho a la posesion
de la cosa, no sélo, como se ha afirmado a veces en el exterior, mientras

cumpla, sino hasta el momento de la resolucién del contrato.

Desde este punto de partida, el Articulo 13, excluye la resolucién del
contrato y la reivindicacién en caso de falta de pago de una o més cuotas
que no excedan en su conjunto de la octava parte del precio total de la cosa,
disposicion que careceria de sentido si el vendedor pudiese hacer embargar

y rematar la cosa vendida por la cuota o cuotas insolutas.
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También el Articulo 14 parte de la idea de que el comprador puede ser
privado de la posesion de la cosa sélo en caso de resolucion del contrato y
protege para tal hipétesis ampliamente sus derechos, disposicién que estaria
demas si el vendedor pudiese quitar la posesion al comprador de otra
manera, haciéndolo perder las cuotas pagadas y dejandolo, eventualmente,

a un deudor por la parte del precio no cubierta por el producto del remate.

La finalidad de la ley, inspirada, desde este aspecto, en consideraciones
de politica social, es limitar los riesgos del comprador, el cual dispone, a
menudo, de medios modestos y se hace inducir, por las facilidades ofrecidas,
a comprar cosas mas alla de sus posibilidades econémicas. Especialmente,
en tiempos de crisis, las ventas a plazos constituyen un grave peligro
economico y social y, por tal razén, la ley protege a los compradores, cuyo

unico bien valioso constituye la cosa comprada con reserva de dominio.

La falta de una disposicion expresa de que el comprador pueda
excepcionar su derecho a la posesién de la cosa hasta la resolucién del
contrato, incluso, a un secuestro de la misma, puede explicarse por la
sencilla razén de que el legislador no ha tenido en cuenta la posibilidad de

que el vendedor haga secuestrar, en caracter de acreedor, la cosa vendida
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que, en razon de la reserva de dominio, ha quedado suya, o sea, que no es

un bien perteneciente al deudor.

La jurisprudencia patria, considera que el espiritu y razén de dicha
norma, (Articulo 13 de la Ley Sobre Venta con Reserva de Dominio), es
determinar la procedencia de la resolucion de un contrato de venta con
Reserva de Dominio, cuando se produce el incumplimiento por parte del
comprador de pagar una o mas cuotas pactadas que en su conjunto excedan

de la octava parte del precio total de la cosa vendida.
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CAPITULO Il

LA MEDIDA PREVENTIVA DE SECUESTRO

De las Medidas Preventivas en General

Vista la posibilidad de resolver judicialmente el vendedor el contrato de
venta con reserva de dominio incumplido por el comprador, es menester
analizar la importancia de las medidas cautelares en estos juicios. Razén por
la cual analizaremos en lo sucesivo a las medidas preventivas y muy
especialmente a la medida de secuestro. Sobre las medidas preventivas,

Rondoén de Sansé H. (1997, 307), comenta:

Sélo avanzada la evolucién del Derecho Procesal se llega a
admitir la existencia autdbnoma de una funcién cautelar del juez.
Originalmente, la funcién aludida era considerada como un
apéndice de la ejecucion forzosa. Més tarde, se la ubicara en la
esfera del proceso de cognicién y, adquirira su propia identidad,
cuando se determind que su naturaleza era la de una incidencia
procesal de caracter urgente y provisorio. Debe recordarse que,
en el proceso se distinguen tres diferentes modalidades de
procedimientos que derivan tal diferencia no sélo de su forma
sino del sentido de la funcién que a través de ellos se ejerce.
Estas modalidades son: la cognicion, la ejecucion; la
conservacion, esto es, la prevencion o aseguramiento de los




derechos. Esta ultima, configura un proceso preventivo cautelar
que tiene como finalidad esencial: evitar que las sentencias se
hagan ilusorias; conservar la igualdad de las partes mediante el
mantenimiento del estado de los hechos y del derecho existentes
al plantearse el litigio; impedir cualquier circunstancia que pudiera
alterar la situacion precedentemente indicada y, anticipar
provisoriamente, la realizacion de la justicia. Las medidas
preventivas se destinan asi, a garantizar el resultado de las
decisiones futuras.

La misma autora sobre los actos conservatorios, dice:

Los actos procésales destinados a cumplir la funcién de
“conservacion a la cual hemos aludido, se denominan por la
doctrina italiana “actti conservativi’, término éste que podriamos
traducir literalmente como “actos conservatorios, con el cual se
alude como lo sefala Pistoleae”, a las medidas dirigidas a evitar
el peligro que amenaza la satisfacciéon de un derecho cuya
existencia aun no se encuentra definitivamente constatada, asi
como garantizar su eventual satisfaccion futura si la misma fuese
reconocida judicialmente.

Los actos de conservacion no constituyen por ello el ejercicio
actual del derecho sino que se dirigen a la formacién de un
estado de derecho y de hecho tal que mantenga integra la
posibilidad de la futura ejecucién. Ellos exigen de la urgencia y
del periculum in mora como elementos implicitos en su propia
naturaleza.

Senala la doctrina que si bien la prueba de la existencia de los
requisitos implica el fumus boni iuris que determina que el
derecho que se acepta tenga una cierta probabilidad de
existencia; sin embargo en algunos casos como es el testimonio
para perpetua memoria no es necesario tal elemento.

Por otra parte la prueba aportada para obtener la providencia de
conservacion no tiene ninguna influencia sobre el mérito de la
demanda, es decir, que el fumus boni jurie, no genera una
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verdadera prueba sobre el fondo por cuanto el juez lo que precisa
es exclusivamente la posibilidad de la existencia de derecho en el
instante en que se solicita la medida. De alli que quienes
obtienen una medida conservativa no podran fundar el derecho
que sustenta su pretensién en la circunstancia de haber logrado
que la misma les fuese acordada.

Igualmente con respecto medidas cautelares o conservativas
Cabanellas, (1979, 202), establece: “Conjunto de disposiciones tendientes a
mantener una situacion juridica o a asegurar una expectativa o derecho

futuro”.

Segun Bello, H. (1987, 377), el procedimiento cautelar: “Es el que tiene
por objeto obtener una medida preventiva o cautelar para asegurar en lo

futuro el ejercicio de un derecho o el cumplimiento de una obligacion.

A los efectos de determinar cual debe ser la medida preventiva o
cautelar aplicable en la resolucién de los contratos de ventas con reserva de
dominio, es bueno destacar la clasificacion de las medidas cautelares. Ortiz

Ortiz, R. (1997, 147 ), las clasifica de la siguiente forma:

1. MEDIDAS TIPICAS o NOMINADAS: aquellas previstas en la
primera parte del articulo 588 de CPC; medidas de
suspension de efectos de actos administrativos particulares
(articulo 136 LOCSJ); medida de ocupacién general de bienes
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en materia de quiebra y atraso; medida de ocupacién judicial
(articulo 54 de la LOSPP); medidas cautelares agrarias
(articulo 8 de la LOTPA);

2. MEDIDAS O DISPOSICIONES COMPLEMENTARIAS
(previstas en el unico aparte del articulo 588 del CPC);

3. MEDIDAS INNOMINADAS (previstas en los tres paragrafos
del articulo 588 del CPC);

4. REGIMENES CAUTELARES ESPECIALES (previstas en el
articulo 1.099 del Cédigo de Comercio; en la Ley de venta con
Reserva de Dominio); en la Ley sobre el Derecho de Autor;
Cddigo Organico Tributario (articulo 210 y siguientes).
(Subrayado nuestro)

Sobre las medidas tipicas o nominadas el referido autor Ortiz-Ortiz, R.

(1997, 148), nos comenta:

Las medidas tipicas o nominadas son aquellas disposiciones
preventivas de caracter cautelar previstas expresamente en la
Ley para situaciones especificas y con vistas a un temor de dafio
concreto establecido por el legislador; son tipicas en tanto que
estan previstas para un particular procedimiento y pueden
revestir dos modalidades: primero, que el propio legislador
establezca el contenido de la medida, y segundo, que se deje a
criterio del tribunal la medida adecuada para el especifico temor
del dano alegado.

El elemento diferenciador de la medida cautelar tipica esta en
que solo son procedentes para un especifico temor de dafo y en
el marco de un procedimiento previamente establecido por el
legislador... El lector tomara en cuenta que lo que califica a una
medida tipica o innominada no esta en que tenga un “nomen
iuris” o una denominacién en la ley, pues como veremos mas
adelante existen medidas que carecen de tal denominacién pero
que siguen siendo medidas tipicas a un especifico procedimiento.
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A lo anteriormente expuesto, se puede agregar que la materia referida
a las medidas preventivas tipicas, estas se encuentran desarrolladas en el
Codigo de Procedimiento Civil en los articulos 585 y subsiguientes
enmarcados dentro del Libro Tercero Titulo 1, de cuyo articulado se

extraeran los siguientes:

Articulo 585: Las medidas preventivas establecidas en este
Titulo las decretara el Juez, sélo cuando exista riesgo manifiesto
de que quede ilusoria la ejecucion del fallo, y siempre que se
acomparne un medio de prueba que constituya presuncion grave
de esta circunstancia y del derecho que se reclama.

Articulo 586: El Juez limitard las medidas de que trata este
Titulo, a los bienes que sean estrictamente necesarios para
garantizar las resultas del juicio. A tal fin, si se comprueba que
los bienes afectados exceden la cantidad de la cual se decreté la
medida, el Juez limitara los efectos de ésta a los bienes
suficientes, senalandolos con toda precision, En este caso, se
aplicara lo dispuesto en el Articulo 592. Capitulo Il del presente
Titulo.

Articulo 588: En conformidad con el Articulo 585 de este Cédigo,
el Tribunal puede decretar, en cualquier estado y grado de la
causa, las siguientes medidas:

1° El embargo de los bienes muebles;

2° El secuestro de bienes determinados;
3° La prohibicién de enajenar y gravar bienes inmuebles.
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Podréa también el Juez acordar cualesquiera disposiciones
complementarias para asegurar la efectividad y resultado de la medida que

hubiere decretado.

Ademas las medidas preventivas tipicas, segun nuestra principal
norma adjetiva se dividen en: el embargo preventivo, la prohibicion de

enajenar y gravar bienes inmuebles, el secuestro de bienes determinados.

De acuerdo con los razonamientos que se han venido realizando en
relacién a las medidas cautelares o el sistema cautelar como lo denomina
Ortiz-Ortiz R., a los efectos de esta investigacion nos interesa desarrollar lo
regimenes cautelares especiales, sobre esta régimen Ortiz-Ortiz, R.

(1997,198), nos comenta:

En el esquema estructural del sistema de medidas que hemos
propuesto en este trabajo encontramos algunas otras
instituciones, que sin lugar a dudas constituyen verdaderas
medidas cautelares, y no medidas aisladas como habiamos
supuesto en un principio. Recordamos que en nuestros primeros
trabajos en torno al tema habiamos circunscrito el campo de la
medidas cautelares al ambito procesal, pero es comun observar
jueces con competencia allende a la civil pueden utilizar las
medidas cautelares ya por revisién de los ordenamientos
cautelares ya por construccion jurisprudencial que las ha
aceptado como tales.

Las medidas cautelares especiales han sido llamadas medidas
cautelares atipicas atendiendo al hecho de que no estan
consagradas en el articulo 588 del CODIGO DE
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PROCEDIMIENTO CIVIL (embargo, secuestre y prohibicién de
enajenar y gravar); no obstante tal denominacién no es aceptada
pues desde este punto de vista, las mediada preventivas
innominadas también serian atipicas, con lo cual no se resuelve
el problema. Preferimos entender por medidas preventivas
especiales: “aquellas medidas cautelares que puede acordar el
juez en virtud de una disposicién especial y atendiendo a la
finalidad, caracteristicas, requisitos y procedimientos previstos en
leyes especiales”.

La Medida Preventiva de Secuestro en la Ley Sobre Venta con Reserva
de Dominio

Dadas las condiciones que anteceden la medida cautelar especial de
secuestro, establecida en el Articulo 22 de la Ley Sobre Venta sobre Reserva
de Dominio, para que sea procedente la entrega del bien vendido al
vendedor (el secuestro por parte de éste), por la especialidad de la materia
en cuestion deben darse determinados requisitos los cuales desarrollamos a

continuacion:

El vendedor debe ejercer su accién reivindicatoria, mediante demanda
debidamente fundamentada con el contrato de compra—venta que debe ser
acompanado como soporte de la misma, y lo cual le permitira al Juez su
analisis concienzudo, para determinar su apariencia “de ser fundada”, lo cual

a su vez, le permitira admitirla o negarla analizando siempre que a ese visus
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de verdad que debe arrojar la demanda, no puede obviarse el que dentro de
ese andlisis dicha demanda debera cumplir con lo ordenado por el Articulo
341 del Codigo de Procedimiento Civil, en el sentido de que la misma no
puede ser contraria al orden publico, a las buenas costumbres o a alguna
disposiciéon expresa de la Ley, exigencias éstas que pudiéramos incluir como

resultado de esa condicionalidad de ser fundada.

Es bueno recordar lo que dice Goldschmidt (1955, 26), con respecto a
que: “cuando el vendedor ejerce la acciéon de resolucién, sin la resolucién

previa del contrato no procedera la reivindicacién”.

De acuerdo a lo anteriormente sefalado podemos decir, mientras exista
el dominio de la cosa vendida a favor del enajenante, el comprador no puede
realizar actos de disposicion sobre la cosa, salvo autorizacion expresa del
propietario Si contraviniendo tal disposicién realizara actos de disposicion el
propietario podra reivindicarla del tercero que la haya adquirido. En estos
casos se aplica el secuestro del Articulo 22 de la Ley Sobre Venta con

Reserva de Dominio vigente, en una forma sui generis.

Cuando un comprador enajena, sin autorizacién, el bien sometido a

dominio reservado y transfiere la cosa de su posesion a la posesién de un
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tercero, se acostumbrd que el vendedor, haciendo uso del supuesto que le
permite resolver el contrato frente a su comprador, le demanda por
resolucién de contrato y solicita el secuestro de la cosa bajo dominio
reservado a su favor y al efecto la secuestran de manos de un tercero. Tal
procedimiento no es correcto. Existen dos situaciones, y para cada situacion

existen formulas previstas.

Primera Situacién: Que el comprador ha incumplido clausulas
especificas del contrato, como es el caso de la obligacion de pagar el precio,
el vendedor puede solicitar la resoluciéon del contrato y el secuestro de la
cosa, hasta tanto el tribunal declare resuelto el contrato, con las

consecuencias que se estimen.

En estos casos el principio es que el vendedor debe restituir las cuotas
recibidas, salvo su derecho a solicitar una justa compensacién por el uso de
la cosa y por los dafnos y perjuicios causados, si hubiere lugar a ello. Si se ha
pactado en el propio documento que las cuotas pagadas queden como
indemnizacion a favor del vendedor, el comprador que haya pagado mas de
la cuarta parte del precio total podra pedir que se reduzca la indemnizacion y

se le reintegre un saldo justo.
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El vendedor sélo podra solicitar tal resolucion por falta de pago cuando
la suma de las cuotas impagadas no sean inferiores a la octava parte del
precio total de la cosa, en cuyo caso el derecho del vendedor esta limitado al
ejercicio del cobro de las cuotas insolutas, méas los intereses moratorios. El
comprador, por via de Ley, adquiere el beneficio del término que impide
acciones directas contra la cosa. Si el comprador adeuda menos de la octava
parte del precio total, la unica accion posible es la de cobro de bolivares, sin
la posibilidad de acumular, como se hace en materia civil y mercantil, las
cuotas no vencidas, pues opera el beneficio del término en favor del
comprador, a quien no puede requerirsele el pago de cuotas no vencidas. El

vendedor debe ejecutar su crédito exigible.

Salvaguardada la cosa de los efectos y esquemas impuestos por la Ley
especial, queda afectada a los imponderables del juicio ordinario, y a los
propios efectos de la accion de cobro de bolivares, en cuyo caso no se
puede secuestrar la cosa que es objeto del amparo por la Ley sobre Ventas
con Reserva de Dominio, pero si se puede embargar por el procedimiento
general de las medidas preventivas del Cédigo de Procedimiento Civil y
llegar hasta el remate de la cosa, con la posibilidad de que el vendedor se la
adjudique haciendo valer el crédito respectivo. En esta forma el amparo

pretendido por la Ley especial carece de eficiencia practica.




Segunda Situacién: Que el comprador ha realizado acto de disposicién
sobre la cosa objeto de la reserva y ha enajenado el bien a un tercero de

buena fe.

El vendedor debe reivindicar la cosa de manos de quien se encuentre, o
en forma mas practica ejercer, porque no son excluyentes, la accion de
reivindicacién a que se refiere el Articulo 22 de la Ley Sobre Venta con
Reserva de Dominio y la resolucidn del contrato a que se refiere el Articulo

14 eiusdem.

La primera hace parte del juicio al tercero adquiriente de buena fe, la
segunda al comprador que ha dispuesto impermisadamente de la cosa. La
costumbre es distinta y se violenta la buena fe de terceros en aras de un

privilegio que la Ley no consagra.

Sostenemos que no es necesario, pues debe recordarse que el
propietario de la cosa es el vendedor y por tanto su derecho a reivindicarla es
independiente y auténoma, no estd supeditado a ninguna distinta accion.
Claro que si se ejerce en primer término la reivindicacién quedan latentes y

vigentes las relaciones del vendedor con el comprador que enajené un bien

gue no le pertenecia.
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En todo caso la situacién asi planteada afecta al vendedor y a él

correspondera determinar el status de esas relaciones en el futuro.

Para obviar la situaciéon los litigantes acostumbraban el ejercicio

mancomunado de ambas acciones, pues ellas no se excluyen.

Los casos frecuentes de esta situacion ocurren también en el ramo de
vehiculos y es corriente observar confusién en las acciones ejercidas para
reivindicar la cosa y resolver el contrato suscrito entre el vendedor accionista

y el comprador que enajend sin autorizacién la cosa sometida a reserva de

dominio.

Caracteristicas de la Medida Preventiva de Secuestro establecida en la
Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio

El Articulo 22 de la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio, reza:

Articulo 22: Cuando el vendedor ejerce la accién de
reivindicacion de la cosa vendida con reserva de dominio, el Juez
al ordenar la citacion del demandado, podra decretar, a solicitud
de parte, el secuestro de la cosa y su entrega al vendedor
siempre que la demanda tenga apariencia de ser fundada y el
vendedor constituya garantia suficiente para asegurar, caso de
no prosperar la accion, la nueva entrega de la cosa o la entrega
de otra cosa equivalente y el pago de los dafios y perjuicios
causados con la medida decretada. En el auto que se acuerde la
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entrega de la cosa al vendedor, el Juez ordenara que antes de
proceder a la ejecucion de esta medida se deje constancia del
estado en que se encuentre la cosa y se haga un avalto de ésta
por un perito que nombrara en el mismo auto. Este avaluo seré la
base para establecer los pagos que eventualmente, deben
hacerse las partes en razén de los derechos que esta Ley
acuerda.

Se establecen asi las pautas procesales para hacer efectivo el
secuestro de la cosa objeto de dominio reservado a favor del vendedor. Los

pasos sefnalados por el Articulo trascrito son:

a) El vendedor, o su cesionario, que ejerza la accién reivindicatoria
podra solicitar del Juez y éste acordar el secuestro de la cosa objeto del
contrato de venta con reserva de dominio. La demanda debe ser fundada, es
decir, inferirse de su instrumento una presuncién grave del derecho que se
reclama, bien referido a la falta de pago o violaciéon de las clausulas del
respectivo contrato, bien referido a los actos de disposicién que haya
realizado el comprador, en cuyo caso deberd traerse a los autos suficientes

elementos que demuestren la disposicidon que se alude.

En el mismo auto que acuerde el secuestro, el Juez nombrara un perito

0 practico para que haga un avaluo del bien reivindicado y deje constancia

del estado en que se encuentra la cosa.
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Con respecto al peritaje que ordena el Articulo 22 eiusdem, podemos
decir: En el auto mediante el cual se proceda a entregarle la cosa vendida,
objeto del contrato y que origina la demanda, el Juez ordenara previa la
ejecucion de dicha medida, a practicar peritaje sobre la misma y, su

correspondiente avaluo.

El objetivo de este requisito es obvio, ya que no podemos dejar de tener
presente, que en primer lugar la cosa no sera entregada a un depositario
distinto al vendedor, por lo que el establecimiento del estado de la cosa, y el
precio que pudiera tener para ese momento es de fundamental importancia,
a los efectos de que ésta deba ser devuelta al comprador por no ser
declarada con lugar la accion de aquél o, lo que pudiera llevar a que se le
deba entregar una cosa equivalente en definitiva, el pago de los dafios y
perjuicios derivados no sélo como consecuencia de la préctica de tal medida,

sino también por su pérdida o deterioro.

Y es por ello que el mismo legislador determina que ese avallo servira

como base para establecer los pagos que eventualmente deban hacer las

partes, en razén de los derechos que la misma Ley especial les acuerda.
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b) El Juez solicitara al actor fianza, garantia o caucion suficiente para
asegurar los eventuales derechos que puedan quedar a favor del comprador
o la indemnizacién correspondiente cuando el pleito se inclinare a su favor.
El valor de la garantia exigida sera proporcional al valor de la cosa, las
posibles costas y los eventuales perjuicios que pueda sufrir. En segundo
lugar con respecto a la oportunidad para exigir la garantia, Gonzalez, A.

(1991, 161-162), indica:

La solicitud para que el Tribunal efectue el secuestro de la cosa
vendida, se la entregue, requiere de que el vendedor ofrezca
garantia suficiente, es decir, garantia que a los efectos de los
postulados consagrados por el nuevo Cédigo de Procedimiento
Civil y al cual se debera recurrir para poder determinar cual debe
ser la naturaleza de dicha garantia. Debe ser de los consagrados
en su Articulo 590, aun cuando en la practica observamos que
muchos Tribunales admiten a personas con empresas
constituidas que no cumplen con las exigencias de la norma, pero
no debemos dejar de mencionar que el Juez de acuerdo con
esos mismos postulados de que hablamos, es responsable de
que dicha garantia no se torne ilusoria por violentar los extremos
de Ley, a que se refiere la norma citada y que significa, que la
misma no puede resultar ilusoria en el futuro y que efectivamente
cumpla con su cometido, es decir, el de asegurar al comprador,
para el caso de que no prospere la accién la nueva entrega de la
cosa vendida o, la empresa de otra equivalente y por supuesto, el
pago de los dafios y perjuicios que se le pudieran ocasionar con
la medida de secuestro decretada y la disposicion del bien
comprado. Si analizamos por otro lado la exigencia de la
fundamentabilidad de la demanda a los efectos de su admisién o
no por el Juez, que no necesariamente debe ir acompanada de
contrato escrito, sino también de cualesquiera otro medio que
constituya una presuncién grave del derecho que se reclama —lo
que casi sucede en la practica— esta garantia, vendria a
complementar tal exigencia, por cuanto que seria iluso el
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vendedor que demande una reivindicacion estando su derecho
en entredicho.

En atencion a la presentacién de un documento autenticado o
reconocido para evitar la presentacion de la garantia establecida en el
Articulo 22 de la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio podemos decir
lo siguiente: Se presenta la circunstancia de que el Articulo 5° de la Ley
Sobre Venta con Reserva de Dominio, permite a las partes contratantes que
el documento pueda ser presentado a la Notaria o Juzgado respectivo para
su autenticacion, reconocimiento o simplemente para otorgarle fecha cierta,
lo que obviamente nos lleva a la interrogante de si al presentarle al Juez el
demandante, un documento de la naturaleza de los dos primeros, es decir,
auténtico o legalmente reconocido, se le debera obviar la exigencia de la
garantia. Tal interrogante nos permite establecer algunas diferencias de este

procedimiento con otras instituciones procesales.

En primer lugar, no debemos olvidar que en la préctica, la figura usada
para la presentacién por los contratantes es la del documento de fecha
cierta, o sea, el que de acuerdo con la norma, debe ser presentado por
alguna de las partes, lo cual casi nunca es cierto por cuanto quien lo hace es

un empleado del vendedor. En segundo lugar, tal circunstancia no le confiere
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al documento la condicidon de auténtico, por lo que estamos en presencia de

un contrato privado y por ende, la garantia debe estar debidamente fundada.

En tercer lugar, que aun fundamentada en documento auténtico o
reconocido legalmente, no podra obviar el Juez la exigencia de la norma que
comentamos, por cuanto la misma cumple con el cometido de proteccién al
futuro del comprador quien podria salir lesionado en sus derechos si el Juez
llegare a decretar una medida que se torne ilusoria a los efectos de
asegurarle el reintegro de su cosa y los posibles dafios y perjuicios que la
misma le puede ocasionar, exigencia que a su vez, forma parte de la misma
naturaleza de la accion en materia de contratos de venta con reserva de

dominio.

En cuarto lugar, aquellos que no puedan encontrar una garantia
suficiente se preguntaran si pueden o no, buscar otra accién como la de la
Via Ejecutiva o el Procedimiento por Intimacién, lo que chocaria con las
siguientes circunstancias: 1) Sera contraproducente, pretender agilizarles
vias por cuanto que las mismas pueden llevar al accionante a participar del
procedimiento ordinario, como en el caso del procedimiento monitorio,
donde obligatoriamente al producirse la oposicién del intimidado, el mismo

debe pasar primero; y en el caso de la Via Ejecutiva, no debemos olvidar que
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el demandante debera mencionar que utilizaréa la misma lo que en ambos
casos, podria tornarsele demasiado largo y oneroso; y 2) no podria hacerlo,
por cuanto que en ambos caos se violaria la Ley Sobre Ventas con Reserva

de Dominio.

c) Practicado el secuestro, la Ley Sobre Ventas con Reserva de
Dominio, al igual que el ultimo aparte del Articulo 599 del Cédigo de
Procedimiento Civil autoriza al Juez para dejar el bien secuestrado en
depdsito, bajo la tutela del actor, es decir, designara a la propia parte actora

secuestratario o secuestre del bien sobre el que recae la medida.

d) Se hara saber al secuestre que debera cuidar la cosa con la

diligencia de un buen padre de familia.

e) Si el secuestratario solicitare ejercer actos de disposicién, enajenar el
bien, o cualquier otro en virtud de los gastos que le acarrea el mantenimiento
del mismo, el Juez podra autorizarlo, dejando constancia que el producto de
tal acto debera ser depositado en el Tribunal hasta el término definitivo del
juicio. Esta parte final no se cumple en nuestros Tribunales, pues en la
practica al ordenarse la llamada entrega material, o mas bien la autorizacién

para disponer, se “acabd” el juicio para el actor, ya que es comin que la
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contraparte no alegue nada, ni concurra a el juicio que le han iniciado; por

ello el dinero producto de la venta tampoco es entregado al Tribunal.

Los juicios resolutorios, reivindicativos y/o concurrente con ellos, el de
cobro de bolivares se tramitaran y decidiran por la via del Juicio Breve, atn
cuando la competencia del Tribunal que deba conocer de la causa se
determine por la cuantia, el territorio y la materia. Ello significa que la
competencia de conocer estara determinada por la materia y la cuantia; pero
que el procedimiento a seguir, siempre sera el breve, sin importar que se
trate de Tribunales de Primera Instancia que de normal aplican el

procedimiento ordinario.

Para los casos de acciones sobre Ventas con Reserva de Dominio, el
procedimiento siempre serd el del juicio breve; es decir, se iniciara por
diligencia del demandante con los requisitos exigidos; se ordenara la citacion
del demandado para la segunda audiencia después de citado; el término de
pruebas sera de ocho dias (Despacho), salvo que la parte que solicitare el
término diera garantia suficiente para responder de todo aquello que pueda
resultar culpable o responsable, en cuyo caso podréan darse los términos
ordinarios de la distancia. No habra relacién ni informes, la sentencia debera

producirse al tercer dia después de haber concluido el periodo de pruebas,
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toméandose en cuenta las conclusiones que se presenten; las incidencias se
reduciran en el tiempo a cuatro dias; y, en general se aplicara todo cuanto se

refiera a los juicios breves.

La jurisprudencia patria ha sido pacifica y reiteradamente defensora de
la aplicacion del mencionado Articulo 22 de la Ley Sobre Ventas con
Reserva de Dominio a los efectos de su idoneidad, para el decreto y
desarrollo de la medida preventiva de secuestro, como muestra de ello, en
sentencia de fecha 19 de Julio de 1966, emanada de la Corte Superior
Segunda, nos dice: “El secuestro de la cosa vendida con reserva de dominio,
decretado sin dar cumplimiento a los requisitos exigidos en el articulo 22 de

la ley sobre ventas con reserva de dominio, es nulo”.

La Medida Preventiva de Secuestro en el Cédigo de Procedimiento Civil

Conceptuacion de la Medida Preventiva de Secuestro en el Cédigo de
Procedimiento Civil.

Sobre el secuestro judicial tipico, establecido en el Cédigo de
Procedimiento Civil, Quintero Muro citado por Ortiz-Ortiz, R. (1997,173), lo

define como: “el deposito de una cosa hecho merced a un juicio; en tales
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casos el depositario deberd deponer en la conservaciéon de los efectos
embargados el cuidado de un buen padre de familia, o sea el cuidado clasico
del bonus pater familiae”. Y para el comentarista patrio Feo, Ramén citado
por Ortiz-Ortiz, R. (1997, 173) el secuestro judicial es: “la aseguracién por
disposicion del tribunal, de la cosa y bienes litigiosos sobre que recae el

litigio”.

En el orden de las ideas anteriores, el maestro Borjas, A, citado por

Ortiz-Ortiz, R. (1997, 173), en sus comentarios sefala:

El secuestro es el deposito de bienes muebles e inmuebles
materia de un litigio, que, en manos de terceros y para fines
preventivos y de conservacion, hacen los interesado o decreta el
tribunal. Es voluntario en el primer caso, y constituye un contrato
entre los deponentes y el depositario; y judicial en el segundo
caso, en el cual aunque no es una convencién impone al
secuestratario las mismas obligaciones que el secuestro
convencional al depositario. Aquel se rige unicamente por el
Cddigo Civil; este por esas mismas disposiciones y por las del
Cadigo de Procedimiento Civil.

Con respecto al decreto de la medida preventiva de secuestro
establecida en el Codigo de procedimiento Civil, Bello L. (1987, 397),

establece:

Los dichos requisitos sefialados en la Ley como necesarios para
su decreto, son de caracter general y de caracter especial. El
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primero calificado como de caracter general, no es otra cosa que
la adecuacién de la medida para poder cumplir eficazmente con
el objetivo de asegurarle el posible triunfo al poderdante, y en el
segundo, puede citarse el previsto en los Articulos 585 y 588 del
Cddigo de Procedimiento. Conforme a lo dispuesto en el Articulo
599, se decretaria la medida de secuestro en los casos
contemplados en sus ordinales 1° al 7°.

De acuerdo a lo anteriormente expuesto sobre la procedencia del

comenta:

Pero la incongruencia esta en que pese a la aclaracién general
del nuevo articulo 585, el articulo 599 -con pequefos cambios-
repitio lo que decia el articulo 375 del anterior cédigo; esto es, no
es verdad que para el secuestro baste con los dos requisitos
consagrados en el articulo 585, sino que lo que importa y cuenta
es estarse en alguno de los caso especificos en el articulo 599,
de manera que en punto secuestro no es suficiente con llenar los
2 extremos del articulo 585, pues es indispensable invocar la
causal o causales concretas del articulo 599, por lo que, sin
duda, hay un contradiccién entre los articulos 585 y 587 por una
parte, y por la otra el articulo 599. Desde luego, considero que
por encima del articulo 585, se debe aplicar el articulo 599, pero
es necesario solucionar la anomia. Y es que no se sabe si en
materia de secuestro es necesario cumplir con los 3 requisitos,
cuales serian los 2 del articulo 585 y el del articulo 599, o si, por
el contrario, se ha de cumplir con lo de la presuncién grave y
estarse a uno de los casos del mencionado articulo 599, como
era bajo el impero del cédigo anterior, y en esto me inclino por la
tesis de que deben llenarse la presunciéon grave y uno de los
extremos del articulo 599, con la particularidad de que en la
mayoria de los caos que prevé no es necesario alegar —ni menos
acreditar- el llamado periculum in mora, sino , por ejemplo, la

decreto de la medida preventiva de secuestro, Zoppi, P. (1992, 173), nos
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venta a crédito, el contrato de arrendamiento, la sentencia de
primera instancia apelada, etc;...

En fin, pienso que salvo mejor criterio, para el secuestro el
demandante aporta a la presunciéon grave del derecho que
reclama y acredite la ocurrencia de cualquiera de las situaciones
que establece el articulo 599, sin que deba demostrar
respectivamente, el peligro de que trate el articulo 585.
(subrayado nuestro)

Caracteristicas de la Medida Preventiva de Secuestro en el Cédigo de
Procedimiento Civil

Después de las consideraciones anteriores, es bueno destacar lo
especial o las caracteristicas Unicas de los bienes sujetos a la medida
preventiva de secuestro, en este sentido Ortiz-Ortiz, R. (1997,177),

establece:

El secuestro no procede sino exclusivamente sobre bienes que
sean objeto del litigio, sean expresamente determinados al
menos determinables por la autoridad judicial.

...asi pues para que proceda el secuestro no solo se requiere la
iniciacién de un juicio, al menos con la presentacién del libelo de
demanda, sino que el objeto de la medida debe encuadrar en
alguna de las causales taxativamente establecidas en el articulo
599 del vigente CODIGO DE PROCEDIMIENTO CIVIL. Estas
causales se refieren siempre a bienes que son motivo del litigio
controversia; pueden estar expresamente en la causal BGR. los
ordinales 1°-referida a un bien mueble determinado, 2°-la
posesion dudosa de la cosa litigiosa, 5°-la cosa comprada y no
pagada; 6°- la cosa litigiosa en los caso de apelacién sin fianza; y
7° la cosa arrendada.

En los demas casos, bienes de la comunidad conyugal (ordinal
3°) y los bienes de la herencia (ordinal 4°) no estan
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expresamente determinados en el tiempo y en el espacio, sin

embargo pueden ser determinables por el tribunal.

Con respecto al Ordinal 5° del articulo 599 del Coédigo de
Procedimiento Civil, Henriquez, R. (1986, 393), afirma: “El secuestro del
ordinal 5° esta fundado en la demanda de resolucion de contrato que prevé

el Articulo 1.167 C.C.”

Es importante destacar el ultimo aparte del articulo 599 del Cédigo de
Procedimiento Civil en el cual se prevé el depésito en el vendedor de la cosa

vendida, quedando esta afecta, para responder al comprador si hubiere lugar

a ello.

En base a lo anteriormente expuesto, se infiere que la medida
preventiva de secuestro establecida en el articulo 599 ordinal 5° del Cédigo
de Procedimiento Civil, se aplica a cualquier cosa mueble que se haya
comprado, pero, que no este enmarcada dentro de la figura de la venta con
reserva de dominio, es decir, existen otros supuestos de aplicacién del
mencionado articulo distintos a la materia de estudio del presente trabajo. Se
presta a confusién con la venta a crédito, pero, es sumamente claro que
pueden existir ventas a crédito sin reserva de dominio, lo cual excluye al

precitado articulo de su aplicacion.
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CONCLUSIONES

El estudio del contrato de venta con reserva de dominio y la accién
resolutoria que eventualmente se puede ejercer, asi como la medida
preventiva de secuestro, que ha de decretarse al momento de la admision
del libelo de demanda, incoada por parte del vendedor contra el comprador
que ha incumplido dicho contrato, permiti6 determinar las razones por las
cuales en los juicio de resolucion de contratos de venta con reserva de
dominio, no se decreta la medida preventiva de secuestro con sujecion a la

Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio, por las siguientes razones :

* El contrato de venta con reserva de dominio, es aquel, mediante el
cual, el vendedor se reserva, mediante la conjuncién de voluntades, la
propiedad o el dominio de la cosa, hasta tanto el comprador no haya
pagado la totalidad del precio, momento éste en el cual, se le
transfiere la propiedad automaticamente y por lo tanto es un contrato

nominado, consensual, bilateral y de ejecucién tracto sucesiva.




La accidn resolutoria, es aquella que tiene una de las partes en un
contrato bilateral, de pedir la terminacién del mismo, y en consecuencia
ser liberada de su obligacion, si la otra parte no cumple a la vez con la
suya. La accion resolutoria a los efectos de los contratos de venta con

reserva de dominio, tiene las siguientes caracteristicas:

Por cuanto se trata de una convencién bilateral sinalagmatica perfecta
donde cada parte tiene su contraprestacion que cumplir
independientemente de las otras obligaciones que se pacten en el
contrato y que puedan dar lugar por su incumplimiento a la resolucion
del mismo, debe tomar en cuenta en primer lugar el Articulo 1.167 del
Cddigo Civil y en segundo lugar el Articulo 13 de la Ley Sobre Ventas
con Reserva de Dominio, el cual fundamenta especificamente la

resolucion por incumplimiento del pago de las cuotas respectivas.

La medida preventiva de secuestro, es la aseguracién por disposiciéon de
un érgano judicial, de la cosa sobre el que recae el litigio. Esta medida se
analiz6 desde dos puntos de vista distintos, el primero relacionado con la
medida de secuestro establecida en el Articulo 22 de la Ley Sobre Ventas
con Reserva de Dominio y el segundo el establecido en el Articulo 599

del Cdédigo de Procedimiento Civil especificamente en su ordinal 5°.
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e La medida preventiva de secuestro, consagrada en la Ley Sobre

Ventas con Reserva de Dominio, se diferencia de la establecida en el

Cddigo de Procedimiento Civil, por lo siguiente:

5

La medida preventiva de secuestro decretada de acuerdo al
Articulo 22 de la Ley Sobre Ventas con Reserva de Dominio, es la
idonea a los efectos de lograr una tutela efectiva para las partes
que intervienen en el proceso. En vista que estamos en presencia
de una ley especial que regula de una forma directa la venta con
reserva de dominio, figura de gran importancia no solamente
juridica sino también socioeconémica y mas en los tiempos de

crisis que vive actualmente nuestro pais.

En cambio decretar la medida preventiva de secuestro de acuerdo
al Articulo 599 ordinal 5° del Cédigo de Procedimiento Civil, no
solamente se violarian normas béasicas de prelacién de leyes, sino,
que se desprotegeria al comprador que presuntamente ha
incumplido el contrato de los beneficios que establece el Articulo

22 antes senalado, y no se lograria un equilibrio fundamental entre

las partes.

61




* Los efectos que generan a las partes en un juicio de resolucion de
contrato de venta con reserva de dominio, el hecho que se decrete
medida preventiva de secuestro con sujecion al Cddigo de

Procedimiento Civil, los podriamos indicar de la siguiente forma:

1. En el momento que el juez decreta la medida preventiva de
secuestro de acuerdo al ordinal 5° del Articulo 599 del Cédigo de
Procedimiento Civil crea un perjuicio al comprador, por cuanto lo
priva de que el vendedor garantice suficientemente para asegurar
en caso de no prosperar la accion la nueva entrega de la cosa
vendida al comprador o la entrega de otra cosa equivalente y el

pago de los dafos y perjuicios causados por la medida decretada.

2. Igualmente el comprador pierde la posibilidad de que la cosa
objeto de secuestro no sea avaluada y por lo tanto no se deje
constancia del estado en que se encuentre la cosa. Aunque con el
decreto de la medida preventiva de secuestro con sujecion al
Cédigo de Procedimiento civil existe la posibilidad que el vendedor
se constituya en depositario de la cosa durante el proceso, dicho

deposito no crearia para el vendedor las mismas obligaciones y
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consecuencias que tendria si la medida de secuestro fuere
decretada de acuerdo al mencionado articulo 22 de la Ley Sobre

Ventas con Reserva de Dominio.

. A los efectos del vendedor, tampoco seria recomendable que la
medida preventiva de secuestro, fuera decretada de acuerdo al
Cddigo de Procedimiento Civil, porque dicho decreto y ejecuciéon
de la medida, adoleceria de una nulidad absoluta por infraccién de
ley, situacion esta que lo perjudicaria ante una eventual oposicién
por parte del comprador. En el supuesto que la pretension del
vendedor no prospere, por la razén que sea, se le dejaria la puerta
abierta al comprador de intentar pretensiones para el resarcimiento
de los dafos y perjuicios que le fueren causados y ante los cuales
el vendedor pierde el beneficio del Articulo 22 de la referida ley,

por cuanto el avalué que en el se establece no fue realizado.
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RECOMENDACIONES

En base a las conclusiones antes expuestas, se recomienda a los

sujetos procesales que eventualmente deberian intervenir en los juicios de

resoluciéon de contratos de venta con reserva de dominio, al momento del

decreto y ejecucion de la medida preventiva de secuestro que eventualmente

se solicitare, lo siguiente:

Con respecto al Juez: Este debe abstenerse de decretar la medida
preventiva de secuestro, en los juicios resolutorios de los contratos de
venta con reserva de dominio, con sujeciéon al Cédigo de
Procedimiento Civil, especificamente en su Articulo 599 y en cambio
decretarlo de acuerdo al Articulo 22 de la Ley Sobre Ventas con

Reserva de Dominio.

Con respecto al Vendedor: Este debe solicitar que se decrete la
medida preventiva de secuestro, de conformidad con el Articulo 22 de

la referida ley y garantizar suficientemente dicha solicitud.

Con respecto al Comprador: Este debe oponerse, en caso de que le

sea practicada la medida preventiva de secuestro, con sujecién al




|
Cddigo de Procedimiento Civi. En caso que el secuestro sea
practicado de acuerdo al Articulo 22 de la referida ley, debe exigir al
momento de su ejecucion que se le realice el peritaje respectivo a la

cosa objeto del litigio.
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