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INTRODUCCION

Una de las principales tareas de la economia del crecimiento consiste en dar
explicaciones verosimiles y comprobables a las diferencias entre patrones de
crecimiento para las distintas economias del mundo. La cuestién de por qué
algunos paises han fallado en la implementacién de tecnologias y modos
organizacionales propicios para el crecimiento econémico capitalista, y de por
qué otros paises no han pasado por esta serie de escollos institucionales, ha
resultado en una extensa literatura caracterizada por la diversidad y falta de
coincidencia en sus conclusiones.

En el ambito tedrico se han dado cantidad de explicaciones al fenomeno antes
mencionado desde distintas perspectivas, a veces complementarias y a veces
antagobnicas. Son tan variadas las explicaciones propuestas, asi como los casos
empiricos a estudiar, que las hipotesis reduccionistas terminan por dejar vacios
tanto en el cuerpo tebrico, como en la evidencia practica. Por otra parte, la
dificultad tanto conceptual, como de disponibilidad para encontrar indicadores
de facil tratamiento (que describan adecuadamente las caracteristicas
idiosincrasicas de las distintas sociedades, con el fin de comprobar cualquiera
de las posiciones tedricas), dificulta la tarea de los investigadores para darle

validez empirica a sus postulados.



Las diferencias en el entorno institucional saltan a la vista como el factor
diferenciador para los distintos patrones de desempefio econdmico que se
presentan en el mundo, y en esto suele haber consenso. Las instituciones
forman la estructura de incentivos de la sociedad y, en consecuencia, son los
subyacentes determinantes del desempeno econdmico (North, D. 1993).

Si bien se puede decir que no existe una estrategia institucional unica que
garantice el crecimiento econdmico sostenido a cualquier sociedad (Rodrik, D.
2000-1), se puede afirmar que existen sociedades que han desarrollado
instituciones desfavorables para el desarrollo de los mercados. Algunas
posiciones plantean una doble causalidad entre el desarrollo institucional y el
crecimiento econdmico (Friedman, M. 1962), mientras que otras suponen que
existen factores supraescondmicos que determinan la creacion de instituciones.
La cuestion consiste entonces en determinar que factores subyacen al
fendmeno del crecimiento econdmico, permitiendo explicar las diferencias entre
los diversos patrones de crecimiento, y determinar si estos factores se
corresponden con caracteristicas estructurales.

Conscientes de las implicaciones éticas que tiene tratar un tema como éste, se
rechaza de antemano el determinismo simplista implicado en la nocién de
Dependencia de la Senda (Path Dependence), aunque la idea de que existen
factores de muy lenta evolucion que afectan y modelan los patrones de
crecimiento puede ser interpretada como que algunas sociedades estan

dispuestas a hacer sacrificios (en cierta medida) en el &mbito econdmico en pos



de otros ideales (preservacidn de la identidad, de las costumbres, de Ie

religion).
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1.1 El Fenémeno del Crecimiento Econémico: Aspectos Empiricos

El tema del crecimiento econdémico ha sido un tépico central de estudio y
discusion durante los ultimos dos siglos. La conexion entre crecimiento
econdmico y desarrollo salta a la vista, y a pesar de que se entienda al proceso
del desarrollo come un proceso multidimensional que abarca otros aspectos de
la vida en sociedad (educacion, salud, pobreza, acceso a los servicios
publicos), se acepta que esta estrechamente ligado con el crecimiento
economico. Se puede entonces afirmar que tiene que haber crecimiento
econdmico para que una sociedad con una poblacién creciente mejore el nivel
de vida.

Los origenes del fendémeno del crecimiento econdémico moderno, segun Kuznets
(1968), se remontan a la época de la revolucién industrial, durante la primera
mitad del siglo XIX. La aparicion del crecimiento econémice moderno coincidié

con el surgimiento del régimen capitalista en las primeras economias



industriales (Gran Bretana, Estados Unidos y Alemania). Para la fase temprana
del capitalismo se observa entonces un crecimiento acelerado de la produccion
conjuntamente con el desarrollo de nuevas técnicas de produccion y
organizacion, asi como un considerable crecimiento de la poblacion.

El crecimiento econémico aparece en épocas recientes como un fendmeno en
cierta medida generalizado. Para periodos suficientemente largos de tiempo,
puede apreciarse una tendencia positiva en el nivel de producto per capita al
separar el componente ciclico. En esta linea, entonces, no basta preguntarse si
una sociedad se encuentra hoy mejor que décadas atras, ya que esto se puede
dar por sentado. Frente a este panorama, resulta mas relevante el preguntar
por qué algunos paises han presentado un desempefio superior al de otros, o
por qué los paises menos exitosos no se han desempefiado mejor.

Las tasas de crecimiento econémico difieren significativamente entre paises y el
proceso de crecimiento y desarrollo se presenta de diversas maneras en las
distintas economias. La situacion econémica de un pais en un momento
determinado no viene dada Unicamente por su desempefio en términos de
crecimiento econOmico, también hace falta mirar a factores demograficos, a su
situacion econdmica inicial y a muchas otras caracteristicas idiosincraticas de

las sociedades. El siguiente cuadro puede ilustrar mejor la situacion.



Cuadro I: Indicadores de Desemperno Econdémico:

409
512
515
547
608
737
763
915
947
1031
1163
1284
1494
1869
2092
2104
2176
2215
2723
3318
3380
3641
3818
3886
3924
4886
5183
5729
6168
6250
7068
9647
9802
11372
12064
12633
12724
12740

-1.66%
1.60%
-1.62%
0.81%
-2.99%
-1.76%
1.05%
0.50%
3.14%
1.39%
0.11%
2.53%
3.88%
2.29%
-1.16%
5.25%
2.40%
3.21%
1.60%
0.95%
1.87%
-1.25%
2.28%
1.59%
4.93%
1.49%
1.42%
4.70%
4.77%
1.88%
-0.15%
2.99%
211%
0.70%
1.70%
5.83%
2.56%
1.82%

2.2 -

2.8
2.7
2.8
3.3
3.9
4.1
5.1
4.4
4.8
6.4

7.9
9.8
11.3
11.2
12
12
13.2
17.7
18.3
17.9
211
21.2
21.6
27.2
29
31
34.6
33.9
36.4
52.8
55.9
66.8
67.3
721
72
70.2

1177
1058
1217
1150
1560
2521
1478
1944
2191
2890
2533
3167
2251
6888
7050
4677
6850
5578
12530
7771
10104
10825
7867
11668
6157
11986
12022
11498
10706
16373
17083
22186
25518
26121
27740
23030
30321
26858

10

139

662
28
18
31
-60
13
29
22

74
37
-56
31

14
47
49
15
15
37
-464
23
33
100
41
12
27
39



13284
13925
14484
15095
15914
16371
16461
17986

Fuente: Penn World Tables, Summers y Heston. Calculos propios.

1.62%
1.77%
1.35%
3.23%
0.83%
2.00%
6.01%
1.39%

74.8
78.5
79.7
85.8
93.2
90.3
90.6

100

30384
29879
31271
21691
32480
35069
21962
36859

11

48
40
52
22
85
35
12
50

Los paises se presentan en el cuadro en orden ascendente de acuerdo con su

nivel de producto per capita. Se puede entonces apreciar que son muy diversos

los patrones de comportamiento de las distintas economias, teniendo casos de

decrecimiento asociados a niveles de produccién relativamente altos, tasas de

crecimiento altas asociadas a paises pobres, y tasas de crecimiento moderadas

para paises ricos.

El analisis de los indicadores de producto y crecimiento econémico para las

distintas economias del mundo, durante periodos relativamente importantes de

tiempo, permite apreciar una serie de hechos y regularidades en cuanto a los

patrones de desempeno.

e Los niveles de producto, asi como las tasas de crecimiento, varian

sustancialmente entre paises:

Las diferencias en los niveles de producto per capita resultan abrumadoras.

En el cuadro anterior se puede apreciar, para una muestra de paises, las

enormes diferencias que se presentan en el mundo. Se tiene que el
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habitante promedio en Suiza, para 1989, percibia 39 veces el ingreso del
habitante promedio en Chad, y aproximadamente ocho veces lo que percibia
el habitante promedio de Per(, a paridad de poder de compras. Visto desde
otra perspectiva, se puede considerar que el trabajador promedio en
Burkina-Faso debe trabajar aproximadamente un mes y medio para ganar lo
que el trabajador norteamericano tipico gana en una jornada.

Las consecuencias de estas brechas, en términos de pobreza, saltan a la
vista. Para 1990, India y Zimbawe presentaban un producto per capita de
aproximadamente 1000 doélares anuales, lo que representa menos de un
siete por ciento del producto per capita de los Estados Unidos. Ubicandose
en el panorama global, se tiene que cerca de la mitad de la poblacion del
mundo habita en paises con un ingreso per capita inferior al diez por ciento
del producto per capita de los Estados Unidos.

El caso de China es digno de atencién. El pais mas populoso del mundo,
cuyo nivel de produccion medido a paridad de poder de compra aparece
como la tercera economia mas grande del mundo (Ray, Debraj, 1998)
durante el periodo comprendido entre 1980 y 1993, ha experimentado una
tasa de crecimiento promedio de 8.2%, lo que le permite duplicar su ingreso
cada nueve afios. Una drastica reduccién de la tasa de natalidad ha sido
fundamental para el acelerado progreso que viene experimentando.

Efecto acumulativo de las tasas de crecimiento:
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En la dltima columna del cuadro |, se presenta el nimero de afios que le
toma a una economia el duplicar el nivel de ingreso, de mantenerse la tasa
de crecimiento promedio observada. Un valor negativo indica el numero de
anos para que el ingreso se reduzca a la mitad. De acuerdo con esto, se
puede apreciar el efecto de las tasas de crecimiento, que en un plazo
moderado de tiempo, una pequefia diferencia en tasas de crecimiento puede
dar lugar a una gran variacién en términos de producto per capita. De
acuerdo con esto, de persistir estas tasas de crecimiento por dos
generaciones, el estadounidense promedio sera el doble de rico que sus
abuelos, mientras que el japonés o el taiwanés promedio seran casi veinte
veces mas ricos que sus abuelos (Jones, C. 1998). En cuanto a los paises
catalogados como desastres econoémicos, se tiene que en menos de dos
generaciones, el ingreso de paises como lran, Madagascar o Chad, veran
Su ingreso per capita reducido a la mitad. En cuanto al caso de Venezuela,
le tomaria mas de seis siglos reducir su ingreso a la mitad, de mantener su
tasa de crecimiento promedio en torno al —0.15%.

Es digno de atencion también el caso de Argentina para ilustrar la
importancia de la diferencia entre los distintos patrones de crecimiento. En
1895 el producto per capita argentino era similar al de Holanda y Alemania y
superaba al de ltalia, Espafia, Austria y Suiza. Luego de tres décadas de
importante crecimiento economico, y de fuertes olas de inmigracion (sobre

todo procedentes de ltalia), la economia Argentina comenzo a decaer, y
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para 1989 el producto per capita italiano sobrepasaba al argentino por mas
de siete veces mientras que el producto suizo sobrepasaba al argentino en
casi catorce veces (Kindleberger y Eric 1977. Tomado de Alan Rufus Waters
1987).

No hay evidencias de Convergencia Absoluta:

De acuerdo con las predicciones del modelo neoclasico de crecimiento de
Solow, debido a la presencia de rendimientos marginales decrecientes del
capital, los paises van aproximandose a su estado estacionario, en el que la
tasa de crecimiento del producto per capita es igual a cero. La evidencia
empirica muestra paises con tasas de crecimiento estables y positivas en el
largo plazo, y no parece haber una relacion significativa entre el producto

inicial y las tasas de crecimiento de largo plazo.
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En el grafico anterior se puede apreciar que no hay una relacidén evidente
entre niveles iniciales de producto per capita y tasas de crecimiento. Por otra
parte, parece haber una tendencia a que el ingreso relativo de los paises se
mantenga, mientras que el modelo neoclasico predice una paulatina

reduccion de las brechas de ingreso.
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En el grafico anterior se aprecia como los paises, con contadas
excepciones, se mantienen relativamente en torno a la recta de cuarenta y
cinco grados, es decir que mantienen su ingreso relativo con el de Estados
Unidos. Mas aun, parece que en cierta medida las brechas se van
agrandando al estar la mayoria de los paises pobres por debajo de la recta,
lo cual implica que han reducido para el 92 su ingreso relativo con el de
Estados Unidos, mientras que los paises ricos tienden a estar por encima de
la recta, lo que implica que han mejorado su situacién con relacién a U.S.
Como es de esperar, el fenédmeno de la convergencia no es aplicable en

sentido absoluto sino condicional. Los paises tienden a su estado
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estacionario, pero este estado estacionario es particular para cada pais y
depende de caracteristicas idiosincraticas del mismo.

En este sentido se ve como las diferencias en el desempefio economico
entre paises puede variar de acuerdo a caracteristicas socioculturales y a
los arreglos institucionales que sean planteados. Los casos de Corea del
Sur y Sri Lanka serviran para ilustrar este punto. Corea del Sur presentaba
un panorama muy desfavorable hace cuarenta y dos afios, con pocos
recursos naturales a explotar y con gran parte del stock de capital destruido
por la guerra. El producto per capita era comparable con el de la India,
Birmania, Sri Lanka y otras naciones similares. Culturalmente dividida entre
Cristianos (48.2%) y Budistas (48.8%), con un tipo étnico practicamente
homogéneo, y con el corazdn de su industria mudado al nuevo estado
comunista del norte, el flujo de ayudas extranjeras se redujo en los afios
sesenta.

Se puede decir que Corea del Sur y Sri Lanka recibieron su independencia
aproximadamente en la misma época. Por su parte, Sri Lanka fue heredera
de un aparato burocratico estable y una red de infraestructura
medianamente desarrollada del antiguo reino de Ceilan, una sociedad con
tres lenguas oficiales (Sinhala, Tamil e Inglés) y étnicamente dividida entre
seis grupos distintos (Sinhales, Tamiles, moros, Burgheres, Malayos, Vedda)
y cuatro facciones religiosas importantes (Budistas, Hinduistas,

Musulmanes, Cristianos).
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A pesar de las condiciones econdmicas iniciales, que dibujaban un paisaje
desfavorable para la Republica de Corea, esta pudo lograr una situacion de
crecimiento economico sostenido, pasando a ser una nacidén de ingreso
medio. A pesar de contar con una alta densidad territorial de la poblacion y
una tasa de natalidad elevada, Corea del Sur florecio, situandose
actualmente su produccion por habitante ocho veces por encima de la de la
India y once veces por encima de la de Birmania. En 1950 el producto per
capita de Corea del Sur sumaba menos del 83% del de Sri Lanka y para
1973 lo sobrepasd en 86% (Kindleberger y Eric 1977. Tomado de Alan

Rufus Waters 1987).

Distribucion mundial del ingreso y movilidad:

Después de dar una breve revision de las diferencias entre patrones de
crecimiento, cabe preguntar si estas divergencias entre paises son estables
en el tiempo. Durante el periodo de veinticinco afios comprendido entre
1960-1985 la distribucion mundial del ingreso presentd un comportamiento
estable, siendo el ingreso del 5% de paises mas ricos cerca de veintinueve
veces superior al ingreso promedio del 5% mas pobre (Ray, D., 1998). De
acuerdo con Quah (1993), para el periodo de 1962-1984, las tendencias
marcadas de regularidad en la distribucion relativa del ingreso se mantienen

en el ambito de la movilidad entre paises. Si bien los paises en la categoria
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de ingreso medio son los que experimentan mayor movilidad, los
porcentajes de paises ricos y pobres que permanecieron estables dentro de
su categoria alcanzan el 95% y 75% respectivamente.

El panorama mundial, con relaciéon al crecimiento, permite apreciar que
existen grandes desigualdades, que los patrones de distribucion mundial del
ingreso son estables, y que para los paises pobres una historia de pobreza y
subdesarrollo constituye una gran desventaja (Ray, Debraj, 1998). La
presencia de excepciones a la regla, paises que se han enriquecido
vertiginosamente (Singapur), hace pensar que la condicion de pais pobre
no es irreversible, y que dada la persistencia de las diferencias entre paises,
debe haber factores influyentes, ajenos a la estructura del sistema capitalista

moderno.

1.2 Marco Para el Analisis del Crecimiento Economico

En la presente seccion, se desarrollaran los aspectos tedricos de o que se ha
llamado modelos neoclasicos de crecimiento economico. El presente desarrollo
de ideas, supuestos y herramientas de andlisis seran de extrema utilidad para
luego presentar el problema que se quiere abordar y hacerlo de una manera

formal.
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El desarrollo del modelo de crecimiento que se utilizara, estara basado en el
instrumental de andlisis propuesto por Robert Solow en su trabajo seminal
publicado en 1956 "Contribucion a la Teoria del Crecimiento Econdmico”, por el
cual fue premiado con el Nobel en 1987.

El modelo se desarrolla bajo los supuestos de una economia cerrada y sin
gobierno, y de un desarrollo tecnoldgico que viene dado de manera exdgena.
Se puede apreciar un vestigio de influencia keynesiana en el hecho de que hay
una tasa de ahorro fija para la economia (propension marginal al ahorro, y por
lo tanto al consumo, constantes). Por otra parte el modelo se basa en dos
ecuaciones fundamentales: la funcién de produccion y la funcién de
acumulacion de capital. El corte neoclasico del modelo viene dado por la forma

y los supuestos detras de la funcién de produccion.

1.2.1 Funcién de producciéon neoclasica

La funcion de produccion describe las combinaciones optimas de factores
productivos requeridas para la produccion de una unidad de bien final. Para
simplificar el analisis se agruparan los factores productivos en dos categorias:
capital (K) y trabajo (L), mientras que el producto final se denotara como Y.

Y =FK,L)
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Una de las propiedades esenciales de la funcién de produccion neoclasica, la
concavidad, se basa en la presencia de rendimientos marginales decrecientes

en la utilizacidn de cada factor productivo:

aY>O aY>O

oK oL

Mientras que:

2 2
SKIZ <0 g; <0

Mientras que otra caracteristica de la funciéon de produccion neoclasica es que

presenta rendimientos constantes de escala, lo que quiere decir que:

F(aK,al)=aY

Se asume entonces que la funcion de produccion toma la forma de una funcion
del tipo Cobb-Douglas, cumpliendo con las condiciones anteriores y el resto de
las condiciones de INADA. De manera que la funcién de produccion tendra la

forma:

Y F(K,L) AK*L™

La funcién antes descrita resulta de la solucién al problema de optimizacion

bajo competencia perfecta:



Max, F(K,L)-rK wL

De acuerdo con las condiciones de primer orden para este problema, las
empresas remuneraran a los factores de acuerdo a su productividad marginal,

agotandose el valor del producto en el pago de los factores, de manera que:

Y wL+rK

1.2.2 Crecimiento y Convergencia

Resulta beneficioso plantearse el modelo en términos de producto per capita,
siendo éste un mejor indicador de bienestar que el producto total. En este
sentido, se dividen ambos términos de la funcion de produccion entre la
poblacion, siendo y = Y/L, el producto per capita, mientras que k = K/L

representa el nivel de capital per capita. Se tiene entonces que:
y K

La segunda ecuacion fundamental del modelo describe la acumulacion de
capital. En una economia cerrada, el ingreso se destina al consumo o al ahorro,
y las condiciones de equilibrio general determinan que el monto de la inversion

es equivalente al ahorro total, S = I. Se tiene entonces que el capital crecera en
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razon del ahorro y decrecerad debido a la depreciacion. La ecuacién de

acumulacion sera como sigue:
K —-sY-0K

Donde el lado izquierdo de la ecuacion se refiere al cambio en el stock de
capital para un periodo de tiempo, es decir, la inversiéon neta. El lJado derecho
de la ecuacion sefiala que la inversion neta es igual a la inversion bruta (ahorro
total) menos el capital depreciado durante ese periodo. Como se plantea
anteriormente, interesa el estudio de las variables en su sentido per capita, para
lo cual se rescribira la ecuacién de acumulacién en términos de capital per
capita o de profundizacion del capital.

Dado que k = K/L, aplicando logaritmos neperianos:

Lnk LnK LnL

Derivando ambos lados con respecto al tiempo:

k K L sY-8K sY
- n- (n+0)
k K L K K

' La derivada de un logaritmo neperiano con respecto al tiempo es igual a la tasa de crecimiento de la
variable.



24

Como se ve en este punto, se asume que la poblacién crece a una tasa
constante y exégenamente determinada igual a "n". Esto permite rescribir la

ecuacion de acumulacién en términos per capita:

k sy (n+d)k

Se observa entonces que, para cualquier momento en el tiempo, la tasa de
crecimiento del producto per capita sera proporcional a la tasa de crecimiento

del capital per capita.

De acuerdo con la teoria, existe un estado estacionario para el que las
principales variables, en términos agregados, crecen a la misma tasa y en
terminos per capita, tanto el producto como el capital per capita, permanecen

constantes. Es decir, en el estado estacionario:

-0

yk
kO

¥ %
n

Y K

Mientras que:
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Este estado estacionario se corresponde con un estado de equilibrio dinamico
optimo. A continuacion se analizaran las propiedades y los valores del estado
estacionario. Ya que por definicion, en el estado estacionario el capital per
capita se mantiene constante, se sustituye la funcidon de produccidn per capita

en la de acumulacion per capita y se iguala a cero:

k sk (n+d)k-0

Despejando el capital per capita de equilibrio:

1
A (1)

k‘
n+d

Sustituyendo en la funcidn de produccién se puede hallar el valor del producto

per capita estacionario:

03
* S (I-a)

n+d
Este resultado da indicios acerca de los factores determinantes del crecimiento

econdmico. Salta a la vista la relacion directa que existe entre la tasa de ahorro
y el nivel estacionario de producto per capita. Por otro lado se evidencia una
relacion inversa entre el producto estacionario y la tasa de crecimiento de la
poblacion, ya que mientras mas alta sea ésta, se tendran que destinar mayores

esfuerzos a la ampliacion del capital necesaria para proveer de capital a los
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recién incorporados a la fuerza de trabajo, y resultard mas dificil la necesaria
profundizacion del capital requerida para un elevado nivel de producto per
capita estacionario.

De la presencia de rendimientos decrecientes del capital se deriva la hipdtesis
de convergencia absoluta, la cual plantea que las economias tienden a su
estado estacionario y presentan tasas de crecimiento mas elevadas mientras
mas distantes se encuentren de éste. Esto implica que economias con
parametros semejantes deben tener estados estacionarios semejantes y, que
en el largo plazo, a medida que estas van aproximandose al mismo, las tasas
de crecimiento tienden a cero. La evidencia empirica ha rechazado estas
conclusiones, al evidenciarse tasas de crecimiento sostenidas en el largo plazo
y divergencias profundas en los patrones de crecimiento. De acuerdo con la
especificacion del modelo, se puede afirmar que, de ser fijo el estado
estacionario y el nivel de la tecnologia, las fuerzas de la convergencia deberian
presentarse en su forma absoluta. Pero al plantearse el estado estacionario
como variable en el largo plazo, se puede hablar de convergencia condicional.
Se sabe del desarrollo anterior que en el estado estacionario el capital per

capita crece a una tasa igual a cero.

sy. (n+8)k”

Despejando "s"
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Se sustituye el valor de "s" en la ecuacion de acumulacién

k (n+d)k y
k y*

n+9)
Al reagrupar términos para el resultado anterior se puede expresar la tasa de
crecimiento como funcion de los parametros de ahorro y depreciacién, asi como

de los niveles corrientes y estacionarios de producto y capital per capita:

yik

* * —1
vk

G, (n+d)
De acuerdo con esto se puede apreciar que existe una relacion inversa entre la
tasa de crecimiento y los niveles actuales de producto y capital, dado el estado
estacionario. Pero al extender el analisis a una perspectiva de largo plazo, en la
que el nivel de producto estacionario deja de ser fijo, se presenta una relacion
directa entre cambios en el estado estacionario y la tasa de crecimiento de una
economia. Se puede sintetizar el modelo, representandolo mediante la

siguiente ecuacion:

G, ~F(y,y")
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En esta ecuacion, el término Gysrepresenta la tasa de crecimiento del producto
per capita en un momento del tiempo, y; es el nivel de producto per capita para
el inicio de periodo, mientras que y* representa el nivel de producto per capita
estacionario de largo plazo. La tasa de crecimiento Gy presenta una relacion
negativa y; con dado y* y una relacion positiva con y* dado y, EIl valor
estacionario y* depende de un conjunto de variables de entorno,
institucionales, sociales y culturales, asi como de una serie de parametros
descritos por el modelo neoclasico.

Para un nivel inicial de producto, un aumento en el nivel estacionario de
producto induce a un aumento en la tasa de crecimiento durante un intervalo de
transicion, como seria el caso si una reforma institucional favoreciera el
ambiente para los negocios. Asi, al aumentar la tasa de crecimiento y por
consiguiente la produccion, el efecto de los rendimientos decrecientes situara a
la tasa de crecimiento en los niveles determinados por el progreso tecnologico.
Debido a que la transicion se da lentamente, el efecto de un cambio institucional
(tanto favorable como desfavorable) persistirda durante largo tiempo. Si los
determinantes del estado estacionario (entre ellos el marco institucional)
permanecen invariables en el tiempo, el patron de crecimiento tendera a crecer
0 a decrecer dependiendo de, si se comenzd por encima o por debajo del nivel
de largo plazo. Mas aun, si los determinantes subyacentes permanecen
constantes, la diferencia entre patrones de crecimiento se mantendra a pesar

de las fuerzas de la convergencia condicional.
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La condicionalidad de la convergencia se desprende, entonces, de diferencias
en los niveles de producto e inversion estacionarios de largo plazo, los cuales a
Su vez son vistos en el marco neoclasico como dependientes de la propension
al ahorro, tasa de crecimiento de la poblaciéon, acumulacion de habilidades
(capital humano), desarrollo o difusion tecnolégica y otros factores que afecten
la posicion de la funcidn de produccion.

Si todas las economias fueran intrinsecamente iguales, difiriendo tan solo en la
intensidad de capital inicial, la nocion de convergencia aplicaria en su acepcion
absoluta, y por tanto las regiones pobres tenderian a crecer mas rapido que las
ricas. Pero en la realidad las economias difieren unas de otras, en cantidad de
aspectos como disposicion al ahorro, fertilidad, actitud hacia el trabajo, acceso
a la tecnologia y sobre todo en aspectos institucionales y culturales; por ende

las fuerzas de convergencia se presentan tan solo en sentido condicional.

1.2.3 Crecimiento Enddégeno, Tecnologia y Capital Humano

La reciente literatura sobre crecimiento enddgeno ha tratado de proporcionar un
panorama consistente con la existencia de crecimiento a largo plazo. Esta
aproximacion nos provee de una de las piezas faltantes en el esquema
neoclasico, a saber, una teoria del progreso tecnolég_ico. El avance tecnologico

implica la creacién de nuevo conocimiento parcialmente no-rival, y que por



3(

tanto comparte ciertas caracteristicas con los bienes publicos (Barro,
1990,1996). Bajo la optica neoclasica, resulta razonable asumir rendimientos
constantes a los factores rivales tradicionales, pero al ser incluido el
conocimiento no-rival como factor de produccion, se presentan rendimientos
crecientes de escala. Esta idea entra en conflicto con la posicion neoclasica, ya
que se hacen insostenibles los supuestos basicos de competencia perfecta.

La incorporacién al andlisis del crecimiento de las teorias de investigacion y
desarrollo (Romer, 1987-1990) provee de elementos para realizar extensiones
en este ambito. En este sentido, los avances técnicos son resultado de la
actividad econémica del sector investigacion, y es recompensada con algun tipo
de poder monopolistico (Shumpeter 1934). De esta manera, las tasas de
crecimiento pueden continuar siendo positivas en el largo plazo, mientras se
siga renovando el stock de conocimientos e ideas. La pérdida de eficiencia
econdmica, debida a las caracteristicas particulares de este sector productivo,
sefiala que las acciones gubernamentales y, en el fondo, las caracteristicas del
marco institucional seran cruciales para el sostenimiento de tasas de
crecimiento en el largo plazo, sobre todo en lo que concierne a derechos de
propiedad intelectual, provision de infraestructura, restricciones al desarrollo de
los mercados financieros, regulacion al comercio, entre otros. De esta manera
se puede decir que el marco institucional tiene gran capacidad para afectar la

tasa de crecimiento de largo plazo.
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Al incluir en el analisis a la tecnologia y al capital humano, se ve como las
conclusiones varian sustancialmente. La tecnologia entrara en el modelo como
una tecnologia aumentadora del trabajo o como tecnologia “Harrod-neutral’. La
tecnologia crecera a una tasa exégena igual a“G”. H capital humano o trabajo
calificado entrara bajo la idea de que consiste en las capacidades y aptitudes de
un trabajador para utilizar cierta cantidad de bienes intermedios (Jones, C.
1998). De esta manera, se replantea la funcién de produccion:
Y K*(4H)™

En esta economia, el capital humano se acumula con el tiempo que los
individuos dedican a aprender nuevas destrezas. Se denota con “u” a la fraccion
del tiempo que los individuos dedican a acumular H. Se puede decir entonces

que el capital humano se acumula de acuerdo con la ecuacién:

H —e™L
En términos per capita, el capital humano per céapita resulta una constante. La
constante g nos indica la proporcion en la que se transfiere un aumento de u en
H.
La ecuacion de acumulacion de capital fisico permanece igual que en la seccidn
anterior. Para esta especificacion, el nivel de producto per capita estacionario

resulta:
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Esta ultima ecuacion recoge las explicaciones del modelo neoclasico sobre los
patrones de crecimiento. Un alto nivel de producto estacionario implica una alta
tasa de inversidn, una alta dedicacion al desarrollo de destrezas profesionales
(h), una baja tasa de crecimiento de la poblacién y una alta incorporacién de

avances tecnolégicos al proceso productivo.

1.2.4 Hallazgos Empiricos Para el Crecimiento Entre Paises

Siguiendo el trabajo de Robert Barro (Determinants of economic growth: a cross
country empirical study, 1996), para un panel de 100 paises en un periodo de
treinta afios, se pueden resaltar algunos de los resultados de esta investigacion.
e Nivel inicial de producto: para valores fijos de las demas variables, el
modelo clasico predice un coeficiente negativo para el nivel inicial de
producto (de acuerdo con la idea de convergencia condicional), en este
sentido, el coeficiente del nivel inicial de producto puede ser interpretado

como la tasa de convergencia condicional. E! coeficiente estimado
(altamente significativo) implica una tasa de convergencia de 2.9% anual.

e Nivel inicial de capital humano: el nivel de capital humano en la forma
de salud, utilizando la variable de expectativa de vida al nacer, presenta

un coeficiente significativo y positivo en la regresion. E! capital humano
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correspondiente a la educacion, en la forma de atencion a la educacion
tanto masculina como femenina, no presenta un efecto claro (positivo
para la masculina y negativo para la femenina). De todos modos, parece
que la expectativa de vida tiene mayor poder explicativo en términos de
crecimiento.

Tasa de crecimiento de la poblacion: mientras crece la poblacion (y
con ella la fuerza de trabajo), mayor sera la cantidad de capital invertido
dirigido a proveer a los nuevos trabajadores en vez de servir para
incrementar el capital por trabajador. Por esta razon el modelo
neoclasico predice un coeficiente negativo, como en efecto se obtuvo en
el modelo, siendo este significativo.

Consumo del gobierno: la regresion presenta un coeficiente negativo y
significativo para el consumo del gobierno (excluido el gasto en
educacion y defensa), de lo que se puede concluir que un alto gasto del
gobierno, acompanado del efecto impositivo, es perjudicial para el
crecimiento.

Relacion inversion — producto: en la regresion, el coeficiente para la
inversion (rezagada), aparecidé como no significativo. En contra de lo que
plantea el modelo neoclasico, el comportamiento de la inversién, sobre
todo en economias abiertas, responde en gran medida a las perspectivas

de crecimiento. Por esta razon, al ser incluido como instrumento la
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inversion del periodo corriente, el coeficiente aumenta de valor y se hace
significativo.

e Términos de intercambio: se obtuvo en la regresién un coeficiente
positivo y significativo para la variacién en los términos de intercambio. El
efecto de un cambio en los términos de intercambio no es un efecto
directo. Si el nivel de produccion no varia, a pesar de experimentarse
una variacion en los términos de intercambio, el producto real permanece
constante. El efecto se debe a que al aumentar el ingreso doméstico y
por consiguiente el consumo, se estimula una expansion de la

produccion.

1.3 Instituciones y Crecimiento Econémico

El fendmeno del crecimiento econdémico se fundamenta en un incremento en la
base de recursos y factores explotables o en una ganancia de eficiencia en el
uso de los mismos. La productividad con la que son utilizados los recursos
viene dada por el estado de la tecnologia y por la capacidad que tienen los
individuos de emplear los avances tecnoldgicos (Jones, 1998). La tecnologia,
por su parte, dicta las posibles combinaciones e intensidades en las que los

distintos insumos pueden ser incorporados al proceso productivo. Las empresas
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emplean factores productivos de acuerdo a la estructura de precios relativos
que dicta el mercado, y el volumen de la produccién viene dado por la cantidad
de factores que estan en capacidad de contratar dadas las restricciones de
presupuesto. Los costos de transaccidn cuentan, en buena parte, como
componentes de la estructura de costos que enfrenta el empresario a la hora de
contratar los factores de produccion. De acuerdo con esto, se puede afirmar
que cualquier medida que esté en capacidad de afectar los costos de
transacciéon tendra un impacto directo en el proceso productivo. Como se
detallara mas adelante, el marco institucional incide directamente en la
determinacion de los costos transaccionales. Entonces, cabe esperar que una
reforma institucional afecte las decisiones de los empresarios, ya sea, via un
cambio en los precios relativos, o via una modificacidon de la estructura de
costos en términos absolutos.

Las instituciones son la base subyacente del desempefio econdmico. Este es
un hecho ampliamente aceptado. Las instituciones son restricciones a la
conducta humana que moldean la interaccion entre los individuos. Estas forman
la estructura de incentivos subyacente al intercambio, tanto en el ambito politico
como en el econdmico y el social.

El estudio del impacto de las instituciones sobre el desempefio econémico ha
sido uno de los campos de estudio mas activo en las Gltimas décadas. La idea
subyacente a estos estudios tiene que ver con que los individuos no toman sus

decisiones en el vacio (Di Trolio, 1997). El marco institucional afecta, en lo
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micro, el proceso de toma de decisiones de los individuos; y a niveles macro, en
la formacién de los precios relativos y por tanto de la estructura econdémica de
una sociedad. La creciente rama de literatura que se ha enfocado en el estudio
de las interacciones entre el marco institucional y el desempefio econémico, se
ha aproximado al problema de diversas maneras.

Muchos trabajos han enfocado su atencion al estudio del efecto del tipo de
sistema politico, mas especificamente de la democracia sobre el desempefio
econdmico (Barro, 1994; Bollen, 1990; Lipset, 1994). Detras de estos estudios
se encuentra la idea de que las libertades politicas y econbémicas tienden a
reforzarse mutuamente (Friedman, 1962) o de que la prosperidad estimula en
los pueblos la propensién a experimentar la democracia (Lipset, 1958). Las
aproximaciones empiricas a estos temas, han trabajado con distintos
indicadores de democracia, estabilidad politica y libertades politicas publicados
por organizaciones como Freedom House o Busines International, pero el mas
utilizado ha sido el indice de democracia desarrollado por Gastil (1968). La
evidencia empirica sefiala una relacion negativa y significativa entre la
inestabilidad politica y el crecimiento econémico (la inestabilidad politica crea
incertidumbre en los agentes). Pero, para el caso de la democracia, las
conclusiones resultan un tanto ambiguas. Barro (1994) sefiala que
aparentemente hay una existe una relacion muy débil entre libertad politica y
crecimiento, pero que hay evidencias de una relacién no lineal entre ambas

variables. Al introducir el indice de democracia de Gastil en su regresion de
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crecimiento, siguiendo una especificacion cuadratica, comprueba la presencia
de una relaciéon no lineal y significativa entre ambas variables, 1o que implica
que existe una relacion positiva entre libertades politicas y desempefio
econodmico para bajos niveles de democracia, pero una vez alcanzado un nivel
moderado de libertades politicas el impacto de la democracia se vuelve
negativo. Una relacién del tipo antes mencionado pone de manifiesto el impacto
redistributivo en los sistemas de eleccion por mayorias, asi como el impacto de
los distintos grupos de interés a través del cabildeo politico y la busqueda de
rentas.

Los vacios tanto conceptuales como empiricos que deja esta linea de
investigacion permiten suponer que los indicadores de libertad y estabilidad
politica no remiten a los factores institucionales claves para la economia. Barro
(1994) argumenta que el efecto de la democracia sobre el crecimiento se hace
no significativo al controlar la regresion por variables de capital humano y el
indice de observancia de las leyes (rule of law). Los resultados obtenidos por
Scully (1988) y por Kormendi y Meguire (1985), donde se observaba una
relacion positiva y significativa entre libertad politica y crecimiento, pueden ser
producto de una deficiente especificacion del modelo (Barro, 1994).
Recientemente la atencién se ha volcado hacia el estudio de el impacto de la
definicion y seguridad de los derechos de propiedad, asi como de indicadores
de libertad econémica o medidas subjetivas de eficiencia institucional. Una

amplia gama de organizaciones privadas se han encargado de compilar nueva
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data sobre derechos de propiedad, observancia de las leyes, libertad
econdmica, corrupcion, lo que ha permitido ampliar el espectro de estudio en el
campo de las instituciones y el desempefio econémico. Se ha encontrado una
estrecha relacion entre la seguridad de los derechos de propiedad y el
crecimiento econdmico (Knack y Keefer, 1993-1994) al usar indices subjetivos
compuestos por organizaciones privadas como Country Risk Guide. Utilizando
un indice de libertad economica publicado por la Heritage Foundation, Haan y
Sturm (1999) comprueban una relacién significativa y positiva entre libertades
econdmicas y crecimiento. En este tipo de trabajos empiricos, el problema de la
doble causalidad que puede presentarse entre la calidad institucional y el
desempefio econdmico tiende a sesgar los resultados. En este sentido, Di Trolio
(1997) comprueba, utilizando un modelo de ecuaciones simultaneas, la
significacion de la seguridad de los derechos de propiedad como determinante

del desempefio econdmico.

1.3.1 Crecimiento Econémico Costos de Transaccion e Instituciones

La estructura tedrica neoclasica sienta sus bases en el estudio de la conducta
del homo econdmicus, en un mundo sin fricciones de cara a la escasez. Las

decisiones tomadas por el homo econdmicus, se enmarcan en un contexto de
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oportunidades y elecciones, dentro del cual una eleccion en particular refleja la
estructura de deseos y preferencias del individuo. Este sigue un patron de
conducta maximizador que no so6lo da cuenta sobre su escala de valoracion &
través de su seleccion, sino de todas las oportunidades dejadas de lado,
inclusive en el tiempo, por lo que se puede decir que el individuo es un
maximizador intertemporal.

El mundo en el que se desenvuelve el homo economicus neocldasico es un
mundo en el que no existen instituciones ni organizaciones a excepcion del
mercado y las decisiones son tomadas basandose en los cambios de los
precios relativos, en un mercado impersonal y eficiente. Estas condiciones son
posibles en un entorno de informacion perfecta, sin incertidumbre y sin costos
de transaccion. Bajo todas estas premisas, Coase sefiala que sera factible una
estructura de incentivos que permita igualar los retornos sociales y privados, lo

que garantiza la orientaciéon de los recursos hacia las actividades mas eficientes

1.3.2 Costos de Transaccién

En el mundo real, la informacion dista de ser completa y su distribucion es
asimetrica. La incertidumbre viene asociada con la falta de informacion, lo cual

deriva en la existencia de los costos de transaccion. Los costos de transaccion
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se relacionan con la definicion y medida de las caracteristicas de los bienes o
servicios a ser intercambiados, asi como de los mecanismos de observancia de
los contratos y acuerdos (North, 1992).

En cuanto al problema de medicion, se puede decir que tiene que ver con la
estricta descripcion de los atributos de un bien o servicio. La medicién consiste
en la definicién de las dimensiones fisicas del bien (peso, cantidad, tamafio)
conjuntamente con los derechos de propiedad que recaen sobre el mismo. Los
derechos de propiedad representan la facultad que tiene el propietario de hacer
uso del bien, excluir a otros de su uso, disfrutar de los beneficios derivados del
bien y la facultad de transferir este conjunto de derechos a otros. Ya que los
costos de medicion y especificacion son altos, y resulta prohibitivo agregar
clausulas a los contratos que prevean cuaiquier contingencia, los derechos
sobre un bien tienden a estar imperfectamente especificados.

El otro factor fundamental de los costos de transaccion tiene que ver con los
mecanismos de observancia de contratos y de sanciones al incumplimiento de
los mismos. La perfecta observancia de los contratos resulta costosa, tanto en
la deteccion y medicion de las desviaciones al contrato, como en los
mecanismos de arbitraje y penalizacion. En este sentido, el desarrollo de un
sistema judicial eficiente e imparcial, encargado de velar por el estricto
cumplimiento de los acuerdos, ha sido uno de los factores criticos dentro del

proceso de desarrollo econémico (North, 1992).
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Desde esta perspectiva, existe un componente de incertidumbre que debe ser
tomado en cuenta para el andlisis. De acuerdo con los principios de
maximizacion, los individuos trataran de violar los contratos; siempre que
puedan, con impunidad, gozar de los beneficios del incumplimiento. Por lo
tanto, los individuos trataran de maximizar de acuerdo a las posibles
desviaciones del contrato (North, 1981), dando a lugar a transacciones
subdptimas en el sentido de Pareto. La incertidumbre que afade la
imposibilidad de una observancia perfecta de los acuerdos, tiende a elevar los
costos de transaccion, por lo que se puede decir que, en cierta medida, los
costos de transaccion van a estar relacionados con las tecnologias de medicion

disponibles y la efectividad de los mecanismos de observancia.

1.3.3 Derechos de Propiedad, Costos de Transaccion y el Estado

Las bases de la idea de los derechos de propiedad se encuentran en la
capacidad de excluir a otros del goce y la utilizacion de un bien, dado que los
mismos son escasos. Resulta evidente la necesidad de especificar esta clase
de derechos para los bienes que son por naturaleza rivales, o que implica que
el uso del mismo por parte de una persona impide su uso por otras, puesto que

de otra manera resultaria imposible conciliar las necesidades y deseos
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ilimitados de los individuos con una dotacion limitada de recursos. Para los
bienes que son por naturaleza no rivales, la estricta especificacion de los
derechos de exclusion, asi como la capacidad de hacer valer los mismos, sera
crucial para que no se presente una situacion de subprovision privada de estos
o una depredacion desmedida de los recursos comunes (tragedia de los
comunes).

En este punto se presenta el Estado como una organizacién con. ventajas
comparativas en el uso de la violencia (North, 1981), lo que le otorga ciertos
poderes de coercion de los que carecen otras organizaciones (Stigtlitz, 1993).
En esta oOptica, el Estado se encuentra en posicion de especificar los derechos
de propiedad, asi como de velar por su estricta observancia.

En el conjunto de codigos que forman la estructura legal de un Estado vienen
definidos |(')S derechos de propiedad, tanto en su extensidon como en sus
limitaciones y los mecanismos de regulacion a los que estan sujetos. Por otra
parte, los mecanismos de observancia de los derechos de propiedad, asi como
los mecanismos de sancion al incumplimiento de los mismos, vienen recogidos
en el cuerpo de instituciones que conforman el sistema judicial del estado. Esta
aproximacion al papel del estado se deriva de la corriente hobbesiana de
pensamiento politico. De acuerdo con esto el Estado se presenta como una
derivacion directa del teorema del intercambio y de las ganancias de la
especializacion. En este sentido, el Estado es una organizacion que ofrece

servicios de justicia, legislacion y proteccion a cambio de tributos. Debido a la
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presencia de economias de escala en la provision de estos servicios, la
sociedad en general se ve beneficiada de la presencia de una organizacion

especializada en estas actividades (North, 1981).

1.3.4 Ideologia y Cultura

En este punto del andlisis aparece un conflicto entre la conducta maximizadora
del homo economicus neoclasico y la visién contractual del estado. Al existir los
costos de transaccion, aparece un margen de accion dentro del cual el individuo
racional encontrara beneficioso el incumplir las normas y los acuerdos, siempre
que el calculo de costos y beneficios prevea ganancias. Este tipo de conducta
se veria reforzado por el hecho de que, de acuerdo .con la racionalidad
instrumental, la contraparte en un acuerdo tratara también de sacar ventajas del
incumplimiento del mismo. Al actuar ambas partes de un acuerdo sobre la base
de sus posibles desviaciones, resultarian inviables gran cantidad de
transacciones informales que, debido al volumen o a caracteristicas
particulares, verian ahogados los beneficios del intercambio por los elevados
costos de transaccion. En este sentido, el problema del free rider haria inviable
al Estado como organizacion asi como el desarrollo de una economia de

mercado basada en la especializacion y en el intercambio impersonal.
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Bajo este panorama resulta imprescindible, para fa vida en sociedad, la
existencia de algun mecanismo que restrinja el comportamiento oportunista de
los individuos, otorgandole algun grado de legitimidad a las instituciones
formales. North (1981) sefiala que los cddigos éticos y morales son el cemento
de la estabilidad social, determinando la viabilidad del sistema economico. Se
puede entonces afirmar que la ideologia y, en términos mas generales, la
cultura son elementos imprescindibles e indisociables del estudio del
desempefo econdmico. La importancia de la ideologia y de la cultura, senala
North (1992) es funcion directa de los costos de medicidn, especificacion y
observancia de acuerdos, y dado que estos costos existen y son importantes, la
percepcion que tengan los individuos sobre la legitimidad de las reglas sera
esencial.

Las reglas formales son solo parte de la estructura institucional de una
sociedad; estas se complementan con una serie de convenciones (instituciones
informales) que cubren los espacios de accién no recogidos por las reglas
formales. Dentro de esta categoria de instituciones informales vienen recogidos
los patrones de comportamiento desarrollados como solucién a problemas
cotidianos de coordinacién (que todas las partes estan interesadas en
mantener), asi como los coédigos de conducta auto impuestos, relacionados con
principios éticos. Estos Ultimos no necesariamente se derivan de un calculo
maximizador y generalmente implican un sacrificio econémico a favor de otros

valores no econémicos.
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En el sentido mas basico, se puede pensar que el comportamiento “de diario’
de los individuos viene en cierta forma guiado por un grupo de habitos,
maximas y codigos de comportamiento, adquiridos inicialmente a través de la
familia en el proceso de socializacion primario y luego reforzados por
instituciones como la iglesia o la universidad. Al pensar entonces que el
comportamiento cotidiano viene guiado por el “sentido comun’, se puede decir
que debe haber un basamento ideoldgico para este conocimiento (North, 1981).
LLas ideologias vienen a ser entonces, esfuerzos intelectuales para racionalizar
los patrones de comportamiento de los individuos y de los grupos, cargados de
un elemento normativo en el sentido de que pretenden explicar como es el
mundo y como este deberia ser (North, 1992). En dltima instancia, las
ideologias pueden ser vistas como herramientas que le permiten a! individuo
entrar en contacto con el entorno, de manera que se simplifique el proceso de
toma de decisiones.

La cultura se presenta como un conjunto de conocimientos, saberes vy
teorizaciones de diversa indole, acompafiados por patrones de comportamiento
desarrollados para resolver problemas de intercambio cotidianos. La cultura,
entonces, provee a los individuos de un marco conceptual con el cual interpretar
la informacion y los estimulos que perciben los sentidos. Resulta verosimil
plantearse que el entramado institucional es modelado por los patrones de
percepcion de la realidad que se forman los agentes, de acuerdo con ideas

preconcebidas y profundamente arraigadas. En esta misma linea, se puede
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pensar que ciertas ideas que modelan la forma de ver al mundo tienen
repercusion en el ambito econémico (como podrian ser los casos de la actitud
ante el trabajo, la nocién de equidad y de libertad, la propension a ahorrar, la
ideas sobre la competencia), mas aun cuando son ideas instituidas y difundidas
masivamente por medios de socializacion como la iglesia.

Cabe destacar, ademas, que las teorizaciones a priori que realicen los
individuos, por el hecho de no ser comprobables, pueden unicamente ser
refutadas por la evidencia (de acuerdo con esta idea, las diferencias en el
bagaje de experiencias entre individuos, llevara a teorizaciones del mundo
diferenciales y personales). Los individuos entonces alteraran sus perspectivas
ideoldgicas, cuando sus experiencias entren en conflicto con sus ideologias,
siendo este un proceso acumulativo, tanto para el individuo como para el
colectivo. De esta manera se puede pensar que los cambios de paradigma son
procesos que se gestan lentamente dentro de una sociedad.

Finalmente, se puede afirmar que asi como el conjunto de teorizaciones e ideas
arraigadas dentro de una sociedad (reforzadas por el marco de instituciones
informales) tienen repercusiones en el ambito econdémico a niveles micro (este
nivel se caracteriza por las decisiones personales puestas de manifiesto en la
jerarquizacion de las preferencias); por otro lado, las ideologias estan
estrechamente relacionadas con la moral y los juicios éticos acerca de la justicia

en el sistema y en el mundo, desde el punto de vista colectivo con sus
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concomitantes implicaciones en término de politicas (a nivel ya de las
instituciones formales).

En un estudio reciente (1998), Landes argumenta que, durante el periodo de
despegue econOmico de los estados protestantes, los paises catdlicos y
musulmanes en particular adoptaron politicas de intolerancia y xenofobia que
retrasaron el proceso de desarrollo. De acuerdo con Landes, a partir de
comienzos del siglo XV, en paises del sur de Europa y en América Latina, bajo
el influjo de la iglesia catodlica, fueron quemados herejes, se pusieron trabas a la
educacion, fueron censurados importantes libros y se restringié el influjo de
nuevas ideas. Este proceso se dio, en parte, porque la iglesia catdlica se sintio
amenazada por las nuevas corrientes surgidas de la reforma protestante y, en
parte, para aumentar su poder y dominio. Las consecuencias de estas politicas
de intolerancia fueron un considerable aumento en el poder de la iglesia y de
los estados, y la incapacidad de los paises catélicos de aprender de otros.
Landes cree que esa politica de intolerancia fue un factor determinante del
decaimiento de Espafa, Portugal e ltalia, asi como de la pobreza en
Latinoamérica. Es interesante también examinar la propuesta de Huntington
(1991) quien explica que la iglesia catdlica pasé en los afios sesenta de ser una
poderosa fuerza contra el liberalismo (y una fuente de cultura de la pobreza, de
acuerdo con Landes) a ser una poderosa fuerza a favor de la democratizacién,
presumiblemente con la intencién de mantener la membresia. Probablemente

esto explica (por lo menos parcialmente) que la mayoria de los paises que se
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han democratizado en los dltimos treinta afos, incluyendo a Espafia, Portugal,
Polonia, Hungria, Filipina, Nicaragua, Argentina, Brasil y México, han sido

paises catodlicos.

1.4 Capital Social, Instituciones y crecimiento econémico

En toda sociedad existe un marco de normas informales que evoluciona
modelando la interaccibn humana; es a partir de este stock de capital que se
define la cultura de una sociedad (North, 1992). Para Fukuyama (2000), el
capital social se refiere a una norma que promueve la cooperacion entre uno o
mas individuos. La Porta et. al. (1996) sefialan que el capital social consiste en
la propensién que tienen los individuos de una sociedad a cooperar, con el fin
de alcanzar resultados socialmente eficientes, evitando trampas no
cooperativas e ineficientes como la del dilema del prisionero. Con el fin de evitar
un concepto tan restrictivo que remita a manifestaciones del capital social mas
que al fendbmeno en si, en el presente trabajo se plantea al capital social como
un conjunto de instituciones informales que promueven la cooperacion entre
individuos.

La literatura reciente ha enfocado su atencién al estudio del impacto del capital

social sobre el desempefio del gobierno (Putnam,1993; La Porta et al, 1996;
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Knack y Keefer, 1997; Knack, 2000), la participacién de la sociedad civil
(Fukuyama, 2000) y en forma mas general, al desempefio de organizaciones de
gran escala. Knack (2000) sefiala que hay tres mecanismos a través de los
cuales el capital social puede afectar el desempefio del gobierno: fomentando la
rendicion de cuentas (accountability) por parte de los funcionarios publicos,
facilitando los acuerdos ante posiciones encontradas y despertando Ia
creatividad en las respuestas politicas. Por otro lado un profundo y arraigado
sentido de responsabilidad civica es esencial para enfrentar los incentivos
derivados de la accion colectiva. Una sociedad con un alto nivel de confianza y
responsabilidad civil genera contraincentivos para la busqueda de rentas, en
favor del interés publico (Knack, 2000). El capital social es, por su parte, la
unica fuerza que permite hacerle frente al problema del free rider y, en general,
el buen funcionamiento de un sistema democratico requiere un difundido
sentido de la participacion civica (Fukuyama, 2000).

El conjunto de normas de cooperacion y codigos de conducta auto impuestos
que componen el stock de capital social, se presentan de distintas maneras en
distintos grupos. Se tiene entonces que el capital social se presenta como un
conjunto de cdédigos de conducta que caracterizan a individuos pertenecientes a
un mismo grupo, los cuales pueden hacerse extensivos a individuos ajenos al
grupo o pueden funcionar como reglas de reciprocidad y solidaridad intra
grupales. De acuerdo con esto, el capital social viene asociado con un conjunto

de externalidades fundamentadas en la orientacion de las normas de
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cooperacion. Ciertos grupos utilizan la hostilidad contra los extrafios como
mecanismo para lograr cohesion interna (Fukuyama, 2000), como es el caso de
los grupos racistas (en particular el partido nacional socialista aleman durante la
segunda guerra mundial), o la idea musulmana de la guerra santa, que supone
enfrentamientos hostiles contra los “infieles’. Las ideologias grupales o de
clanes pueden convertirse en obstaculos para el flujo de la informacion, las
ideas y los recursos. Fukuyama (1999) sefala que el capital social basado en
los lazos familiares (rasgo caracteristico de los paises latinoamericanos y del
este de China), ha obstaculizado el proceso de desarrollo econémico e
institucional.

Pero se presenta también el caso de codigos de conducta que se hacen
extensivos al colectivo. De acuerdo con Weber (1951), uno de los grandes
logros de las religiones éticas consiste en hacer extensivo el comportamiento
moral hacia la colectividad en vez de enfocar esta conducta exclusivamente al
nucleo familiar. Utilizando el concepto acufiado por Harris (1985) y desarrollado
por Fukuyama, un radio de confianza superior al grupo de cooperacion,
caracteriza la presencia de externalidades positivas del capital social.

La confianza en una sociedad viene entonces a ser un subproducto de la
interrelacion entre los codigos de conducta (recogidos dentro de la categoria de
capital social) y las caracteristicas de los distintos grupos que componen la
sociedad. Ideologias de cooperacion endogena dificilmente pueden generar

confianza en una sociedad fragmentada. Por otra parte, ideologias de
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cooperacion extensivas presentan externalidades positivas en la generacion de
confianza, aun en sociedades divididas. Se puede concluir entonces que la
confianza se generara de acuerdo con la interacciéon entra las normas de
cooperacion y el grado de fragmentacion de la sociedad.

Fukuyama (2000) argumenta que el capital social, al ser necesario por los
individuos para alcanzar sus fines egoistas, sera producido como un bien
privado. Esto puede aceptarse, siempre que sea posible (a bajo costo) la
discriminacién de la sociedad entre miembros del grupo y extrafos. Pero, en el
caso de la confianza (trust), si se puede afirmar que nos encontramos ante un
bien publico. Esto no implica que exista una subprovision, ni justifica la
intervencion del Estado (mucho menos al estilo Nazi). La confianza implica una
percepcion generalizada y resulta por naturaleza no-rival.

El rol fundamental del capital social, y de la confianza derivada de éste, es
asegurar la cooperacion entre extrafnos (personas anénimas que interactuan en
organizaciones grandes). De acuerdo con la teoria de juegos, la confianza
implica una posicion aprioristica en la que se espera que el oponente sea
cooperativo antes que completamente racional, evitando el equilibrio de Nash,
caracteristico del dilema del prisionero (La Porta et al., 1996). Es por esta razén
que el capital social, y en particular el tipo de capital social que genera un
ambiente colectivo de confianza, sera un elemento crucial para el desarrollo de
economias de mercado, basadas en la especializacién y el intercambio

impersonal en presencia de importantes costos transaccionales.



52

1.4.1 Ideologia Religion y Confianza

La ideologia constituye un factor fundamental en el proceso de creacion de
capital social. Si bien los economistas se han planteado que mediante la
repeticion de juegos, como el dilema del prisionero, los individuos generan
cierto tipo de actitudes frente a la interaccion, dificimente esto explica el
fendmeno en su totalidad (Fukuyama,2000).

La actitud de un individuo ante un problema de coordinacion viene en gran
medida influida por posiciones aprioristicas sobre la cooperacién, basadas en
codigos, normas y valores morales transmitidos de generaciéon en generacion.
Estas posiciones frente a la cooperacion, generaimente, no se derivan del
conocimiento aprehendido mediante la interacciéon y el regateo individual, lo
cual implica mas habito que racionalidad. Estas manifestaciones de capital
social vienen reforzadas por el peso de ia costumbre, asi como por fuentes
jerarquicas de autoridad (Putnam, 1993. Fukuyama, 2000). En este sentido, la
religion juega un papel de extrema importancia, ya que recoge un cuerpo
articulado de codigos y principios éticos de caracter normativo, que moldean la
actitud del individuo frente a la interaccion social.

El papel de la religion en la construccion del capital social, asi como en la
generacion de confianza, ha sido discutido en la reciente literatura econdmica.

En su trabajo “La Etica Protestante y el Espiritu del Capitalismo’, Max Weber
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(1951) sefala los aspectos de la moral y la ética reformista que hicieron posible
el desarrollo de una economia capitalista en primera instancia, ya que en
presencia de elevados costos de transaccion, sélo la practica de virtudes como
la honestidad y la reciprocidad permiten reducir la incertidumbre.

Partiendo del trabajo de Robert Putnam (1993), se ha estudiado el papel de la
religion al cultivar o deteriorar los lazos horizontales de cooperacion
generadores de confianza. De acuerdo con Putnam (1993), y posteriormente
con La Porta et. Al (1996), las religiones jerarquicas tienden a deteriorar las
redes horizontales de cooperacion, desalentando la generacion de confianza.
Putnam argumenta que las diferencias en los niveles de confianza en las
regiones del sur y del norte de ltalia dan cuentas de las diferencias en el
desempeiio de los gobiernos regionales. La Porta et al. (1996), encuentran una
relacibn negativa y significativa entre la presencia de religiones jerarquicas
(catolicismo, Islam e iglesia ortodoxa) y los niveles de confianza. En un trabajo
mas reciente, La porta et al (1998) sefnalan que los paises predominantemente
protestantes presentan un mejor desempefio institucional (calidad de gobierno)
que sus contrapartes musulmanas y catolicas. Estos resultados pueden ser
interpretados como la comprobacion de disfuncionalidades institucionales de
largo plazo que afectan el desempefio de organizaciones de gran escala, en
particular el gobierno y el mercado. La religion y las tradiciones, al no derivarse
de la razon, pueden implicar conductas suboptimas en el sentido econdémico, y

dada su naturaleza, pueden prevalecer a lo largo de Ia historia.
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1.5 Fragmentacién Social y Desempefio econdémico

Al hacer referencia a la fragmentacion o polarizacion social, se trata de abordar
el conflicto derivado de la division de una sociedad en grupos y segmentos
definidos e identificables, cuyos objetivos, preferencias, intereses y conducta
divergen. En el ambito micro, el grado de fragmentacion de una sociedad tiene
repercusiones directas en el ambiente de incertidumbre que rodea al
intercambio cotidiano, afectando directamente a las decisiones de los agentes,
via los costos de transaccion. El simple problema de las diferencias en el
lenguaje impone restricciones a la interaccion y dificulta el proceso de definicion
de los términos de un acuerdo. Las diferencias culturales, por su parte,
introducen sesgos a las percepciones de los individuos sobre las posiciones ex
ante y ex post de su contraparte en una negociacion. En este sentido cabe
resaltar que en un estudio experimental reciente, Kersten, K&szegi y Vetschera
(1999), sefalan que el elemento cultural juega un papel importante en el
proceso de negociacion y que su fuerza se ve incrementada con la falta de
informacion y la incertidumbre en relacion a la contraparte.

La escuela de la elecciéon publica ha descrito un panorama convincente del
proceso de interaccidon de grupos a nivel agregado en una sociedad. Las
presiones redistributivas, la busqueda de rentas y los problemas de incentivos,

derivados de la accidon colectiva, sefialan la via por la cual la falta de cohesion



social se traduce en ineficiencias econémicas. Se puede entonces afirmar que
la magnitud de estas ineficiencias vendra determinada por el grado de division
de una sociedad, asi como por la sensibilidad de las instituciones a la presion
de los grupos, y la calidad de las instituciones para la resolucién de conflictos.
El estudio del conflicto de clases y la interrelacion entre grupos econémicos ha
resultado un topico de gran interés desde los tiempos de Marx. La diversidad en
las posiciones frente a este asunto se basan en las distintas nociones y
percepciones de las instituciones de resoluciéon de conflicto. En este sentido,
Rodrik (1998) define a las instituciones de resolucion de conflicto, como
aquellas que manejan la competencia distributiva, dentro de un marco de reglas
y procedimientos aceptados. El régimen politico, y en particular, los
mecanismos de toma de decisiones publicas, seran un factor determinante de
la capacidad de conciliar intereses que tenga una sociedad, evitando posiciones
radicales que atenten contra la estabilidad del sistema. Cabe destacar que un
sistema democréticq no es una condicién suficiente para la conciliacion de
intereses, este debe venir acompafiado de una burocracia honesta, un sistema
judicial eficiente y una red de seguridad social que evite las posiciones radicales
de aquellos que sienten que no tienen nada que perder.

En recientes estudios gran cantidad de autores han estudiado el impacto de la
polarizacion social en el desempefio econémico. Una linea de investigacion se
ha enfocado en los efectos distributivos de la divisién social derivada de la

distribucion del ingreso y de la riqueza (Alesina, A y Rodrik, D, 1991. Mauro, L.
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1996). En el trabajo titulado Distributive Politics and Economic Growth, Alesina y
Rodrik encuentran que en regimenes democraticos donde aplica la regla del
votante medio, existe una relacién directa entre la desigualdad en la distribucion
del ingreso y la tasa de recaudacion fiscal, y, por lo tanto, una relacion inversa
entre desigualdad y crecimiento economico. El canal de transmision entre
division social y crecimiento economico, de acuerdo con esta perspectiva,
radica en el conflicto entre trabajadores y capitalistas, y las consiguientes
presiones redistributivas que determinan una transferencia de recursos a favor
del grupo con mayor fuerza politica (de acuerdo con la regla del votante medio,
los trabajadores).

En ofra linea de ideas, Knack y Keefer (2000), abordan la idea de que la
divisién social afecta el desempefio economico por la via de la inestabilidad
politica e institucional, en particular, a través de la inestabilidad de los derechos
de propiedad. En este sentido, la fragmentacién social amplia el espectro de
cambio institucional, afiadiendo incertidumbre sobre los derechos de propiedad.
De acuerdo con esto, los agentes reaccionaran reduciendo su exposicion al
riesgo, al alterar sus estrategias de produccion e inversion.

Ambos enfoques ignoran la posibilidad de un comportamiento cooperativo entre
los distintos grupos. En una sociedad dividida, la estrategia dominante de cada
grupo vendra determinada por las potenciales ganancias y pérdidas asociadas
a los distintos escenarios de cooperacion y conflicto. Las instituciones de

resolucion de conflicto determinaran la magnitud de los beneficios o las
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pérdidas de una estrategia asimétrica entre las partes (Rodrik, 1998). Por otro
lado, lo que Rodrik denomina conflicto latente tiene que ver con la percepcion
que tenga un grupo de que su contraparte se comportara cooperativamente. Se
tiene entonces que la magnitud del conflicto, y por lo tanto sus costos
derivados, vendran determinados por la profundidad del conflicto latente
(percepciones que tengan los individuos de sus rivales), asi como por la calidad
de las instituciones de resolucion de conflicto. En esta linea, Rodrik (1998)
sefiala que frente a un shock adverso, las sociedades fragmentadas con pobres
instituciones de resolucion de conflictos tienden a demorar el proceso de
reformas, creando ineficiencias como: controles de cambio, restricciones a
importaciones y controles de precio, hasta que la postergacion se hace
insostenible, y en el proceso de ajuste, los costos son distribuidos
desigualmente, de acuerdo con la fuerza politica de cada grupo.

Del desarrollo anterior se puede decir que, si bien el aspecto institucional
resulta de extrema importancia, un problema profundo de fragmentacion social
haria inviable el desarrollo arménico de una sociedad, aiin cuando esta contara
con instituciones de resolucion de conflicto adecuadas. Una sociedad
profundamente dividida puede cuestionarse la legitimidad de sus instituciones,
aun cuando estas parezcan justas y equitativas. Charles Kenny (1999), sefiala
la importancia de la nocién de Nacidn-Estado en la percepcion de los individuos
sobre la legitimidad de sus instituciones. Las divisiones linglisticas, étnicas y

culturales, constituiran un factor de debilidad institucional, que afectara la
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percepcion de los agentes sobre el estado como arbitro imparcial. Esta
debilidad del estado, como sefala Kenny, inducira a una conducta de
compromiso parcial con las instituciones, aprovechando los beneficios vy
evitando los costos. La falta de una identidad comudn entre conciudadanos, poi
su parte, tiende a fortalecer los lazos familiares, afectivos y raciales, en
detrimento del respeto a las instituciones formales, desestimulando la formacion
de redes de confianza e incrementando los costos de transaccion. En su trabajo
de 1999 Kenny confirma una relacion negativa y significativa entre el indice de
fragmentacién etnolingliistica (desarrollado por Easterly y Levine), y el
crecimiento econémico. Esto da indicios de la importancia de la nocion de
Nacion-Estado para el buen funcionamiento de las instituciones. Por su parte,
La Porta et. al (1998) sefalan que la divisién étnica y linglistica afecta
negativamente el desempefio del gobierno.

Por dltimo se tiene que Alesina, Baquir y Easterly (1997) proponen un
mecanismo alternativo de interaccion entre la fragmentacion social, y el
desempefio economico. En sociedades fragmentadas la polarizacion de las
preferencias de los distintos grupos desestimulara la demanda de bienes
publicos. Las diferencias entre la cesta de bienes publicos deseada por los
individuos de cada grupo, y la cesta de bienes publicos provista por el Estado,
de acuerdo con la regla del votante medio, implican una pérdida de utilidad de
la sociedad en conjunto, por lo cual, los individuos preferiran un presupuesto

publico reducido. El problema de la subprovisién de bienes publicos, asi como
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la pérdida de eficiencia econdmica y de utilidad agregada, resulta una
caracteristica estructural derivada de factores sociales, independientes de los

arreglos institucionales.



CAPITULO I

Il MARCO METODOLOGICO

La idea de esta investigacion consiste en evaluar el impacto de un conjunto de
condiciones socioculturales sobre el desempefio econdmico. La estimacion es
planteada para data de corte transversal, para un grupo de 122 paises, y un
periodo de estudio que va desde 1972 hasta 1992.
El modelo empirico de crecimiento es planteado en forma semilogaritmica,
donde a todas aquelias variables que no se puedan expresar en términos
porcentuales, les sera tomado el logaritmo. El modelc en términos generales
quedaria de la siguiente manera:

Gi=b()(,') +S(Ci)+U,'
Donde el subindice “I" se refiere al pais, el vector X esta constituido por las
variables convencionalmente relacionadas con el crecimiento econémico y el
vector C incluye lo que se llamara variables socioculturales.
Como propésito se utilizaran, como variables de control, un set compuesto por
las variables que tradicionalmente se han usado en los modelos empiricos de
crecimiento, validadas por Robert Barro en su trabajo (Determinants of economic
growth: A cross-country empirical study), como determinantes significativos del

crecimiento econémico.
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Al tratar con un grupo de variables, si no exdgenas por naturaleza por lo menos
predeterminadas en el tiempo, se pretende, a través del analisis econométrico,
constatar su significacion en un modelo empirico de crecimiento, con el fin de
poner de manifiesto la influencia de factores estables en el tiempo que den
tugares a diferenciaciones en los patrones de crecimiento entre paises. En este
caso, las hipétesis se encuentran relacionadas con la significacion individual
de cada una de las variables del grupo de variables socioculturales, asi como
con la significacién conjunta del grupo.

Conociendo de antemano las limitaciones de los modelos de corte transversal,
se supone que la inclusion de este set de variables socioculturales puede ser de
gran ayuda a la hora de estudiar conjuntamente el desempefio de economias
tan diversas como las incluidas en esta muestra de mas de cien paises. En
estudios recientes, el uso generalizado de variables dummy regionales trata de
aproximarse a controlar las regresiones por las caracteristicas idiosincraticas de
sociedades tan diversas. En este trabajo se tratara de dar luces acerca de los
factores culturales, sociales e histéricos que pueden resultar importantes para
bosquejar las caracteristicas particulares de las economias. Por otra parte, los
resultados de los modelos de corte transversal deben ser interpretados como un
estudio de la fuerza e importancia de las correlaciones parciales y conjuntas, no
como una aseveracion de fuerzas deterministicas. Por lo tanto, las conclusiones
derivadas de un modelo de corte transversal no son directamente extrapolables

a un pais en particular.
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No se pretende realizar un estudio del efecto en el tiempo del set de variables
socio culturales, sino aproximarnos a una explicacion de las diferencias en los
patrones de desempefo entre paises, y evaluar la posibilidad de que estas

diferencias respondan a caracteristicas estructurales.

2.1 Especificacién de las variables e hipotesis:

La muestra consistira en un grupo de cien paises de todos los continentes. Las
variables a utilizar en este trabajo, dada su naturaleza particular, provendran de
fuentes diversas, asi como el periodo de estudio estara relacionado con cada
variable en particular, claro esta, tratando de mantener la consistencia en la
data. En cuanto a la situacién temporal de las variables, se tiene que en el
periodo de estudio de la tasa de crecimiento, se utilizara un promedio del
periodo comprendido entre 1972 y 1992, siendo esta Ultima fecha la mas
reciente, disponible en la base de datos de Summiers-Heston.

Variables de Control



Tasa de Crecimiento del Producto per Capita (GROWTHP): vendra definida
como la tasa promedio de crecimiento para el periodo en estudio (1972 -
1992), utilizando la data del Penn World Tables (Summers y Hesston).
Constituye un promedio simple de las tasas anuales de crecimiento para el
periodo en estudio.

Logaritmo Neperiano del Producto per Capita Inicial (LNPIBINI): es el nivel
de producto per céapita de arranque. Viene expresado en forma logaritmica y
corresponde al afio de 1972. En el contraste, un coeficiente significativo y
negativo apoyaria la hipotesis de convergencia condicional, aunque el
efecto esperado resulta ambiguo, ya que apoyandose en la perspectiva
econdmica del desarrollo institucional, la escala de la economia va en
relacion directa con la calidad de las instituciones.

Logaritmo Neperiano de la Expectativa de Vida al Nacer (LNEXVID): Es un
dato que se publica desde hace bastante tiempo en los informes de
desarrollo humano de las naciones unidas. En este caso se utilizara el
logaritmo de la expectativa de vida al nacer para el ano inicial del periodo de
estudio, 1972. Se espera en este caso que la variable presente un
coeficiente positivo y significativo. Esta variable fue tomada de el informe del
desarrollo del Banco Mundial.

Afnos de Escolaridad (ESCOL72): esta variable se encuentra en la base de

datos de Barro y Lee. Junto con la anterior, da una idea del nivel de capital
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humano de partida. Esta variable es expresada también en forma
logaritmica y en el periodo inicial. Se espera para esta variable un
coeficiente positivo y significativo.

Tasa de crecimiento de la Poblacion (GPOP): para este caso se utilizara la
tasa promedio de crecimiento de la poblaciéon para el periodo en estudio. Se
espera, en este sentido, una relacion negativa y significativa con el
crecimiento del producto. La data es tomada de la base de datos de
Summers y Heston.

Consumo del Gobierno (G): esta variable se representa como la relacién
entre el consumo del gobierno con el nivel de producto total. Este cociente
representa el porcentaje de la produccidon que es consumido por el gobierno
en la forma de gasto corriente (se excluye el gaso en inversion y educacion).
Ei valor utilizado correspondera al promedio para el periodo. Se espera una
relacion significativa e inversa. La data es tomada de Summers y Heston.
Relacion Inversion - Producto (1): representa la proporcionalidad que existe
entre nivel de producto y gasto en inversion. Se espera un coeficiente
positivo y significativo para esta variable. La data es tomada de Summers y
Heston.

Variacion de los Términos de Intercambio (GTOTP): Siguiendo la
metodologia del FMI, se tiene que los términos de intercambio representan

el cociente entre los valores unitarios de las exportaciones e importaciones.
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La variacion en los términos de intercambio refleja el poder de compra de la
cesta de exportaciones de un pais. Se espera que al favorecer los términos
de intercambio a las exportaciones de un pais, esto tenga efectos reales en
el nivel de producto al estimular el empleo debido a un aumento en el
ingreso personal.

Nivel de Apertura Comercial (OPEN): Esta variable corresponde al cociente
entre el total de exportaciones e importaciones y el PIB. Este indicador nos
sefala la exposicion de una economia en los mercados internacionales. De
acuerdo con el teorema del intercambio, esperamos un coeficiente positivo y
significativo para esta variable.

Prima del Mercado Negro de Divisas (BLACKMPRIM): Esta variable consiste
en la prima que otorga el mercado negro de divisas en sus transacciones.
En general es una medida del nivel de intervencion del estado y de la
magnitud de las ineficiencias derivadas de la intervencion. Utilizamos el
promedio de la prima del mercado negro para el per{yodo de estudio (1972-
1992). La data es tomada del trabajo de Stanley Fischer, The role of
Macroeconomic factors in Growth, 1993.

Eficiencia del Sistema Judicial: Esta variable la tomamos del trabajo de
Mauro (1998), y consiste en un indice subjetivo elaborado por la

organizacion Busines International, basado en encuestas de percepcion.
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Confianza (TRUST): Consiste en el clasico indicador de capital social
publicado por la World Values Survey. En este caso, se toma el valor

promedio de este indicador para el periodo de 1981-1991

2.2 Variables socioculturales

Fragmentacion Etnolinguistica (FRAGM): se tiene que el indice corresponde
a la probabilidad de que dos individuos, tomados al azar en un mismo pais,
no correspondan a un mismo grupo étnico. Como sefiala Cavalli Sforza, la
heterogeneidad de una sociedad tiende a ser estable en el tiempo. En
términos matematicos se pude representar el indice a través de la siguiente

formula:

F =1-[(Ca/2 + Cb/2 + Cc/2 + ... + Cn/2) / C1002]

Donde los sumandos del paréntesis indican los posibles casos en los
gue se escogen dos de un mismo grupo (combinaciones), siendo el
primer subindice el porcentaje de personas en un pais que
corresponden a cada grupo. Detras de esta formula va la idea de que
Si se escoge un grupo de cien individuos con la misma composicion
gue la poblacion en promedio, las probabilidades de escoger dos del

mismo grupo corresponden a la de la sociedad en conjunto. Trabajos
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recientes han encontrado un impacto negativo y significativo de la
fragmentacion etnolingiistica en el desempefo econdémico (Kenny,
1998), por lo que se espera validar estos resultados. La data fue
tomada del trabajo de La Porta et al (1998), quienes a su vez
utilizaron el indicador elaborado por William Easterly.

e Porcentaje de Religion Catolica (CAT): Representa el porcentaje de la
poblacidn que profesa la religidn catolica romana.

e Porcentaje de Protestantes (PROT): representa el porcentaje de la poblacion
que profesa religiones cristianas, protestantes reformistas.

e Porcentaje de Musulmanes (ISLAM): representa el porcentaje de la
poblacion que profesa la fe musulmana (incluye musulmanes sunitas y
chiitas).

En cuanto a las variables de religion, las hipétesis vienen
relacionadas con la significacion de las mismas, mas se formulan
premisas acerca de la direccion de la relacion. Cabe destacar que en
los trabajos de Putnam y de La Porta, se puede apreciar una relacion
inversa entre las religiones de estructura vertical y la calidad del
gobierno, y el nivel de confianza, respectivamente.

o Condicion de Colonia Previa (COLON): Es una variable dummy que sefala
(valor 1) si el pais fue colonia de algun otro pais o grupo en los Gltimos cien

ahos. Detras de esta variable se esconde la idea de gue al ser colonia, un
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pais importa las instituciones del colonizador las cuales pueden ser
inadecuadas al entorno econdmico, politico y social de la colonia. Se puede
pensar entonces en la idea que sefala Rodrik de que el conocimiento local
es esencial para la construccion de un marco institucional propio y eficiente.
Por otra parte, se puede pensar que el heredar una estructura burocratica
estable y moderna puede constituir una ventaja para un nacién naciente.
Dummy Pais Petrolero (OPEP): En este punto se utilizan dos indicadcres de
pais exportador de petroleo. El primero (OPEP), consiste en una variable
dummy que toma valor de uno para los paises pertenecientes a la OPEP. En
este caso, el indicador agrupa a paises con un importante elemento
caracteristico, ya que los paises de la OPEP se definen a si mismos como
paises, en gran manera, dependientes de |las exportaciones de crudo y, por o
tanto, vulnerables a las fluctuaciones del mercado internacional de
hidrocarburos. Otro elemento importante, y caracteristico de este grupo de
paises, tiene que ver con la dependencia fiscal de los ingresos petroleros, o
cual hace la politica fiscal extremadamente vulnerable a la volatilidad del
mercado, debilitandose por su parte las relaciones del fisco y del gobierno en
general, del sector real de la economia, y perdiéndose |a idea de la rendicion de

cuentas (acountability).



CAPITULO Ili

11l ANALISIS DE RESULTADOS

Para la estimacion de los coeficientes en nuestro modelo se cuenta con una
muestra base de 106 paises. Los grados de libertad, sin embargo, varian de
acuerdo con las variables que sean incluidas en el modelo. En particular, la
inclusion de la variable “TRUST”, implica una pérdida de 65 grados de libertad.
La evaluacién de los resultados se basara en el contraste de significacion,
mediante el estudio del estadistico t de student, para un nivel de significacion
del 10%. La significacion conjunta del modelo se contrastara evaluando el
estadistico F de Snedecor.

El estadistico informativo de Akaike? nos sirve como criterio de eleccién de la
especificacion adecuada del modelo. Este indicador se basa en la suma de los
cuadrados de los residuos, e impone penalizaciones a la inclusion de variables
redundantes o irrelevantes. De acuerdo con el criterio de Akaike, un menor
valor del estadistico indica una mejor especificacion, por lo que resulta

? El estadistico de Akaike se basa en el valor de la suma de los cuadrados de los residuos e imponiendo
sanciones a la inclusién de variables irrelevantes y a la pérdida de grados de libertad. Matematicamente, el

. 2k 1
estadistico de Akaike viene definido por la siguiente formula: Akaike T + Log(f uu)

Donde k representa-el numero de regresores, T representa los grados de libertad y u'u, corresponde con la
suma de los cuadrados de los residuos expresada matricialmente.
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adecuado proceder afadiendo las variables al modelo basico, una por una,
comprobando el valor del estadistico. El criterio de Akaike resulta de gran ayuda
a la hora de escoger la especificacion adecuada del modelo, atn cuando varien

significativamente los grados de libertad.

3.1 Técnica de Estimacion

Dado que los modelos de corte transversal suelen presentar problemas de
heterocedasticidad, y en particular el nuestro (APENDICE 1V), la base para la
realizacion del aspecto empirico de este trabajo sera el método Generalizado
de Momentos, utilizando la correccidon de White para la heterocedasticidad.
Para la estimacion, segun el metodo generalizado de momentos, es necesario
definir una matriz de instrumentos. Los célculos se basan en la idea de que las
correlaciones entre las perturbaciones y los instrumentos, sean cercanas a
cero. El estimador derivado de método generalizado de momentos aplica para
sistemas de ecuaciones y para estimaciones uniecuacionales. En este caso, al
trabajar con una sola ecuacion, el procedimiento es equivalente al de un
sistema exactamente identificado, de manera que el estimador resultante

correspondera a aquel en el que las correlaciones de la muestra sean iguales a
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cero. El estimador generalizado de momento sera robusto a los problemas de

heterocedasticidad y de causalidad.

3.2 Matriz de instrumentos

El método generalizado de momentos explota la idea de que las correlaciones
entre los residuos estocasticos y los términos de la matriz de instrumentos son
lo suficientemente cercanos a cero. De acuerdo con esto, el criterio de
seleccion se basa en los componentes de la matriz de instrumentos y en el
hecho de que dichos términos deben presentar una baja correlacion con los
residuos obtenidos de una regresion de minimos cuadraticos ordinarios (Tabla
2). Por su parte, los términos que componen la matriz de instrumentos deben
presentar una importante relacion, tanto conceptual como estadistica, con los

valores de las variables a las que van a servir de instrumentos.
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Cuadro ll: Correlaciones con los términos de perturbacion

-0.27681
-0.35211
0.04266
0.23468
0.03102
0.17317
0.18321
0.11664
0.14263
0.00704
-0.30440
-0.17598
-0.18425
0.02931
0.08399
-0.09747
-0.22798
0.09019
-0.46540
0.07339
0.54716
0.57909
0.16953

Las variables que serdn utilizadas como instrumentos para el nivel inicial de
producto y la tasa de inversion (LNPIBINI, 1), seran sus mismos valores. Para la
variable logaritmo natural del nivel inicial de expectativa de vida al nacer

(LNEXVID), se usara como instrumento el valor de la expectativa de vida sin



73

tomar el logaritmo (EXPVID), ya que esta presenta una menor correlacién con
los terminos de perturbacion. Para el nivel de gasto publico como porcentaje del
PIB (G), se utilizara el promedio de este indicador para el periodo de estudio
(GP) como instrumento. Para las variables de nivel de apertura comercial y
prima del mercado negro de divisas (OPEN, BLACKMPRIM), seran utilizados
sus mismos valores como instrumentos. El indicador de capital social (TRUST),
tendra como instrumento al indice de eficiencia del sistema judicial (SISTJUD),
dado que, tanto conceptualmente como empiricamente, ambos conceptos se
encuentran relacionados, y el Ultimo presenta una correlacion minima con los
residuos. Para el resto de las variables (CATOLICOS, PROTESTANTES,
MUSULMANES, ETHNICFR, COLON, OPEP, ASEAN), se usara como

instrumentos de éstas a sus mismos valores.



CAPITULO IV

IV HALLAZGOS EMPIRICOS

Con el fin de evitar el problema de la multicolinealidad, el criterio de seleccion
de las variables de control se basé en la idea de escoger a las variables mas
correlacionadas con la tasa de crecimiento, entre aquellas que estuvieran
estrechamente correlacionadas (de acuerdo con la matriz de correlaciones,
ANEXO 1). Las variables excluidas del modelo resultaron ser la tasa de
crecimiento de la poblacién (fuertemente correlacionada con el nivel de
producto inicial y con la expectativa de vida al nacer), los afios promedios de
escolaridad (estrechamente correlacionados con la tasa de inversion) y la
variaciébn de los términos de intercambio (correlacionados con el nivel de
apertura y la prima del mercado negro de divisas).

Para la estimacion del impacto del grupo de variables socioculturales sobre el
crecimiento econdémico, fueron incluidos simultdneamente los grupos de
variables econdémicas y socioculturales. El grupo de variables socioculturales
resulto significativo en conjunto (disminuyendo el valor del Akaike de —8.065 a -
8.25) y capaz de coexistir y complementar al grupo de variables econémicas.
Los resultados empiricos apoyan la idea de convergencia condicional, al

presentar al coeficiente del logaritmo del nivel inicial de producto per capita un
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valor negativo (-0.009628), altamente significativo. Este coeficiente puede ser
interpretado como una tasa mundial de convergencia de aproximadamente el
1%, la cual resulta significativamente menor a la estimada por Barro.

El siguiente cuadro resume los resultados obtenidos de las diferentes
especificaciones planteadas. Las distintas columnas representan las diversas
especificaciones examinadas. Los valores de los coeficientes vienen indicados
en la primera fila de cada celda, mientras que el valor PROB (nivel de
significacién para el cual la variable se hace no significativa), viene indicado

entre paréntesis. Las tres ultimas filas recogen los valores del R2, el estadistico

Akaike y los grados de libertad respectivamente.

Cuadro lll Resumen de los Resultados

Variables (1) (2) (3) {4) {5)
inde endientes
LNPIBINI -0.010275 -0.007807 -0.005276 -0.008741 -0.009628
0.0008 0.0029 0.0548 0.0033 0.0003
0.062063 0.051480 0.047373 0.038083 0.035819
0.0016 0.0071 0.0190 0.0644 0.0400
LNEXVID 0.057427 0.056737 0.038804 0.047219 0.056389
0.0001 0.0000 0.0068 0.0002 0.0000
-0.107582 -0.094987 -0.061125 0.018391
0.0010 0.0030 0.0534 0.5046
OPEN 0.005278 0.001444 -0.000619 0.016429 0.016333
0.2450 0.6715 0.8560 0.0147 0.0176
BLACKMPRIM -0.015686 -0.015527 -0.011996 -0.015406 -0.016423
0.0006 0.0001 0.0046 0.0000 0.0000
OPEP 0.006969 0.003767 -0.004838 -0.004242
0.2206 0.4175 0.1255 0.2324
ETHNICFR -0.024336 -0.023877 -0.029461 -0.032130



0.0001 0.0000 0.0000 0.0001

COLON 0.010768 0.008245 0.009601 0.011317
0.0116 0.0397 0.0120 0.0071

CATOLICOS -0.028841 -0.017766 -0.025580 -0.029638
0.0014 0.0340 0.0003 0.0001

PROTESTANTES -0.019631 -0.011253 -0.013152 -0.018407
0.0001 0.0616 0.0740 0.0255

MUSULMANES -0.011242 -0.002631 0.002276 -0.003312
0.0435 0.6696 0.7388 0.6985

ASEAN 0.021426 0.004379
0.0028 0.3940

Trust 0.015063 0.011489
0.2906 0.4305

0.317773 0.493940 0.563730 0.787015 0.786644

AKAIKE -8.065306 -8.254692 -8.384217 -9.134695 -9.230517

107 106 106
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En la segunda ecuaéic’m se puede observar que los coeficientes de las variables
economicas presentan los signos esperados y resultan altamente significativos,
a excepcion del nivel de apertura comercial (OPEN). Por otra parte, se
evidencia una relacion negativa entre la fragmentacion étnica y el crecimiento,
con un coeficiente de —0.024, significativo para cualquier nivel de significacion
comunmente aceptado. La variable de condicion de colonia previa presenta un
coeficiente positivo y significativo, lo que nos habla de los beneficios de heredar
una estructura institucional y cultural moderna, asi como una red de
infraestructura avanzada. Las variables de religion sefialan, en la segunda
3cuacion, una relacion negativa y significativa entre el tamafo de las facciones

religiosas de catélicos, protestantes y musulmanes, y el crecimiento econémico.
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De acuerdo con los coeficientes de las variables de religion, el catolicismo (-
0.028) resulta mas desfavorable que el protestantismo (-0.019) y el Islam (-
0.011) para el desempefio economico, controlando, por las diferencias, en los
indicadores econdmicos. La variable de pais OPEP resulta no significativa,
pero la conservamos dentro del analisis con el fin de controlar la volatilidad del
ingreso de los paises de la muestra que dependen de las exportaciones de
petroleo y que, en su mayoria, son paises con una fuerte presencia islamica.

Al evaluar el impacto de la inclusion de variables dummy regionales para Africa
del subsahara (SSAFRIC) y el sudeste asiatico (ASEAN), encontramos que el
indice de fragmentacion etnolingiiistica hace no significativa a la dummy de
Africa del subsahara; mientras que la dummy de pais del sudeste asiatico sigue
siendo significativa. Los resultados obtenidos para Africa del subsahara,
confirman los resultados obtenidos por Easterly sobre la tragedia africana. Al
controlar la regresion por la dummy de sudeste asiatico, el coeficiente del
porcentaje de musulmanes se hace no significativo, o que nos indica que, al
comparar el desempefio de los paises islamicos con el del resto del mundo
(excluyendo los milagros asiaticos), el factor cultural del Islam no agrega
informacién que no esté recogida en las variables economicas (como la
expectativa de vida, la educacion y el ahorro).

Se prosigue la evaluacién del modelo evaluando la robustez de las variables
socioculturales, al ser controladas por una variable de capital social como lo ha

sido tradicionalmente el nivel de confianza (TRUST). Al realizar esta prueba se
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pretende evaluar si el efecto de las condiciones socioculturales planteadas se
limita al canal de la generacién de confianza, mas aun, permite identificar
canales distintos a través de los cuales la confianza y la cultura transmiten sus
efectos a la economia. Al incluir la variable “TRUST’ se ve cémo el gasto
corriente del gobierno deja de ser significativo, lo que hace pensar que asi
como la confianza determina el desempefo del gobierno y de las grandes
instituciones en general (La Porta et al, 1998), el gasto publico no resulta nocivo
per se para el desempefo econémico, y su efectividad vendra determinada por
la eficiencia con la que éste se transmita entre la poblacion. Por otra parte se
puede pensar que la confianza reduce las presiones redistributivas sobre los
dineros publicos, a través de los mecanismos descritos por Rodrik (1998), asi
como los costos e ineficiencias derivadas de los conflictos de intereses que
suelen asociarse con el manejo de los recursos puablicos (Alesina, Baquir y
Easterly, 1997. Rodrik, 1998). Tenemos también que el coeficiente de la
variable OPEN se vuelve significativo y presenta el signo esperado. Por otra
parte se ve como la inclusion en el andlisis de la confianza modifica el valor de
los coeficientes asociados a las religiones catolicas y protestantes, sin dejar
éstas de ser significativas. El estudiar el impacto de la confianza por separado
permite aislar la influencia de los factores culturales que supone la religion al
margen del componente de generacion de capital social, lo cual se evidencia
con el incremento del valor absoluto de los coeficientes del catolicismo y el

protestantismo. El coeficiente para el indice de fragmentacion etnolingistica (-
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0.029 y -0.032) recoge en esta especificacion los efectos de la polarizacién
étnica que no se manifiestan por la via de la generaciéon de confianza.

En la ultima especificacidon (columna 5 del Cuadro Hl) se presentan los
resultados para la mejor especificacion de acuerdo con el criterio de Akaike. Se
excluyen del analisis a las variables de gasto publico, y a la dummy de sudeste
asiatico. Si bien la variable TRUST sigue siendo no significativa, la informacién
que afade justifica su permanencia como sefialan el criterio de Akaike y el valor
del R2.

En este marco de analisis cabe plantearse la duda sobre la exogeneidad del
nivel de confianza. En este sentido al controlar a la variable TRUST por la
eficiencia del sistema judicial (SISTJUD), las conclusiones basicas se
mantuvieron similares (ver APENDICE Iil).

Los resultados anteriores permiten afirmar que existe un importante espacio
de accidén para la cultura, y otros factores sociales dentro del campo del
crecimiento econémico. Cabe destacar que los grupos de variables econémicas
y socioculturales no compiten entre si, por el contrario, la inclusion en el analisis
de un grupo de variables socioculturales, apropiadamente construido, permite
expandir el poder explicativo del modelo. Ademas, el estudio conjunto de los
factores econémicos y socioculturales permite aproximarse a una ponderacion
mas adecuada del impacto de los estimadores tradicionales del crecimiento
economico. En el caso de la inversion, se observa como su coeficiente se

redujo considerablemente, luego de la inclusion del grupo de variables
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socioculturales (el coeficiente paso de 0.062 en la primera ecuacion, a 0.035 en
la especificacion final). Para el coeficiente del logaritmo del producto inicial, que
suele ser interpretado como la tasa mundial de convergencia, se ve como su
valor se reduce en términos absolutos, pasando de -0.010 en la primera
especificacion, a —0.0096 en la Gltima. La reduccién en la tasa de convergencia
indica que al controlar el modelo empirico de crecimiento, por factores
estructurales, la tendencia a la convergencia condicional tiende a

desacelerarse.



CAPITULO V

V CONCLUSIONES

La cultura y la configuracién de una sociedad tienen capacidad de afectar el
desemperfio econdémico. Al utilizar como proxis de las caracteristicas culturales
a la religion, se encuentra un impacto signi'ficativo y negativo del catolicismo y
del protestantismo. Si bien estos complicados sistemas de creencias presentan
un impacto positivo en la generacién de capital social y de confianza, la historia
no acaba ahi. Al controlar, por el nivel de confianza, el impacto de estas
religiones continta siendo significativo y con el mismo signo; esto denota que
existen otros aspectos, dentro de estas ideologias, que se relacionan
estrechamente con el desempefio econdmico. Algunos autores sefalan la
importancia de las posiciones ideoldgicas a las que remiten las religiones en
aspectos tales como disposicion al ahorro, ética del lucro, sentido de equidad y
justicia, y actitud frente al trabajo.

Por su parte, el grado de fragmentacion etnolinguistica de una sociedad resulta
un factor con un importante impacto en el desempefio econdémico. Al margen
del tema del capital social, una sociedad dividida entre grupos que se perciban
como distintos entre si, y con dificultades en el proceso de comunicacion,

dificilmente puede sentirse representada por las instituciones del Estado. Los
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estudios y los modelos teéricos propuestos en torno al tema de los efectos de la
division social suelen suponer que las decisiones responden al criterio de la
mayoria, o a la regla del votante medio; pero son frecuentes en el mundo, y a lo
largo de la historia, los ejemplos de regimenes tiranicos y opresores de
minorias. Aun en sistemas democraticos, el teorema de la imposibilidad de
Arrow nos da luces sobre un problema estructural, que radica en la dificultad de
conciliar intereses cuando las estructuras de preferencias son complejas y las
decisiones se toman en un espacio multidimensional.

Por ultimo cabe destacar que la condicidn de pais ex colonia resultd con un
coeficiente positivo y significativo. Algunos autores sefalan el problema de
legitimidad y de adaptabilidad de la importacion de instituciones; otros autores
estudian el impacto de las diferencias entre el tipo de instituciones coloniales.
Para efectos de los resultados podemos sefialar que, en lineas generales, las
sociedades herederas de un marco institucional e ideolégico articulado pueden
evitar el costoso y tedioso proceso de desarrollo, y maduracion del marco de

instituciones formales.
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Anexo |l Resultados de los Modelos
(1)

GMM // Dependent Variable is GROWTHP
Date: 10/07/01 Time: 14:52

Sampie: 1 122

Included observations: 107

Excluded observations: 15

White Covariance

Convergence achieved after 5 iterations

Instrument list: LNPIBINI | LNEXVID GP OPEN BLACKMPRIM

Variable Coefficient
LNPIBINI -0.01028

! 0.062063
LNEXVID 0.057427

G -0.10758

OPEN 0.005278
BLACKMPRIM -0.01569
R-squared 0.317773
Adjusted R-squared 0.283989
S.E. of regression 0.017251
Sum squared resid 0.030058

Durbin-Watson stat 1.726781

Std. Error t-Statistic

0.002976 -3.453
0.019155  3.240002
0.014416  3.983498
0.031659  -3.39814
0.004513  1.169363
0.004399  -3.5658

Mean dependent var
S.D. dependent var
Akaike info criterion
Schwarz criterion
J-statistic

Prob.

0.0008
0.0016
0.0001
0.001
0.245
0.0006

0.012422
0.020387
-8.06531

-7.91543
0.037148



(2)

GMM // Dependent Variable is GROWTHP

Date: 10/07/01 Time: 03:36

Sample: 1 122

included observations: 106
Excluded observations: 16

N hite Covariance

Convergence achieved after 5 iterations
Instrument list: LNPIBINI | LNEXVID GP OPEN BLACKMPRIM OPEP

ETHNICFR COLON PROTESTANTES CATOLICOS MUSULMANES

Variable

LNPIBINI
1
LNEXVID
G
OPEN
BLACKMPRIM
OPEP
ETHNICFR
COLON
PROTESTANTES
CATOLICOS
MUSULMANES

R-squared
Adjusted R-squared
S.E. of regression
Sum squared resid
Durbin-Watson stat

Coefficient

-0.00781
0.05148
0.066737
-0.09499
0.001444
-0.01553
0.006969
-0.02434
0.010768
-0.02884
-0.01963
-0.01124

0.49394
0.434721
0.015291
0.021979
1.791037

Std. Error t-Statistic
0.00255 -3.06168
0.018715 2.750789
0.012595 4.504795
0.031122  -3.05212
0.003395 0.425422
0.003735 -4.15768
0.005651 1.233256
0.005764  -4.22206
0.004183 2.57447
0.00875 -3.29599
0.004842 -4.05413
0.005493 -2.04679

Mean dependent var
S.D. dependent var
Akaike info criterion
Schwarz criterion
J-statistic

Prob.

0.0029
0.0071
0
0.003
0.6715
0.0001
0.2206
0.0001
0.0116
0.0014
0.0001
0.0435

0.012658
0.020338
-8.25469
-7.956317
0.023135



(3)

GMM // Dependent Variable is GROWTHP

Date: 10/07/01 Time: 03:48

Sample: 1 122

Included observations: 106
Excluded observations: 16

White Covariance

Convergence achieved after 4 iterations

Instrument list: LNPIBINI | LNEXVID GP OPEN BLACKMPRIM OPEP

ETHNICFR COLON PROTESTANTES CATOLICOS MUSULMANES

ASEAN

Variable

LNPIBINI
|
LNEXVID
G
OPEN
BLACKMPRIM
OPEP
ETHNICFR
COLON
PROTESTANTES
CATOLICOS
MUSULMANES
ASEAN

R-squared
Adjusted R-squared
S.E. of regression
Sum squared resid
Durbin-Watson stat

Coefficient

-0.00528
0.047373
0.038804
-0.06113
-0.00062
-0.012
0.003767
-0.02388
0.008245
-0.01777
-0.01125
-0.00263
0.021426

0.56373
0.507437
0.014274
0.018948
1.773098

Std. Error t-Statistic
0.002712 -1.94529
0.019846 2.387018
0.014025 2.766839
0.031238 -1.95676
0.003402 -0.18197
0.004135 -2.9012

0.004626 0.814344
0.005254 -4.54433
0.003952 2.086289
0.008258 -2.15137
0.005948 -1.89206
0.006146 -0.42811

0.006973 3.072705

Mean dependent var
S.D. dependent var
Akaike info criterion
Schwarz criterion
J-statistic

Prob.

0.0548
0.019
0.0068
0.0534
0.856
0.0046
0.4175
0
0.0397
0.034
0.0616
0.6696
0.0028

0.012658
0.020338
-8.38422
-8.05757
0.019483



(4)

GMM // Dependent Variable is GROWTHP
Date: 10/07/01 Time: 03:43

Sample(adjusted): 3 119
Included observations: 41

Excluded observations: 76 after adjusting endpoints

Wh

Convergence achieved after 6 iterations

ite Covariance

Instrument list: LNPIBINI | LNEXVID GP OPEN BLACKMPRIM OPEP
ETHNICFR COLON PROTESTANTES CATOLICOS MUSULMANES

ASEAN TRUST

Variable

LNPIBINI
|
LNEXVID
G
OPEN
BLACKMPRIM
OPEP
ETHNICFR
COLON
PROTESTANTES
CATOLICOS
MUSULMANES
ASEAN
TRUST

R-squared
Adjusted R-squared
S.E. of regression
Sum squared resid
Durbin-Watson stat

Coefficient

-0.00874
0.039083
0.047219
0.018391
0.016429
-0.01541

-0.00484
-0.02946
0.009601

-0.02558
-0.01315
0.002276
0.004379
0.015063

0.787015
0.684467
0.009096
0.002234
1.18321

Std. Error

0.002707
0.020272
0.011096
0.027193
0.006303
0.0031
0.00306
0.005617
0.003566
0.006077
0.007075
0.006756
0.005055
0.013973

t-Statistic

-3.22908
1.927926
4.255361
0.676326
2.606578
-4.96963
-1.58106
-5.24514
2.692273
-4.209
-1.85895
0.336862
0.866221
1.07801

Mean dependent var
S.D. dependent var
Akaike info criterion
Schwarz criterion
J-statistic

Prob.

0.0033
0.0644
0.0002
0.5046
0.0147
0
0.1255
0
0.012
0.0003
0.074
0.7388
0.394
0.2906

0.018829
0.016193
-9.1347
-8.54957
0.018881



()

GMM // Dependent Variable is GROWTHP

Date: 10/07/01 Time: 04:05

Sample(adjusted): 3119
Included observations: 41

Excluded observations: 76 after adjusting endpoints
White Covariance

Convergence achieved after 5 iterations
Instrument list: LNPIBINI | LNEXVID OPEN BLACKMPRIM OPEP

ETHNICFR COLON PROTESTANTES CATOLICOS MUSULMANES

TRUST

Variable

LNPIBINI
I
LNEXVID
OPEN
BLACKMPRIM
OPEP
ETHNICFR
COLCON
PROTESTANTES
CATOLICOS
MUSULMANES
TRUST

R-squared
Adjusted R-squared
S.E. of regression
Sum squared resid
Durbin-Watson stat

Coefficient

-0.00963
0.035819
0.056389
0.016333
-0.01642
-0.00424
-0.03213
0.011317
-0.02964
-0.01841

-0.00331

0.011489

0.786644
0.705717
0.008784
0.002238
1.390628

Std. Error

0.002351
0.016655
0.010109
0.006486
0.002468
0.003478
0.006979
0.003904
0.006394
0.007816
0.008465
0.01437

t-Statistic

-4.09486
2.150559
5.578038
2.518114
-6.65346
-1.21962
-4.6039
2.898564
-4.63498
-2.35501
-0.39128
0.799487

Mean dependent var
S.D. dependent var
Akaike info criterion
Schwarz criterion
J-statistic

Prob.

0.0003
0.04
0
0.0176
0
0.2324
0.0001
0.0071
0.0001
0.0255
0.6985
0.4305

0.018829
0.016193
-9.23052
-8.72898
0.014472



ANEXO Ill: Regresién Controlada por Eficiencia del Sistema Judicial

GMM // Dependent Variable is GROWTHP

Date: 10/08/01 Time: 03:35

Sample(adjusted): 3118

Included observations: 36

Excluded observations: 80 after adjusting endpoints

White Covariance

Convergence achieved after 5 iterations

Instrument list: LNPIBINI | LNEXVID GP OPEN BLACKMPRIM OPEP
COLON ETHNICFR PROTESTANTES CATOLICOS MUSULMANES
SISTJUD

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
LNPIBINI -0.01273 0.005327 -2.38906 0.0255
I 0.04452 0.034669 1.284163 0.2119
LNEXVID 0.078869 0.021459  3.675322 0.0013
G -0.03157 0.04292 -0.73544 0.4695
OPEN 0.019905 0.008758 2.272869 0.0327
BLACKMPRIM -0.01449 0.005999 -2.41608 0.0242
OPEP -0.00417 0.005545  -0.75156 0.4599
COLON 0.012734 0.005623 2.264737 0.0333
ETHNICFR -0.03861 0.007228  -5.34133 0.0000
PROTESTANTES -0.02549 0.008646  -2.94782 0.0072
CATOLICOS -0.02691 0.009411 -2.85984 0.0089
MUSULMANES -0.01308 0.009985  -1.30991 0.2032
TRUST -0.01352 0.042197 -0.3203 0.7516
R-squared 0.779338 Mean dependent var 0.018669
Adjusted R-squared 0.66421 S.D. dependent var 0.016809
S.E. of regression 0.00974 Akaike info criterion -8.98875
Sum squared resid 0.002182 Schwarz criterion -8.41693

Durbin-Watson stat 1.936621 J-statistic 0.012056



Anexo IV: Test de Heterocedasticidad de White Para el Modelo MCO.

White Heteroskedasticity Test:

F-statistic 1.517639 Probability 0.089804
Obs*R-squared 31.53412 Probability 0.110227



