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SALARIO REAL, TIPO DE CAMBIO REAL
Y POBREZA EN VENEZUELA: 1975 - 2000

MATIAS RIUTORT
RONALD BALZA

Resumen’

En este trabajo se estudia el comportamiento del nivel de pobreza en
Venezuela durante los ultimos 25 afios. En una primera parte se
verifica laimportancia que ha tenido el ingreso real como determinante
de los niveles de pobreza. Para esto se estiman algunos modelos
econométricos y se determinan las elasticidades ingreso y distribucion
de la pobreza. Dado que el salario real explica un porcentaje conside-
rable de los cambios en el nivel de pobreza, se requiere explicar su
propio comportamiento. Con esta finalidad en la segunda parte se
plantea un modelo de oferta y demanda de trabajo que explica el
salario real en funcién de la oferta de trabajo, el salario minimo y los
determinantes del tipo de cambio real. La solucién de este modelo
suministrara una ecuacion de forma reducida para el salario real, la
cual es estimada mediante métodos econométricos. Finalmente, esta
estimacion permite establecer la relacién entre el nivel de pobrezay el
conjunto de variables que determinan el salario real. Los resultados
obtenidos permiten concluir que el salario real y la pobreza en
Venezuela se relacionan en forma significativa con la composicién del
gasto publico, los determinantes de la inversion privada, los términos
de intercambio y el crecimiento de la fuerza de trabajo.

Palabras claves: Pobreza, Salario Real, Tipo de Cambio Real, Bienes
Transables y no Transables, Inversion.

1 Los autores desean agradecer a Marfa Beatriz Orlando sus valiosos comentarios en la fase
inicial de este trabajo. Igualmente, a Adriana Figueroa y a Vanessa Capdn por su asistencia

en la recopilacién estadistica. Reconocemos cualquier deficiencia en este trabajo como de
nuestra exclusiva responsabilidad.
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Summary

This paper analyzes poverty levels in Venezuela during the past 25
years. Itbegins verifying the importance of realincome as a determinant
through econometric models, expressed as which we obtain the
income and poverty distribution elasticities. In the second part of the
paper we study the behavior of real income, given that it explains a
significant share of the changes in poverty levels. We construct a labor
supply and demand model where real wages are determined by labor
supply, minimum wages and the determinants of real exchange rate
determinants. The reduced form solution for the real wage allow us to
conclude that real wages and poverty levels in Venezuela are closely
linked to the composition of public expenditures, the determinants of
private investment, the terms of exchange and the rate of growth of the
labor force.

Keywords: Poverty, Real Wages, Real Exchange Rate, Traded and
non Traded Goods, Investment.

Résumé

Dans ce travail on étude le comportement du niveau de la pauvreté au
Venezuela durant les derniers 25 ans. Dans la premiére partie, on
vérifie l'importance que le revenu réel a eu comme un des déterminants
des niveaux de pauvreté. A cet égard, nous estimons quelques
modeéles économétriques et nous déterminons les élasticités du revenu
et la distribution de la pauvreté. Etant donné que le salaire réel rend
compte d’'un pourcentage considérable des changements du niveau
de pauvretg, il est nécessaire d’expliquer leur propre comportement. A
ce fin, dans la deuxiéme partie nous proposons un modéle de I'offre et
la demande de travail qui explique le salaire réel, en fonction de I'offre
de travail, du salaire minimal et des déterminants des taux d’échange
réel. La solution de ce modéle offrira une équation de forme réduite
pour le salaire réel, laquelle est estimée au moyen des méthodes
économeétriques. Finalement, cette estimation permet d’établirla relation
entre le niveau de pauvreté et les variables qui déterminent le salaire
réel. Les résultats obtenus ont permis d’arriver & la conclusion suivante :
le salaire réel et la pauvreté sont significativement liés & la composition
des dépenses publiques, aux déterminants de l'investissement privé,
aux termes d’échange et a la croissance de la force du travail au

* Venezuela.

Mots clés: Pauvreté, Salaire Réel, Taux d’Echange Réel, Biens Sujets
de Transaction et Biens non Sujets de Transaction, Investissement.
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INTRODUCCION

La economia venezolana en las dltimas tres décadas ha estado sometida a una
inestabilidad recurrente. Los diferentes shocks, positivos y negativos, que la han
impactado y que la contindan impactando, y las respuestas de politica econémica
(politica fiscal, monetaria, cambiaria, etc.) que los han acompafiado, han afectado los
niveles de ingreso y su distribucién, y por esa via, se han mejorado o deteriorado los
niveles de pobreza.

Los shocks a los cuales se ha enfrentado la economia venezolana en las tltimas
décadas son bésicamente petroleros, de precios de importaciones, de crisis de deuda
externa y crisis financiera. Estos shocks tienen efectos directos sobre el nivel y
estructura del producto interno, el nivel de empleo, los movimientos de capitales, el
ahorro y la inversidn, el tipo de cambio real, los ingresos fiscales, la inflacién y precios
relativos, etc. Ante estos shocks se producen reacciones de politica econdmica que han
tratado de atenuar sus efectos negativos. La politica cambiaria ha establecido diferentes
regimenes cambiarios, la politica fiscal ha disefiado diversos mecanismos de
financiamiento del déficit (devaluacién, impuestoinflacionario, aumentodela tributacién
interna, endeudamiento interno y externo, reduccién del gasto piblico mediante
disminucién de subsidios, programas sociales, programas de inversion, etc.), la politica
de ingresos y remuneraciones ha tratado de compensar las pérdidas de ingreso real, etc.

Los efectos directos de los shocks y las reacciones de politica econdmica tendran
un efecto neto sobre la inflacidn, los precios relativos, el mercado de trabajo, el empleo
y los niveles de ingresos nominales. Estos factores, a su vez, son los que determinan el
comportamiento de los ingresos reales. Asimismo, habrd un efecto neto sobre la
distribucién del ingreso y la desigualdad. Finalmente, el comportamiento de los
ingresosreales y ladistribucién del ingreso afectardnlos niveles de pobreza y los perfiles
de pobreza.

Existen, en el caso venezolano, limitaciones severas que impiden la formulacién
y ejecucién de una politica fiscal eficiente para garantizar un ajuste adecuado ante
las perturbaciones aleatorias que impactan con frecuencia a la economia. De
hecho la existencia de estas limitaciones profundiza los efectos perversos de los
shocks originales. La alta volatilidad de los ingresos, la rigidez nominal de los
gastos corrientes y las restricciones para generar un financiamiento adecuado de
los déficit fiscales y canalizar los superavit, son obstdculos que conspiran contra
la posibilidad de disefiar medidas fiscales orientadas a promover la estabilidad.
Eliminar, o al menos reducir, el carécter pro ciclico de la politica fiscal en
Venezuela constituye uno de los principales retos para aquellos que se preocupan
por el disefio y ejecucién de la politica econémica nacional?.

2 Ver Riutort y Zambrano (1997).
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En este sentido la creacién del Fondo de Inversién para la Estabilizacion
Macroecondémica es un avance hacia el objetivo de lograr una mayor estabilidad en el
desempefio de la economia venezolana. Sin embargo, la existencia del Fondo no
garantiza por si sola la estabilidad mientras no se lleve a cabo una reforma fiscal que
reduzca la dimensién del estado y la excesiva dependencia de los ingresos petroleros.
De igual forma es necesario reducir la dependencia de las exportaciones petroleras
mejorando la participacién de las exportaciones no petroleras. De hecho la extrema
volatilidad de la economia se debe, entre otros factores, a la elevada concentracién de
sus exportaciones, la dependencia fiscal de los tributos del sector petrolero, el reducido
tamafio del sistema financiero y la ausencia de reglas e instituciones que permitan
responder con rapidez a los sucesivos y severos shocks externos e internos para
solucionar tanto la crisis fiscal como del resto de la economia. Aqui es importante
resaltar, entonces, que el comportamiento de los términos de intercambio juega un papel
fundamental en la estabilidad econémica. Hay que tener presente que la estabilidad
econdmica y de precios, son condiciones necesarias para la solucién al problema de la
pobreza. La inestabilidad ocasiona caidas importantes de inversidn, de producto y de
salarios reales, cuya recuperacion, por lo general, no se logra en el corto plazo. De esta
forma la inestabilidad recurrente puede ocasionar caidas permanentes de los salarios
reales y como consecuencia de ello un deterioro continuo en los indicadores de pobreza.

El objetivo de este trabajo es tratar de explicar por qué la economia, durante las
tltimas tres décadas, no tuvo la capacidad de mejorar, o por lo menos de mantener, el
poder adquisitivo de la poblacién. Para esto hay que explicar por qué la economia perdi
su dinamismo y no fue capaz de generar los ingresos necesarios para evitar que el
problema de la pobreza se transformara en un problema generalizado. Para esto se
establecerd, en una primera instancia, la relacién entre pobreza y sus determinantes
primarios que son el ingreso real y la distribucion del ingreso.

Posteriormente, se hace necesario establecer la relacion entre la pobreza y los
determinantes del ingreso real. A partir de un modelo de pequefia economia abierta con
salarios flexibles, puede deducirse que el ingreso real es explicado principalmente por
la oferta de trabajo, el salario minimo y los determinantes del tipo de cambio real, entre
los que pueden encontrarse la composicién del gasto piiblico, los términos de intercam-
bio y la tasa de devaluacién del tipo de cambio nominal, entre otros.

En la primera parte del trabajo se observa, para los dltimos 25 afios, la evolucién de
algunas variables macroeconémicas conjuntamente con el comportamiento de los
niveles de pobreza y se estiman algunos modelos econométricos que establecen la
relacion entre esta Gltima, los ingresos reales y la desigualdad en la distribucion de los
ingresos. Estos modelos podrdn utilizarse para predecir el comportamiento de la
pobreza segtin hipdtesis de comportamiento de los salarios reales y la desigualdad y
separar los efectos ingreso y distribucién.
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En la segunda parte se plantea un modelo tedrico que explica el comportamiento de
los salarios reales en funcidn de un conjunto de variables macroecondmicas. El modelo
determina el salario real y el tipo de cambio real a partir de la oferta y demanda de mano
de obra y la oferta y demanda de bienes transables y no transables.

En la Gltima parte del trabajo se estima el modelo anterior, cuya solucién suminis-
trard una ecuacién de forma reducida para los salarios reales. De esta forma se puede
establecer la relacidn entre pobreza y el conjunto de variables que determinan el salario
real.

. COMPORTAMIENTO ECONOMICO, SALARIOS,
DESIGUALDAD Y POBREZA EN VENEZUELA: 1975-2000

1. PoBREZA Y COMPORTAMIENTO Economico. EvoLucion HisToRricA

Los objetivos de este capitulo son: 1) Observar la evolucién de los indicadores
de pobreza conjuntamente con algunas variables macroecondmicas, 2) Establecer la
relacién entre pobreza, ingreso real y desigualdad a través de modelos econométricos,
3) Determinar la importancia de los efectos ingreso y distribucién en los cambios de los
niveles de pobreza, 4) Estimar los afios necesarios para reducir los niveles de pobreza
segun hipétesis de comportamiento del ingreso real y 5) Introducir un concepto de
salarioreal y establecer la relacién econométrica entre éste y los indicadores de pobreza.

1.1 Evolucién de la Pobreza y su relacién con Variables
Macroecondémicas

La pobreza, medida como la insuficiencia de ingresos para cubrir el valor de una
determinada canasta de consumo (ver Recuadrol), al depender directamente del
comportamiento de los ingresos reales de los hogares estard indirectamente relacionada
al conjunto de variables que a su vez condicionan la trayectoria de estos Gltimos. Por esta
razén, con frecuencia se sefiala que la pobreza estd intimamente relacionada a variables
tales como el empleo, la informalidad, el producto, la productividad de la economia y
la inversién. La pobreza, por lo general, evoluciona en sentido contrario al empleo, la
productividad, la inversién y el producto. A menos que mejore la productividad y
crezcan la inversion, el producto per cdpita y el empleo, la economia no estard en
capacidad de mejorar los ingresos reales de los hogares.

A partir de 1979 la economia comienza a perder el dinamismo mostrado en afios
anteriores y se inicia el deterioro casi permanente del poder adquisitivo de los ingresos.
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Enel periodo 1979-2000 el ingreso real medio de los hogares disminuye practicamente
todos los afios, con la excepcién de los periodos 1991-1993 y 1997-19993. Por su parte
el porcentaje de hogares pobres también empieza a crecer a partir de 1979 y durante el
periodo 1979-2000 sélo detiene su crecimiento en los periodos 1992-1994 y 1997-1999.
En el periodo 1979-2000 el porcentaje de hogares pobres aumenté en 156%, mientras
que el ingreso real medio de los hogares cayé en 59% (ver Gréfico 1.1). Adicionalmente
se puede sefialar que el porcentaje de hogares en pobreza critica aumenté en ese mismo
periodo en 337%, en tanto que el ingreso real por persona ocupada cayé en 63%.

Recuadro 1
Método utilizado para la medicién de la pobreza

Las estimaciones de pobreza que se presentan en este trabajo estdn
basadas en el Método de la Linea de Pobreza. Tanto las estimaciones de la OCEI
como las de la UCAB emplean una medida basada en el ingreso del hogar y en
el Método de la Linea de Pobreza. Los datos para estas estimaciones provienen
de la Encuesta de Hogares por Muestreo. El estimador utilizado es el Porcentaje
de Pobreza o Indice de Conteo, el cual indica qué proporcién de los hogares tiene
ingresos que estdn por debajo dela Linea de Pobreza, entendiéndose como Linea
de Pobreza al valor de una Canasta Normativa de Consumo Total la cual incluye
alimentos y otros bienes y servicios. Se dice que un hogar estd en condicién de
pobreza si sus ingresos no logran cubrir el costo de esta canasta. Por otro lado,
laLineadePobreza Criticaes el valor de una Canasta Normativaque séloincluye
a los alimentos necesarios para cubrir los requerimientos caldricos y proteicos
delosindividuos que conforman un hogar de tamafio medio. Se dice que un hogar
estd en condicién de pobreza critica si sus ingresos no logran cubrir el costo de
esta tltima canasta.

Los niveles de pobreza estdn determinados por los ingresos nominales de
los hogares, el valor de la Canasta Normativa de Consumo y la distribucién del
ingreso entre los hogares. Por supuesto, el comportamiento de los precios
determinael valor de la canasta. A través de la Encuesta de Hogares se determina
el ingreso nominal de cada hogar y se compara con el valor de la Canasta
Normativa de Consumo Total y con el valor de la Canasta Normativa de
Alimentos. Se cuenta los hogares que tienen ingresos por debajo de cada una de
ellas y eso determina el nimero de hogares en situacién de pobreza y el nimero
de hogares en situacién de pobreza critica, respectivamente.

3 EllIngreso Real Medio de los Hogares se obtiene a partir de la informacién suministrada por
las Encuestas de Hogares por Muestreo de OCEI y el comportamiento del Indice de Precios
de la Canasta Normativa de Consumo.
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Grifico 1.1: Pobreza e Ingreso Medio Real del Hogar
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Un comportamiento similar al ingreso real medio de los hogares experimentaron
otros conceptos de ingreso como son las remuneraciones mensuales reales aempleados
y obreros por persona ocupada en el sector formal, el ingreso medio mensual real por
persona ocupada y el salario minimo real* (Ver Gréfico 1.2).

Grifico 1.2: Comportamiento de Diferentes Tipos de Ingreso
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4  El concepto de Remuneraciones a Empleados y Obreros es el utilizado en Cuentas Nacionales
por el Banco Central y corresponde a la remuneracion total al factor trabajo. El ingreso medio
mensual por persona ocupada se obtiene a partir de lainformacion suministrada por las Encuestas
de Hogares por Muestreo de OCEI y corresponde al ingreso total de los hogares dividido entre
el total de ocupados y deflactado por el indice de Precios de la Canasta Normativa de Consumo.
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Considérese al Producto Interno Bruto real por persona ocupada en el sector formal
como una medida general de productividad de la economia. Entonces, a partir de 1978
la productividad empieza a descender permanentemente, excepto el periodo 1990-1992
cuando logré una recuperacién. Su comportamiento es muy similar al experimentado
por el ingreso real, y por supuesto, inverso al de la pobreza (Ver Grafico 1.3). En el
periodo 1979-2000 el Producto Interno Bruto real por persona ocupada cayé en 36%.

La crisis de la inversion también se inicia en 1978. La inversién real por persona en
la fuerza de trabajo, que mide cudntos recursos se destinan a aumentar la productividad
y crear empleos, ha experimentado una tendencia decreciente en el periodo 1979-2000,
aunque con un comportamiento mds voldtil que otras variables (Ver Grifico 1.4). En
este periodo la inversidn real por persona en la fuerza de trabajo cayé en mds de 80%.

En cuanto a los mercados de trabajo, la tasa de informalidad empieza a crecer
sostenidamente a partir de 1979, cuando su nivel era de 32,1%, llegando en el afio 2000
a53%.Esto significa que en el periodo 1977-2000 la tasa de informalidad se incrementd
en casi 55%. En general, ha mantenido una relacién positiva con el porcentaje de
pobreza. A mayor informalidad mayor porcentaje de pobreza. Una relacién similar se
verifica entre desempleo y pobreza (Ver Gréficos 1.5 y 1.6).

El grado de asociacién entre el porcentaje de pobreza y las variables analizadas
anteriormente se puede establecer a través del coeficiente de correlacién (Ver Cuadro
L.1).

Grifico 1.3: Pobreza y PIB Real por Ocupado Formal
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Grifico 1.4 : Pobreza e Inversién Real por Persona en la Fuerza de
Trabajo
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Grafico 1.5 : Pobreza e Informalidad
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Grifico 1.6: Pobreza y Desempleo
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Cuadro 1.1: Grado de Asociacion entre Pobreza y algunas Variables Macroeconémicas
Coeficiente de Correlacion

Ingreso Medio PIB Real  Inversion Real /

Pobreza Real del Hogar _ por Ocupado _ Fuerza de Trabajo _Informalidad Desempleo
Pobreza 1
Ingreso Medio Real del Hogar -0,98 1
PIB Real por ocupado -0,88 0,93 1
Inversion Real / Fuerza de Trabajo -0,81 0,88 0,94 1
Informalidad 0,61 -0,61 -0,76 -0,63 1
Desempleo 0,53 -0,58 -0,74 -0,73 0,74 1

Fuente: Célculos Propios

1.2. CRECIMIENTO, RECESION, INFLACION Y PoBREZA: EVOLUCION
HisTorICA

Tal como se planted al comienzo de este trabajo, los shocks que impactan la
economia y las reacciones de politica econdmica tendrdn un efecto neto final sobre la
inflacién, las remuneraciones y la distribucién del ingreso. Todos estos factores a su vez
determinardn el comportamiento de los indicadores de pobreza.

Dividiremos el periodo 1975-2000 en varios subperiodos, definidos basicamen-
te de acuerdo al comportamiento del producto y la inflacién, para analizar el compor-
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tamiento de la pobreza conjuntamente con el comportamiento de algunas variables
macroeconémicas (ver Cuadro 1.2).

1.2.1. Crecimiento con baja inflacién (1975-1978)

El periodo 1975-1978 se caracteriza por tener un crecimiento econdémico importante
con baja inflacién, bajo desempleo y remuneraciones reales que crecen. La tasa de
inversion superaba el 30%, llegando a casi 41% en 1977. El PIB per cépita crecié en
forma importante, excepto el afio 1978 cuando la inversion real también se redujo y la
economia comenzd a dar signos de pérdida de dinamismo.

En 1975, el porcentaje de hogares pobres era de 26,1% y en 1978 de 23%. La
pobreza critica que en 1975 era de 17,3% pasa a s6lo 5,9% en 1978.

1.2.2. Recesion prolongada, inflacion y crisis de la deuda
externa (1979-1984)

El periodo 1979-1984 se caracteriza por ser un periodo de recesién con inflacion
moderada y remuneraciones reales que caen permanentemente. El PIB per cépita
también cae permanentemente. La inversion real experimenta fuertes caidas y la tasa de
inversién muestra una marcada tendencia hacia la baja. La tasa de desempleo aumenta
paulatinamente y pasa de 4,6% en 1978 a 13% en 1984. Todo esto en el marco de
crecientes volimenes de importaciones y un tipo de cambio fijo, que dada la inflacién
interna, implicaba una creciente sobrevaluacién del bolivar. Ante esta situacion la
economia interna perdié dinamismo, competitividad y productividad siendo incapaz de,
por lo menos, mantener el poder adquisitivo de las remuneraciones.

El porcentaje de hogares pobres empieza a aumentar a partir de 1979, y esta
tendencia perdura hasta 1991, ya que en 1992 se produce una leve recuperacion en los
indicadores de pobreza. Las remuneraciones reales empiezan a caeren 1979 y esa caida
se prolonga también hasta 1991. Eso quiere decir que las remuneraciones pierden poder
adquisitivo durante 13 afios consecutivos y la pobreza total y critica aumentan perma-
nentemente durante esos mismos 13 afios.

Es importante resaltar que en el periodo 1979-1984 la evolucién adversa de la
economia y el deterioro social correspondiente, se dieron en una situacién de bonanza
petrolera. En este periodo el precio promedio anual del barril de petréleo superé los 25
ddlares y el valor de las exportaciones petroleras anuales promedio superé los 15.000
millones de délares. En el periodo 1975-1978, en cambio, el precio promedio anual del
barril de petrdleo no llegd a los 12 dolares y las exportaciones petroleras anuales
promedio no superaron los 9.000 millones de ddlares.



Cuadro 1.2: Pobreza y Otras Variables. 1975 - 2000

Tasa PIB p/c  Ingresopor  Crecim Ingreso Medio  Ingreso por Tasa Precio Tipo de
Pobreza  Pobreza Crecimiento  PIB p/c Real Ocupado  Ingreso por del Hogar Ocupado Inflacién Tasade Crecimiento Tasade  Realizacion — Cambio
Total Critica PIB Real Crecimiento Real (IPC)  Ocupado Real (*) Real (*) Promedio Desempleo  Inversion  Inversién Petréleo Promedio
% % % Bs. (1984) % Bs. (1984) % Bs. (1984)  Bs. (1984) % % % % USS/b Bs./USS
1975 26,1 17,3 6,6 30.137 2:9- 2365 13,4 5574 3194 10,3 6,5 16,7 31,8 11,0 43
1976 289 93 8,8 31.647 5,0 2579 9,0 5604 3301 7.6 6,0 17,3 342 11,3 43
1977 27,6 74 6,7 32.602 3,0 2803 8,7 5804 3415 7.8 4,8 26,8 40,7 12,6 43
1978 230 59 2.1 31.921 -2,1 3207 14,4 6468 3702 T2 4,6 -2,0 39,0 12,0 43
1979 242 6,9 1,3 31.331 -1,8 3021 -5,8 6069 3424 12,3 5,4 -20,6 30,6 17,7 43
1980 243 6,6 -2,0 29.788 -4,9 3003 -0,6 5810 3277 21,6 59 -16,4 26,1 26,4 43
1981 29,4 8,6 -0,3 28.839 =32 2886 -39 5094 2883 16,0 6,2 -1,4 25,8 29,7 43
1982 333 9,6 0,7 28.217 -2,2 2781 -3,6 4694 2682 9.7 7,1 10,3 283 27.5 43
1983 357 10,6 -5,6 26.107 -1,5 2665 -4,2 4490 2599 6,3 10,1 -57,7 12,7 253 551
1984 372 11,9 -14 25.135 -3,7 2431 -8,8 4444 2431 12,2 13,0 36,1 17,5 26,7 6,5
1985 423 14,5 0,2 24.559 -2,3 2370 -2,5 3957 2279 11,4 13,1 42 18,2 259 Fl.
1986 43,6 14,0 6,5 25.485 3,8 2374 0,2 3841 2210 11,6 11,0 4,6 17,9 12,8 8,8
1987 49,3 18,1 3,6 25.709 0,9 2052 -13,6 3488 1995 28,1 7,6 14,1 19,7 16,3 14,0
1988 524 18,4 5.8 26.500 3,1 1816 -11,5 3233 1799 29,5 5,6 152 21,4 13,5 16,6
1989 589 26,9 -8,6 23.614 -10,9 1327 -26,9 2696 1492 84,5 73 -52,6 11,1 16,9 34,7
1990 68,9 30,7 6,5 24.527 3.9 1318 -0,7 2193 1210 40,7 9:2 -1,9 9,6 20,3 46,9
1991 69,8 358 9.7 26.280 dl 1216 -1,7 2207 1165 342 9,5 80,2 15,8 15,9 56,8
1992 62,4 27,1 6,1 27:233 3,6 1260 3,6 2554 1344 314 8,6 382 20,6 149 68,4
1993 60,1 25,8 0,3 26.696 -2,0 1286 2,0 2693 1454 38,1 6,6 -18,7 16,7 13,3 91,1
1994 59,2 25,6 -2,8 25.372 -5,0 1138 -11,5 2672 1425 60,8 8,5 -36,7 10,9 13,2 148,9
1995 66,7 253 4,5 25.939 2,2 1021 -10,2 2276 1291 59,9 10,2 38,0 14,4 148 176,9
1996 77,1 45,1 -0,2 25.346 -2,3 604 -40,8 1865 934 99,9 11,8 -6,3 13,5 18,4 417,3
1997 70,0 37,0 6,4 26.410 42 715 183 2202 1076 50,0 11,4 239 15,7 16,3 488,6
1998 60,1 29,0 0,9 26.114 = bl 887 24,0 2791 1316 35,8 11,1 23 15,2 10,6 547,6
1999 572 26,8 -6,1 24.038 -8,0 914 3,1 2861 1455 23,6 14,9 -249 12,2 16,0 6057
2000 58,8 258 32 24331 1.2 881 -3,5 2648 1358 16,2 13,9 13,2 13,4 259 679.9
(*) Deflactado por Indice de Precios de la Canasta Normativa de Consumo
Fuente : - OCEI, Indicadores de la Fuerza de Trabajo, Primer Semestre de cada Afio

-BCV, Informe Econémico y Anuario de Cuentas Nacionales
- Calculos Propios
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1.2.3. Crecimiento con mayor inflacion (1985-1988)

+El periodo 1985-1988 es un periodo de recuperacion, el producto crece, pero con alta
inflacién. El crecimiento del producto y los aumentos nominales de salarios no fueron
suficientes para compensar la pérdida de poder adquisitivo y las remuneraciones reales
siguen cayendo. El nivel de inflacién super6 el 28 %, tanto en 1987 como en 1988, nivel
nunca antes registrado. A pesar del importante crecimiento del producto en el bienio
1987-1988, las remuneraciones reales se contrajeron en 13,6% en 1987 y en 11,5% en
1988. Nunca antes en Venezuela, se habian registrado caidas de estas magnitudes en las
remuneraciones reales.

Como consecuencia de esta situacidn, el porcentaje de hogares pobres llega en 1988
a52,4% y el porcentaje de hogares en pobreza critica se eleva a 18,4%, comparado con
niveles de 37,2% y 11,9%, respectivamente, registrados en 1984.

1.2.4. Programa de ajuste, recuperacion y alta inflaciéon (1989-1992)

En el afio 1989, con una caida del producto de 8,6%, una inflacién de 84,5% y una
caida de las remuneraciones reales de casi 27%, los indicadores de pobreza experimen-
taron un deterioro significativo. La inversion real sufri6 una caida de 52,6% y la tasa de
inversién bajé a 11,1%, un nivel no registrado con anterioridad. El factor determinante
de la evolucién econémica de 1989 fue la puesta en marcha del Programa de Ajuste y
Estabilizacidn, orientado a reducir los principales desequilibrios macroeconémicos
derivados de la sostenida expansién de la demanda interna de los afios anteriores.

El periodo 1990-1992, continuacién del programa de ajuste iniciado en 1989, es un
periodo de recuperacién, pero con mayor inflacién que en el periodo 1985-1988. Sin
embargo, a pesar del importante crecimiento que experimentd la economia durante este
periodo, las remuneraciones reales siguen cayendo y sélo se recuperan en 1992 cuando
crecenen 3,6%. Un crecimiento real de las remuneraciones no se registraba desde el afio
1978. Esto permitié que el porcentaje de hogares pobres se redujera, pasando de 69,8%
en 1991 a 62,4% en 1992. Por su parte, la pobreza critica pasé de 35,8% a 27,1%.

1.2.5. Crisis financiera y recesion con alta inflacion (1993-1996)

El periodo 1993-1996, caracterizado por la crisis financiera mas profunda que ha
tenido el pafs, es un periodo de recesién con alta inflacidn, la combinacién més dafiina
desde el punto de vista de la pobreza. Enel trienio 1994-1996, las remuneraciones reales
se deterioraron en 53% experimentando la mayor caida acumulada que ha tenido
Venezuela. Los ajustes en las remuneraciones nominales dificilmente podian superar el
incremento acumulado de los precios, el cual fue superior a 400%. La tasa de inversién
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bajé a niveles extremadamente bajos. La tasa de inversion promedio del trienio 1994-
1996 fue de tan sélo 13%.

Bajo estas circunstancias, el porcentaje de pobres pas6 de 60,1% en 1993 a 77,1%
en 1996. Mientras que la pobreza critica pasé de 25,8% en 1993 a 45,1% en 1996.

1.2.6. Recuperacion y caida del producto y desaceleracién de la inflacion
(1997-1999)

La caracteristica mas resaltante de este periodo es la desaceleracién del proceso
inflacionario. La inflacién registra niveles muy inferiores a los del periodo anterior y,
ademds, con una tendencia decreciente. Las remuneraciones reales crecen durante todo
el periodo y los niveles de pobreza se reducen. En 1999 la pobreza total se ubicé en
57,2% y la critica en 26,8%.

El afio 1997 es un afio de crecimiento real importante con una desaceleracién de
la inflacién en el marco de una coyuntura petrolera favorable. Es un afo de
consolidacién del proceso de estabilizacién macroeconémica iniciado en 1996 con el
programa de medidas de la Agenda Venezuela. Se superd la recesion del afio 1996 y la
economia crecid en 6,4%. La mayor estabilidad macroecondmica y el mejoramiento de
las expectativas propiciaron la recuperacion de la inversién la cual crecié en términos
reales en casi 24%. Las compensaciones salariales permitieron un crecimiento real de
las remuneraciones, después de tres afios de deterioro, y consecuentemente hubo una
disminucién en el porcentaje de hogares pobres, el cual se ubicé en 70%.

En 1998, el nivel de pobreza también se redujo. En ese afio, si bien practicamente
no hubo crecimiento y la inflacién siguid siendo alta (35,8%), se registraron compen-
saciones de ingresos ligadas a la actualizacién de los contratos colectivos y a los pagos
de pasivos laborales, las cuales permitieron que las remuneraciones reales aumentaran.
La caida de 35% que experimentaron los precios del petrdleo constituyd la principal
causa de la pérdida de dinamismo que sufri6 la economia en 1998. El PIB sélo crecié
en 0,9%. Esto puso fin al repunte econdmico iniciado en 1997. Las causas mds
inmediatas de este comportamiento se encuentran en la reduccion obligada del gasto
publico por la caida de los ingresos fiscales petroleros y el encarecimiento del dinero
para la defensa del tipo de cambio con la finalidad de mantener vigente el proceso de
reduccién de la inflacién. La caida de los ingresos petroleros se reflejé en déficit en las
cuentas fiscales y de la balanza de pagos. La recesion econdmica facilitd la lucha contra
lainflacidn, la cual se basé en la defensa del tipo de cambio nominal mediante el sistema
de bandas. Esta politica cambiaria contrarrest6 los efectos inflacionarios del déficit
fiscal.

El afo 1999 se caracterizd por una profunda recesion a pesar del notable fortaleci-
miento de los precios petroleros. La caida del producto fue superior al 6%, lo cual se
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explica en parte por los recortes de la produccién petrolera aplicada, conjuntamente con
los otros paises de la OPEP, para revertir la caida de los precios. Por otro lado, la
actividad privada se mantuvo deprimida dado el incierto ambiente de cambio politico
e institucional. Los esfuerzos para reducir la magnitud del déficit fiscal condujeron al
gobierno a tomar medidas dirigidas a reducir en 10% el nivel de gasto y a establecer
temporalmente el impuesto al débito bancario. Estas medidas también contribuyeron a
acentuar la recesion. La reduccién del gasto recayd principalmente en los gastos de
capital, los cuales se redujeron por tercer afio consecutivo. La recesién ocasiond un
fuerte deterioro en el desempleo el cual se elevé a casi 15%.

Considerando el tipo de cambio promedio, el bolivar se deprecié sélo en 9,6% con
relacién al délar, lo que hizo posible, junto con la reduccién de la demanda, sostener el
proceso de desaceleracién de la inflacién. La inflacién promedio fue de 23,6%, la cifra
mds baja registrada después de 12 afios.

Lainversidntotal seredujo en casi25% y latasade inversién se ubicé ensélo 12,2%.
El consumo privado sufri6 una aguda contraccién cercana al 5%, mientras la demanda
agregada total cayé en casi 10%.

A pesar de la fuerte recesién, de acuerdo a los resultados de la Encuesta de Hogares,
el ingreso medio por persona ocupada se incrementd en 3% en términos reales. Esto hizo
posible una reduccién moderada del nivel de pobreza.

1.2.7. Crecimiento leve con baja inflacién (2000)

La politica macroecondmica se orient$ hacia el mantenimiento de la tendencia
decreciente de la inflacion. La actividad econdmica se acelerd durante el afio logrando
un crecimiento de 3,2%. El desempleo disminuyd levemente y la inflacién descendid
por cuarto afio consecutivo. Esta recuperacion estuvo sustentada en el crecimiento de
la actividad petrolera y en una politica fiscal expansiva, la cual se orient a estimular la
actividad interna no petrolera dado el escaso dinamismo que mostré el gasto privado.
Esta politica fiscal expansiva estuvo acompafiada de una politica monetaria que
permitié que la expansién de los ingresos externos se tradujera en una mayor liquidez.
Mientras que el control de la inflacién se sustentd en una politica cambiaria basada en
el anclaje relativo del tipo de cambio nominal.

El gasto publico en consumo y el gasto publico en inversion estimularon la demanda
agregada interna. Sin embargo, el rezago de la inversién publica y la escasa reaccion de
lainversion privada ante el impulso de lademanda del sector ptiblico no permitieron una
recuperacion importante del empleo. El desempleo siguié siendo alto y termind en
13,9%. Aunque la inversién publica tuvo un crecimiento importante, la tasa de inversion
continud siendo relativamente baja (13,4%).
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Aunque las remuneraciones aumentaron en términos nominales, la inflacién prome-
dio de 16,2% determiné una caida de las remuneraciones reales de 3,5% y el nivel de
pobreza sufrié un leve repunte.

Este breve andlisis permite obtener las siguientes conclusiones:

1) El requerimiento bdasico para reducir la pobreza es lograr un crecimiento
econdmico sostenido y estable y con baja inflacién. La inestabilidad econémica, y sobre
todo, larecesion combinada con alta inflacién conduce necesariamente a un incremento
de los indices de pobreza.

2) Los programas sociales y de compensaciones salariales no han tenido éxito en la
reduccidn sostenida de los indices de pobreza, y en general, han constituido soluciones
de muy corto plazo.

2. POBREZA, INGRESO REAL Y DESIGUALDAD

2.1 PoBRreza ToTAL, INGRESO REAL Y DESIGUALDAD: ESTIMACION
DE UN MoDELO ECONOMETRICO

Como ya se ha sefialado, el comportamiento de los indicadores de pobreza
depende de la evolucion de los ingresos reales y de la distribucion del ingreso (ver
Recuadro 2) Con la finalidad de establecer la relacion entre estas variables se estimé un
modelo econométrico mediante el uso de series de tiempo. Para la estimacién se utilizé
informacién para los afios 1975 a 2000. Como variable dependiente se utiliz6 el
porcentaje de hogares pobres, definido a partir del concepto de Linea de Pobreza y
calculado utilizando informacién de las Encuestas de Hogares por Muestreo. La
variable ingreso estd representada por el ingreso medio real de los hogares, utilizando
como deflactor el Indice de Precios de la Canasta Normativa de Consumo la cual
determina la Linea de Pobreza. Por su parte, la distribucién del ingreso se mide a través
del Coeficiente de Gini.

Por lo tanto,

oP JP
P = f(¥Y,G, se espera que —L<0, £>0
= JUL.G) Y pera que — 3G

t t

Donde, P, es el porcentaje de hogares pobres, Y, es el ingreso medio real de los
hogares y G, es el coeficiente de Gini.
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Recuadro 2
Indicadores para la medicion de la pobreza

Las medidas de pobrezas mads utilizadas corresponden a la clase de indices
propuestas por Foster-Greer-Thorbecke (FGT). La sensibilidad de estos indicadores
a los ingresos de los pobres estd determinada por el valor del pardmentro a.
Dependiendo del valor de o se obtienen tres indicadores de pobreza: El porcentaje
de Pobres (P), 1a Brecha de Pobreza (P,) y la Distancia Cuadritica Media (P2)5.

El indice FGT se puede expresar en forma general como:

1 z-%. T
b

i=1

,paratodo Y;<Z

Donde, n= poblacién total, Z= linea de pobreza, q= niimero de hogares cuyos
ingresos estdn por debajo de la linea de pobreza, Yi= ingreso del hogar i, &= 0, 1,2.

Cuando o = 0, se obtiene el Porcentaje de Pobres (P) o Indice de incidencia de
la pobreza.
PO =1'1_
Este indicador solamente determina qué proporcién de la poblacidn total de
hogares representan los hogares cuyos ingresos estdn por debajo de la linea de
pobreza. Es decir, P, no indica, si los hogares Pobres estdn cerca o lejos de la linea
de Pobreza.

Cuando o= 1, se obtiene la Brecha de Pobreza (P,) o Indice de Intensidad de la
pobreza. Este indicador determina si los hogares pobres estdn cerca o lejos de la linea
de pobreza.

1 Z-Y
Proins LL0<P <P,
1 nﬁl Z. }

Cuando o= 2, se obtiene la Distancia Cuadrdtica Media (P,) o Indice de
Severidad de la Pobreza P, soluciona la debilidad que presenta P, asignando un
mayor peso a los ingresos de los mds pobres.

1 Z-Y | Z=Y
e My

i=1

Z

i=1

En este trabajo utilizaremos sélo el concepto de Porcentaje de Pobres.

5 VerPscharopoulos etal, Amadeoy Neri (1997), Fields (1994), Marquez y Mukherjee (1993),
Datt y Ravallion (1992), Escobar (1990), Foster-Greer-Thorbecke (1984) y Kakwani (1980).
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De acuerdo a diferentes tests de especificacion (RESET, Akaike, Schwartz) se
determiné que la forma funcional més apropiada a través de la cual las variables se
relacionan es la forma potencial, cuya expresion econométrica es una funcién doble-log.
Esto permite estimar directamente las elasticidades ingreso y distribucion de la pobreza.
Por lo tanto, en la estimacién se utilizard los logaritmos naturales de las variables. El
Gréfico 1.7 muestra la relacién entre pobreza e ingreso real.

Grifico 1.7: Relacion entre Pobreza e Ingreso Real

Pobreza

1000 2000 3000 4000 5000 6000 7000
Ingreso Real

Los tests de estacionariedad Dickey-Fuller y Philips-Perron indicaron que todas las
variables son integradas de orden 1, es decir, no son estacionarias en niveles, pero sus
primeras diferencias si son estacionarias (ver Cuadro 1.3). Por otro lado, estas series no
presentan tendencia deterministica, excepto la variable ingreso real. Por lo tanto, para
que la regresion estimada sea vdlida hay que verificar si las variables mantienen en el
largo plazo una relacién de equilibrio estable, lo cual se verifica mediante un test de
cointegracion.
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Cuadro 1.3: Test de Raiz Unitaria: Dickey-Fuller Ampliado y Phillips-Perron
Modelo de Pobreza Total

Variables Test Dickey-Fuller Ampliado Test Phillips-Perron
Estadistico t Estadistico t Ajustado Decision
En Niveles
In P, -1,28 -1,19 No estacionaria
InY, -1,18 -1,09 No estacionaria
In G, 2,10 -2,56 No estacionaria
1* Diferencias
In P, -3,56 -3,35 Estacionaria
InY, -4,39 -3,13 Estacionaria
In G, 3,91 -5,80 Estacionaria
Conclusion:
In P I(1)
InY, I(1)
In G, 1(1)

- I(1) : significa quc la variable correspondiente cs Integrada de Orden 1, es decir, su Primera
Diferencia es estacionaria.
- Cada estadfstico t de Student se¢ compara con los Valores Criticos de Mackinnon.

De acuerdo a los resultados del Cuadro se puede decir que:
InP~I(1), InY~I(1), InG,~I(1)
El resultado de la estimacidn es el siguiente:
InP, =109~ 102 In¥, +0.32InG, + U,

R2 Ajustado = 0.98  Durbin - Watson = 1.29 = Zona de indecisién para
autocorrelacion de orden 1

Test LM de Breusch - Godfrey = No autocorrelacién de orden 1 ni superior
Estadistico Q de Ljung - Box = No autocorrelacién de orden 1 ni superior

Donde, In representa el logaritmo natural de las variables, U, son los residuos
estimados de la regresion y los valores entre paréntesis, debajo de los coeficientes, son
los estadisticos t de Student de significacion estadistica.

Los resultados de la estimacién indican que el 98% de las variaciones en el nivel de
pobreza son explicadas por las variaciones conjuntas del ingreso real y la distribucién
del ingreso y que los coeficientes estimados son estadisticamente significativos y en
consecuencia las variables incorporadas efectivamente contribuyen a explicar el com-
portamiento de la pobreza. Aunque el valor del estadistico d de Durbin-Watson cae en
la zona de indecisidn en relacién a la presencia de autocorrelacién de orden 1 en los
residuos, el test LM de Breucsh-Godfrey y el Estadistico Q de Ljung-Box no evidencian
presencia de autocorrelacién de primer orden ni de 6rdenes superiores. El test CUSUM
indica que no hay cambio estructural durante el perfodo considerado. En el Gréfico 1.8
se puede observar el comportamiento de los valores observados de pobreza y los valores
estimados con la regresién.
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Grifico 1.8: Valores Observados y Estimados de Pobreza
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Los tests de cointegracién Engle-Granger y Durbin-Watson determinaron que las
variables cointegran. Las variables mantienen una relacién de equilibrio estable en el
largo plazo y no hay peligro de estimar una regresion esptirea.

Los valores estimados de los coeficientes indican lo siguiente: 1) Un aumento de 1%
en el ingreso medio real de los hogares ocasionard una reduccién de 1.02% en el nivel
de pobreza de los hogares, bajo el supuesto que la distribucién del ingreso no se altera.
2) Un aumento de 1% en el coeficiente de Gini producird un aumento de 0.32% en el
nivel de pobreza de los hogares, suponiendo que el ingreso real permanece constante.

2.1 PoBRreza CriTicA, INGRESO REAL Y DESIGUALDAD: ESTIMACION DE
UN MoDELO ECONOMETRICO

Un modelo similar se estimé para la pobreza critica.

oPC, _, OPC,

—+>0
3, 3G,

PC, = f(Y,G,) y seespera que

Donde, PC, es el porcentaje de hogares en pobreza critica.

Igual que en el caso de pobreza total, los diferentes tests de especificacion
determinaron que la forma funcional més apropiada a través de la cual la pobreza critica
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se relaciona con las variables ingreso y distribucién es la forma potencial. Por lo tanto,
en la estimacion se utilizard los logaritmos naturales de las variables. En el Grafico 1.9
se puede apreciar la relacidn entre la pobreza critica y el ingreso real.

Grafico 1.9: Relacion entre Pobreza Critica e Ingreso Real

Pobreza Critica

1000 2000 3000 4000 5000 6000 7000
Ingreso Real

Los tests de estacionariedad Dickey-Fuller y Philips-Perron indicaron que el
logaritmo de la pobreza critica es una variable no estacionaria e integrada de orden 1 y
no presenta tendencia deterministica (ver Cuadro 1.4).

Cuadro 1.4: Tests de Raiz Unitaria: Dickey-Fuller Ampliado y Phillips-Perron para
la Variable Pobreza Critica

Variable Test Dickey-Fuller Ampliado Test Phillips-Perron
Estadistico t Estadistico t Ajustado Decision

En Niveles

In PC, -1,65 -0,85 No cstacionaria
1* Diferencia

In PC, -3,32 -4.97 Estacionaria

Conclusion:
In.PC; 1(1)

- 1(1) : significa que la variable correspondiente es Integrada de Orden 1, es decir, su Primera Diferencia es estacionaria.

- Cada estadistico t de Student se compara con los Valores Criticos de Mackinnon.
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De acuerdo a los resultados del Cuadro 1.4 se puede decir que

El resultado de la estimacién es el siguiente:
InPC, =134 - 162 InY,+0.7InG, + U,
(-41,7) (32)

R? Ajustado=0.98  Durbin - Watson = 2.19 = No autocorrelacién de orden 1
Test LM de Breusch - Godfrey = No autocorrelacién de orden 1 ni superior
Estadistico Q de Ljung - Box = No autocorrelacién de orden 1 ni superior

Los resultados de la estimacién indican que el 98% de las variaciones en el nivel de
pobreza critica son explicadas por las variaciones conjuntas del ingreso real y la
distribucién del ingreso y que los coeficientes estimados son estadisticamente signifi-
cativos y en consecuencia las variables incorporadas efectivamente contribuyen a
explicar el comportamiento de la pobreza critica. Los diferentes tests (Durbin-Watson,
LM, Estadistico Q de Box-Pierce) no evidencian presencia de autocorrelacion de primer
orden ni de 6rdenes superiores. El test CUSUM indica que no hay cambio estructural
durante el periodo considerado. En el Gréfico 1.10 se puede observar el comportamiento
de los valores reales de pobreza critica y los valores estimados con la regresion.

Grifico 1.10: Valores Observados y Estimados de Pobreza Critica
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Los tests de cointegracién Engle-Granger y Durbin-Watson determinaron que las
variables cointegran. Las variables mantienen una relacién de equilibrio estable en el
largo plazo y no hay peligro de estimar una regresién esptrea.

Los valores estimados de los coeficientes indican que la pobreza critica es mds
sensible a cambios en el ingreso y en la distribucién que la pobreza total. Esto quiere
decir que aumentos en el ingreso medio real de los hogares benefician mas a los sectores
de mis bajos ingresos. En efecto, un aumento de 1% en el ingreso medio real de los
hogares ocasionard una reduccién de 1.62% en el nivel de pobreza critica, suponiendo
que la distribucién del ingreso no se altera. Sin embargo, cada incremento porcentual
en la desigualdad del ingreso (medida por el coeficiente de Gini) tendrd un impacto
mayor en la pobreza critica que en la pobreza total. De hecho, un aumento de 1% en el
coeficiente de Gini producird un aumento de 0.7% en el nivel de pobreza critica de los
hogares, suponiendo que el ingreso real permanece constante.

3. CAMBIOS EN EL NIVEL DE POBREZA: EFECTO
INGRESO Y EFECTO DISTRIBUCION

A partir de los modelos de pobreza estimados se puede descomponer los cambios
anuales de pobreza paraidentificar cudnto de la variacién se debe a cambios en el ingreso
real y cuénto se debe a cambios en la distribucién del ingreso. En el Cuadro 1.5 se puede
claramente apreciar que los cambios en la pobreza, tanto total como critica, son
explicados en una alta proporcién por los cambios en el ingreso real. Las excepciones
son los afios 1984 y 1994, cuando hubo cambios regresivos importantes en la distribu-
cién del ingreso que explicaron una mayor proporcién de la pobreza, tanto total como
critica. Estos cambios en la distribucion del ingreso son ocasionados en gran medida por
lacrisisdeladeudaexternay la crisis financiera, respectivamente, a través de sus efectos
sobre el valor del tipo de cambio nominal.

A modo de ejemplo, en el afio 1981 la pobreza total estimada aument6 6,7 puntos
porcentuales de los cuales 6,2 puntos se debieron a una caida en el ingreso real. En el
afio 1989 la pobreza total estimada aument6 10,3 puntos porcentuales de los cuales 10
puntos se debieron a un deterioro en el ingreso real. Por su parte, en el afio 1981 la
pobreza critica estimada aument6 2 puntos porcentuales de los cuales 1,7 puntos se
debieron a una caida en el ingreso real. En el afio 1989 la pobreza critica estimada
aumentd 6,9 puntos porcentuales de los cuales 6,6 puntos se debieron a un deterioro en
el ingreso real.
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Cuadro 1.5: Efectos Ingreso y Distribucién sobre Pobreza Total y Critica Estimados

Pobreza _Total Pobreza Critica
Efecto Efecto Cambio en Pobreza Efecto Efecto Cambio en Pobreza

Afios Ingreso Distribucion Total Estimada Ingreso __ Distribucion Critica Estimada
1976 -0,1 1,2 1,0 Na Na Na
1977 -1,0 -0,3 -1,2 -0,4 -0,2 -0,6
1978 -2,8 -0,4 -3,1 -1,2 -0,2 -1,4
1979 1,6 -0,2 153 0,7 -0,1 0,5
1980 Na Na Na D5 0,0 0,5
1981 6,2 0,4 6,7 17 0,3 210
1982 2,7 -0,7 2,0 1,3 -0,4 0,8
1983 1,5 0,2 157 0,7 0,1 0,9
1984 0,4 1,0 1,4 0,2 0,7 09
1985 4,5 0,2 4,7 2,4 0,1 2,6
1986 1,2 0,0 13 0,7 0,0 0,7
1987 43 -0,7 3,6 25 -0,5 1,9
1988 3,7 0,0 3,7 2:2 0,0 23
1989 10,0 0,3 10,3 6,6 0,2 6,9
1990 13,9 -2,7 10,5 10,4 -2,6 6,8
1991 -0,5 0,1 -0,4 -0,3 0,1 -0,3
1992 -9,6 0,6 9,1 -6,9 0,6 -6,4
1993 -3,2 0,3 -2,9 -2,2 0,3 -1,9
1994 0,5 2,7 3,2 0,3 2,6 2.9
1995 10,8 -0,8 9,9 Na Na Na
1996 Na Na Na 223 0,7 23,7
1997 -3,0 0,8 -2,2 -11,6 1,1 -10,7
1998 -16,0 0,1 -16,0 -12,2 0,1 -12,1
1999 155 1L 2,6 -1,0 -1,1 24
2000 4,6 0,1 4,7 3,2 0,1 3.3

NA =No Aplica. No se realiza la descomposicion ya que para esos afios se aplicaron variables dummies.
Fuente : Célculos Propios en base a los modelos econométricos estimados para pobreza total y critica.

Dada la importancia que el comportamiento del ingreso real ha tenido en la
determinacién delos niveles de pobrezaen Venezuelaen los tltimos 25 afios, se justifica
realizar una investigacion que establezca cudles han sido los determinantes del compor-
tamiento de los salarios reales y cudl ha sido la importancia de cada uno de ellos. Asi
se podrd, indirectamente, establecer la relacién entre pobreza y un conjunto de variables
macroecondmicas. Esta investigacidn es la que se aborda en los capitulos siguientes.

4. INGRESO REAL Y REDUCCION DE LA POBREZA

Utilizando los modelos de pobreza estimados y teniendo en cuenta la importan-
cia del ingreso real, se puede estimar el nimero de afios que tomaria la reduccién de la
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pobreza a un determinado nivel, dependiendo de la hipétesis de crecimiento adoptada
y suponiendo que se mantiene constante la distribucién del ingreso. Esta simulacién
supone entonces el desplazamiento a lo largo de una determinada curva de pobreza, bien
sea total o critica, y se pasard a una nueva curva si cambia el nivel de desigualdad en la
distribucién del ingreso.

Si el ingreso real medio de los hogares aumentara en 3% anual en forma
permanente, el nivel de pobreza total se reduciria a la mitad dentro de 23 afios,
suponiendo que se mantiene constante el nivel de desigualdad registrado en el afio 2000
que corresponde a un coeficiente de Gini de 44. Bajo este mismo supuesto, si el
crecimiento del ingreso real fuese de 5% anual, entonces el tiempo requerido para
reducir la pobreza a la mitad se reduciria a 14 afios. Si se asume un mejoramiento en la
distribucién del ingreso y se adopta como nivel de desigualdad el nivel mds bajo
registrado en los tdltimos 26 afios que corresponde a un coeficiente de Gini de
aproximadamente 37 para los afios 1990 y 1991, entonces el tiempo requerido para
reducir la pobreza a 1a mitad serfa de 21 afios si el crecimiento del ingreso real fuese de
3% y de 13 afios si el crecimiento fuese de 5% (Ver Cuadro 1.6). Este resultado pone
enevidencialarelativabajaefectividad que tiene el cambio en ladistribucion del ingreso
sobre la reduccién de la pobreza, en comparacién con un mejoramiento en los salarios
reales.

Cuadro 1.6: Nimero de afios requeridos para reducir en 50 % el Indice de Pobreza
Total segin diferentes hipétesis de crecimiento permanente del Ingreso Real de los
Hogares

Hipétesis de crecimiento anual del Ingreso Real

3% 5% 7% 9% 11%
Aflos requeridos si Gini = 44 23 14 10,1 T3 6,5
Afios requeridos si Gini = 37 21 13 8.8 71 6,0

Supuesto : en cada caso la distribucion del ingreso permanece constante

Fuente : Célculos Propios en base al modelo econométrico estimado para pobreza total.

Dada la mayor efectividad que el mejoramiento del ingreso real tiene sobre los
niveles de pobreza critica, de acuerdo al modelo estimado, se requieren menos afios para
su reduccién que los correspondientes a la pobreza total. Para reducir la pobreza critica
alamitad se requerirfa un lapso de tiempo cercano a los 14 afios si el ingreso medio real
de los hogares creciera a un ritmo anual de 3% y se supusiese constante el coeficiente
de Gini en un nivel de 44. Si el crecimiento del ingreso real fuese de 5% anual se
requerirfa cerca de 9 afios para reducir la pobreza critica a la mitad (Ver Cuadro 1.7).

Si se supone un nivel de desigualdad menor, el niimero de afios requeridos para
disminuir la pobreza critica se reduciria levemente.
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Cuadro 1.7: Numero de afios requeridos para reducir en 50 % el Indice de Pobreza
Critica segun diferentes hipétesis de crecimiento permanente del Ingreso Real de los
Hogares

Hipdtesis de crecimiento anual del Ingreso Real

3% 5% 7% 9% 11%
Afios requeridos si Gini = 44 14,5 8,7 6 5 4
Afos requeridos si Gini = 37 12 7 52 4 3,4

Supuesto : en cada caso la distribucion del ingreso permanece constante

Fuente : Calculos Propios en base al modelo econométrico estimado para pobreza critica.

5. POBREZA, SALARIO REAL Y DESIGUALDAD

5.1 Pobreza Total, Salario Real y Desigualdad. Estimacién de un
Modelo Economeétrico

Para establecer la relacion entre salario real y pobreza se tomard como variable
dependiente el ingreso por persona ocupada® deflactado por el Indice de Precios de la
Canasta Normativa de Consumo. A esta variable la llamaremos salario real o remune-
racion real.

Por lo tanto,

P, = f(w,G,;) yseesperaque ——<0, —=>0
! vt do, 3G,
Donde, P, es el porcentaje de hogares pobres, w, es el ingreso real por persona
ocupada y G, es el coeficiente de Gini.

Igual que el caso en el cual la variable explicativa es el ingreso medio real de los
hogares, los diferentes tests de especificacion (RESET, Akaike, Schwartz) se determi-
naron que la forma funcional més apropiada a través de la cual las variables se relacionan
es la forma potencial, y por lo tanto, su expresién econométrica serd una funcién
doblemente logaritmica. Esto permite estimar directamente la elasticidad salario real de
la pobreza. El Gréfico 1.11 muestra la relacién entre pobreza y salario real.

6 Elingreso por persona ocupada se obtiene dividiendo el ingreso total de los hogares entre el
total de personas ocupadas.
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Grafico 1.11: Relacién entre Pobreza y Salario Real
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Los tests de estacionariedad Dickey-Fuller y Philips Perron indicaron que la variable
salario real es integrada de orden 1 (ver Cuadro 1.8) y presenta tendencia deterministica.
Por lo tanto, para que la regresion estimada sea vélida hay que verificar si las variables
mantienen en el largo plazo una relacién de equilibrio estable.

Cuadro 1.8: Tests de Raiz Unitaria: Dickey-Fuller Ampliado y Phillips-Perron para la
Variable Salario Real

Variable Test Dickey-Fuller Ampliado Test Phillips-Perron
Estadistico t Estadistico t Ajustado Decision
En Niveles
In 0, -2,90 2132 No estacionaria
1" Diferencia
In 0, -3,16 -3,32 Estacionaria
Conclusion:
In o, 1(1)

- I(1) : significa que la variable correspondiente es Integrada de Orden 1, es decir, su Primera

Diferencia es estacionaria.
- Cada estadistico t de Student se compara con los Valores Criticos de Mackinnon.

El resultado de la estimacién es el siguiente:

InP, =103- 091 Inw, + 011 InG, +U,
(-29,1 (0,57)

)
R2 Ajustado=0.98 Durbin-Watson= 120 = Zona de indecisién para autocorrelacién
de orden 1
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Test LM de Breusch-Godfrey = Mp autocorrelacién de orden 1 ni superior
Estadistico Q de Ljung-Box = No autocorrelacién de orden 1 ni superior

Donde, In representa el logaritmo natural de las variables, Ut son los residuos
estimados de la regresién y los valores entre paréntesis, debajo de los coeficientes, son
los estadisticos t de Student de significacién estadistica.

Los resultados de la estimacién indican que el 98% de las variaciones en el nivel de
pobreza son explicadas por las variaciones conjuntas del salario real y la distribucién del
ingreso, pero, sélo el coeficiente estimado del salario real es estadisticamente signifi-
cativo. Aunque el valor del estadistico d de Durbin-Watson cae en la zona de indecisidn
en relacion a la presencia de autocorrelacién de orden 1 en los residuos, el test LM de
Breucsh-Godfrey y el Estadistico Q de Ljung-Box no evidencian presencia de
autocorrelacién de primer orden ni de érdenes superiores. El test CUSUM indica que
no hay cambio estructural durante el periodo considerado. En el Grifico se puede
observar el comportamiento de los valores observados de pobreza y los valores
estimados con la regresion.

Grafico 1.12: Valores Observados y Estimados de Pobreza
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Los tests de cointegracién Engle-Granger y Durbin-Watson determinaron que las

variables cointegran. Las variables mantienen una relacién de equilibrio estable en el
largo plazo y no hay peligro de estimar una regresién espirea.

La estimacién indica que un aumento de 10% en el salario real ocasionard una
reduccién de 9.1% en el nivel de pobreza de los hogares, bajo el supuesto que la
distribucién del ingreso no se altera.
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5.2 Pobreza Critica, Salario Real y Desigualdad. Estimacion de un
Modelo Econométrico

Se estim6 un modelo similar al anterior para establecer la relacion entre salario real
y pobreza critica.

JPC, JPC,
<0,
dw, G,

PC; = f(w.,G;) y seespera que >0

Igual que en el caso de pobreza total, los diferentes tests de especificacién
determinaron que la forma funcional mas apropiada a través de la cual la pobreza critica
se relaciona con el salario real y la distribucidn es la forma potencial. Por lo tanto, en
la estimacidn se utilizard los logaritmos naturales de las variables. En el Grafico 1.13 se
puede apreciar la relacién entre pobreza critica y salario real.

Gréfico 1.13: Relacién entre Pobreza Critica y Salario Real
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El resultado de la estimacién es el siguiente:

InPC, =133~ 146 Inw, + 0.16 InG, +U,
(—46,6) (0,85)

R2 Ajustado = 0.99 Durbin-Watson = 2.09 = No autocorrelacién de orden 1
Test LM de Breusch-Godfrey = No autocorrelacién de orden 1 de superior
Estadistico Q de Ljung-Box = No autocorrelacién de orden 1 ni superior

Los resultados de la estimacién indican que el 99% de las variaciones en el nivel de
pobreza critica son explicadas por las variaciones conjuntas del salario real y la
distribucién del ingreso aunque sélo el coeficiente del salario real es estadisticamente
significativos. Los diferentes tests (Durbin-Watson, LM, Estadistico Q de Box-Pierce)
no evidencian presencia de autocorrelacién de primer orden ni de érdenes superiores.
El test CUSUM indica que no hay cambio estructural durante el periodo considerado.
En el Gréfico 1.14 se puede observar el comportamiento de los valores observados de
pobreza critica y los valores estimados con la regresion.

Grifico 1.14: Valores Observados y Estimados de Pobreza Critica

——Obsevados
Estimados

n O >~ 0 N © — Al O I N O > 0 A O

D N n RN R D o W Wb BN we D EAdEXRERZER
[=) N> W=, W= W= W« AR« A = NI = N © N = A = N = I = O = '~ s N~ > '~ N> NI NI NI NS N
22223222222 Q@D e a

2000



SALARIO REAL, TIPO DE CAMBIO REAL Y POBREZA EN VENEZUELA: 1975-2000 35

Los tests de cointegracién Engle-Granger y Durbin-Watson determinaron que las
variables cointegran. Las variables mantienen una relacién de equilibrio estable en el
largo plazo y no hay peligro de estimar una regresion espurea.

Los valores estimados de los coeficientes indican que la pobreza critica es mas
sensible a cambios en el salario real que la pobreza total. Esto quiere decir que aumentos
en el salario real benefician mds a los sectores de mds bajos ingresos. En efecto, un
aumento de 10% en el salario real ocasionard una reduccién de 14.2% en el nivel de
pobreza critica, bajo el supuesto que la distribucidn del ingreso no se altera.

Los resultados anteriores nos sefialan la necesidad de estudiar el comportamiento y
determinacién de los salarios reales, cuestion que se aborda en los préximos capitulos.
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Il. SALARIO Y TIPO DE CAMBIO REAL INTERNO EN UNA
PEQUENA ECONOMIA ABIERTA

El modelo que presentamos a continuacion es una simplificacién de los de Agénor
y Aizenman (1994), Agénor y Montiel (1996, Cap.17) y Montiel (1999), disefiados para
explicar el comportamiento del tipo de cambio real interno de equilibrio en una pequefia
economia abierta productora de transables y no transables, con empresas formales e
informales’. Dichos modelos nos son ttiles porque tienen en cuenta las relaciones entre
salario y empleo en cada sector, por una parte, y los determinantes del tipo de cambio
real, por la otra. Por estarazén podemos utilizar la estructura de trabajos empiricos como
el de Baffes, Elbadawi y O’Connell (1999), que pretenden explicar el comportamiento
del tipo de cambio real, para intentar explicar los del ingreso real y la pobreza.

En la primera parte de este capitulo presentamos nuestro modelo. Tres observa-
ciones importantes pueden hacérsele. En primer lugar, no tiene en cuenta explicitamente
el desempleo. Agénory Aizenman (1994) y Agénor y Montiel (1996, Cap.17) extienden
sus modelos y verifican que larelacién inversa entre salario y tipo de cambio real, basica
en nuestra exposicién, se mantiene con desempleo y sin desempleo. En segundo lugar,
a pesar de ser un modelo dindmico, no es un modelo de crecimiento: no tiene
explicitamente en cuenta la acumulacién del capital, el cambio tecnoldgico ni la tasa de
crecimiento de la poblacién. En tercer lugar, dado que considera a la economia dividida
en dos sectores (transables y no transables), no permite determinar sin ambigiiedad los
efectos de cambios en los términos de intercambio sobre los salarios. Serd necesario
reconsiderar el modelo para incluir como variables explicativas en las ecuaciones a
estimar la inversion privada, el producto interno bruto real por ocupado formal (como
medida de productividad del trabajo, afectada por la acumulacién de capital fisico y
capital humano, y por el cambio tecnoldgico) y los términos de intercambio.

La revisién de los supuestos del modelo se presenta en la segunda parte de este
capitulo.

1. EL MobELO

Esta seccién comienza con una adaptacién de los modelos de Agénor y Aizenman
(1994), Agénor y Montiel (1996, Cap.17) y Montiel (1999), definidos para una

7 Sobre el sector informal en Venezuela, consultar Orlando (2001). Para revisar series de
tiempo de produccién y empleo en los sectores transable y no transable, consultar Balza
(2001).
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economia productora de dos tipos de bienes: transables y no transables. Siguiendo a
Agénory Aizenman (1994), supondremos que hay dos tipos de trabajadores: calificados
y no calificados. Supondremos ademds que el sector transable es el sector formal de la
economia, por lo que en dicho sector el salario pagado a los trabajadores calificados es
decidido por las empresas de modo que maximicen su beneficio, y el pagado a los no
calificados es decidido por el gobierno por razones politicas, no explicadas en el modelo.
A este salario se le llamard salario minimo. El sector no transable se tratard como
informal, y en él el salario no es determinado por trabajadores, empresas o gobierno: el
salario se determina de modo que se vacie el mercado de trabajo en dicho sector. Se
supone que dicho salario es flexible y que no hay desempleo: los trabajadores que no
obtienen empleo en el sector transable, sean calificados o no calificados, ofrecen trabajo
en el no transable, y reciben mismo salario.

Laasignaciénde trabajo entre sectores depende de los beneficios de las empresas
en un sector con respecto a las del otro. Si, por ejemplo, dado el precio de los bienes
transables, se reduce el de los no transables, ambos expresados en moneda local, es de
esperarse que los beneficios de los productores de transables se incrementen respecto
al de los no transables, y que el empleo en el primer sector se incremente en relacién al
empleo en el segundo. Dada la oferta total de trabajo, la reduccién de la demanda de
trabajo en el sector no transable implica unareduccién en el salario que vacia el mercado
de trabajo en dicho sector. Si dicho salario varia en la misma direccién que el de los
calificados empleados en el sector transable, se deduce que el salario promedio de la
economia varfa en la misma direccion que el precio de los no transables, dado el precio
de los transables. Cambios en el precio relativo de los bienes explican cambios en el
salario promedio, pero, ;qué explica los cambios en el precio relativo? A continuacién
abordamos dichos problemas.

a) Funciones de produccién y beneficio en los sectores transable y no transable, y
equilibrio en los mercados de trabajo

Comenzamos con el sector no transable de la economia. Suponemos que, a pesar
de poder emplearse en él trabajadores calificados y no calificados, no hay diferencias
en su ocupacion, ni en la remuneracién que reciben, w,,.. Se supone que el tnico factor
de produccidn es el trabajo, L,,, y no se consideran cambios tecnolégicos. Més adelante
revisaremos este supuesto.

La funcién de produccidn para la empresa representativa del sector es

d
Oy = Oy (Ly)> con & . gy
dL, dr?,
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El problema de la empresa es elegir la cantidad de L, que maximice el beneficio py;,
dados wy, y el precio del bien no transable, P, Por tanto, al resolver

N{ax PyOn (Ly)—wyLy
N

se obtiene la funcién de demanda de trabajo del sector,

B =R x
N N(PN

WN g it 7ol
donde es el salario producto del sector y el signo “menos” sobre él indica relacién
: N . : :
inversa entre cantidad demandada de trabajo y salario producto.

Laempresa en el sector no transable se supone precio aceptante en los mercados
debienes y de trabajo. Aunque laempresa en el sector transable no puede elegir el salario
del trabajo no calificado, w,,, ni el precio de su bien, Py, si puede elegir el salario del
trabajo calificado, w, junto con las cantidades de trabajo calificado, L, y no calificado
L,,- Agénor y Aizenman (1994) suponen que los trabajadores calificados pueden elegir
entre distintos niveles de esfuerzo, s. La empresa transable puede disefiar un contrato
que haga a los trabajadores elegir su nivel éptimo de s al nivel éptimo para la empresa:
mientras mayor sea w. en relacion con wy, mayor es el esfuerzo optimo de los
calificados.

La funcién de produccion para la empresa representativa del sector es

Or= Qr(sLoLyy)

Yy s€ supone que
2 2 2
aQT >0 aQT >0 a QT<0, 8 QT<O a QT = 0

dsLe = 9Ly = dsIk L3, JsL0 Ly

Elnivel de esfuerzo éptimo de los calificados, segtiin definen Agénor y Aizenman
(1994), es

El problema de eleccién de la empresa implica resolver

we,Le,Ly We

de donde se obtienen
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we =1+7y)"wy

— +

12 =8| ¥ Wu
CEH i
+ -
2 =12 il
Br:-B

De esta solucién debemos resaltar lo siguiente. Primero, el salario nominal de los
calificados en el sector transable y de los empleados en el no transable se mueven en la
misma direccién. Por tanto, el salario promedio, sin importar las ponderaciones, debe
seguir la misma direccién de w,. Segundo, las funciones de demanda de ambos tipos de
trabajo dependen de los salarios producto correspondientes a cada tipo de trabajo. Debe
recordarse que, aun cuando N no es el salario producto del trabajo calificado

1 Pr
1+pY i_N si lo es. Tercero, es tedricamente posible que la demanda de un tipo de

7
trabajo mantenga una relacién de cualquier signo con el salario pagado al otro tipo de

trabajo: si ambos son complementarios, el incremento del salario para un tipo reduce la
demanda de trabajo del otro, implicando relacién inversa. La relacién es directa si son
factores sustitutos.

Puede notarse que la cantidad de trabajo demandada en cada sector, depende,
entre otras variables, de wy,- Esta es una variable endégena del modelo. Suponiendo
pleno empleo, su valor no es determinado por empresas, trabajadores o gobierno,
aunque sea afectado indirectamente por las decisiones de los tres. El mercado de trabajo
se vacia cuando

i = i .
L NC_LD Wy +LD Wn WM +LD N WM

Py PT Pr Pr PT

donde L‘é y L,SVC son las ofertas de trabajo calificado y no calificado. Obviamente,
cuando el mercado se vacia
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De la condicién de equilibrio puede notarse que el valor de wy, que vacia el mercado
depende de las cantidades ofrecidas de cada tipo de trabajo, del salario minimo y de los
precios de los bienes transable y no transable. Este modelo no ofrece explicaciones sobre
la tasas de crecimiento de la poblacién, sobre la formacién de capital humano ni sobre
la relacién entre la cantidad ofrecida de trabajo y sus determinantes, tales como la
composicién de la poblacién por edades y género, o la capacidad de compra del salario
nominal percibido en cada sector. Por lo tanto, la cantidad ofrecida de trabajo es una
variable exégena del modelo. Tampoco se explican procesos de negociacién entre
empresas, trabajadores y gobierno para la determinacién del salario minimo, por lo que
también se le considera una variable exdgena. El precio de los transables en moneda
local en una pequefia economia abierta también es una variable exégena. En este punto
debemos detenernos un poco.

El precio de los transables en moneda local es igual a
*
P,=E. P,

donde E es el tipo de cambio nominal y P* es el precio de los transables en moneda
extranjera. Si se supone que el gobierno puede mantener un régimen de tipo de cambio
fijo, de minidevaluaciones sucesivas u otro tipo de régimen que implique intervencion,
E es una variable exdgena. No se tienen en cuenta ataques especulativos ni crisis de
balanza de pagos que puedan explicarse por el comportamiento de la economia
doméstica. Conrespectoa P, por laley de unsdlo precio y el supuesto de pais pequefio,
se supone que es una variable exdgena.

El precio de los bienes no transables es la tinica variable endégena que acomparia
aw,, enlacondicién de equilibrio. Como explicaremos mds adelante, se supone que es
flexible, y que se determina sin intervencién de empresas, trabajadores o gobierno al
nivel que vacia el mercado de bienes no transables.

Podemos rescribir la condicién de equilibrio en el mercado de trabajo introdu-
ciendo el concepto de tipo de cambio real interno, e. En una economia con dos sectores,
este tipo de cambio es el precio de los transables por unidad de precio de los no
transables, es decir, el precio relativo

Si su valor se incrementa, se dice que ¢ se ha depreciado. Si se reduce, que e se ha
apreciado. El precio producto del sector no transable, WN_, puede escribirse como
wy _ P wy Py
e; a E—I? , por lo que puede afirmarse que, dado P, la apreciacion del tipo de
cambio real implica la reduccidn del salario producto del sector no transable. Por tal
razoén, de la nueva condicién de equilibrio
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L& +Lye =Ly e— |+ 2] =X, =M | p0 | =N M
I PT PT PT PT

se sigue que, dado P, la apreciacién de e (por un aumento en Py) implica una caida en
el salario producto en el sector no transable. Ceteris paribus, la cantidad demandada de
trabajo en el sector aumenta, y debe tomarse del sector transable. Para ello, debe
aumentar el salario producto en el sector transable, lo que ocurre con un incremento en
wy,- Puede notarse que existe una relacion directa entre wy, y Py, y, por tanto, inversa
entre wy y e. Mds adelante, en el trabajo empirico, definiremos una ecuacién de ingreso
real a partir de

+

Wiy 75§
e,——, L. L
P P Pr e

YN _ W

. . . w ;
puesto que sabemos que en este modelo el salario nominal promedio y P—N varian en

T
la misma direccion. Relaciones similares son obtenidas por Agénor y Aizenman (1994)
suponiendo desempleo y por Montiel (1999) suponiendo un tnico tipo de trabajo.

Queda por discutir qué determina el comportamiento de e. Comenzaremos su
estudio en el punto c.

b) Oferta y demanda de bienes transables y no transables.

Las cantidades ofrecidas de bienes las obtenemos introduciendo la funcién de
salarios en las funciones de demanda de trabajo, y estas en las correspondientes
funciones de produccién de transables y no transables. La mayor limitacién de los
modelos por el lado de la oferta es no considerar cambios tecnoldgicos, uso de capital
fisico y humano u otros factores de produccién. La mayor debilidad por el lado de la
demanda es ignorar el gasto en inversion. Agénor y Aizenman (1994) y Montiel (1999)
s6lo consideran como demandantes a los consumidores y al gobierno. Los consumido-
res son representados por medio de un agente con vida infinita, de cuya funcién de
utilidad y restriccién de acumulacién de riqueza derivan funciones de consumo de
bienes transables y no transables 6ptimas en cada instante del tiempo. Los gastos del
gobierno se suponen exdgenamente determinados, al igual que su composicién en
transables y no transables. Atin cuando Agénor y Montiel (1994) suponen presupuesto
equilibrado y Montiel (1999) supone que puede utilizarse el impuesto inflacionario para
financiar déficit fiscales, a nuestros fines la diferencia de ambos planteamientos no es

significativa.
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Mais importante es la ausencia del gasto de inversién en estos modelos. En el
estudiode lainversion es indispensable definir las expectativas sobre los precios futuros
de bienes a producir y de sus sustitutos, de los precios de los factores de produccién y
de la estabilidad politica en las economias donde se piensa invertir. En su revisién sobre
la devaluacién contractiva, Agénor y Montiel (1996, Cap.7) exponen un modelo en el
cual la inversién depende entre otras cosas, del tipo de cambio real interno. En dicho
modelo, la inversion es una variable afectada por una de las variables endégenas vy,
adicionalmente, por determinantes exdgenos al modelo. Dichos determinantes no son
explicitamente considerados en este trabajo.

Aun cuando Baffes, Elbadawi y O’Connell (1999), en su presentacién del
modelo de Montiel (1999) para un trabajo empirico, tratan al “gasto de consumo
privado” de Montiel como “gasto privado”, nosotros no haremos algo similar con el
“gasto de consumo privado” de Agénor y Montiel (1996, Cap.17). Cuando revisemos
los supuestos del modelo propondremos una solucién alternativa para la estimacion.

c) Equilibrio en el mercado de bienes no transables y tipo de cambio real interno

En los modelos considerados, se supone que el precio de los no transables, dado
P,, se obtiene de modo que las cantidades ofrecidas y demandas de tales bienes sean
iguales. La funcién de oferta de no transables es

%

- — - - o - + +
S _ S| Wn Wy S 58 S| > Wy S 4§
QN —QN e—=|e,—,L vLNC :QN e,—=—,L, ’LNC
Pr Pr Pr

por lo que el efecto de una apreciacidn es ambiguo sobre la cantidad ofrecida del bien.
Suponemos, como Agénor y Aizenman (1994), que predomina la relacién inversa entre

oy Ye
Con respecto a la funcién de demanda de no transables, tomamos la de Agénor y
Montiel (1996, Cap.17)

b ++ o+
Oy =cy(eb)+gy

donde b es el acervo de activos externos netos de la economia doméstica, en términos
de transables, g, es el gasto publico en no transables y ¢ (.) es la funcién de consumo
privado en no transables. En el Capitulo 3 revisaremos las consecuencias de incorporar
el gasto en inversion en la funcién de demanda de no transables .
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Se obtiene el Py, dado P, y por tanto el e que vacia el mercado de no transables,
cuando se cumple que

+

S| Wiy +S ; S
QN e, P ’LC’LNC =CN(€,b)+gN
T

de donde se sigue que el equilibrio en el mercado de no transables requiere que

£
_ + o+

W _

_ M 1S S

e*=ab,—",Lc,Lyc.8y
Pr

Montiel (1999) se refiere a un tipo de cambio similar a ¢* como un tipo de cambio
real de equilibrio de corto plazo. Puede observarse que implica un equilibrio interno,
puesto que para €l se vacia el mercado de bienes que no pueden comprarse ni venderse
al resto del mundo. Sin embargo, en él hemos introducido la variable b, cuyo
comportamiento es afectado directamente por precios de bienes y activos determinados
fuera de la economia doméstica, y sin su intervencion. A continuacién estudiaremos el
comportamiento de dicha variable.

d) Balanza de pagos, tipo de cambio de equilibrio interno y salario.

Utilizaremos una versién muy simplificada de la balanza de pagos en nuestro
modelo, expresada en términos de transables. Tal es

é= B+rb,

donde b es la tasa de acumulacién de activos externos netos por parte del pais, tnico
componente de la cuenta capital, B es la balanza comercial y r la tasa de interés pagada
sobre los activos externos netos de la economia. Es necesario recordar que el pais puede
tener una posicién acreedora neta o deudora neta, por lo que puede recibir pagos por
intereses del resto del mundo, o tener que hacerlos. Si, como suponen en su trabajo
empirico Baffes, Elbadawi y O’Connell (1999), el pais tiene acceso cerrado a los
mercados de crédito internacionales, para cualquier valor de r se cumple que b=0, y B
es una variable exdgenamente determinada. En los modelos tedricos que hemos
seguido, B es una variable endégena. Veremos por qué a continuacion.

La balanza comercial en nuestro modelo es la cantidad producida de bienes
transables menos la cantidad demandada de los mismos, para satisfacer consumo
privado y gasto publico. La funcién de oferta de transables es
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+ + +
% - 5 - + +
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y la de demanda

5 P
Or =cr(eb)+gr

por lo que la balanza comercial es

ol wi/-w +S S+ -+ o+
B=0; e,T,LC,LNC —lereb)+gr |
T

La balanza de pagos, entonces, es igual a

&

. T -+ o+ ++

b:Qﬁ e,_V;M ,Lé,L‘fVC —(cr(e,b)+gr]+rb_
T

Montiel (1999) define el tipo de cambio interno de equilibrio de largo plazo como
aquel para el cual simultdneamente se logran el equilibrio interno y el externo, y el
equilibrio externo como aquél en el cual b=0, por lo que

g
7 wmolinh sl - o+ o+ t+
e e*,—vIVDM T T —(CT(e*,b)+gTJ+rb=O

i

Hay un problema que puede observarse en este punto. Aun sin tener en cuenta el
efecto de b sobre e*, puede notarse que la direccion del efecto de b sobre la balanza de
pagos es ambigua: un aumento en b incrementa el consumo en transables, y reduce b,
mientras que, si el pafs es acreedor neto, aumenta su ingresos por intereses, si es deudor
neto, reduce los pagos por intereses, incrementando en ambos casos b. Esta ambi giiedad
seevita con unrequisito deestabilidad: para garantizar queel equilibrio es asintticamente
estable, es necesario suponer que

@<O
db
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El signo de la relacién entre la balanza de pagos y r si depende de la posicién
acreedora o deudora neta de la economia doméstica.
+
- w + + s
Recordando que e* = b,P—M,LSC,LfVC, g
T

o =

+ + -

— W_ + i - W_ + + - w + S = lg + iy,
07| d b= L%, L3c.gn b =2 LY L3 || crl d byt L3 L gy b0 [+ 87 [+ 7D =00
T Pr Pr

escribimos

£

— s + ; - - o+

M 7S _

BP| b,—~,L¢,Lyc.8y,87.7 |=0

T

de donde se sigue que, en equilibrio intertemporal

+
+ -+

o
w S S
b= "PL’L Lnc 8n-817
T

por lo que, para obtener los “fundamentos” del tipo de cambio real de equilibrio de largo
plazo debe introducir el b de equilibrio en ¢*, de modo que

£ 4 4 B g g
- 4 =
w lw
_ M 7S 1S M 1S ¢S
tce=e*| b —"~,Lc,Lyc.8n 87T _P Lo Ly 8y

T T

obteniéndose

o F 4 4 g

+
Wy S 5 &
sLe o Lyc,8n-87-T

tce=e¢*
T
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Nuestro objetivo en este trabajo es proponer una ecuacion de salario. Introduciendo
tce en

+
w Wyl W S S
LN TN e’—M’LC’LNC
Py T Pr
se obtiene

1 Hlo parte "

R = =

w w w S S == WM S S
i M’LC’LNC’gN’gT’r —=L¢,Lyc
Pr Pr T Fr

por lo que, suponiendo que los efectos de la oferta de trabajo que predominan sobre el
salario son inversos, se concluye que

+

wylwy s s °F t
—| == Lc:Lync:8n-81>T

- %
WN % _

Pr Pr| Pr

i . g * . .
En esta ecuacion hay tres variables cuya relacién con p. ©s ambigua: salario
T

minimo, gasto del gobierno en no transables y tasa de interés externa. A pesar de ello,
esperamos los siguientes resultados en nuestra estimacién

—Ree o + - -
WN*_WN Wy LS Ls
> - p | p tctnc8N-ETT
PT PT PT

Siel trabajo calificado y el no calificado son factores complementarios, el incremen-
to en el salario minimo reduce la demanda de ambos. Suponiendo pleno empleo, tal
reduccién implica un incremento de la oferta de trabajo que debe ser empleada en el
sector no transable. Con una funcién de demanda decreciente, emplearlos es posible
s6lo con una reduccion de w,.

Con respecto al gasto en no transables, supondremos que el efecto predominante de
su incremento ocurre en el mercado de no transables: para vaciarlo, es necesaria una
apreciaciénreal, de modo que se produzca més y se destine menos del producto al gasto
privado. La apreciacién incrementa el salario real, segiin nuestro modelo.



SALARIO REAL, TIPO DE CAMBIO REAL Y POBREZA EN VENEZUELA: 1975-2000 47

Por tltimo, suponiendo que el pais es un deudor neto, un incremento en r implica
un incremento en los pagos al exterior. Para mantener el equilibrio externo, se requiere
producir més transables y consumir menos. Ello requiere una depreciacién que reduzca
el salario real.

e) Observaciones sobre el tipo de cambio real interno de equilibrio de largo plazo
y el salario real

El tce implica equilibrio interno y externo, es decir, para cada grupo de
determinantes, posiblemente diferentes zce, pero no variacién de cada zce. Es posible
que, para cada grupo de determinantes, el valor observado de e sea diferente de tce, pero
al suponer el equilibrio asintéticamente estable pueden interpretarse las variaciones en
e como dirigiéndose a tce. Aun no siendo observable, el concepto de tce permite
interpretar los cambios observados en el valor de e, y, por tanto, del salario real,
dependiendo de cémo se le defina. Sin embargo, como puede concluirse de esta
exposicion, es tedricamente posible que la relacién entre el fce y sus determinantes sea
de signo ambiguo, por lo que se requieren supuestos adicionales para eliminarla.

Antes de continuar, conviene recordar que en este modelo los salarios nominales
de los ocupados calificados en el sector formal varian en la misma direccién del salario
nominal de los ocupados en el informal. Por tal razén, sin importar la ponderacién, el
promedio de ambos salarios, w, se mueve en la misma direccién de w N los determinan-

Wy * %
tesde E son los de E El salario real suele definirse como la capacidad de compra

del salario nominal, que se calcula deflactando w por el Indice de Precios al Consumidor,
IPC. Si el consumo privado de bienes transables es la fraccion 6 del total consumido,

podria suponerse que JPC = PT" PNl‘e , y el salario real seria

= W
PCV R

El problema de estimar una ecuacidn con esta variable dependiente es el siguiente:
tanto wy,como w varian en lamisma direcciénde P, y tienen los mismos determinantes.

w . . . .
Por tanto, m puede aumentar o reducirse dependiendode sieswo P N la variable

0
L7 Ay
que cambia de valor en mayor magnitud, por lo que los signos de todas las relaciones
. Wy
son ambiguos. Este problema no se presenta al considerar p. » borque, debido al
T

supuesto de pafs pequefio, P es una variable exdgena del modelo. Sin embargo, no es
posible interpretarlo directamente en relacion con el poder de compra de los trabajado-
res.
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Paranuestros fines, deflactar el salario nominal conel Indice de Precios de ]a Canasta
Normativa de Consumo, P ,, permite resolver ambos problemas. El indice se utiliza para
medir la pobreza, y sus componentes son bienes transables, por ser Unicamente
alimentos.

w
o 5 - v w
Utilizando como salario real @ = p, » S€ espera que la relacién entre P—N y sus
A
T
determinantes sirva para explicar el comportamiento de ®.

2. LIMITACIONES DEL MODELO

El modelo desarrollado hasta aqui no considera explicitamente los términos de
intercambio, los cambios tecnolégicos, la formacién de capital humano y la inversion.
En este trabajo, no ofrecemos un modelo tedrico que incluya tales variables. Sin
embargo, expondremos las razones por las cuales las consideramos en nuestra estima-
cién.

a) Términos de intercambio, tipo de cambio real interno y salario real

En Capitulo 2 se ha supuesto que hay sélo dos tipos de bienes: transables y no
transables y, por tanto, sélo dos precios. Al definir tipo de cambio real interno se utilizan
ambos precios, de modo que

Modelos de este tipo no permiten analizar el efecto de los términos de intercambio,
T, definidos como el cociente de precios de exportables, Py, sobre precio de importables,
Py
Py

rasdic
PM

Para considerar los 7, se requiere un modelo de economia abierta con tres sectores:

exportables, importables y no transables. En este caso es posible definir dos tipos de
cambio reales internos, uno para exportables y otro para importables. Tales son

/By sk
€x = p. Y M = p. - Pueden variar en direcciones opuestas ante cambios en T. Si,
N N

siguiendo a Baffes, Elbadawi y O’Connell (1999), se supone que la proporcién de
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exportables en el precio de bienes transables es f3, entonces el tipo de cambio real interno
para un modelo de dos sectores puede escribirse como la media geométrica de ey y ey

B -8
_ B, -8 _|Bx || Py
e=ey ey P P
N N

El efecto de los términos de intercambio sobre e es ambiguo en este caso. La
ambigiiedad se mantiene con respecto a la relacién del salario y los términos de
intercambio en el modelo de tres sectores. Puede sugerirse una relacion directa entre
términos de intercambio y salario en unidades de importables e inversa entre términos
de intercambio y salario en unidades de exportables. Presentamos la razén sélo para el
primer caso, siguiendo a Montiel (1999). Dados los precios de los tres bienes, utilizando

P

ey = p, COmo tipo de cambio real interno, suponiendo un tinico tipo de trabajo e igual
N

salario nominal para los trabajadores ocupados en la produccién de cualquier bien, debe
cumplirse en pleno empleo que

LS=LX 1 +LM l +LN1
PX PM PN

dondela funcién de demanda de trabajo de cada sector (X, M, N) depende sélo del salario
producto correspondiente. Utilizando como deflactor del salario nominal en cada
funcién de demanda P,,, exégenamente determinado, es posible escribir

1 w w w
P =Ly| —— [+ Ly | — [+ Ly| €y —
Y Py M

de donde se deduce que

-— + -
PLZ Pi(eMaT:LS) .
M M

Debe recordarse que no es posible afirmar que la relacidn anterior entre salario y
términos de intercambio se mantenga cuando, en lugar de utilizar un modelo para
explicar e, , se utiliza el que hemos definido para e, y, en lugar de definir el salario
producto para el sector productor de importables, se define para el productor de
transables.
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b) Productividad y salario real

Una funcién de produccién Q, que tenga en cuenta otros factores aparte del trabajo,
por ejemplo K, y cambios tecnoldgicos, o, puede representarse como

0= o q(LK),
por lo que
0= 0 (LK o),

Suele suponerse que los rendimientos marginales de los factores son decrecientes en
la produccién. La funcién de demanda de trabajo se obtiene resolviendo un problema
de maximizacién del beneficio, de donde

JdO(L.K,cx)
JdL

s

Dado el salario producto, la cantidad de trabajo demandada se determina de modo
que el producto marginal del trabajo iguale al salario producto. Debe notarse, sin
embargo, que el valor del producto marginal no varia sélo con L: también con K'y o. Si
Ky L son complementarios, la cantidad demandada de trabajo aumenta con K dado el
salario producto y el precio de K. Igual ocurre con aumentos en ., que representan
cambios favorables en la tecnologia.

Suponiendo oferta de trabajo dada, pleno empleo y una tinica empresa, el valor del
salario producto queda determinado por o y por K, quienes determinan el valor del
producto marginal del trabajo. En el modelo que hemos presentado, no se hace mencién
de factores de produccidn distintos del trabajo, y ni a cambios en la tecnologia. Por ello,
una ecuacién que tenga en cuenta sélo los determinantes identificados en el modelo
puede estar mal especificada.

Algunos autores usan el PIB real por trabajador formal como medida de producti-
vidad, lo que puede apoyarse en la siguiente afirmacion, ficilmente demostrable: si el
producto medio del trabajo (PMe,) se reduce, su valor es mayor que el del producto
marginal del trabajo (PMg,). Algunas funciones de produccién tienen producto medio
y producto marginal siempre decrecientes, por lo que los valores de ambas funciones
guardan siempre la misma relacion entre si (PMe,>PMg, ), dadas las cantidades de los
factores de produccién para cada nivel tecnoldgico.

Montiel (1999) extiende su modelo para incluir cambios en la productividad,
suponiendo que, de acuerdo con el llamado efecto Harrod-Balassa-Samuelson, su
crecimiento es mayor en el sector de transables que en el de no transables. La mejora
relativa en la productividad en el sector transable implica un incremento en el producto
de transables, y en lademanda de trabajo del sector. Para poder satisfacerla, es necesario
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un incremento en el salario producto del sector no transable, de modo que se reduzca su
produccién. Ello requiere, a su vez, de una apreciacién del tipo de cambio real interno.

Baffes, Elbadawi y O’Connell (1999) utilizan el PIB real por trabajador de la OECD
entre PIB real por trabajador del pais considerado como medida del diferencial de
productividad en su trabajo empirico. En nuestro trabajo, tomando sélo datos de
Venezuela, consideramos la posibilidad de utilizar el PIB real transable por trabajador
formal en el sector entre PIB real no transable por trabajador formal en el sector, como
medida del diferencial de productividad. Sinembargo, no disponemos de la informacién
para el periodo completo considerado en este trabajo, por lo que sélo incluimos el PIB
real por trabajador formal como medida de los efectos de variaciones en factores de
produccién distintos al trabajo, y de cambios tecnoldgicos que tengan un efecto
predominante sobre la economia. Aun cuando su inclusién podria mejorar la estima-
cién, se reconoce que no se tienen en cuenta los efectos del crecimiento diferencial de
la productividad por sectores, y que las variaciones en su valor pueden deberse a
cambios en la cantidad de trabajo, variable endégena del modelo, mas que a cambios
tecnoldgicos o en la cantidad de otros factores utilizados. Sin embargo, se espera que la
relacién entre salario real y productividad sea directa.

¢) Inversién privada, tipo de cambio real interno y salario real.

Nuestro modelo tedrico no incorpora la inversién privada. Sin embargo, tenerla en
cuenta es importante para la estimacién. Debe recordarse que la composicién del gasto
en inversién en transables y no transables depende del tipo de cambio real interno, por
lo que deberia tratarse como una variable endégena del modelo. Sin embargo, depende
también de los valores esperados del tipo de cambio nominal, las tasas de interés, los
salarios nominales y los precios de los bienes, y de la estabilidad politica de la economia
considerada. Nuestro modelo no explica la formacién de las expectativas de los
inversionistas, por lo que determinantes fundamentales de su comportamiento son
exdgenos al modelo.

No consideremos, por el momento, los efectos de las expectativas sobre la inversion.
En una economia abierta, con sectores transable y no transable, los efectos de una
depreciaciéndel tipo de cambio real interno sobre lainversién de ambos sectores pueden
ser de signos contrarios: la depreciacién puede aumentar el salario producto para no
transables, y reducirlo para transables. Ademds, encarece las materias primas y bienes
de capital importados en términos de no transables. Por ello, es de esperarse que la
inversion privada se reduzca en el sector no transable, y aumente en el sector transable.
Dado que el aumento en la inversién en transables implica comprar bienes transables y
no transables, lo que requiere nueva produccién, es posible que el efecto neto de la
depreciacién real sea un incremento en la inversién privada (ver Agénor y Montiel
(1996, Cap. 7)).
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De esta conclusion podria inferirse que una devaluacién del tipo de cambio nominal
incrementaria la inversién privada. Sin embargo, hay al menos dos razones para
rechazar tal proposicién. En primer lugar, porque una devaluacién no garantiza una
depreciaciénreal permanente. Enel mercado deno transables, ladepreciacién incrementa
el gasto en consumo y puede reducir el gasto en inversién. Dado el precio de los
transables (y, por tanto, el tipo de cambio nominal), el precio de los no transables debe
ser tal que el mercado de dichos bienes se vacie. Ante una depreciacion real, el gasto
privado en no transables debe aumentar y su produccién reducirse para que ello ocurra:
la composicidn del gasto privado puede variar en contra de la inversién. En el mercado
de los transables el consumo se reduce con la depreciacién, mientras que la inversién
puede aumentar con la produccién. El efecto neto sobre la balanza de pagos puede ser,
en principio, de cualquier signo. Sin embargo, si no hay cambios en los valores de los
determinantes del 7ce, el tipo de cambio real interno observado tenderia a regresar a su
valor original, regresando el gasto privado a su nivel y composicién inicial. Los efectos
de la devaluacién sobre la inversién serfan, por tanto, temporales.

En segundo lugar, es necesario recordar que parte importante en las decisiones de
los inversionistas se relacionan con la formacién de sus expectativas. Expectativas
desfavorables sobre el futuro de la economia pueden inhibir la inversién a pesar de una
depreciacién real. Estos problemas no se tratan en este trabajo, por lo que no pueden
incluirse en la ecuacién de salarios los determinantes de la inversidn.

A pesar de existir razones para considerar la inversion privada como dependiente de
una variable endégena del modelo, hemos decidido incorporarla como variable expli-
cativa en la ecuacidn a estimar. Ello porque consideramos que la inversidn responde a
las expectativas, y que este importante elemento debe recogerse en nuestro trabajo. Ello
implica sacrificar la explicacion de la inversién a través del salario producto, para
explicar el comportamiento del salario a partir de las variables que determinan la
inversion y de los procedimientos por medio de los cuales los inversionistas forman sus
expectativas. En este caso, el salario y la inversion privada podrian guardar una relacién
positiva, puesto que un incremento en la inversién implica mayor acumulacién de
capital, factor complementario del trabajo. A mayor cantidad de capital, dado el total de
trabajadores y suponiendo pleno empleo, el producto marginal es mayor y, por tanto,
deberia incrementarse el salario real.

d) Dinero, inflacidn, tasa de interés y salario real

En el modelo desarrollado aqui no se ha tenido en cuenta el efecto de variaciones en
la cantidad de dinero sobre la asignacién del producto. Ello implica suponer neutralidad
del dinero, al menos en lo que se refiere a la determinacidn del tipo de cambio real de
equilibrio. Montiel (1999), por su parte, si tiene en cuenta variables relacionadas con el
dinero en su trabajo, considerando tres canales diferentes. Primero, define los costos de
transaccion de los consumidores como una funcién decreciente del cociente cantidad de
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dinero sobre consumo privado. Segundo, introduce la cantidad de dinero como compo-
nente de la riqueza de los consumidores. Tercero, admite el financiamiento del déficit
del gobierno por medio del impuesto inflacionario. Introducir el dinero implica obtener
del problema de optimizacién de los consumidores una funcién de demanda de dinero
que depende de la tasa de interés nominal interna. Esta tasa de interés se supone igual
a la tasa de interés real de referencia en el resto del mundo, més la tasa de inflacién en
transables en moneda local, mds un premio por el riesgo. La tasa de inflacién en
transables es la suma de la tasa en moneda extranjera més la tasa de depreciacion del tipo
de cambio nominal. Todas las variables se suponen exdgenas, excepto el premio por
riesgo. En sumodelo, Montiel (1999) también utiliza la tasa de interés real de referencia
enelrestodel mundo enla condicién de equilibrio externo. No exponemos las relaciones
tedricas subyacentes, porque nuestro objetivo es basicamente identificar los canales de
transmisién que nos permitan interpretar nuestros resultados, y las tasas de interés e
inflacién de los Estados Unidos, y de depreciacion del tipo de cambio nominal no fueron
significativas en nuestra estimacion.

Conrespecto a la inflacién doméstica, es conveniente notar lo siguiente. La tasa
de variaciénde los precios de los transables en moneda interna dependen de la evolucién
delos precios de los transables en moneda extranjera y de la tasa de depreciacién del tipo
de cambio. Siambas variables son excluidas de la determinacién del fce, la inflacién de
transables no afecta la composicién del producto en equilibrio: el precio del bien no
transable debe variar de modo que el tipo de cambio real de equilibrio no se altere, si los
determinantes no varian. Una devaluacion, por ejemplo, incrementa el precio de
transables y presiona sobre el precio de no transables hacia el alza. Por supuesto, la
transicidén del valor observado luego de la devaluacién hacia el valor de equilibrio,
implica una tasa de inflacién en no transables positiva, con efectos sobre el salario real.
La inflacién es, sin embargo, una variable endégena, y no puede tratarse como variable
explicativa del comportamiento del salario real.
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lIl. ESTIMACION DE LAS ECUACIONES DE SALARIO REAL
Y POBREZA

Lépez y Riveros (1988) proponen un modelo de ecuaciones simultédneas para
estudiar la determinacién simultdnea del salario formal y el informal en términos de
transables, y del tipo de cambio real interno. Baffes, Elbadawi y O’Connell (1999)
proponen un modelo uniecuacional para estudiar el comportamiento del tipo de cambio
real interno de equilibrio, a pesar de partir de un modelo tedrico cuyo equilibrio implica
resolver un sistema de dos ecuaciones diferenciales, definidas para el gasto privado y
el tipo de cambio real interno. Nosotros hemos adaptado los modelos de Agénor y
Aizenman (1994) y Agénor y Montiel (1996, Cap. 17) para obtener una tinica ecuacion
diferencial definida para el acervo de activos externos netos del pais, de modo que
podamos justificar la estimacién de un modelo uniecuacional para el salario real,
utilizando los determinantes del tipo de cambio real interno de equilibrio. Ello lo
hacemos a pesar de no considerar explicitamente al desempleo en nuestro modelo. Sin
embargo, como mencionamos anteriormente, larelacién inversa entre salario real y tipo
de cambio real se mantiene cuando Agénor y Aizenman (1994) incluyen el desempleo
en su modelo.

1. EsTIMACION DE LA Ecuacion DE SALARIO REAL

El Capitulo 2 nos sirve para sugerir la estimacion de una ecuacién de salario real con
las siguientes caracteristicas

+ T‘ZT + - W;\/I + * -
C()t =CO, gN’LC +LNC’I’gT’_P ,é,T,r
T

donde T son los términos de intercambio, I es la inversién privada en términos de
transables y £ es una medida de productividad.

Para la estimacién deben construirse variables que representen a las utilizadas en el
modelo tedrico, a partir de la informacion disponible. La ecuacion a estimar es

+
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donde,

, = salario real, medido como el ingreso de los hogares entre el nimero de
ocupados, deflactado por el indice de precios de la canasta normativa de
consumo (OCEI)

CICJ;G = consumo del gobierno general en millones de bolivares, deflactado por el
T )i
indice implicito de precios de bienes transables (BCV). Se utiliza como
proxy de gy.
FT, = poblaciéneconémicamente activa (OCEI). Se utilizaenlugar de Lé + Lfvc :
Ipr
P = por el indice implicito de precios de bienes transables (BCV). Se utilizaen
T )i
lugar de 1.
Ipub
— | = formaciénbruta de capital fijo piblicaen millones de bolivares, deflactado
P, p jop
t
por el indice implicito de precios de bienes transables (BCV). Se utiliza
como proxy de g
MI}J—M = salario minimo urbano en bolivares, deflactado por el indice implicito de
T

t
precios de bienes transables (BCV)

PIBr
OF

] = producto interno bruto real en millones de bolivares, por ocupado en el
t

sector formal (BCV, OCEI). Se utiliza como proxy de &.

T, = términos de intercambio externos, definidos como el cociente del valor
unitario de exportacion entre valor unitario de importacién (CEPAL).

Esimportante reconocer que las variables de gasto piblico no son las propuestas por
el modelo. No disponemos de la divisidén del gasto segin se dirija a transables y no
transables. Suponemos que la mayor parte del gasto de consumo se dedica a no
transables y lamayor parte del gasto de inversién se dedica a transables. Adicionalmente,
puede notarse el uso del subindice 7 en cada variable, por tiempo. En el Capitulo 2 no
se ha utilizado porque el modelo tedrico se define sobre tiempo continuo. Su uso a
continuacidn recuerda que realizamos una estimacién a partir de series de tiempo.
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Se determiné que la forma funcional més apropiada para relacionar las variables es
la forma potencial, de tal manera que la expresion econométrica serd una funcién
doblemente logaritmica. Por lo tanto, en la estimacién se utilizard los logaritmos
naturales de las variables.

Los tests de estacionariedad Dickey-Fuller y Philips-Perron indicaron que cinco
variables son integrados de orden 1 y tres son integradas de orden O (ver Cuadro 3.1).
La existencia de distintos 6rdenes de integracién no es impedimento para estimar la
ecuacion puesto que siempre existe la posibilidad que exista una combinacién lineal
entre las variables que sea estacionaria (Ver Enders (1995), pagina 411).

El resultado de la estimacidn de la ecuacién de salario real es el siguiente:

Inw, =8.43+0.8810 <89 | _ 1.02 WmFT +0.1410 27| - 0.22 1o 2240
(1.81) (3.87) Pr A (-10.40) (2.49) Pr ’ (-2.34) Pr

t

—0.1010 22 | 40521 PBT| 10.231nT, - 0.2 Dum91+ &,
(-1.11) PT i 1.51) OF , (25)) (-3.28)

R? ajustado = 0,97
Durbin-Watson = 1,97 = No autocorrelacién de orden 1.
Test LM de Breush-Godfrey = No autocorrelacién de orden 1 ni superior a 1.

Estadistico Q de Ljung-Box fi No autocorrelacién de orden 1 ni superior a 1.

Donde, In representa el logaritmo natural de la variables, ét son los residuos
estimados de la regresion y los valores entre paréntesis, debajo de los coeficientes, son
los estadisticos t de Student de significacion estadistica. En esta estimacion, como puede
notarse, no aparece la tasa de interés real sobre activos externos netos de Venezuela. Ello
porque la tasa de interés a treinta dias sobre certificados de depdsitos y la tasa de
inflacién calculada a partir del indice de precios del productor en los Estados Unidos no
fueron significativos en las diversas ecuaciones estimadas.

Los resultados de la estimacién indican que el 97% de las variaciones en el nivel de
salario real son explicadas por las variaciones conjuntas de las variables explicativas
consideradas. El test CUSUM de estabilidad indica que no hay cambio estructural
durante el periodo considerado.

Los valores observados de salario real y los valores estimados con la regresidn se
pueden observar en el Gréfico 3.1.

Los tests de cointegracion Engle-Granger y Durbin-Watson determinaron que las
variables cointegran. Las variables mantienen una relacion de equilibrio estable en el
largo plazo.
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Cuadro 3.1: Tests de Raiz Unitaria: Dickey-Fuller Ampliado y Phillips-Perron
Modelo de Salario Real

Variables Test Dickey-Fuller Ampliado Test Phillips-Perron
Estadistico t Estadistico t Ajustado Decision
En Niveles
In w, -2,90 -1,32 No estacionaria
In(CGG/Pr), -3,73 -3,66 Estacionaria
In FT, -1,89 -1,31 No estacionaria
In(Ipr/Pr), -1,74 -1,85 No estacionaria
In(Ipub/Pr), 3,14 3,16 Estacionaria
In(wwm/P1), -3,58 -3,53 Estacionaria
In(PIBr/OF), -1,88 -1,85 No estacionaria
In T, -2,25 -2,24 No estacionaria
1* Diferencias
In o, 3,16 =332 Estacionaria
In FT, -3,58 -3,50 Estacionaria
In(Ipr/Pr). -3,82 -3,76 Estacionaria
In(PIB1/OF), -5,44 -5,42 Estacionaria
In T, -5,92 -6,02 Estacionaria
Conclusion:
In o, I(1)
In(CGG/Pr), 1(0)
In FT, (1)
In(Ipr/Pr) I(1)
In(Ipub/Pr), 1(0)
In(wwm/Pr): 1(0)
In(PIBr/OF), 1(1)
In T, (1)

- I(1) : significaquela variable correspondiente es Integrada de Orden 1, es decir, su Primera Diferencia es estacionaria. 1(0):

significa que la variable correspondiente es integrada de orden 0,es decir, es estacionaria.

- Cada estadistico t de Student se compara con los Valores Criticos de Mackinnon.
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Grafico 3.1: Valores Observados y Estimados de Salario Real
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A continuacidn interpretamos los resultados siguiendo las proposiciones desarrolla-
das en el capitulo anterior.

a) Gasto publico

En nuestro modelo, el efecto del gasto sobre el salario depende de si se destina al
sector transable o al no transable. Tal divisién no estuvo a nuestra disposicién, de modo
que utilizamos la divisién entre gasto de consumo e inversién. Si se supone que el
primero se dedica principalmente a adquirir bienes y servicios no transables, y el

CGG

segundo a transables, podria esperarse que incrementos en P tiendan a apreciar
T )

. . . ; : Ipub
el tipo de cambio real, y a incrementar @,, mientras que incrementos en pud tengan

T )i
el efecto contrario. Dichos resultados son obtenidos en nuestra estimacion. Es interesan-

CGG + Ipub
te notar que la variable gasto publico total, B | considerada globalmente,
T

t
no ha sido significativa en la explicacién del salario real, por lo que utilizarla como
variable explicativa ocultarfa el efecto de la composicién del gasto sobre el salario. De
acuerdo a los resultados obtenidos, cada vez que el consumo publico real aumenté en
10%, suponiendo el resto de las variables constantes, el salario real aumenté en 8,8%.
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Mientras que un aumento de 10% en la inversién publica estuvo asociado a una
reduccién de 2,2% en el salario real, dada la consiguiente depreciacién que conlleva el
aumento de la inversion publica.

b) Fuerza de trabajo

En este trabajo no se distingue entre poblacién econémicamente activa calificada y
no calificada. Sin embargo, este nivel de agregacién no es un problema, porque
incrementos en cualquiera de las dos se supone que tienden a reducir el salario real. En
la estimacion presentada, el signo del coeficiente es el esperado: si la fuerza de trabajo
seincrementaen 1%, el salario real sereduce en 1,02%, suponiendo lo demds constante.
La magnitud de este coeficiente debe estar altamente relacionada con la magnitud del
desempleo.

¢) Salario minimo

Larelacidn entre salario real y salario minimo tiene un signo teéricamente indeter-
minado. En nuestra estimacion, tiene signo negativo, y no es significativa. El signo
negativo podria explicarse del siguiente modo: un incremento en el salario minimo
reduce el empleo de no calificados en el sector formal (transable, en nuestro modelo),
por lo que la oferta en el informal se incrementa. Dada la funcién de demanda de trabajo
en el sector informal, el salario en el sector se reduce, y, por tanto, también se reduce el
salario en el formal. El salario real promedio, en consecuencia, se reduce si se
incrementa el salario minimo, aunque al ser una variable no significativa, no tiene o no
ha tenido, mayor relevancia en el explicacién del comportamiento del salario real.

d) Productividad

La medida de productivi g,ﬁ}lrh ada en este trabajo es el producto real medio por
ocupado en el sector formal,

OF ).La variable tiene un coeficiente con el signo es-

perado, pero no es significativa. Ello puede deberse a la no desagregacion en produc-
tividad en los sectores transables y no transables, por lo que no es posible observar los
efectos del crecimiento diferencial de la productividad. Por otra parte, la medida puede
ser defectuosa, porque su valor podria cambiar por la cantidad de trabajo, mas que por
la de otros factores de produccion o la tecnologia. Por tltimo, debe notarse que dicha
medida se obtiene como cociente de dos variables endégenas, por lo que ella misma
podria ser una variable endégena.

e) Términos de intercambio.

El deterioro enlos términos de intercambio (unareducciénen 7)) puede implicar una
apreciacion del tipo de cambio real interno para exportables, ey, y una depreciacién del
tipo de cambioreal interno para importables, ¢,,. Cuando se utiliza el tipo de cambio real

. 3 = ST :
interno para una economia con sectores transable y no transable, ¢ = p_-noes posible
N
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determinar si sus cambios de valor implican un mejoramiento de la rentabilidad de
exportables o importables respecto a la produccién de no transables, si no se conoce la
proporcién del precio de transables correspondiente a importables. Por tanto, la
direccién del efecto de cambios en los términos de intercambio sobre el salario real es
ambigua en estos modelos.

En nuestra estimacion, la relacion entre salario real y términos de intercambio es
directa. En Venezuela, el comportamiento de los términos de intercambio responde
principalmente al del valor unitario de las exportaciones, y dicho valor al del precio del
petrdleo. Sila apreciacién de e, tuviese mayor peso en el comportamiento de e, seria de
esperar una apreciacion del tipo de cambio real y, por tanto, un aumento del salario real,
lo que implicaria una relacién inversa entre T, y salario real. El criterio es en este caso
redistributivo: el incremento en el salario permitiria liberar trabajo de los sectores
productores de exportables y no transables para ocuparlos en el sector de importables.
A pesar de no poder explicar ciclos econémicos con el modelo propuesto, debe tenerse
en cuenta que la economia venezolana suele responder desfavorablemente al deterioro
de los precios del petrdleo: la relacion directa entre 7, y salario real no es inconsistente
con los efectos expansivos o recesivos que sufre nuestra economia por su dependencia
del petrdleo. En efecto, si se produce un mejoramiento de 10% en los términos de
intercambio, los salarios reales aumentaran en 2,3%, si se supone lo demas constante.

f) Inversion privada

La relacién entre inversion y salario real es una de las mas importantes a estudiar.
En nuestra ecuacion, la inversién es tratada como una variable exdgena, a pesar de
tratarse de una variable estrechamente relacionada con el tipo de cambio real. Como se
ha expuesto previamente, las variaciones en el tipo de cambio afectan de modo diferente
los salarios producto de los sectores transable y no transable: el sector con el menor
salario producto contrata mas trabajo y, presumiblemente, acumula mds capital. Sin
embargo, tratar a la inversién privada como variable endégena, y no incluirla en la
regresion, implicaba obviar otros aspectos muy importantes de su comportamiento.
Hemos preferido incluir la inversion en el modelo como un resultado de la formacién
de expectativas de los inversionistas, la existencia de oportunidades de inversién en
otros pafses y la estabilidad politica.

Larelacién estimada entre salario real e inversion privada es significativa, y directa.
Sin embargo, esta relacién debe interpretarse con cuidado. Puede suponerse que
mientras menor sea la inversidn, con una fuerza de trabajo creciente, la relacién capital
trabajo se reduzca y los salarios tiendan a reducirse. Ello no significa que el incremento
de la inversién esté acompaflado necesariamente por un aumento en los salarios reales:
debe recordarse que, a mayor salario producto, menor es el incentivo para invertir. A
pesar de no disponer de una explicacién definitiva de los canales de transmision a través
de los cuales la inversion privada afecta y es afectada por el salario real, la estimacién
permite suponer que han evolucionado histéricamente en la misma direccién. En este
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sentido, si la inversién privada aumenta en 10% en términos reales, el salario real
aumentard en 1,4%.

2. RELACION ENTRE LA PoBREZA Y LOS DETERMINANTES
DEL SaLARIO REAL

En el capitulo 1 se estimd la relacién entre el nivel de pobreza y el salario real
y se demostré que en Venezuela éste ha sido el principal determinante de su
comportamiento. Por otro lado, en el capitulo 2 se utilizé un modelo de tipo de cambio
real interno de equilibrio para estimar una ecuacién de salario real en funcién de los
determinantes del tipo de cambio real de equilibrio. Teniendo en cuenta ambas
estimaciones, se puede ahora determinar el comportamiento de la pobreza en funcién
de los determinantes del salario real.

El resultado para la pobreza total es el siguiente:

InP, =9.36- 0.331] 466, +0.73InFT, - 0.27 1 Ip—r +0.091 M
(-2.09) P (4.44) (345 | Pp ; (0.65) Pr A

+0.0021 MM i 0.84 1 EiBr — 041 InT,+ 0.1 InG, + ét
(0.013) PT (-1.74) OF , (-322) (0.23)

R2 ajustado = 0,94

Durbin-Watson = 1,91 = No autocorrelacién de orden 1.

Test LM de Breush-Godfrey = No autocorrelacion de orden 1 ni superior a 1.
Estadistico Q de Ljung-Box = No autocorrelacién de orden 1 ni superior a 1.

Los valores entre paréntesis, debajo de los coeficientes, son los estadisticos t de
Student de significacién estadistica.

La estimacién indica que el 94% de las variaciones en el nivel de pobreza es
explicado por las variaciones conjuntas de las variables explicativas consideradas. El
test CUSUM de estabilidad indica que no hay cambio estructural durante el periodo
considerado.

Los tests de cointegracién Engle-Granger y Durbin-Watson determinaron que las
variables cointegran. Las variables mantienen una relacién de equilibrio estable en el
largo plazo.

De acuerdo a estos resultados, cuando el consumo publico real aumenta en 10%,
suponiendo el resto de las variables constantes, el nivel de pobreza se reduce en 3,3%.
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Si la fuerza de trabajo se incrementara en 1%, el nivel de pobreza aumentaria en
0,73%, suponiendo lo demds constante. Mientras que si se produjera un mejoramiento
de 10% en los términos de intercambio, el nivel de pobreza se reduciria en 4,1%, si se
supone lo demds constante. Sila productividad global de la economia aumentase en 1%,
el nivel de pobreza se reduciria en 0,84%. Finalmente, si la inversion privada aumentara
en 10% en términos reales, el nivel de pobreza se reduciria en 2,7%.

El resultado para la pobreza critica es el siguiente:

InPC, =15.92— 0.83 ln[CGGJ+1.46 InFT, - 0.19 1-{ﬂj +0.44 1.{MJ
t t

(-2.76) PT (8.55) (=2.67) PT (2.89) PT

+0.00091nT, +0.77InG, + £,

+0021In XM | _275 1{
(0.006) (1.56)

PIBr
©156) \ Pp ) 473) i

OF

R? ajustado = 0,98

Durbin-Watson = 2,17 = No autocorrelacién de orden 1.

Test LM de Breush-Godfrey = No autocorrelacién de orden 1 ni superior a 1.
Estadistico Q de Ljung-Box = No autocorrelacién de orden 1 ni superior a 1.

Los valores entre paréntesis, debajo de los coeficientes, son los estadisticos t de
Student de significacién estadistica.

Esta estimacion indica que el 98% de las variaciones en el nivel de pobreza es
explicado por las variaciones conjuntas de las variables explicativas consideradas. El
test CUSUM de estabilidad indica que no hay cambio estructural durante el periodo
considerado.

Los tests de cointegracion Engle-Granger y Durbin-Watson determinaron que las
variables cointegran.

De acuerdo a esta estimacidn, los niveles de pobreza critica son més sensibles a
cambios en el consumo publico, la fuerza de trabajo y la productividad global que los
niveles de pobreza total. Efectivamente, si el consumo puiblico aumentara en 10%, la
pobreza critica se reduciria en 8,3%. Si la fuerza de trabajo se incrementara en 1% el
nivel de pobreza critica aumentaria en 1,46%. Si la productividad global aumentase en
1% la pobreza critica se reduciria en 2,75%.
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CONCLUSIONES

Nuestro trabajo pretende explicar el comportamiento del salario real y la pobreza a
partir de los determinantes del tipo de cambio real interno. Para ello se adaptaron los
modelos de Agénor y Aizenman (1994) y Montiel (1999), de modo que sus ideas bésicas
pudieran reunirse en una Unica ecuacién diferencial. Ello se ha hecho para poder
reservar algunas de las caracteristicas relevantes de modelos en los cuales el salario real
y el tipo de cambio real se determinan simultdneamente y poder justificar la estimacion
de un modelo uniecuacional. Dicha estimacién nos permite identificar algunas de las
variables que pueden contribuir a explicar el comportamiento de la pobreza. Sin
embargo, los modelos originales sufren de limitaciones importantes para nuestros fines:
no incluyen los determinantes de la inversion ni consideran procesos y consecuencias
de la formacién de expectativas.

De nuestro trabajo podemos concluir lo siguiente. El salario real y la pobreza en
Venezuela se relacionan con la composicién del gasto piblico, los determinantes de la
inversi6n privada, el comportamiento de los precios del petréleo y el crecimiento de la
fuerza de trabajo. Sin embargo, tales relaciones deben tratarse con cautela en relacién
con medidas de politica econémica. Por ejemplo, no debe suponerse que para reducir
lapobreza el sector publico deba aumentar su gasto de consumo y reducir el de inversion.
En primer lugar, el gasto de consumo (al igual que el de inversién) debe financiarse, via
impuestos, deuda o emisién monetaria, y cada una de ellas implica algiin costo sobre el
sector privado, no explicitamente considerados en este trabajo. En segundo lugar, es
posible que la inversién pablica y la privada guarden una relacién positiva entre si, por
lo que los efectos negativos de la piblica sobre el salario real sean compensados por los
efectos positivos de la privada. Més que al gasto publico, que en su conjunto puede no
ser significativo para explicar el comportamiento del salario, las politicas econdmicas
deberian dirigirse, fundamentalmente, al estimulo de la inversién cuyos determinantes,
en buena medida, se relacionan con las expectativas de los inversionistas con respecto
al desempefio de la economia, la estabilidad politica, la seguridad juridica y las
alternativas de inversién en el resto del mundo. Promover la inversién puede ser la
principal orientacién de la politica econdmica, puesto que el crecimiento de la fuerza de
trabajo y el comportamiento del precio del petréleo son factores que estdnrelativamente
fuera del control del gobierno.

(Cémo promover la inversién? ;Cuéles son los costos de promover la inversién?
(Inversién en qué tipo de actividades? ;Cudles han sido, y son actualmente, las
limitaciones de la economia venezolana para generar un crecimiento espontineo de la
inversién privada? En un préximo trabajo, estudiaremos los determinantes de la
inversidn en el marco de un modelo de crecimiento, procurando establecer su relacién
con los salarios reales y la pobreza de modo explicito, con la intencién de responder
dichas preguntas.
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Cuadro Anexo 2:
Variables Utilizadas para estimar la Ecuacién de Salario Real, 1975-1999
(Cifras a Precios de 1984)

Salario Consumo  Furezade Inversion Inversion Salario Medida de Indice
Real Gobierno Trabajo  Privada Publica Minimo  Productividlad ~ Términos de
General Intercambio
Bs. Mill. De Bs. Personas Mill. De Bs. Mill. De Bs. Bs. Mill. De Bs. 1984=100
(O] @ 3 “ ©)] © (0] @®)

1975 3.194 40.176 4.023.487  96.701 23.720 1.141 162.039 57,3
1976 3.301 47.625 4.182.588  116.959 37.204 1.090 162.196 55,4
1977 3.415 51.735 4.361.547  160.153 46.831 1.020 158.040 58,6
1978 3.702 55.567 4.536.515  184.471 61.802 1.046 153.668 52,6
1979 3.424 48.824 4.709.995  127.831 43.102 796 151.861 68,4
1980 3.277 48.341 4.925.391 87.621 37.670 1.246 151.098 86,2
1981 2.883 53.390 5.120.465 67.546 46.001 1.133 150.456 88,9
1982 2.682 56.974 5.304.594  57.559 56.239 1211 151.401 81,9
1983 2.599 55.465 5.485.993 33.780 49.851 1215 147.576 89,1
1984 2.431 43.314 5.672.879  44.022 23.277 900 146.480 100,0
1985 2.279 45.284 5.873.222 45612 29.525 1.119 139.827 95,3
1986 2.210 54.381 6.064.061 53.007 46.214 1.491 143.556 46,5
1987 1.995 52.934 6.159.628  62.987 47.109 1.496 134.397 59,9
1988 1.799 58.587 6.392.020 = 68.735 58.275 1.281 132.624 48,8
1989 1.492 42.103 6.666.243 34.872 39.506 1167 121.412 61,0
1990 1.210 36.928 6.957.097 .. -21.537 40.478 770 130.052 72,3
1991 1.165 52.136 7.355.583 41.010 57.133 1.067 134.132 57,0
1992 1.344 55.199 7.578.226 55.880 73.074 1.309 133.932 523
1993 1.454 55.030 7.606.083 57.885 70.961 1.063 132.803 50,0
1994 1.425 45.984 7.989.922 52.431 59.657 1.100 146.381 49,6
1995 1.291 50.326 8.541.671 50.281 66.167 774 144.429 49,6
1996 934 30.672 9.024.627  42.561 54.003 312 142.214 57,3
1997 1.076 50.153 9.347.503 72.527 72.573 1.340 141.402 55,0
1998 1.316 70.463 9.803.303 99.694 78.195 1.780 140.401 39,6
1999 1.455 64.743 10.242.088  76.173 59.510 1.653 137.776 53,1

(1) Ingreso de los hogares entre el niimero de ocupados, deflactado por Indice de Precios de la Canasta
Normativa de Consumo
(2) Consumo del gobierno genceral en millones de bolivares, deflactado por el indice implicito de precios de bicnes transables
(3) Poblacion ccondmicamente activa
(4) Formacion bruta de capital fijo privada en millones de bolivares, deflactado por el indice implicito de precios
de bienes transables
(5) Formacion bruta de capital fijo pablica en millones de bolivares, deflactado por ¢l indice implicito de precios
de bienes transables
(6) Salario minimo urbano en bolivares, deflactado por el indice implicito de precios de bienes transables
(7) Producto interno bruto real en millones de bolivares, por ocupado en ¢l scctor formal
(8) Términos de intercambio externos, definidos como el cociente del valor unitario de exportacion entre valor unitario
de importacion
Fuente: - FMI, Estadisticas Financicras Intcrnacionales
-BCV, Anuario de Cuentas Nacionales
- CEPAL, Anuario Estadistico de América Latina y ¢l Caribe
- OCEI, Indicadores de la Fuerza de Trabajo



































































































































































































































